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INTRODUCCION

El presente trabajo de investigacion titulado: IMPACTO DEL COVID - 19 EN LA
RENTABILIDAD DE LAS EMPRESAS DEL SECTOR CONSTRUCCION
SUPERVISADAS POR LA SUPERINTENDENCIA DE MERCADOS Y VALORES EN EL
PERU, PERIODO 2020.” es el resultado de un proceso extenso de investigacion, de esfuerzo
para contribuir con el desarrollo de la profesion contable y de nuestra universidad, el cual esta
orientado a informarse sobre los estragos econdmicos y financieros que provocan las crisis
sanitarias y demas indole, en el sector construccién, el cual es considerado como uno de los
mas importante en nuestra economia peruana.

Frente a la presencia de unas crisis economicas exterior, sanitarias y demas indoles, que
afectan seriamente las operaciones comerciales y econdémicas del paisy el mundo; las empresas
de los distintos sectores afectados, deben someterse a la dura realidad y hacer frente para
sobrevivir elaborando planes que ayuden a adaptarse a la coyuntura comercial y economica, y
asi evitar caidas que afecten la rentabilidad empresarial que es una de las mas importantes de
muestra del buen manejo y gestion de recursos de la empresa.

El presente trabajo se desarrolla en base a cinco capitulos cuyos contenidos son los
siguientes:

Capitulo I.- Planteamiento del problema, donde se detalla la descripcién de la realidad,
problema de investigacion, justificacion de la investigacion, delimitacion de la investigacion,
objetivos de la investigacion y limitaciones de la investigacion.

Capitulo 11.- Marco teorico, donde se desarrolla el Marco Legal relacionado al trabajo
de investigacion, Bases tedricas y definiciones de términos que son de vital importancia para
entender de mejor manera la presente tesis.

Capitulo I11.- Hipdtesis y variables, donde se desarrolla la ldentificacion de las

Variables e Indicadores y la Operacionalizacion de las Variables.



Capitulo V.- Metodologia, técnicas y analisis de datos, donde se desarrolla la
metodologia utilizada en el presente trabajo de investigacion que se plasma en un disefio de
investigacion, la poblacion y muestra; asi mismo se indican las técnicas, instrumentos y
metodologia utilizada para la realizacion del presente trabajo de investigacion.

Capitulo V.- Analisis e Interpretacion de Resultados, luego de un trabajo arduo
elaborado y poniendo en marcha el trabajo de investigacion, se procedio a hacer el analisis de
la informacion financiera de cada empresa, para luego dar una interpretacion de los resultados
de los indices de rentabilidad con lo que se desarrollé el presente trabajo de investigacion.

Como resultado se tendra conclusiones claramente expresadas, asi como también
sugerencias, anexos y bibliografia consultada de las distintas plataformas de informacion para

dar con la presente investigacion.
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En concordancia al reglamento de grados y titulos de la Facultad de Ciencias Contables
y Financieras y con la finalidad de optar al titulo profesional de Contador, ponemos a
consideracion del jurado el presente trabajo de investigacion titulado: “IMPACTO DEL
COVID-19 EN LA RENTABILIDAD DE LAS EMPRESAS DEL SECTOR
CONSTRUCCION SUPERVISADAS POR LA SUPERINTENDENCIA DE MERCADOS Y
VALORES EN EL PERU, PERIODO 2020”.

El presente estudio, se ha desarrollado utilizando informacion requerida, con el analisis
en interpretacion que se necesita, teniendo en cuenta las lineas de la metodologia de
investigacidn, avances cientificos y tecnoldgicos, segun la problematica y objetivos planteados.

El presente trabajo de investigacion tiene como principal objetivo “determinar el
impacto del COVID-19 en la rentabilidad de las empresas del sector construccion supervisadas
por la SMV en el Per, periodo 20207, ya que la pandemia del COVID-19 ha tenido un impacto
significativo en la economia global, incluyendo el sector de la construccion. En el Perd, el
sector de la construccidn se vio particularmente afectado por las medidas de aislamiento social

y la restriccion de actividades.
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RESUMEN

La investigacion tuvo como objetivo principal analizar e interpretar cual fue la IMPACTO DEL
COVID - 19 EN LA RENTABILIDAD DE LAS EMPRESAS DEL SECTOR CONSTRUCCION
SUPERVISADAS POR LA SUPERINTENDENCIA DE MERCADOS Y VALORES EN EL PERU,
PERIODO 2020. El problema se basé en analizar ;De qué manera impacté el COVID-19 en la
rentabilidad de las empresas del sector construccion supervisadas por la SMV en el Peru,
periodo 20207, y con la hipotesis general de que “El COVID-19 ha generado un impacto
negativo en la rentabilidad de las empresas del sector construccion, supervisadas por la SMV
en el Perd, periodo 2020. La metodologia de la investigacion fue de tipo Transaccional o
Transversal, debido a que retne las condiciones necesarias de estudio a las variables, el disefio
de la investigacion fue No Experimental Transaccional o Transversal Correlacional. La
poblacidn se conformé por 6 empresas del sector construccion e ingenieria, supervisadas por
la SMV, que figuran dentro de las 500 mayores empresas del Perd 2020, segun la revista.
(AmericaEconomia, 2020), de lo que se consider6 como Muestreo no probabilistico por
criterios o intencional ya que la seleccion de las 3 empresas estd guiada por criterios bien
definidos, lo cual es: no formar parte del caso “El Club de la Construccion”, segin el Instituto
de Democracia y Derechos Humanos de la Pontificia Universidad Catdlica del Pera.

Los resultados indicaron que el impacto del COVID-19 en la rentabilidad de las empresas del
sector construccion supervisadas por la Superintendencia de Mercados y Valores en el Peru,
periodo 2020, fue negativamente, afectando asi al sector construccion, a consecuencia de los
estragos econdmico y social, producto de la pandemia. Concluyendo que el impacto del
COVID-19 en la rentabilidad de las empresas del sector construccion supervisadas por la
Superintendencia de Mercados y Valores en el Peru, periodo 2020, tuvo un efecto negativo en
la rentabilidad y operaciones comerciales.

Palabras Clave: COVID 19, cuarentena, mercado, rentabilidad, sector construccion.
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ABSTRACT

The main objective of the research was to analyze and interpret the IMPACT OF COVID-19
ON THE PROFITABILITY OF COMPANIES IN THE CONSTRUCTION SECTOR
SUPERVISED BY THE SUPERINTENDENCY OF MARKETS AND SECURITIES IN
PERU, PERIOD 2020. The problem was based on analyzing how Did COVID-19 impact the
profitability of companies in the construction sector supervised by the S.M.V. in the period
2020? and with the general hypothesis that “COVID-19 has caused a negative impact on the
profitability of companies in the construction sector.” supervised by the S.M.V. in
the 2020 period. The research methodology was Transactional or Transversal, because it meets
the necessary study conditions for the variables, the research design was Not Experimental
Transactional or Transversal Correlational. The population was made up of the most important
companies in the construction and engineering sector, supervised by the S.M.V., which are
among the 500 largest companies in Peru 2020, according to the magazine. (América
Economia, 2020), of what was considered a sample of companies that are not members of the
“The Construction Club” case, according to the Institute of Democracy and Human Rights of
the Pontifical University Catholic of Peru (2020).

The results indicated that the impact of COVID-19 on the profitability of companies in
the construction sector supervised by the Superintendence of Markets and Securities in Peru,
period 2020, was negatively, thus affecting the construction sector, as a result of the economic
and social, product of the pandemic. Concluding that the impact of COVID-19 on the
profitability of companies in the construction sector supervised by the Superintendency of
Markets and Securities in Peru, period 2020, had a negative effect on profitability and
commercial operations.

Keywords: COVID 19, quarantine, market, profitability, construction sector.



CAPITULO |
PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA DE INVESTIGACION
1.1.  Descripcion de la realidad

El COVID - 19 actualmente se ha convertido en una de las grandes batallas a vencer a
nivel mundial que marcara en la historia, debido a los impactos negativos que ocasioné en el
sector sanitario, econdémico y social, que ademas tomo por sorpresa a los distintos gobiernos
de turno que carecian de planes mitigacion y estratégicos frente a los riesgos y asi frenar los
efectos y consecuencias que venia provocando a nivel sanitario, social, financiero y econémico.

Ya con la presencia y alerta del COVID-19 en el mundo, las circunstancias por los
efectos que provocaba el COVID - 19, indujo a las drasticas medidas sanitarias y sociales
(cuarentenas) en respuesta a la expansion del virus a nivel nacional y mundial, afectando
millones de empleos directos, paralizacion de miles de proyectos, suspensién parcial y/o total
de las operacién de proyectos mineros, paralizacion parcial del sector transportes y
comunicaciones, disrupcion en la cadena de suministro, costos adicionales de seguridad
sanitaria, afectando seriamente los distintos sectores econdémicos que coadyuban en las
economias de los gobiernos a nivel mundial.

En el Perq, el 11 de marzo del afio 2020 el gobierno decretd un estado de emergencia
que puso en aislamiento social obligatorio a toda la poblacion y paralizé la gran mayoria de
actividades econdmicas por un plazo de quince dias y ampliaciones adicionales. Sin embargo,
aun existe incertidumbre acerca del impacto de la propagacion del virus, de las medidas
aplicadas en la economia nacional y el bienestar de los peruanos.

Las cuarentenas decretadas, gener6 mucha incertidumbre empresarial respecto a la
reduccion o pérdida considerable de sus clientes y como consecuencia de ello, una reduccién

de sus ingresos. Asimismo, provocando el retraso y/o interrupcién de suministros



(internacionales y nacional) lo que conlleva a sobre costos de produccion en muchas empresas,
generando asi la escasez de existencias en los mercados.

Ademas, la incertidumbre economica generada por la pandemia hizo que muchas
inversiones en proyectos de construccion fueran pospuestas o canceladas, exacerbando la
situacion financiera de las empresas en este sector. El impacto de estas dindmicas sobre la
rentabilidad de las empresas del sector construccidon supervisadas por la SMV durante el
periodo 2020 es un tema que requiere un andlisis profundo, ya que puede revelar
vulnerabilidades estructurales y la necesidad de estrategias de mitigacion para futuras crisis.

Por lo tanto, la investigacién surge debido a la relevancia en el aspecto econémico y
financiero; por lo que, del acontecimiento provocado por el COVID-19, muchos autores,
organizaciones e instituciones, coinciden en opinar e informar, a sus usuarios y ciudadania en
general, sobre los efectos negativos que provoco y con la posibilidad que este continle
provocando, sino se toman decisiones estratégicas por las autoridades, a nivel sanitario,
econdmico y social, que coadyuben a reducir los efectos del COVID-19 vy asi las unidades
empresariales de nuestro pais, den operatividad al 100 % de sus capacidades para asi reponerse
de los resultados negativos que obtuvieron por el paso de la pandemia en nuestro pais.

1.2.  Problema de investigacion
1.2.1. Problema general

¢De qué manera impacté el COVID-19 en la rentabilidad de las empresas del sector

construccién supervisadas por la SMV en el Perd, periodo 20207?
1.2.2. Problemas especificos
a) ¢De qué manera impacté el COVID-19 en la rentabilidad sobre patrimonio de las

empresas del sector construccion supervisadas por la SMV en el Perd, periodo 2020?

b) ¢De qué manera impacto el COVID-19 en la rentabilidad sobre activos de las empresas

del sector construccidn supervisadas por la SMV en el Peru, periodo 2020?



C) ¢De qué manera impacté el COVID-19 en la rentabilidad sobre las ventas de las

empresas del sector construccion supervisadas por la SMV en el Perd, periodo 2020?
1.3.  Justificacion de la investigacion

La presente investigacion se basa en tres pilares basicos que contribuye el contexto del
de la investigacion, los cuales son:

1.3.1. Justificacién practica:

El presente estudio tiene un valor practico significativo, ya que ofrece un analisis
detallado de la rentabilidad de las empresas mas importantes del sector construccion
supervisadas por la SMV y que no estan involucradas en el caso "Club de la Construccion™ lo
cual proporciona informacidn valiosa para gerentes, directores financieros y otros usuarios. Al
calcular los indicadores de rentabilidad de cada empresa, éstas podran evaluar su desempefio y
compararse con el promedio del sector. Este analisis ayudara a identificar fortalezas y
debilidades en la gestion que servird para desarrollar estrategias efectivas que puedan aplicar
en tiempos de crisis.

1.3.2. Justificacion tedrica:

Esta investigacion se basa en teorias de andlisis financiero y gestion empresarial,
analizando cdmo un evento externo como el COVID-19 afecta la rentabilidad de las empresas
del sector construccion que es considerado uno de los principales pilares de nuestra economia.
Los indicadores de rentabilidad seleccionados, permiten evaluar la eficiencia en el uso de los
activos, el retorno sobre el capital y el rendimiento de las ventas. El analisis comparativo aporta
al entendimiento de como la rentabilidad de las empresas evoluciond antes y durante la
pandemia, y cdmo el COVID-19 afect6 estos resultados financieros.

1.3.3. Justificacién metodoldgica
Metodoldgicamente, el estudio se basa en un analisis cuantitativo, que consiste en la

recopilacidn de datos de los estados financieros disponibles en la plataforma de la SMV para



el calculo de los indices de rentabilidad lo que garantiza que sea informacion fiable y
representativa. El analisis comparativo desde el afio 2017 al 2020 nos permite detectar las
tendencias en la rentabilidad y como éstas fueron afectadas por el COVID 19, en el periodo
2020. Este enfoque nos garantiza la validez interna de las conclusiones y su aplicabilidad a
otras investigaciones.
1.4.  Delimitacion de la investigacion
1.4.1. Delimitacion espacial
El presente trabajo de investigacion se realizara exclusivamente en el territorio peruano.
Esto implica que la investigacion se enfocard Unicamente en las empresas del sector de la
construccidn que estan ubicadas y operan dentro de las fronteras de Peru.
1.4.2. Delimitacion temporal
El presente trabajo de investigacion se realizara en el periodo 2020.
1.5. Formulacién de los objetivos de la investigacion
1.5.1. Objetivo general
Determinar el impacto del COVID-19 en la rentabilidad de las empresas del sector
construccién supervisadas por la SMV en el Perd, periodo 2020.
1.5.2. Objetivos especificos
a) Analizar el impacto del COVID-19 en la rentabilidad sobre patrimonio de las empresas
del sector construccion supervisadas por la SMV en el Perd, periodo 2020.
b) Analizar el impacto del COVID-19 en la rentabilidad sobre activos de las empresas del
sector construccion supervisadas por la SMV en el Perd, periodo 2020.
C) Analizar el impacto del COVID-19 en la rentabilidad sobre las ventas de las empresas

del sector construccion supervisadas por la SMV en el Perd, periodo 2020.



CAPITULO 1l
MARCO TEORICO CONCEPTUAL
2.1. ANTECEDENTES DE LA INVESTIGACION
2.1.1. Antecedente internacional

Autor: Moreta (2022) en su tesis: El endeudamiento y la rentabilidad financiera en las
pequefias y medianas empresas del sector de construccién en la provincia de Tungurahua en
tiempo de COVID-19, para la obtencion del Titulo de Licenciada en Contabilidad y Auditoria
C.P.A., por la Universidad Técnica de Ambato-Ecuador.

El proyecto de investigacion tiene como finalidad evaluar el impacto del
endeudamiento y la rentabilidad financiera en las pequefias y medianas empresas en el sector
de la construccidén en la provincia de Tungurahua en tiempo de COVID-19, la investigacion
analiz6 las fuentes de financiamiento de las organizaciones, asi como el nivel de
endeudamiento y obligaciones que posee con terceros. También los cambios significativos en
estos indicadores frente a la crisis sanitaria del pais y como esto afectd a las empresas.

La metodologia que se empled fue el coeficiente de Pearsony la prueba de rangos de
Wilcoxon que se utiliza para muestras no paramétricas con el programa estadistico SPSS y para
la verificacion de la hipotesis. Ademas, la prueba de normalidad de Shapiro Wilk para la
confirmacion de la distribucion normal de las variables. Planteando asi los siguientes objetivos:

Objetivo general:

Evaluar el impacto del endeudamiento en la rentabilidad de las pequefias y medianas
empresas del sector de la construccion de la provincia de Tungurahua en tiempos de COVID-
19.

Objetivos especificos:

OEZ1: Analizar los indicadores de endeudamiento en las pequefias y medianas empresas
del sector de construccién en la provincia de Tungurahua en tiempo de COVID-19 para

identificar posibles niveles de riesgos.



OE2: Comparar la rentabilidad financiera las pequefias y medianas empresas del sector

de construccion en la provincia de Tungurahua en los afios 2019 -2020.

OES3: Interpretar la tendencia de los indicadores de endeudamiento y rentabilidad de las

pequefias y medianas empresas de Tungurahua en el periodo 2019-2020.

Llegando a las siguientes conclusiones:

- Con relacion al primer objetivo se establece que los indicadores de deuda para las
pymes se encuentran en un nivel bastante moderado pues, el promedio del
endeudamiento a corto, largo plazo y total son 15%, 6,2%, y 16% respectivamente. Por
ende, no superan el nivel de deuda del sector al que pertenecen. Por lo mismo, las
empresas de la construccién en Tungurahua no se encuentran con niveles de riesgos
altos, muy por el contrario, la deuda que poseen con terceros la pueden solventar. Sin
embargo, el promedio del endeudamiento patrimonial es de 547,77 veces, lo cual,
supone un riesgo de liquidez para las empresas de la construccion.

- En cuanto al segundo objetivo especifico de la investigacion, el ROE tanto en el afio
2019 como en el afio 2020 no generan ganancias, puesto que, en promedio por cada
$1,00 invertido los socios o accionistas pierden -$0,52. Este hecho se relaciona con la
crisis sanitaria que se vivié en los aflos mencionados, no existia presupuesto para
realizar obras de construccion, ya que, lo primordial fueron insumos médicos e
inclusive el confinamiento fue un obstaculo para que las empresas sigan funcionando y
los resultados se ven reflejados en la rentabilidad de las empresas que no fue nada
favorable.

- De acuerdo con el tercer objetivo especifico expuesto, el endeudamiento que se presenta
en las empresas de la construccion en Tungurahua posee estrecha relacion con la
rentabilidad financiera. El impacto que se vivid en las empresas antes y después del

COVID-19 fue notoria ya que en los indicadores que se presentaron existia variaciones



2.1.2.

realmente preocupantes. Tanto asi, que varias entidades no se encontraban con deudas,
pero al siguiente afio tenia todo su pasivo comprometido con los acreedores. No
obstante, también existen empresas que cancelaron sus deudas y su indice de
endeudamiento bajo notablemente.

En definitiva, la pandemia por el COVID-19 no incremento el endeudamiento y no
disminuyd la rentabilidad financiera, esto se debe a que los datos que se utilizaron para
la presente investigacion fueron de afios recientes, es decir, 2019 — 2020 y el impacto
que se esperaba no fue favorable. Sin embargo, se podria visualizar un impacto
significativo a largo plazo, pues, los dafios ocasionados por la emergencia sanitaria se
evidencian a partir del segundo o tercer afo, después de los hechos.

Antecedentes nacionales

Autor: Moreno & Ruiz (2023) en su tesis: Programa Reactiva Per( y su impacto en la

rentabilidad de las empresas del sector construccion de Lima, afio 2020, para optar el titulo

profesional de Contador Publico, por la Universidad Peruana de Ciencias Aplicadas; haciendo

uso de la metodologia de investigacion aplicada de tipo explicativo (Causa- Efecto) con un

disefio de estudio No experimental de corte transversal; planteando asi los siguientes objetivos:

Objetivo general: Evaluar el nivel de impacto del programa Reactiva Per( en la

rentabilidad econdmica en las empresas del sector construccion, 2020

Objetivos especificos:

OE1: Evaluar el impacto del nivel de liquidez del programa Reactiva Pert en la

rentabilidad de las empresas del sector construccion en Lima, afio 2020.

OE2: Evaluar el impacto del financiamiento del programa Reactiva Perd en la

rentabilidad de las empresas del sector construccion en Lima, afio 2020.

Llegando a las siguientes conclusiones:



En base a este andlisis se ha obteniendo un sig. de 0,044; siendo este resultado menor
al promedio esperado de 0,05 del nivel de significancia; por lo mismo la hipotesis nula
se rechaza. Es decir, el programa Reactiva Peru tiene un impacto positivo en la
rentabilidad de las empresas del sector construccion de Lima, en el afio 2020. De
acuerdo a estos resultados obtenidos, podemos dar la razon al estudio de investigacion
realizado por el autor Nolasco (2018), donde afirma que existe un efecto positivo entre
las variables de financiamiento y la Rentabilidad, lo que demostraria que el
financiamiento ha logrado su propoésito con las empresas del sector construccion siendo
el soporte en los cambios de mayor rentabilidad bajo las condiciones inesperadas del
estado de emergencia interpuesta por el gobierno nacional por la Covid-19.

Por otro lado, de acuerdo a la segunda hipdtesis especifica, se definié que los niveles
de liquidez del programa Reactiva Pert del mismo modo tienen un impacto positivo en
rentabilidad de las empresas del sector construccion de Lima, en el afio 2020. A nivel
cuantitativo, en la prueba de hipoétesis, se realiz6 al promedio de las respuestas
obtenidas a través de la dimension de la variable independiente Niveles de liquidez del
programa Reactiva Peru y la variable dependiente rentabilidad, obteniendo un sig. de
0,020 menor a 0,05, el cual demuestra que la hipétesis especifica tres es aceptada.

Por lo tanto, los niveles de liquidez del programa Reactiva Pert han tenido un efecto
positivo en la rentabilidad de las empresas del sector construccion en Lima para el afio
2020. En consecuencia, podemos afirmar la investigacion realizada por Jeremias
(2021), donde hace mencidn que el programa Reactiva Per( otorgado por el gobierno,
tuvo un impacto positivo en la rentabilidad de las empresas, en este sentido se ha podido
cumplir con las expectativas de mejora en la liquidez de las empresas, generando

cambios positivos en los resultados de la rentabilidad y pudieron solventar las



obligaciones de urgencia a corto plazo, de este modo se pudo mejorar la cadena de

pagos para el cumplimiento de sus obligaciones.

Autor: Caceres (2022) en su Tesis: “Impacto del COVID-19 en la rentabilidad de las
empresas de turismo (agencia de viajes) del distrito Arequipa, 2020 Para optar el Titulo
Profesional de Contador Publico, por la Universidad Tecnoldgica del Peru; haciendo uso de la
metodologia de investigacion correlacional - no experimenta con un enfoque cualitativo, a nivel
correlacional; planteando asi los siguientes objetivos:

Objetivo general: Determinar el impacto del COVID-19 en la rentabilidad de las
empresas del sector turismo (agencias de viajes) del distrito de Arequipa - Arequipa, 2020.

Objetivos especificos:

OEL: Determinar el impacto de la crisis sanitaria en la rentabilidad de las empresas del
sector turismo (agencias de viajes) del distrito de Arequipa-Arequipa, 2020

OEZ2: Determinar el impacto del confinamiento por la cuarentena en la rentabilidad de
las empresas del sector turismo (agencias de viajes) del distrito de Arequipa-Arequipa, 2020

OE3: Determinar el impacto de la restriccion de actividades econdémicas en la
rentabilidad de las empresas del sector turismo (agencias de viajes) del distrito de Arequipa-
Arequipa, 2020

Llegando a las siguientes conclusiones:

- De acuerdo a los resultados del presente estudio se concluye que el COVID-19 impacta
en la rentabilidad de las empresas del sector turismo (agencias de viajes) del distrito de
Arequipa 2020, dando como resultado la reduccion de su rentabilidad sobre las ventas,
econdmica y financiera por lo que se validada la hip6tesis general del estudio, y se logro
el objetivo general en determinar el impacto del COVID-19 en la rentabilidad en las

agencias de viaje.
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Se logré el primer objetivo secundario en encontrar que la crisis sanitaria tiene un
impacto indirecto en la rentabilidad de las agencias de viajes, por no ser un indicador
determinante en la generacion de riqueza en las empresas de estudio, al considerar que
el sector turismo puede seguir operando en un escenario de crisis sanitaria segun las
encuestas aplicadas a las agencias de viajes estudiadas y tal como lo interpreta el Anexo
4: Caso practico del Impacto del COVID-19 en la rentabilidad de una agencia de viajes
del distrito de Arequipa, 2020.

Se cumplié con el segundo objetivo secundario en que se identificoé que el
confinamiento por la cuarentena generé reduccion de las ventas, por ende, la
disminucién de la rentabilidad, disminucion del rendimiento de los activos y la
reduccion de recursos propios por las pérdidas generadas en el afio 2020, dicha
conclusion se desprende de la encuesta aplicada a las agencias de viaje y segun lo
analizada en el Anexo N°4. 91

Se identifico y se logrd el tercer objetivo secundario, en donde la restriccion de
actividades econémicas fue determinante en la reduccidn de la rentabilidad de las
agencias de viajes con impactos negativos para el sector de acuerdo a la encuesta
aplicada y el anexo N°4.

Autor: Nole & Velasquez (2021) en su Tesis: “Impacto del COVID-19 en la

rentabilidad de las empresas del rubro cervecero reguladas por superintendencia del mercado

de valores, al 2020 para obtener el Titulo Profesional de Contador Publico, por la Universidad

Cesar Vallejo; haciendo uso de la metodologia de investigacion de tipo descriptiva, con un

disefio No experimental, con corte trasversal; planteando asi los siguientes objetivos:

Objetivo general: Analizar el impacto del COVID-19 en la rentabilidad de las empresas

del rubro cervecero reguladas por la superintendencia del mercado de valores al 2020.

Objetivo especifico:
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OEZ1: Analizar el impacto del COVID-19 en el rendimiento econémico en las empresas

del rubro cervecero reguladas por la superintendencia del mercado de valores al 2020
OEZ2: analizar el impacto del COVID-19 en el rendimiento financiero en las empresas

del rubro cervecero reguladas por la superintendencia del mercado de valores al 2020.
Llegando a las siguientes conclusiones:

- En esta investigacion se analizo el impacto del COVID-19 en la rentabilidad de las
empresas del rubro cervecero reguladas por la superintendencia del mercado de valores
al 2020, los indices de rentabilidad estudiados denotaron una disminucion debido a la
caida de los ingresos de 16.6% San Juan y 25% Backus, debido a que el gobierno
declar6 emergencia sanitaria y hubo una baja en la produccion manufacturera donde se
encuentra el rubro cervecero, ademas no se considero la pandemia que se aproximaba
desde el continente Asiatico, y la gestion de recursos continu6 con normalidad.

- En esta investigacion se analizo el impacto del COVID-19 en el rendimiento economico
en las empresas del rubro cervecero reguladas por la superintendencia del mercado de
valores al 2020, por que dichas empresas incrementaron su inversidn en activos un 49%
la cervecera San Juan y un 4% la cervecera Backus en el periodo 2019, ademas se
incrementaron los costos de ventas un 13% la cervecera San Juan, mientras que la
cervecera Backus disminuy6 un 13%, también, bajaron los ingresos en 17% la cervecera
San Juan y un 25% la cervecera Backus. durante el periodo 2020, por consecuencia al
incrementar su activo y disminuir sus ingresos, el indice de rentabilidad econdmica
(ROA) denot6 una disminucion.

- En esta investigacidn se analizé el impacto del COVID-19 en el rendimiento financiero
en las empresas del rubro cervecero reguladas por la superintendencia del mercado de
valores al 2020, por que dichas empresas incrementaron su patrimonio en 49% la

cervecera San Juan 'y un38% la cervecera Backus en el periodo 2020, y su utilidad neta
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disminuy6 un 27% la cervecera San Juan y un 35% la cervecera Backus, a comparacion

de los periodos anteriores, por consecuencia al incrementar su patrimonio y disminuir

su utilidad neta el indice de rentabilidad financiera (ROE) descendio.
2.1.3. Antecedente local

Autor: Ccolque (2023) en su tesis: “IMPACTO ECONOMICO DEL COVID-19 EN
LA RENTABILIDAD DE LAS EMPRESAS COMERCIALIZADORAS DE ARTICULOS
DE FERRETERIA DEL DISTRITO DE WANCHAQ EN LA REGION CUSCO, PERIODOS
2020 —2021” para optar al Titulo Profesional de Contador Publico, por la Universidad Nacional
de San Antonio Abad del Cusco, haciendo uso de la metodologia de investigacion de tipo
aplicada, de nivel descriptivo-explicativo, con un disefio no experimental, planteando asi los
siguientes objetivos:

Objetivo General: Explicar cual fue el impacto econdmico del COVID 19 en la
rentabilidad de las empresas comercializadoras de articulos de ferreteria del distrito de
Wanchagq en la region Cusco, periodos 2020 — 2021.

Objetivos Especificos:

OEZ1: Describir de qué manera el COVID 19 influy6 en la demanda de productos en las
empresas comercializadoras de articulos de ferreteria del distrito de Wanchaq en la region
Cusco en los periodos 2020 — 2021.

OE2: Comparar como incidio el COVID 19 en las ventas de productos en las empresas
comercializadoras de articulos de ferreteria del distrito de Wanchaq en la region Cusco en los
periodos 2020 — 2021.

Llegando a las siguientes conclusiones:

- Se explico cual fue el impacto econémico del COVID-19 en la rentabilidad de las
empresas comercializadoras de articulos de ferreteria del distrito de Wénchaq en la

region Cusco, periodos 2020 — 2021. Lo cual se identificd un impacto negativo del
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COVID-19 en la rentabilidad, ya que este afecto adversamente la rentabilidad de las
empresas de ferreteria en Wanchag, Cusco. Esto se debio a contagios entre trabajadores,
cambios emocionales, y restricciones impuestas por la cuarentena que llevaron a la
suspension de actividades y cierre de negocios.

- Se describié de qué manera el COVID-19 influyd en la demanda de productos en las
empresas comercializadoras de articulos de ferreteria del distrito de Wanchaq en la
region Cusco en los periodos 2020 — 2021. Lo cual el COVID-19 caus6 una disminucidn
considerable en la demanda de productos de ferreteria, lo que resulté en una caida de
ingresos superior al 75% y reduccidon de salarios, generando mayor pobreza y
desempleo. Ademas, se observo una falta de acciones efectivas y coordinacion a nivel
nacional e internacional para enfrentar la pandemia.

- Se compar6 como incidié el COVID-19 en las ventas de productos en las empresas
comercializadoras de articulos de ferreteria del distrito de Wanchaq en la regién Cusco
en los periodos 2020-2021. La baja demanda y la paralizacién de la industria de la
construccion llevaron a una crisis econémica severa, causando el cierre de muchas
empresas por falta de financiamiento y apoyo. Ademas, aunque la mayoria de las
empresas estan obligadas a presentar informacion financiera, solo un 56% realiza
analisis de rentabilidad, lo cual limita su capacidad para mejorar ingresos y politicas de
venta.

2.2. BASES TEORICAS

2.2.1. COVID-19
Segun la Organizacion Mundial de la Salud (2020), se define como:

La COVID-19 es la enfermedad causada por el nuevo coronavirus conocido como

SARS-CoV-2. La OMS tuvo noticia por primera vez de la existencia de este nuevo
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virus el 31 de diciembre de 2019, al ser informada de un grupo de casos de «neumonia

virica» que se habian declarado en Wuhan (Republica Popular China).

La Organizacion Mundial de Salud (OMS) hizo publica el 31 de diciembre de 2019 la
existencia de una nueva enfermedad infecciosa que, en estado avanzado, ocasiona una
neumonia, pero con una causa desconocida y que fue registrada por las autoridades de China
en la ciudad de Wuhan. Dicha enfermedad fue estudiada a principios de enero de 2020
revelandose la presencia de un nuevo tipo de coronavirus al que denominaron inicialmente
2019-nCoV, cuyos sintomas resultaron ser parecidos a los de la gripe y de otros coronavirus.

Debido a su parecido con el virus del SARS, el SARS-CoV, el Comité Internacional de
Taxonomia de Virus (ICTV, por sus siglas en inglés), decidié renombrar al 2019-nCoV como
SARS-CoV-2. De la misma forma, el 11 de febrero de 2020 la OMS nombra a la enfermedad
infecciosa causada por este nuevo coronavirus como COVID-19, acrénimo del inglés
coronavirus disease 2019, simplificando y facilitando el reconocimiento del nombre para la
poblacién.

La rapida propagacion de la enfermedad en China y en varios otros paises, obligé a la
OMS a declarar una emergencia sanitaria de preocupacion internacional el 30 de enero de 2020,
sustentando su inquietud por el impacto que el virus ocasionaria en paises subdesarrollados.
Sin embargo, con el transcurrir el tiempo, la enfermedad se fue expandiendo en enero entre los
paises de Asia y febrero entre los paises de Europa. Ante esta incidencia, el 11 de marzo de
2020 la OMS decide declarar la situacion como una pandemia a nivel global, alertando a todos
los paises del mundo tomar cartas en el asunto contra la nueva enfermedad.
2.2.1.1. Nivel de alerta

El Comercio (2021), la primera y mas importante tiene que ver con tratar a todas las
regiones del Pert de forma diferente, ya que cada una tiene un nivel de alerta diferente, segun

como han estado subiendo los contagios los Gltimos dias. Después de hacer esta division -
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especialistas creen que se trata de una buena medida, porque el Peri es muy diverso- el
Gobierno ha establecido medidas de restriccion mas estrictas que las teniamos a inicios de afio.
Como el toque de queda, por ejemplo.

11:00 p.m.-4:00 a.m.: Regiones nivel alerta moderado

9:00 p.m.-4:00 a.m.: Regiones nivel alto

7:00 p.m. — 4:00 a.m.: Regiones nivel muy alto

El Gobierno ha dispuesto una serie de medidas focalizadas para enfrentar la pandemia
por la COVID-19 en el Peru. Ubica tu lugar de residencia y las medidas que debes acatar segun
tu nivel de alerta; una de las medidas segun el nivel de alerta es el Decreto Supremo N° 008-
2021-PCM, el cual comprende (ver cuadro):

Tabla 1

DERECHO A LA
LIBERTAD DE
TRANSITO Y OTROS®

Nivel de alerta
Inmovilizaciéon social

DEPARTAMENTOS 2
COMPRENDIDOS CONTROL DE AFOROS
obligatoria desde las

MODERADO - 23:00 horas hasta las B

NIVEL DE
ALERTA

04:00 horas.

Inmovilizacién social

Casinos y tragamonedas, gimnasios, cines y artes
escénicas: 30%.

Artes escénicas en espacios abiertos: S0%.
Centros comerciales, galerias, tiendas por
departamento, tiendas en general: 40%.

- Piura obligatoria desde las 2
= Restaurantes en zonas internas: 50%, y en zonas al
. Loreto 21:00 horas hasta las S
aire libre: 60%.
. Lambayeque 04:00 horas.
¢ A Templos y lugares de culto: 20%.
- La Libertad = Vehiculos particulares 3 S S
2 Tiendas de abastecimiento de productos basicos,
- San Martin no pueden circular los .
2 = supermercados, mercados, bodegas y farmacias:
. Ucayali dias domingo, salvo

Madre de Dios

aquellos que cuentan
con pase vehicular.

Inmovilizacién social

50%.

Bibliotecas, museos, monumentos arqueolégicos,
centros culturales y otros: 50%.

Actividades de clubes y asociaciones deportivas:
40%.

Bancos: 50%.

= Tumbes < - Centros comerciales, galerias, tiendas por
obligatoria desde las 2

= Amazonas 5 departamento, tiendas en general: 20%.

: 20:00 horas hasta las R - . =
- Cajamarca 04:00 horas. Restaurantes y afines en zonas al aire libre: 30%, y
= Ayacucho . Vel.‘l‘culos érticulares en zonas internas: Solo atencion por delivery.
MUY ALTO = Cusco pat Tiendas de abastecimiento de productos basicos,

no pueden circular los Sy

- Puno X supermercados, mercados, bodegas y farmacias:

. dias sabado y domingo,

- Arequipa 50%.
salvo aquellos que

- Moquegua A ansa = Bancos: 50%.

- Tacna P - Transporte interprovincial terrestre: S0%.

Lima (Metropolitana y

vehicular.
Inmovilizacién social
obligatoria desde las
00:00 horas hasta las

Centros comerciales, galerias, tiendas por
departamento, tiendas en general: 0%.

Reglfﬁn). 23:59 horas (24 horas Rgslaurantes Y afm.es:VSolo atencion por dell\(ery.
« Provincia del dia) - Tiendas de abastecimiento de productos basicos,
Constitucional del 2 supermercados, mercados, bodegas y farmacias:
- Solo 1 persona por
callao familia puede salir para 20
ERanca realizar‘l)as comy ras Bancosit00
EXTREMO = Pasco ot P - Transporte interprovincial de pasajeros (aéreo y
= Huanuco = 5 terrestre): 0%, excepto en los vuelos que aterrizan
- Salida peatonal: 1 hora = = 2
= Junin diaria y despegan de la Provincia Constitucional del
= Huancavelica 4 - Callao, cuya regulacion sera aprobada por el
- No pueden circular aves = > :
- lca Ministerio de Transportes y Comunicaciones.

Apurimac

Nota. Fuente: (BDO, 2021)

vehiculos particulares,
salvo aquellos que
cuentan con pase
vehicular.

= Actividades contempladas en el Anexo aprobado

por el Decreto Supremo N° 011-2021-PCM (en cual
observaremos mas adelante).
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2.2.1.1.1. Sintomatologia
El Ministerio de Salud (2021) conoce cuéles son los sintomas del
coronavirus (COVID-19) para saber si podrias haberlo adquirido. Ten presente que el riesgo
de contagio es mayor si has tenido contacto con personas diagnosticadas o trabajas en
lugares con alto contacto con personas.
Si presentas alguno de estos sintomas, evita salir para reducir la posibilidad de
contagiar a otras personas.
a) Sintomas:
- Malestar general
- Fiebre
- Congestion nasal
- Tos
- Dolor de cabeza
- Pérdida de olfato
- Pérdida del gusto
b) Signo de alarma de la covid-19
En caso de tener alguno de estos sintomas o signos, podria tratarse de un caso mas
grave y debes buscar atencién médica inmediata:
- Saturacion de oxigeno menor de 93% en la costa y selva, y menor de 90 % en la
sierra.
- Fiebre persistente por méas de tres dias.
- Dolor intenso y constante en el pecho o espalda.
- Respiracion rapida.
- Falta de aire al mediano esfuerzo o al hablar.

- Mareos o ansiedad.
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2.2.1.1.2. Propagacién

La evidencia actual sugiere que la COVID-19 se propaga entre las personas por
contacto directo, indirecto (a través de objetos o superficies contaminadas), o0 por contacto
cercano con personas infectadas a través de secreciones de la boca y la nariz. (Organizacion de
las Naciones Unidas, 2020)

Estas incluyen saliva, secreciones respiratorias o gotitas de secrecion y se liberan de la
boca o la nariz cuando una persona infectada tose, estornuda, habla o canta, por ejemplo. Las
personas que estan en contacto cercano con una persona infectada pueden contagiarse de
COVID-19 cuando esas gotitas infecciosas entran en su boca, nariz u ojos. (Organizacién de
las Naciones Unidas, 2020)

Para evitar el contacto con estas gotas, es importante mantenerse al menos a un metro
de distancia de otras personas, limpiarse las manos con frecuencia y cubrirse la boca con un
pafiuelo desechable o doblado al estornudar o toser. Cuando no es posible distanciarse
fisicamente, usar una mascarilla de tela es una medida importante para proteger a los demas.
La limpieza de manos con frecuencia también es critica. (Organizacion de las Naciones Unidas,
2020)
2.2.1.2. Aislamiento social
2.2.1.2.1. Cuarentenas focalizadas

A raiz del aumento en el nimero de casos y defunciones por COVID-19 en Per, desde
el 15 de enero de 2021 se implementaron nuevas restricciones a la movilidad. Dichas
restricciones estan basadas en una clasificacion de las zonas del pais en riesgo moderado, alto,
muy alto, y extremo; y determinan diferencias en la inmovilizacion social obligatoria, y en los
aforos en tiendas y espacios publicos. Previamente, las restricciones a la movilidad y la
actividad econdémica se imponian principalmente a nivel nacional. Las provincias en cada nivel

de riesgo y los aforos permitidos segun actividades econdmicas se revisan periodicamente.


https://news.un.org/es/events/cobertura-especial-de-noticias-onu-sobre-el-coronavirus
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Durante febrero de 2021, las medidas implicaron confinamientos en algunas regiones en
situacion de riesgo extremo, incluyendo Lima Metropolitana. Desde inicios de marzo se han
flexibilizado gradualmente algunas de estas restricciones, reduciendo la inmovilizacion social
obligatoria Gnicamente a horas de la noche. (BCRP, 2021)

Las restricciones, incluyendo el confinamiento para las zonas de riesgo extremo en
febrero de 2021, siguen un modelo de cuarentena focalizada aplicada en otros lugares del
mundo, con un espectro de actividades esenciales permitidas mayor que lo estipulado entre
marzo y abril de 2020. De este modo, se limita inicamente el funcionamiento presencial de las
actividades que pueden ser focos de contagio, y asi se permite un mayor funcionamiento de la
economia. El confinamiento focalizado en algunas regiones implica que el impacto en la
actividad economica seria menor que el de la primera cuarentena de 2020, ya que muchas
provincias y departamentos del pais tienen permitida la operacion de casi todas las actividades
econdmicas, pero con aforos restringidos. Esto quiere decir que, a nivel agregado, las
restricciones actuales son mucho menores que las aplicadas al inicio de la pandemia (marzo —
abril de 2020), periodo durante el cual se permitia Gnicamente un nimero limitado de
actividades esenciales y regia la inmovilizacion social de las personas en sus domicilios de
forma mucho mas estricta, todo lo cual se refleja en una mayor movilidad relativa. (BCRP,
2021)

La cuarentena focalizada es una herramienta creada por el Gobierno. Las autoridades
sanitarias se encargan de realizar un mapa tanto de las regiones como de las ciudades en el que
tratan de dividir las zonas segun lo controlado que esté el virus, y las que sean focos de contagio
seguirdn en aislamiento hasta que se controle. El resto, se ira abriendo paulatinamente. (El

Comercio, 2020)
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Como se recuerda, el pasado 1 de julio, el presidente de la Republica, Martin Vizcarra,
decret6 una cuarentena focalizada en siete departamentos del Perd, mientras que en el resto del
pais se levanto el aislamiento social por la pandemia del COVID-19. (EI Comercio, 2020)

La cifra de contagios en Per( sigue en aumento y el Gobierno para contener el avance
de COVID-19 en el pais decreto la ampliacion del Estado de Emergencia Nacional y de la
cuarentena focalizada hasta el 30 de setiembre. (EI Comercio, 2020)

¢ Qué restricciones tiene la cuarentena focalizada?

Las regiones y zonas que sigan en cuarentena tendran ciertas concesiones. Las personas
solo pueden desplazarse para acceder a servicios y bienes esenciales y para las actividades
econdmicas autorizadas por el Ejecutivo. (El Comercio, 2020)

La cuarentena focalizada aplica también para los menores de 14 afios, mayores de 65
afos y personas que presenten comorbilidades, vulnerables al contagio por coronavirus. Este
grupo de personas no podran salir de su domicilio, excepto cuando requieran atencion médica
urgente o ante una emergencia, asi como para adquirir alimentos, medicinas y servicios
financieros, en caso de que no tengan a otra persona que les ofrezca apoyo. (EI Comercio,
2020)

En las zonas donde se mantiene la cuarentena focalizada, la inmovilizacion social
obligatoria (toque de queda) rige desde las 8:00 p.m. hasta las 4:00 a.m. del dia siguiente y el
dia domingo, la inmovilizacion es todo el dia. (EI Comercio, 2020)
2.2.1.2.2. Regulacién normativa (Covid-19)

Normas emitidas por laPresidencia del Consejo de ministros, ministerios,
superintendencias y el Congreso de La Republica relacionadas al Estado de Emergencia
decretado por el Gobierno para enfrentar el coronavirus (COVID-19), segun la plataforma
digital (Mesa de Concertacion para la Lucha contra la Pobreza, s.f.)

- Ley 31125 Declara en emergencia el sistema de salud y regula su reforma


https://elcomercio.pe/noticias/covid-19/
https://elcomercio.pe/lima/sucesos/coronavirus-peru-gobierno-amplia-el-estado-de-emergencia-hasta-el-30-de-septiembre-covid-19-nndc-noticia/
https://www.gob.pe/pcm
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D.S. 009-2021-SA Decreto Supremo que prorroga la Emergencia Sanitaria
Guia_breve_ PCM-COVID19 Guia breve para organizar la respuesta de Gobiernos
Regionales ante el COVID-19

Guia PCM_ Final Gestion y distribucion de canastas familiares en el marco de la
emergencia nacional por el COVID- 19

Recomendaciones y Buenas Practicas para las Contrataciones y Distribucion de
Productos de Primera Necesidad de la Canasta Basica Familiar en el Marco de la
Emergencia Nacional por el Covid-19

D.S.N° 044-2020-PCM - Se declara el Estado de Emergencia Nacional por las graves
circunstancias que afectan la vida de la Nacién a consecuencia del brote del COVID-
19.

D.S.N° 045-2020-PCM - Precisa alcances del Art. 8 del D.S.N° 044-2020-PCM, que
declara el estado de emergencia nacional por las graves circunstancias que afectan la
vida de la Nacidn a consecuencia del brote del COVID-19

D.S.N° 046-2020-PCM - Se declara el Estado de Emergencia Nacional, por las
graves circunstancias que afectan la vida de la Nacion a consecuencia del brote del
COVID 19

D.S. N° 051-2020-PCM Se prorroga del Estado de Emergencia Nacional declarado
mediante Decreto Supremo N° 044-2020-PCM

D.S. N°057-2020-PCM Modifica el Articulo 3 del Decreto Supremo N° 051-2020-
PCM que prorroga el Estado de Emergencia Nacional declarado mediante DS N°
044-2020-PCM

D.S. N° 058-202-PCM Decreto Supremo que modifica el Articulo 4 del Decreto

Supremo N° 044-2020-PCM
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D.S.N° 059-2020-PCM Establece medidas complementarias en el marco de la
declaratoria de Estado de Emergencia Nacional por las graves circunstancias que
afectan la vida y la salud de la nacién a consecuencia del COVID19

D.S.N° 061-2020-PCM Decreto Supremo que modifica el articulo 3 del Decreto
Supremo N° 051-2020-PCM, que prorroga el Estado de Emergencia Nacional

D.S. 070-2020-PCM Dictan medidas complementarias DS 044-2020-PCM Declara
estado de emergencia nacional a consecuencia del COVID19

D.S. 072-2020-PCM DS que modifica el Art. 4 del DS 044-2020-PCM
D.U.N°026-2020 - Se establecen diversas medidas excepcionales y temporales para
prevenir la propagacion del Coronavirus COVID-19 en el territorio nacional.

D.U. N°027-2020 - Dictan medidas complementarias destinadas a reforzar el sistema
de vigilancia y respuesta sanitaria frente al COVID - 19 en el territorio nacional y a
la reduccion de su impacto en la economia peruana.

D.U. N° 029-2020 - Dictan medidas complementarias destinadas al financiamiento
de la micro y pequefia empresa y otras medidas para la reduccion del impacto del
COVID-19 en la economia peruana

D.U. N° 032-2020 Dictan medidas extraordinarias destinadas a garantizar la
respuesta sanitaria para la atencion de la emergencia producida por el COVID-19
D.U. N°033-2020 Establece medidas para reducir el impacto en la economia peruana
de las disposiciones de prevencion establecidas en la declaratoria de Estado de
Emergencia Nacional ante los riesgos de propagacion del COVID — 19; Anexo 1
D.U. 033-2020

D.U. N° 034-2020 Establece el retiro extraordinario del Fondo de pensiones en el
Sistema Nacional de pensiones como medida para mitigar efectos econémicos del

aislamiento social obligatorio y otras medidas
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D.U. 035-2020 establece medidas complementarias para reducir el impacto en la
economia nacional del aislamiento e inmovilizacion social obligatorio dispuesto en
la declaratoria de Estado de Emergencia Nacional; Anexo del Decreto de Urgencia
N° 035-2020

D.U. 039-2020 Medidas complementarias para el sector salud en el marco del
COVID19

D.U. 068-2020 Medidas complementarias para atencion alimentaria complementaria
a personas en situacién de vulnerabilidad

D.L. N° 1455-2020 crea el Programa REACTIVA PERU para asegurar la
continuidad en la cadena de pagos ante el impacto del COVID-19

D.S.N° 004-2020-MIDIS - Se autoriza el adelanto de transferencia a usuarios de
Programas Nacionales del MIDIS

D.S.N° 005-2020-MIDIS -Aprueban el disefio de la Red de Soporte para la persona
adulta mayor con alto riesgo y la persona con discapacidad severa

R.M. N° 097-2020-PCM Aprueban lineamientos para el traslado y cuarentena de
personas que se encuentran fuera de su domicilio habitual, consecuencia COVID19
R.M.N° 060-2020-MIDIS - Amplian vigencia de las clasificaciones
socioecondmicas de los hogares que caduquen durante el periodo de vigencia del
Estado de Emergencia, por 40 dias habiles de culminado.

R.M.N° 062-2020-MIDIS - Se aprueba el Padron de Beneficiarios del subsidio
monetario de acuerdo al SISFOH.

R.D. 050-2020-MIDI1S/P65-DE - Se aprueba el Protocolo de Visitas Domiciliarias a
personas adultas mayores, usuarias de pension 65 para la prevencion de Coronavirus

COVID 19.
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D.S.N°003-2020-De - Reglamento del D.L.N° 1095 que establece reglas de empleo
y uso de la fuerza por parte de las Fuerzas Armadas en el territorio nacional.

D.S. N° 004-2020-DE Llamamiento Extraordinario de la Reserva Organica
perteneciente a las Gltimas clases - Licenciados en los afios 2018, 2019 y febrero
2020

D.S. N° 013-2020-SA Decreto Supremo establece medidas para asegurar la
continuidad de las acciones de prevencion control diagnostico y tratamiento del
coronavirus - COVID19

D.S. N° 010-2020-TR Disposiciones para el sector privado sobre trabajo remoto
D.S. N°004-2020-INTERIOR Crea el Registro Informatico de incumplimiento de las
medidas dispuestas en el marco del Estado de Emergencia Nacional

R.M. N°072-2020-TR Aprueban documento denominado “Guia para la aplicacion
del trabajo remoto”

R.M.N°-139-2020-MINSA Aprueban el DT Prevencion y Atencion de personas
afectadas por COVID 19 en el Peru.

RM_141-2020-MINSA_CON_ANEXOS Aprobar la Directiva Sanitaria N° 088-
MINSA-2020-CDC Directiva Sanitaria para la implementacion y funcionamiento de
los Equipos de Respuesta Rapida (ERR) que realizan la Vigilancia Epidemioldgica
RM_143-2020-MINSA Aprueban el valor costo-hora para el calculo de la entrega
economica por los servicios complementarios en salud que realicen profesionales de
la salud en la modalidad por turno o procedimiento asistencial.
RM_144-2020-MINSA_Y_ANEXOS Aprueban el Protocolo para la Recepcion
Organizacion y Distribucion de los Traslados de los Pacientes Confirmados o

Sospechosos Sintomaticos de COVID-19
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RM_145-2020-MINSA_Y_ANEXOS Aprueban la Directiva Sanitaria para la
Vigilancia Epidemiologica de la Enfermedad por Coronavirus (COVID-19) en el
Peru.

RM_146-2020-MINSA_Y _ANEXOS Aprueban la Directiva Administrativa N° 286 -
MINSA2020DIGTEL Directiva Administrativa para la Implementacion y Desarrollo
de los Servicios de Teleorientacion y Telemonitoreo

RM_147-2020-MINSA Aprueban la Guia Técnica Procedimientos de atencién pre
hospitalaria de la Direccion de Servicios de Atencion Movil de Urgencia

R.M. N° 154-2020-MINSA Aprueban la Guia Técnica de Atencion de Viajeros que
provienen del extranjero con sospecha de infeccion por COVID-19

R.M.N° 155-2020-MINSA Crean el Comando de Operaciones de caracter temporal,
para implementar, ejecutar, controlar y evaluar el proceso de atencién a nivel
nacional de los casos de COVID-19 y aprueban otras disp.
R.M.N°161-2020-MINSA Modifican Norma Técnica de los Servicios de Cuidados
Intensivos e Intermedios”, aprobado mediante R.M. N° 489-2005 MINSA,
incorporando en dicha disposicion normativa el numeral “9 Disposiciones Finales
R.M.N° 162-202-MINSA Aprueban Directiva Sanitaria para la atencion de salud en
el Centro de aislamiento temporal para pacientes sospechosos sintomaticos y
pacientes confirmados de infeccién por COVID-19(DU 030-2020)

R.M. N° 171-2020-MINSA Modifican la Directiva Sanitaria N° 087-2020-
DIGESAMINSA, Directiva Sanitaria para el manejo de cadaveres por COVID-19,
aprobada por R.M. N° 100-2020-MINSA

Resolucion N° 074-2020-SUNAFIL Aprueban el Protocolo sobre el Ejercicio de la
Funcion Inspectiva frente a la Emergencia Sanitaria y Estado de Emergencia

Nacional
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Resolucién de Superintendencia N° 062-2020 Establece procedimientos especiales
para la inscripcion en el RUC y la obtencion de la Clave Sol para las personas que
se contraten para enfrentar el brote del COVID - 19

Resolucién de Contraloria N° 100-2020-CG Adicional sexta disposicién
complementaria a la Directiva de Servicio de Control Simultdneo

O.C.AFP N° 172-2020 Procedimiento operativo para el retiro extraordinario de los
fondos de pensiones, establecido en el D.U. N° 034-2020

R.C. N°102-2020-CG Disponen el uso obligatorio de la “Plataforma para la
Transparencia de la Gestion Publica en la Emergencia Sanitaria COVID-19”, por
parte de los Gobiernos Locales

R.M.N° 160-2020-MINEDU Disponen el inicio del afio escolar a través de la
implementacion de la estrategia denominada “Aprendo en casa”, a partir del 6 de
abril de 2020 y aprueban otras disposiciones

R.VM. N° 084-2020 medidas excepcionales con relacion al servicio educativo que
se realiza de forma presencial, correspondiente al afio lectivo 2020 brindado por los
CETécnico-Productiva e Institutos y Escuelas de E. Superior

R.VM. N° 085-2020-MINEDU Aprueban las Orientaciones para la continuidad del
servicio educativo superior universitario, en el marco de la emergencia sanitaria, a
nivel nacional, dispuesta por el D.S N° 008-2020-SA

R.VM N°087-2020-MINEDU Aprueban la NT denominada Orientaciones para el
desarrollo del servicio educativo en los CETécnico-productiva e institutos y escuelas
de Educacion Superior, en el marco de la emergencia

R.M.VM N°088-2020-MINEDU Aprueban NT Disposiciones para el trabajo remoto
de los profesores que asegure el desarrollo del servicio educativo no presencial de

las instituciones y programas educativos publicos
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R.VM N°090-2020-MINEDU Aprueban NT Disposiciones para la prestacion del
servicio de Educacion Basica a cargo de instituciones educativas de gestion privada
en el marco de la emergencia sanitaria para prev_control Covid19

RVM N°091-2020-MINEDU Suspenden la aplicacion de la Norma para la Cogestion
del Servicio Alimentario implementado con el Programa Nacional de Alimentacion
Escolar Qali Warma

R.M. 094-2020-MINAGRI Establecen disposiciones para asegurar la adquisicion,
produccion y abastecimiento de productos alimenticios con estricto cumplimiento de
las normas que regulan el periodo de emerg.

R.D. N° 003-2020-INACAL-DN Aprueban la Guia para la limpieza y desinfeccion
de manos y superficies. 12 Edicion

Ley No. 31016 Ley que establece medidas de despliegue de control simultaneo
durante la emergencia del COVID19

R.M.N°180-2020-MINSA Aprueban la Guia Técnica para el Cuidado de la Salud
Mental del Personal de la Salud en el contexto del COVID-19
RM-066-MIDI1S-2020 Aprueban DT para la implementacién de la red de soporte para
la PAM con alto riesgo y discapacidad severa frente al COVID19
RVM_N__090-2020-MINEDU Disposiciones para la prestacion del servicio de
educacion basica a cargo de II_EE privada

R.M. N°189-2020-MINSA Modifican la Directiva Sanitaria N° 087-
MINSA2020DIGESA, Directiva Sanitaria para el manejo de cadaveres por COVID-
19, aprobada por R.M. N° 100-2020-MINSA

R.M. N°186-2020-MINSA “Guia Técnica para el cuidado de la Salud Mental de la
Poblacion Afectada, Familias y Comunidad, en el contexto del COVID-19

RM_182-2020-MINSA_Y_ANEXOS
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D.S. N° 013 _2020-SA medidas temporales para asegurar el suministro de productos
necesarios para la salud durante la Emergencia Sanitaria declarada como
consecuencia del COVID-19

D.L. 1458 Sancionar el incumplimiento de las disposiciones emitidas durante la
emergencia sanitaria a nivel nacional para proteger la vida y la salud de la poblacién
por el contagio del COVID-19

D.L. 1459 Optimiza la aplicacién de la conversion automatica de la pena para
personas condenadas por el delito de omision de asistencia familiar, a fin de reducir
el hacinamiento penitenciario y evitar contagios de COVID-19

D.U. 038-2020 Establece medidas complementarias para mitigar los efectos
econdmicos causados a los trabajadores y empleadores ante el COVID-19 y otras
medidas

D.S. N°067-2020-PCM Medidas complementarias en el marco de la declaratoria de
estado de emergencia nacional por las graves circunstancias que afectan la vida y la
salud de la nacion a consecuencia del brote del COVID-19

D.S. N°068-2020-PCM modifica el articulo 3 del DS N° 051-2020-PCM, que
prorroga el estado de emergencia nacional declarado mediante Decreto Supremo N°
044-2020-PCM,

R.J. 096-2020-J-OPE-INS Conforman el Comité Nacional Transitorio de Etica en
Investigacion para la evaluacion y supervision ética de los Ensayos Clinicos de la
enfermedad COVID-19

R.J. 048-RENIEC Gratuidad en la tramitacion para la obtencion del Certificado de
Inscripcion Via Internet (C-4) _para aquellas personas afectadas por la pérdida del

DNI, beneficiarias del subsidio DU 033
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- R.F.N. N°605-2020 Prorrogan la suspensidon de labores en el Ministerio Publico hasta
el 26 de abril de 2020, de acuerdo a lo dispuesto en el D.S. N° 064-2020-PCM, y
dictan otras disposiciones

- R.M. 089-2020-MINSA Modifican la Direc_Sanit_ N° 087-MINSA2020DIGESA,
Directiva Sanitaria para el manejo de cadaveres por COVID-19, aprobada por R.M.
N° 100-2020-MINSA

- R.C. N°106-2020-CG Agregan Sexta Disposicion Complementaria Final de la
Directiva N° 004-2018-CG DPROCAL, aprobada por Res. N°044-2018CG

- R.P. 004-2020-OSIPTEL Aprueban medidas complementarias a las disp. para la
prestacion de los servicios de telecomunicaciones que establece el Decreto de
Urgencia N° 0352020

- D.U. N°36-2020 Medidas complementarias para reducir el impacto en las medidas
de aislamiento garantizar serv. saneamiento frente COVID

- D.S. 015-2020-SA Medidas temporales para asegurar el suministro de productos
necesarios para la salud en la emergencia COVID19

- DS N° 167-2021-PCM, prorroga el Estado de Emergencia Nacional declarado por el
DS N° 184-2020-PCM,

- DECRETO SUPREMO N°016-2021-MINEDU

- RESOLUCION MINISTERIAL N° 1218-2021/MINSA

- D.S. 168-2021-PCM establece las medidas que debe seguir la ciudadania en la nueva

convivencia social.
2.2.1.2.3. Impacto psicosocial
La pandemia de COVID-19 no solo ha tenido un impacto significativo en la salud fisica

de las personas, sino que también ha generado una crisis de salud mental a nivel mundial. El
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aislamiento social, la incertidumbre, el miedo a la enfermedad y la pérdida de seres queridos
han dejado una profunda huella en la psique de millones de personas.
2.2.1.3. Impacto econémico

Desde mediados de marzo, la mayoria de las economias de Latinoamérica adoptaron
medidas para contener el avance del COVID 19. En particular, el Pert fue uno de los paises en
los que se impuso las medidas mas estrictas. (Instituto Peruano de Economia, 2020)

El PBI peruano se contrajo en 30% durante el segundo trimestre del afio, por encima de
las caidas registradas en las demas economias de la region. En concreto, el mes de mayor
impacto fue abril, en el que la economia del pais se contrajo en 39.9%, mayor a las caidas
registradas en Argentina (-25.5%), Colombia (-20.2%), México (-19.9%), Brasil (14.3%) y
Chile (-14.2%). (Instituto Peruano de Economia, 2020)

En linea con la fuerte contraccion econdmica, el empleo en el pais se redujo en 39.5%
a nivel nacional, en el trimestre abril-junio. Mientras tanto, la contraccion de la PEA ocupada
en Chile, Colombia y Argentina bordeaba el 20% en el mismo periodo. Por su parte, la caida
del empleo en Brasil fue menor (-10.7%). (Instituto Peruano de Economia, 2020)

Para atenuar el impacto del COVID-19 en la economia peruana, se dieron paso a las
etapas de reactivacion econdmica. En junio, el gobierno flexibilizé las condiciones para que
las empresas retomen sus actividades, a fin de evitar las demoras generadas durante la primera
etapa. En consecuencia, la economia peruana registrd6 menores contracciones que los meses
previos durante los meses de junio (-18.1%), julio (-11.7%) y agosto (-9.82). (Instituto Peruano
de Economia, 2020)

La sostenida recuperacion de la economia peruana responde al reinicio de las
actividades empresariales en un escenario de estabilidad macroeconomica, el cual provee las
condiciones necesarias para el crecimiento. Ademas, las medidas orientadas a proveer liquidez

a las empresas y hogares permitieron evitar parcialmente la interrupcién de la cadena de pagos
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y, con ello, han contrarrestado parte de la caida del gasto privado. (Instituto Peruano de
Economia, 2020)
2.2.1.3.1. Economia familiar

Aunque el impacto econémico de la COVID-19 se sentird primero en los hogares
urbanos de Per(, una mayor proporcion de hogares rurales estarian en condicion de mayor
vulnerabilidad, revelé esta semana el Programa de las Naciones Unidas para el Desarrollo
(PNUD) en uno de sus analisis que forma parte de la serie que realizara frente a esta crisis.
(PNUD, 2020)

Los especialistas del PNUD analizan en este nuevo informe como esta pandemia es una
amenaza que interactia con las vulnerabilidades preexistentes en los hogares peruanos:
monetaria, alimentaria, laboral, financiera e hidrica. Asi, antes de la propagacion de este
coronavirus, el 65% de hogares peruanos, es decir 6 de cada 10, registraba por 1o menos una
de estas vulnerabilidades, lo cual representa un total de 4 millones de hogares vulnerables en
las zonas urbanas y 1.8 millones en las rurales. En proporcion, el 88% de los hogares de zonas
rurales son vulnerables, situacion que ilustra una mayor precariedad que se agudizaria alin mas
en esta crisis. (PNUD, 2020)

Entre las vulnerabilidades mas criticas en esta pandemia esta la hidrica, es decir, la
carencia de acceso a agua potable en los hogares, y mucho mas si se combina con la laboral y
financiera. De acuerdo con este analisis, el cuadro de mas alto riesgo lo viven 460 mil hogares
peruanos por falta de agua y ausencia de ahorros, al igual que 570 mil hogares que no tienen
acceso a este recurso y tampoco ingresos salariales.(PNUD, 2020)

En cuanto a la vulnerabilidad laboral, segin un estudio sobre hogares urbanos, realizado
por PNUD en alianza con el Grupo de Analisis para el Desarrollo (GRADE), el impacto
econémico dependera tanto de la duracion de las restricciones de circulacion, al igual que de

la cantidad de fuentes de ingreso que tenga cada hogar. De esa forma, aquellos hogares urbanos



31

que dependan de una (30%) o dos fuentes de ingresos (40%), serian los mas afectados. Sobre
todo, si se considera que poco mas de la mitad de estos hogares depende de trabajadores sin
contrato e independientes informales. (PNUD, 2020)

A estas vulnerabilidades preexistentes, se suman otros factores externos que se
agudizarian esta crisis como la debilidad del servicio de salud publica, principalmente en las
regiones, y el hacinamiento dentro de las viviendas. Segun datos de la ENAHO 2018, de los 9
millones de hogares peruanos, 2.5 millones habitan en condiciones de hacinamiento; de los
cuales, casi 2 millones corresponden al area urbana y mas de medio millon al &rea rural.
(PNUD, 2020)

Dada la constante evolucion de los escenarios, se deberd contar con estadisticas
actualizadas que permitan avanzar en recomendaciones puntuales para los diferentes actores.
Sin embargo, a partir de este analisis de vulnerabilidades del PNUD es posible identificar
algunas prioridades y lineas de accion preliminares para las mas criticas (hidrica, laboral y
financiera) distinguiendo las etapas del levantamiento gradual de las restricciones de la
cuarentenay el proceso de recuperacion. Para la primera, se recomienda proporcionar ingresos
de emergencia a los hogares en funcion al estatus laboral de la principal fuente de ingresos y
evitar el quiebre de las empresas que concentran el 64% del empleo formal del pais,
flexibilizando las normas laborales. Asimismo, es prioritario potenciar la cobertura de
programas de proteccion social ya existentes, en especial en zonas urbanas. (PNUD, 2020)

Por otro lado, es importante reforzar significativamente el abastecimiento de agua
mediante cisternas a los hogares que carecen de acceso domiciliario; y aplicar pruebas de
deteccidn del contagio del virus en los hogares en condiciones de hacinamiento extremo. A su
vez es importante mantener las coordinaciones con la Federacion Nacional de Trabajadores de

Mercados, sus bases locales y los gobiernos subnacionales, para la adopcion de medidas de
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ordenamiento a fin de cumplir estrictamente con el distanciamiento social y el uso de
mascarillas en mercados. (PNUD, 2020)

Una vez controlada la pandemia, las politicas deben enfocarse en la atencion a la
vulnerabilidad hidrica mediante un programa destinado al acceso universal al agua, respaldado
por recursos, mecanismos de transparencia, participacion de los tres niveles de gobierno y la
movilizacion organizada de los sectores de poblacion que aun padecen esta condicion
vulnerable. Para la vulnerabilidad alimentaria, un primer paso sera contar con indicadores mas
ajustados del déficit calérico de los hogares a nivel territorial. (PNUD, 2020)

Igualmente se deberd impulsar la evaluacion del impacto del COVID-19 sobre los
hogares y su situacion de vulnerabilidad en cada una de las dimensiones mencionadas con
anterioridad, bajo el liderazgo del Instituto Nacional de Estadistica e Informatica (INEI) con el
apoyo de otros sectores del gobierno nacional y contribuciones técnicas y metodoldgicas de
diversas Agencias del Sistema de Naciones Unidas. (PNUD, 2020)
2.2.1.3.2. Mercado laboral

Segun el informe del (Banco Central de Reserva del Pert, 2021) . La pandemia del
COVID-19 ha afectado de manera significativa y heterogénea al mercado laboral. La magnitud
de los efectos ha dependido, entre otros factores, del tipo y la extension de las medidas
adoptadas ante la aparicion del nuevo coronavirus y las condiciones iniciales de los hogares,
asi como de las estrategias de proteccién promovidas por el Gobierno y adoptadas por las
empresas para preservar los vinculos laborales.

Producto de dicha pandemia, el afio 2020 estuvo marcado por cuarentenas y paquetes
de apoyo econdémico para los hogares y empresas. El periodo mas critico para el mercado
laboral peruano fue entre marzo y el segundo trimestre de 2020, puesto que el Gobierno, a
través del Decreto Supremo N° 044, establecio una cuarentena estricta donde Unicamente los

trabajadores de sectores esenciales pudieron desarrollar libremente sus actividades. De otro
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lado, el Gobierno peruano impulsé una serie de medidas econdmicas, como la entrega de bonos
hacia los hogares mas perjudicados por la pandemia, asi como el apoyo a la planilla de las
empresas con el fin de preservar la mayor cantidad de empleos. (Banco Central de Reserva del
Peru, 2021)

Las caracteristicas iniciales del mercado laboral cumplen un rol gravitante al momento
de afrontar cualquier tipo de choque econdmico. Al respecto, diferentes indicadores muestran
un mercado laboral bastante vulnerable, en la medida que mas de la mitad de los trabajadores
desarrollaba sus actividades en sectores menos productivos (agricultura, comercio y
restaurantes, y hoteles), 7 de cada 10 personas ocupadas trabajaban en un empleo informal y el
47,3 por 1 Las fuentes de informacion para llevar a cabo el presente recuadro fueron la Encuesta
Nacional de Hogares (Enaho) y la Encuesta Permanente de Empleo (EPE). 2 actividades que
garantizan el abastecimiento de alimentos, medicinas, asi como la continuidad de los servicios
de agua, saneamiento, energia eléctrica, gas, combustible, telecomunicaciones, limpieza,
servicios funerarios entre otros. 3. De acuerdo al Informe Anual del Empleo 2019 del
Ministerio de Trabajo y Promocion del Empleo (MTPE). 4. De acuerdo a Nopo y Jaramillo
(2020), el trabajo independiente tiene aspectos a favor y en contra. Por un lado, permite mayor
flexibilidad al poder entrar y salir de los mercados de trabajo con fluidez, pero en situaciones
de crisis estos empleos son los primeros en desaparecer. ciento de la Poblacion
Econdmicamente Activa (PEA) ocupada tenia un empleo vulnerable (trabajador independiente
o trabajador familiar no remunerado). (Banco Central de Reserva del Peru, 2021)

De acuerdo a la Encuesta Nacional de Hogares (Enaho, INEI), en el segundo trimestre
de 2020, el empleo se redujo 38,8 por ciento respecto a similar periodo del afio anterior. Esta
reduccion implico que 6,5 millones de personas dejasen de trabajar, cifra no registrada
previamente por estas encuestas (desde 1997, Enaho) y registros administrativos (enero 2011,

planilla electronica). Luego de seis meses, las cifras alin son negativas, pero con una menor
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magnitud de las caidas (variacién porcentual y absolutos) del empleo. (Banco Central de
Reserva del Peru, 2021)

La reduccion de la PEA ocupada durante el 2020 coincidié con el incremento
significativo del numero de desempleados. Sin embargo, la mayor parte de las personas que
dejaron de laborar se retiraron del mercado laboral, incorporandose a la Poblacion
Econdmicamente Inactiva (PEI), es decir, personas que no han trabajado ni han buscado trabajo
y no desean trabajar. (Banco Central de Reserva del Per(, 2021)

La disminucion del empleo fue mas severa segin ciertas caracteristicas
socioecondmicas de la PEA ocupada, como el sexo, nivel educativo, la edad y tenencia de hijos
en edad escolar, entre otras. Esta heterogeneidad podria explicarse por la mayor
representatividad de estos grupos en algunos de los sectores econdmicos mas afectados por las
crisis, el aumento de la carga de cuidados no remunerados en los hogares y las limitadas
oportunidades de trabajo para las personas adultas mayores. (Banco Central de Reserva del
Peru, 2021)
2.2.1.3.3. Sector construccion

Segun el informe, (Equilibrium business development consultancy, 2020) EIl sector
construccion ha sido uno de los directamente afectados por las medidas tomadas para evitar la
propagacidn del coronavirus. Para evaluar el impacto que este ha sufrido, es importante evaluar
diversos aspectos y resaltar que habra diferencias en la recuperacion econdmica de los
diferentes segmentos: viviendas, edificaciones no residenciales, proyectos de infraestructura y
proyectos mineros.

Lo primero a tomar en cuenta es el efecto en la cadena de suministro de materiales,
principalmente aquellos provenientes de China que, a causa de los obstaculos de importacion
causados por el coronavirus, encarece los costos de construccion. Durante enero 2020, Peru

importé USD 839 millones de China, representando un 26% de sus importaciones totales. De
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estos USD 839 millones, USD 369.2 millones fueron en bienes capitales y materiales de
construccion. Si bien China no es el Gnico proveedor, tener que recurrir a otras opciones podria
llevar a un aumento de precios. Los productos mas afectados segiin la Camara Peruana de
Construccion son los acabados de construccion, como aparatos sanitarios, griferias, cables,
entre otros. (Equilibrium business development consultancy, 2020)

Ademas de esto, el sector construccion se ve directamente afectado por las medidas
tomadas por el presidente Vizcarra del estado de emergencia por 15 dias. Si bien, el trabajo
remoto esta permitido, remotamente solo se puede avanzar con trabajos preparativos y hasta
cierto punto, pues el avance fisico de la obra es el que establece el ritmo de trabajo de todas las
partes del sector incluyendo a empresas proveedoras, consultoras y constructoras. (Equilibrium
business development consultancy, 2020)

El Valor Agregado Bruto (VAB) del sector construccion al PBI peruano, siempre ha
estado altamente correlacionado con la tendencia de toda la economia peruana. Evaluandolo
desde 2007 hasta 2018 existe un alto factor de correlacion entre el sector construccion y el PBI
de 0.93. Tomando esto en cuenta, para nuestra primera estimacion asumimos que el sector
construcciéon crecera en un 0% para el afio 2020 al igual que las estimaciones actuales del PBI

peruano. (Equilibrium business development consultancy, 2020)
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Figura 1

Valor Agregado Bruto y PBI
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Nota. Fuente: (Equilibrium business development consultancy, 2020)

Vale recalcar que esta estimacion depende de las proximas medidas que anuncie el
presidente Vizcarra, pues si bien en su ultimo decreto establece una paralizacion de 15 dias,
observamos ciertos hechos que indican que es posible que el estado de emergencia sea alargado
por mas tiempo. (Equilibrium Business Development Consultancy, 2020)

Lo primero, es que la meta de la cuarentena es controlar la propagacion del virus y para
que esta tenga efecto debe durar hasta que la curva de casos comience a disminuir y esté
controlada. (Equilibrium Business Development Consultancy, 2020)

El nimero de casos detectados en Peru sigue creciendo diariamente, a la fecha actual
siendo 416 infectados y 5 fallecidos a causa del COVID-19. En esta misma, investigadores
expertos en los paises mas afectados en Europa, mencionan que una cuarentena por menos de
6 semanas no conseguiria los resultados aspirados. (Equilibrium Business Development

Consultancy, 2020)
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Por el otro lado, no debemos apartar que el decreto de situacion de emergencia es una
medida politica y en politica, la aprobacion y percepcion de las decisiones por parte de la
poblacion juega un rol fundamental. Segun Ipsos en su encuesta de percepcion del 21 de marzo.
El nivel de aprobacién de Vizcarra subié de 52% a 87% con las medidas tomadas frente al
Coronavirus. Y 76% de la poblacion esta de acuerdo con que el estado de emergencia se
extienda por mas tiempo si contintia creciendo el nimero de personas afectadas. Estos indicios
indican que la probabilidad de alargar el aislamiento social obligatorio es alta. Esto descarta,
que hay diferentes escenarios posibles y las medidas pueden ir aligerdndose progresivamente.
(Equilibrium Business Development Consultancy, 2020)

Importaciones y exportaciones en el sector construccion

Segun Posada (2020) los datos informan que las importaciones y exportaciones de este
rubro han registrado fuertes caidas. Con ello se estima un cierre de afio poco auspicioso para
la industria.

Como industria de la construccion se entiende no solo a la actividad de los
constructores, sino que incluye los profesionales proyectistas, disefiadores y productores de
insumos y servicios relacionados con la construccion.

Asimismo, como sector econdmico, la construccion genera puestos de trabajo indirectos
al poner en movimiento otras industrias que le proveen de insumos para la construccion y
servicios asociados.

La industria de la construccion es una de las actividades econdmicas mas importantes
de cualquier pais. En ese sentido, los indices del sector son utilizados para medir el bienestar
econdmico de un pais.

El mayor crecimiento de este sector, que cuenta con una muy importante inversion
privada, se debe a los programas gubernamentales de viviendas y a las facilidades de

financiamiento para la construccion.
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Tabla 2

Importaciones en el sector construccion

IMPORTACIONES TOTALES DEL SECTOR CONSTRUCCION POR SUBSECTOR PERIODO ENERO - SETIEMBRE

EN US$
SUBSECTORES ANO 2017 ANO 2018 AND 2019 ARO 2020
Aparatos mecdnicos, sus partes y piezds 13166.458 15'297.688 14'009.556 12'899.059
Fundicion, hierro y acero 126'698.203 152'405.695 159'866.427 108139.504
Manufacturas de fundicion, hierro o acero 301'755.688 283071473 379'835.022 327593277
Manufacturas de metal 50'905.544 59124.648 71489297 48'608.703
Manufacturas de piedro, yeso fraguable, cemento, entre otros 2r458.251 22690.664 19'966.24¢ 15188.861
Manufacturas de plomo - 272 300 18.004
Manufacturas de zinc 833147 656.457 681.604 432,534
Otros de minetia no metdlica 34.088 18.168 B7.103 43787
Otros productos de la industria 69.274 205.022 138.832 62.494
Plastico, caucho y sus manufacturas 46'602877 50004.778 61981.838 51'304.679
Productos cerémicos 98'147.661 118'366.079 119'298.480 98190.696
Productos diversos de las industrias guimicas 6'312.371 8743.090 5914083 4'526,423
Productos manufacturados 3'389.570 4'698.031 5'627.486 3462921
Productos semi manufacturados 54.581 557.669 142159 161.062
Sal; azufre; tierras v piedras; yesos, cales y cementos 37864.291 55'436.430 53'984.969 35623288
Varios 87'824.001 20'313.436 43262244 31359048
Vidrio y sus manufocturas 37892078 §7'913.202 41'487.685 337270.830
TOTAL 833998.081 849'391.800 977763365 770'875.177
Fuente: SUNAT Elaboracion por: IDEXCAM

Nota. Fuente: (Posada, 2020)

Por su parte, la inversion publica en infraestructura también contribuye a su crecimiento
de modo directo. Hay que recordar que este sector tiene la capacidad de generar empleo, por
ser intensivo en mano de obra.

Lastimosamente, segun la Camara Peruana de la Construccion (Capeco), el sector
construccién decrecié 7% en agosto, completando cuatro meses consecutivos con resultados
negativos.

No obstante, hay que destacar que esa caida tiende a ser menor cada mes. En
septiembre, seguin Capeco, se proyecta una caida de 2%.

El nivel de operaciones de las empresas constructoras, por su parte, se redujo a 15% a
agosto de este afio, con un ritmo de disminucion de 3% los dos Ultimos meses en curso
(septiembre y octubre). Y, al parecer, al mes de octubre el segmento de edificaciones sufrira la

caida mas fuerte con un poco menos de 8%.
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Importaciones del sector

Segun Posada (2020) los datos informan que, en materia de comercio exterior, el sector
construccion también ha registrado un declive. Las importaciones de insumos y materia prima,
que sirven como base para la mejora de esta industria, se han visto afectadas en estos nueve
meses del afio 2020.

Como se aprecia en la tabla N°1, las importaciones totales de insumos para el sector
construccién disminuyeron en 21% dejando muy claro que este afio no va ser bueno para el
sector.

El principal subsector afectado y que registré una fuerte caida en sus importaciones fue
el de Manufacturas de fundicion, hierro o acero, con compras 14% menores a las registradas
en similar periodo del 2019.

Los principales tipos de productos que cayeron en este subsector fueron Material de
andamiaje, encofrado, apuntalado o de apeo (-42%); seguido de Tubos para oleoductos o
gasoductos de acero inoxidable (-49%).

Otro producto con baja performance fue Puentes y sus partes, de fundicién, hierro o
acero, el cual disminuyd sus importaciones en 69%. Todos los productos mencionados son
traidos mayormente desde China.

Otro subsector afectado es Manufacturas de metal, el cual registr6 una caida de 32%.
Los principales tipos de productos que cayeron en este subsector fueron Ras y cerrojos, de
metales comunes (-32%); seguido de Guarniciones, herrajes y articulos similares, de metales
comunes, para muebles, con -26%.

Otro producto afectado fue chapas, barras, perfiles, tubos y similares, de aluminio,
preparados para la construccion, que disminuyd sus importaciones en 34%. Todos estos
productos son traidos también mayormente desde de China y, en menor medida, desde

Alemania.
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Desafortunadamente, otro subsector perjudicado es Productos ceramicos, que registro
dos afios de crecimiento y que, lamentablemente, este afio cayo en 18%.

Los tipos de productos mas afectados son Placas o baldosas, con una caida de 23%;
seguido de Fregaderos, lavabos, pedestales de lavabos, bafieras, bidés, inodoros, cisternas,
urinarios y aparatos fijos similares, de porcelana, que registro una caida de 7%.

Todos estos tipos de productos son traidos también en su mayoria desde China y, en
menor medida, desde Brasil y Colombia.

Exportaciones en construccion

Segun Posada (2020) los datos informan que, las exportaciones también se vieron muy
afectadas en los primeros ocho meses del 2020. Asi, vemos que estas disminuyeron en 46%
(observar tabla N°2).

Tabla 3
Exportaciones en el sector construccion

EXPORTACIONES TOTALES DEL SECTOR CONSTRUCCION POR SUBSECTOR PERIODO ENERO - AGOSTO

EN USS
SUBSECTORES ANO 2017 ARNO 2018 ANO 2018 ANO 2020

Aparatos mecdnicos, sus partes y piezas 307.322 325148 158.937 31274

| Fundicién, hierro y acero 70152169 91'644.657 88'013.699 50681028 |

| Manufacturas de fundicién, hierro © acero 30'879.816 27'373.386 30'308.921 15°471.087
Manufacturas de metal 6'250.556 7742738 §'070.443 4'5655.440 |
Manufacturas de piedrg, yeso fraguable, cemento, entre otros 7'634.121 9'646.849 8'882.516 4141.850

| Manufacturas de plemo 0
Manufacturas de zinc 1.035 218 427 1.843
Otros de mineria no metdalica 254792 280.660 204.042 G0.61

[ Otros productos de la industria 789 62

[ Pléstico, caucho y sus manufacturas 3'097.205 3701102 8'580.907 2433143 ‘
Productos ceramicos 69'408,400 BO715.217 71'598.679 42'506.448
Productos diversos de las industrias quimicas 403.767 457,946 596.375 222.025
Productos manufacturados 2'553.983 5,636,158 4138.403 2M4.813
Productos semi maonufacturados 191419 7°960,450 13578721 5'898.583
Sal; azufre; tierras y piedras; yesos, cales y cementos 31'902.568 41'455.108 33'314,689 14'376.287

| varios 501530 213728 617.109 330.961 |
Vidrio y sus manufacturas 76.145 195.885 108.725 32.716
TOTAL 234'614.829 277°550.047 266170.574 142'857.219

Fuente: SUMAT Elaboracion por: IDEXCAM

Nota. Fuente: (Posada, 2020)
Los principales subsectores afectados son Fundicion, hierro y acero, el cual tuvo una
caida del 42%, respecto a similar periodo del afio anterior; siendo los principales tipos de

productos afectados Barras de hierro o acero sin alear, que cayo en 44%; seguido de Perfiles
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de hierro o de acero sin alear, que cay06 en 37%. El principal pais de destino de estos productos
es Bolivia.

Otro subsector afectado es Manufacturas de fundicion, hierro o acero, que registré una
caida del 49%; siendo su principal tipo de producto afectado Material de andamiaje, encofrado,
que tuvo una caida del 30%. Los principales paises de destino de estos productos son Chile y
Bolivia.

2.2.2. Rentabilidad

Para la recoleccion de la informacién de la segunda variable de rentabilidad y sus
dimensiones, se tomd como base el Marco Conceptual para la Preparacion y Presentacion de
los Estados Financieros y a los siguientes autores:

Sanches (2005) quien define que la rentabilidad “Es la relacion, medida en porcentaje,
entre los rendimientos netos y el capital invertido.” E indica que: “Una inversion en rentable
cuando su utilidad es superior a la tasa de interés de los bancos.” Aduciendo lo siguiente:

Si usted guarda su dinero, no esta generando ninguna inversion. Si lo deposita en el
banco tendra una rentabilidad igual a la tasa de interés bancaria, pero si decide invertir su dinero
en un negocio podria llegar a obtener el doble o hasta el triple de rentabilidad, aunque
asumiendo cierto riesgo.

Alvarez (2004) destaca poniendo énfasis al: Analisis interno versus analisis externo:
El andlisis de una empresa puede adoptar una perspectiva o enfoque tanto interno como
externo, ello en funcién del sujeto que hace el anélisis, de los objetivos del analisis, y de la
consiguiente disponibilidad de datos. El analisis interno, acometido desde el interior de la
empresa, pretende llevar a cabo un seguimiento y control de los objetivos alcanzados, asi como
de la gestion, y tiene por objeto ayudar o servir de apoyo a los gestores de la empresa con el
fin de posibilitar un seguimiento efectivo de sus actuaciones y subsanar asi las posibles

disfuncionalidades que pudieran presentarse. Al analizar una empresa se han de recabar, en
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primer lugar, un conjunto amplio de datos econdmicos y financieros, tanto presentes como
pasados, tanto de la misma, como de otras empresas del mismo sector o de otros, a fin de
evaluar su situacion, en términos absolutos o individuales como relativos, con el fin de estimar,
en la medida de lo posible, las potencialidades o los riesgos que pueda presentar la empresa. El
analisis externo, por su parte, se suele realizar por agentes econémicos y sociales externos, por
ejemplo, aquellos con los que tiene relacion la empresa (acreedores, inversores, proveedores,
etc.), y que tienen necesidad de conocer su situacién y evaluar sus actuaciones, con el objeto
de ayudarles a adoptar decisiones fundamentalmente, econémicas, en relacion con la empresa
en cuestion; también este andlisis puede llevarse a cabo por otros sujetos como investigadores
econdmicos, etc, que no tienen por qué tener vinculacion alguna con la empresa analizada. El
analisis de los estados financieros, ya sea externo o interno, es ante todo un ejercicio de
interpretacion, aunque se nutre de la informacion que ha de ser tratada y, en muchas ocasiones,
modificada antes de ser interpretada. Para que resulte viable un anélisis que pretenda comparar
y sacar conclusiones de un colectivo de empresas diversas debera centrarse en informacion
comuny normalizada, esto es, basada en los informes o estados financieros externos elaborados
por las empresas.

Alvarez (2004) describe que: Una ratio es una relacion matematica (cociente) entre dos
cantidades o cifras; mas concretamente, en el analisis contable, una ratio puede definirse como
una relacion o proporcion entre dos magnitudes relacionadas, a fin de obtener una perspectiva
relativizada de su situacion economica, financiera, o de cualquier otro enfoque. Asi, por
ejemplo, un ratio puede evaluar la relacion o proporcion existente entre las cuentas a cobrar y
las ventas, o entre la cifra del resultado y los activos totales.

El analisis mediante ratios permite establecer comparaciones que pongan de manifiesto
condicionantes o tendencias que dificilmente podrian identificarse mediante la simple

observacion de la evolucién de las partidas implicadas en el calculo de un ratio.
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Un ratio aislado carece de significacion, por lo que se deberan efectuar comparaciones

de un determinado ratio con:

a)
b)
c)
d)

El mismo ratio referido a pasados o posteriores ejercicios econémicos.
Algun estandar o valor de referencia preestablecido.

Ratios correspondientes a otras empresas pertenecientes al mismo sector.
Valores promedios del sector de actividad en que opera la empresa.

Por su parte, en relacién a los tipos de ratios que se pueden elaborar cabe destacar que

esta tipologia dependera del tipo de variables que se incorporen en su célculo. Con caracter

general, en el andlisis la informacion procedera fundamentalmente de:

a)

b)

El Balance, en el que aparecen recogidas las magnitudes fondo, es decir, aquellas
partidas cuyo importe refleja el correspondiente importe a una determinada fecha; por
ejemplo, el saldo de las cuentas a cobrar, el saldo de cuentas a pagar, etc.

La cuenta de Pérdidas y Ganancias, en donde se registran las magnitudes flujo, es decir,
aquellas partidas cuyos importes vienen referidos a un intervalo temporal, generalmente
un afo; por ejemplo, cifra de negocios, gastos de personal, compras, etc.

2.2.2.1. Tipos de ratios

La combinacidn de las variables o magnitudes flujo o fondo permite clasificar los ratios

en cuatro categorias:

a)

b)

Relacion fondo/fondo, que es un ratio de estructura, puesto que alude a dos variables
del Balance; por ejemplo: fondos propios/Activo fijo.

Relacion flujo/flujo, que es un ratio de rendimiento, mediante el cual se analiza el
montante acumulado de una magnitud en relacién a otra. En este caso las variables

proceden de la cuenta de resultados, como por ejemplo: ventas/gastos de personal.
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Relacion fondo/flujo, que es un ratio de tiempo; hace referencia al periodo, por ejemplo,
en que se tarda en recuperar la inversion en un elemento. Asi, el ratio: cuentas a
cobrar/ventas indica la duracion del crédito concedido a clientes.

Relacion flujo/fondo, que es un ratio de proporcion, mediante el cual se analiza, por
ejemplo, el coste promedio de financiacion externa, al calcular el cociente entre los
gastos financieros y el importe de las deudas.

Cuando se analizan los ratios, se deben conocer los factores que intervienen en la

estructura del ratio y las formas en que pueden influir sobre dicho indicador los cambios que

puedan presentar los diferentes factores implicados en su célculo.

que:

Alvarez (2004) desarrolla la RENTABILIDAD Y SUS COMPONENTES, indicando

La rentabilidad es un concepto amplio que admite diversos enfoques y proyecciones, y
actualmente existen diferentes perspectivas de lo que puede incluirse dentro de este
término en relacion con las empresas; se puede hablar asi de rentabilidad desde el punto
de vista econdmico o financiero, o también se puede hablar de rentabilidad social,
incluyendo en este caso aspectos muy variados como pueden ser los aspectos culturales,
medioambientales, etc., que vienen a configurar los efectos positivos 0 negativos que
una empresa puede originar en su entorno social o natural.

La disociacion entre recursos econdmicos y recursos financieros constituye la
base fundamental sobre la que se establece la correspondiente distincion entre
rentabilidad econdmica y rentabilidad financiera. Es por ello que la rentabilidad puede
definirse, ya en términos concretos como la relacion existente entre el resultado
obtenido y los medios empleados para su consecucion, debiéndose matizar que estos

medios vienen referidos a los capitales —econdmicos o financieros— empleados. Es por
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ello que existe una gran diversidad de puntos de vista de la rentabilidad dependiendo
de los objetivos perseguidos.

Aun cuando se puede establecer que frecuentemente la rentabilidad se calcula
de la forma: resultado o excedente / inversion, cabe sefialar que, dependiendo de los
diferentes conceptos que aparezcan en el numerador y denominador se pueden llegar a
establecer diferentes conceptos de rentabilidad. En relacion a la magnitud que aparece
recogida bajo la nocién genérica de resultado, podrian incorporarse alternativamente
una serie varia de conceptos como los siguientes: a) valor afiadido; b) resultado de la
explotacion; c) cash-flow bruto; d) beneficio procedente de actividades ordinarias; e)
beneficio neto (después de impuestos); f) dividendos. En lo que respecta al
denominador, esto es las inversiones, éstas podrian conceptuarse de formas tan diversas
como las que siguen: a) Activo total; b) Activo fijo bruto; c) Activo fijo neto; d) fondos
propios; e) Pasivo fijo (fondos propios + deudas a largo plazo); f) capitalizacion bursatil
(valor de mercado). En relacién a unos y otros componentes, cabria mencionar, por
tanto, que la rentabilidad es una variable compleja que aglutina elementos técnicos,
econdmicos y financieros, lo que lleva a que sea dificil identificar a primera vista cuéles
son las causas que hubieran podido ocasionar una variacion de los niveles de
rentabilidad, tal y como vamos a comprobar en los siguientes epigrafes.

En todo caso, la rentabilidad suele ser analizada desde las dos perspectivas
esenciales ya apuntadas: por una parte, la rentabilidad de los propietarios de la empresa,
esto es, la rentabilidad financiera; por otra parte, la rentabilidad suele venir referida al
conjunto de activos empleados en la actividad de la empresa, denominandose en este
caso rentabilidad econdmica. Se puede considerar otro aspecto al analizar la
rentabilidad de la empresa, como es el nivel de recursos financieros que genera

internamente (cash-flow econémico) en proporcion a su output, esto es, su volumen de



46

ingresos. Ello nos lleva a otra magnitud que se denomina rentabilidad autogenerada. El

analisis de estos tres tipos de rentabilidad es objeto de un analisis pormenorizado

seguidamente.

Asimismo, “La rentabilidad es uno de los factores clave para que la empresa logre su
permanencia en el largo plazo”, indica (Rodriguez Morales, 2012).

Una medida que ayuda a entender los resultados es la rentabilidad, la cual es un

parametro que muestra la relacién que existe entre las utilidades y las inversiones

necesarias para lograrlas, y puede considerarse como el resultado que resume todas las

interrelaciones antes mencionadas. Pero ademas esa rentabilidad puede traducirse en un

indicador de la eficiencia de como la administracion estd haciendo su trabajo. Si la

administracion maneja con eficiencia estas inversiones la rentabilidad crecera y como

resultado los accionistas aumentaran sus beneficios.

2.2.2.1. Razones de rentabilidad

Para el desarrollo del presente apartado, debemos citar que, segln el autor (Apaza,
2017) indica que: “La rentabilidad también puede considerarse como un pardmetro que puede
servir para comparar los resultados entre diferentes empresas y ayudar a los inversionistas a
determinar en que deben invertir su dinero y optimizar sus beneficios.

La relacién para determinar la rentabilidad se puede expresar en forma general:

Utilidad

Inversion
2.2.2.1.1. Rentabilidad sobre patrimonio
Muestra la utilidad sobre el patrimonio obtenida por el negocio en un periodo
de tiempo.
Formula

Rentabilidad sobre patrimonio= (utilidad neta / patrimonio) x 100
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- Indica cual es la utilidad por cada cien soles invertidos.
- Es importante conocer la rentabilidad sobre el patrimonio para compararlo con
la rentabilidad sobre la inversion.
2.2.2.1.2. Rentabilidad sobre Activos
Muestra la eficiencia de la administracion para obtener resultados positivos con
los activos disponibles, independientemente de la forma como haya sido financiado, ya
sea con préstamo o patrimonio.
Formula
Rentabilidad sobre activos = (utilidad neta / activo total) x 100
- Indica el porcentaje de utilidad neta que se ha logrado con la inversion total en
el negocio, es decir la utilidad que obtiene la empresa por cada cien soles que

tiene invertidos en sus activos.

2.2.2.1.3. Rentabilidad sobre las ventas
Muestra la utilidad sobre las ventas obtenidas por el negocio en un periodo de
tiempo.
Formula
Rentabilidad sobre ventas = (utilidad neta/ventas netas) *100
- Para conocer si el porcentaje de utilidad neta sobre ventas obtenido por la
empresa es bueno, conviene compararlo con el de otras empresas del mismo
sector.
MARCO CONCEPTUAL.:
Activo: Es un recurso controlado por la empresa como resultado de sucesos pasados,
del que la empresa espera obtener, en el futuro, beneficios econdmicos. (IFRS

Foundation, 2018)
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Canasta basica familiar: Conjunto de productos y servicios considerados esenciales
para la subsistencia y bienestar de los miembros de una familia. (Secretaria de
Agricultura y Desarrollo Rural, 2019)

COVID - 19: Es una enfermedad infecciosa causada por el virus SARS-CoV-
2. (Organizacion Mundial de la Salud, s.f.)

Cuarentena: Aislamiento preventivo a que se somete durante un periodo de tiempo,
por razones sanitarias, a personas o animales. (Real Academia Espafiola, s.f.)

Impacto psicosocial: Conjunto de cambios de comportamientos, pensamientos o
emociones que aparecen, 0 se intensifican, como consecuencia de la experiencia de
algun tipo de situacion que implica una pérdida, un dafio 0 una amenaza intensos,
importantes o prolongados. (Moreno et al., 2020)

Ingresos: Son incrementos en los activos o disminuciones en los pasivos que dan lugar
a incrementos en el patrimonio, distintos de los relacionados con aportaciones de los
tenedores de derechos sobre el patrimonio. (IFRS Foundation, 2018)

Invertir: Dar(se) la vuelta y emplear [dinero o tiempo] en algo. (Real Academia
Espafiola, s.f.)

Mercado: Sitio publico destinado permanentemente, o en dias sefialados, para vender,
comprar o permutar bienes o servicios. (Real Academia Espafiola, s.f.)

Patrimonio: Es la parte residual de los activos de la entidad, una vez deducidos todos
sus pasivos. (IFRS Foundation, 2018)

Propagacion: Hacer que algo se extienda o llegue a sitios distintos de aquel en que se
produce. (Real Academia Espafiola, s.f.)

Rentabilidad: Capacidad de rentar. rendimiento, renta, rédito, beneficio, ganancia,

interés, lucro, provecho, utilidad. (Real Academia Espafiola, s.f.)
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Ratios: Razon o relacién entre dos cantidades o magnitudes. (Real Academia Espafiola,
s.f.)

Sector construccion: Comprende a cualquier persona natural o juridica cuyo objeto
sea construir o colaborar en la construccion de cualquier obra en que realicen
actividades empresas pertenecientes a la industria de la construccion. (Solminihac,
2018)

Sintomatologia: Conjunto de sintomas de una enfermedad. (Real Academia Espafiola,
s.f.)

Utilidad: Provecho, conveniencia, interés o fruto que se saca de algo. (Real Academia

Espariola, s.f.)
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CAPITULO I
HIPOTESIS Y VARIABLES
3.1. Hipotesis del trabajo
3.1.1. Hipotesis general
El COVID-19 ha generado un impacto negativo en la rentabilidad de las empresas del
sector construccion, supervisadas por la SMV en el Peru, periodo 2020.
3.1.2. Hipotesis especifico
a) El COVID-19 impacté negativamente en la rentabilidad sobre patrimonio de las
empresas del sector construccién, supervisadas por la SMV en el Peru, periodo 2020.
b) El COVID-19 impact6 negativamente en la rentabilidad sobre activos de las empresas
del sector construccidn, supervisadas por la SMV en el Per(, periodo 2020.
C) El COVID-19 impact6 negativamente en la rentabilidad sobre las ventas de las
empresas del sector construccion, supervisadas por la SMV en el Peru, periodo 2020.
3.2.  Variables y su operacionalizacion
3.2.1. Variables
- Independiente X: Variable Independiente
° COVID-19
- Dependiente Y: Variable Dependiente

° Rentabilidad



3.2.2. Operacionalizacion de variables

Tabla 4

Operacionalizacion de variables
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] Definicion Definicidén ) ] )
Variables ) Dimensiones Indicadores
conceptual operacional
El COVID-19 se . Sintomatologia
) L X1: Nivel de alerta
operacionalizara Propagacion
como la presencia de Cuarentenas
politicas focalizadas
gubernamentales de  X2: Aislamiento  Regulacién
confinamiento, social normativa
Es la enfermedad o
restricciones a la Impacto
causada por el nuevo . )
. movilidad, cierres de psicosocial
coronavirus 0 - .
. obras, interrupciones i ili
X:COVID - conocido como | d d Economia familiar
en las cadenas de
19 SARS-COV-2. - _ Mercado laboral
(Organizacio suministro, y cambios
rganizacion
Mundial de la Salud en la demanda de Sector
undial de la Salud, i4
proyectos de construccién
s.f.) ., . X3: Impacto
construccién, a partir
econémico
de la fecha de
declaracion de
pandemia por la OMS
(Organizacion
Mundial de la Salud).
Es la relacion La rentabilidad se Y1:Rentabilidad Utilidad neta
existente entre el operacionalizard sobre patrimonio Patrimonio
resultado obtenido y través la medicion y Y2: Rentabilidad Utilidad neta
los medios calculo de ratios sobre activos Activo
empleados para su financieros que Y3: Rentabilidad Utilidad neta
consecucion, comparan los  sobre las Ventas Ventas Netas
Y: debiéndose matizar beneficios obtenidos
Rentabilidad que estos medios con los  recursos
vienen referidos a los  empleados.

capitales -
econdmicos 0
financieros—
empleados. (Alvarez,
2004)
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CAPITULO IV
METODOLOGIA, TECNICAS Y ANALISIS DE DATOS
4.1. Enfoque, disefio, tipo y nivel de la investigacion
4.1.1. Enfoque de la investigacion

El presente trabajo de investigacion tiene un enfoque cuantitativo, dado que se busca
medir y analizar datos de manera numérica en forma de cifras y porcentajes, utilizando escalas
de medicidn cuantitativa.

4.1.2. Disefio de la investigacion

El presente trabajo de investigacion tiene un disefio no experimental, lo que indica
que, no se manipulan las variables, simplemente se observan y analizan los datos tal como se
presentan. No se interviene en la situacion, si no, se estudia el impacto del COVID-19 sobre la
rentabilidad basandonos en datos historicos.

“Podria definirse como la investigacion que se realiza sin manipular deliberadamente
variables. Es decir, se trata de estudios en los que no haces variar en forma intencional las
variables independientes para ver su efecto sobre otras variables. Lo que efectias en la
investigacion no experimental es observar o medir fendomenos y variables tal como se dan en
su contexto natural, para analizarlas” (Hernandez & Mendoza, 2018)

4.1.3. Tipo de investigacion

El presente trabajo de investigacion tiene un tipo de disefio Transeccional o
Transversal, debido a que retne las condiciones necesarias de estudio a las variables, tal y
como se presentan en la realidad observable en un momento dado; cuyo objetivo principal
describir variables y analizar su interrelacién en un momento determinado.

“Diserfios transeccionales (transversales) Investigaciones que recopilan datos en un

momento unico.” (Herndndez & Mendoza, 2018)
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4.1.4. Nivel de la investigacion

El presente trabajo de investigacion es de nivel descriptivo — correlacional.
Descriptivo, dado que se enfoca en describir las caracteristicas y comportamiento de las
variables que se esta analizando. Correlacional, dado que identifica y analiza la relacion entre
dos 0 mas variables, sin manipularlas.

“Nivel descriptivo Busca especificar propiedades y caracteristicas importantes de
cualquier fenémeno que se analice. Describe tendencias de un grupo o poblacion.” (Hernandez
& Mendoza, 2018)

4.2. Poblacion y seleccion de la muestra
4.2.1. Poblacion

“Totalidad de elementos o individuos que tienen ciertas caracteristicas similaresy sobre
los cuales se desea hacer una inferencia. La poblacion se determina una vez definida la unidad
de analisis.” (Ruiz, 2008).

En el presente trabajo de investigacion se toma como referencia la revista de negocios
América economia, que cubre América latina, donde muestra las 500 mayores empresas del
Perd 2020, donde clasifica empresas de los diferentes sectores que tienen presencia
significativa en los mercados, y que; de las empresas citadas por la revista, se realiza la
seleccion de las empresas del sector construccion segun los criterios que, a continuacion,
indica:

La poblacion para el presente trabajo de investigacion (ver tabla 5), estard constituida
por las 6 empresas del sector construccién e ingenieria, supervisadas por la SMV, que figuran
dentro de las 500 mayores empresas del Pert 2020, segun la revista. (AméricaEconomia, 2020)
Tabla 5

Poblacion de empresas del sector construccion e ingenieria

ITEM Empresa Sector SM.V.
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1 Ingenieria y Construccion Grafia y Montero  Construccién/Ingenieria No
2 Cosapi Construccion/Ingenieria  Si
3 Infraestructura Grafia y Montero Construccién/Ingenieria No
4 Stracon Construccion/Ingenieria No
5 Const. y Admin. - Casa Contratistas Construccion/Ingenieria No
6 Los Portales Construccion/Ingenieria  Si
7 Mota - Engil Pera S.A. Construccién/Ingenieria No
8 Centenario Construccion/Ingenieria  Si
9 Ing. Civiles & Contratistas Generales - Iccgsa Construccién/Ingenieria No
10 La Viga Construccién/Ingenieria No
11 Jjc Contratistas Generales Construccién/Ingenieria No
12 Tradi Construccion/Ingenieria  Si
13 Tecsur Construccién/Ingenieria No
14 Obrainsa Construccion/Ingenieria  Si
15 Quimera Holding Group Construccién/Ingenieria No
16  Tecnologia de Materiales Construccion/Ingenieria No
17 Inmobiliaria Grafia y Montero Construccion/Ingenieria No
18 Incot Contratistas Generales Construccién/Ingenieria No
19 Eom Grupo Construccién/Ingenieria No
20 Haug Construccion/Ingenieria No
21 Grafia y Montero S.A.A. Construccién/Ingenieria  Si

22 Hv Contratistas Construccién/Ingenieria No

Nota. Fuente: América Economia

4.2.2. Seleccion de muestra
Segun Ruiz (2008) es:
“La muestra descansa principio de que las partes representan al todo y por tal reflejan
las caracteristicas que define la poblacidon de la cual fue extraido, lo cual nos indica que
es representativa. Tambien se dice que la muestra es el subgrupo de la poblacion y de
la que se obtiene la informacidon para el desarrollo de la investigacion y sobre todo la

cual se efectuaron la medicidn y la observacion de las variables, objeto de estudio.”
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Para el presente trabajo de investigacion, se tomd el muestreo no probabilistico por
criterios o intencional, ya que la seleccion de las 3 empresas que conforma nuestra muestra,
esta guiada por criterios bien definidos, lo cual es: no formar parte del caso “El Club de la
Construccion”, segin el Instituto de Democracia y Derechos Humanos de la Pontificia
Universidad Catolica del Peru (2020).

Tabla 6
Muestra de empresas del sector construccion e ingenieria que no sean integrantes del caso

“El Club de la Construccion”

CLUB DE LA
CONSTRUCCION

ITEM EMPRESA SECTOR

Ingenieria y Construccion Grafa y

Montero Construccién/Ingenieria Sl
2 Cosapi Construccién/Ingenieria Sl
3 Los Portales Construccion/Ingenieria NO
4 Centenario Construccion/Ingenieria NO
5 Tradi Construccion/Ingenieria NO
6 Obrainsa Construccién/Ingenieria Sl

Fuente: Elaboracién propia
4.3. Técnicas e Instrumentos de Recoleccion de Datos
4.3.1. Técnicas

Técnica de la seleccion documental: Con el fin de extraer informacion relevante y
verificada para una investigacion.

Técnica del andlisis documental: Para analizar las relaciones entre los diferentes
elementos del documento, revision de los estados financieros seleccionados para extraer

informacion necesaria.
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Técnica de analisis cuantitativo: Calculo de indices de rentabilidad a partir de los
estados financieros seleccionados, permitiendo medir y evaluar el desempefio financiero de las
empresas durante el periodo de estudio.

Técnica de analisis comparativo: Comparacién de los indices financieros en
diferentes afos, con el fin de identificar variaciones en la rentabilidad y evaluar el impacto.
4.3.2. Instrumentos

Para la ejecucion de las técnicas antes mencionadas se utilizara los siguientes
instrumentos:

Informacion financiera del portal de la SMV de las empresas estudiadas, disponibles
en el portal de la Superintendencia del Mercado de Valores (SMV), fueron la fuente primaria
de informacion para el calculo de los indices de rentabilidad.

Cuadro de analisis de indices financieros, para presentar, organizar, sistematizar y
comparar diversos indices financieros a lo largo del tiempo o entre diferentes entidades.

Gréfico de barras verticales (o histograma de barras), para mostrar y comparar
valores de diferentes categorias o periodos, permitiendo una interpretacion mas accesible de
los resultados.

Hoja de trabajo (Excel), para efectos de realizar los céalculos por cada indice de
rentabilidad analizados
4.4. Analisis de Datos
Para el presente trabajo de investigacion no fue necesario recurrir a las pruebas de estadisticas,
debido a la naturaleza del presente trabajo de investigacidn; por lo que, se ha utilizado la técnica
de hipotesis nula por medio del andlisis de ratios haciendo uso de la hoja de calculo (Excel) y

el procesador de textos.
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CAPITULO V
ANALISIS E INTERPRETACION DE RESULTADOS

Para el desarrollo de este capitulo se analizd e interpreto los resultados de los indices
de Rentabilidad (Rentabilidad sobre patrimonio, activos y las Ventas), tomando datos de los
Estados de Situacion Financiera y el Estado de Resultados de las empresas que conforman la
muestra del presente trabajo de investigacion (Los Portales S.A., Inversiones Centenario
S.AA.y Tradi S.A).

5.1.  Analisis de los Indices de Rentabilidad

Para el desarrollo del presente apartado, debemos citar que, segun el autor (Apaza,
2017) indica que:

Los indices de rentabilidad tienen poco valor aisladamente. Ellos dan informacion

significativa solo cuando se analizan en comparacién con los competidores o en

comparacion con las ratios en periodos anteriores. Por lo tanto, el analisis de tendencias

y analisis de la industria es necesario para sacar conclusiones significativas sobre la

rentabilidad de una empresa.

Para efectos de realizar el analisis, se tomd por conveniente realizar el calculo de los
indices de rentabilidad por cada empresa. A cada una de las empresas se analizo los indices de
rentabilidad para los periodos en 2020, 2019, 2018 y 2017, los cuales ayudan a entender los
distintos aspectos tendenciales que corresponden a cada realidad dentro de cada organizacion.

Los estados financieros adjuntos se presentan en soles, y para efectos del calculo y

analisis, todos los importes se han redondeado a miles de soles (S/000).
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5.1.1. Analisis de los Indices de Rentabilidad de la Empresa Los Portales S.A.
5.1.1.1. Rentabilidad sobre Patrimonio
Tabla 7

Rentabilidad sobre patrimonio - Los Portales S.A.

Los Portales S.A.

indices de rentabilidad Férmula
2020 2019 2018 2017
Rentabilidad sobre -
o Utilidad Neta 0 377% 12% 13.96% 14.92 %
patrimonio Patrimonio
Figura 2

Rentabilidad sobre patrimonio - Los Portales S.A.
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Interpretacion:

De la tendencia de la rentabilidad sobre patrimonio, segln la figura 02, se desprende
que, del 2017 al 2019 muestra una disminucion gradual en la empresa, con una variacion de
negativa de casi 1% sucesivamente en cada afio. La caida mas significativa ocurre en 2020,
donde la rentabilidad sobre patrimonio baja abruptamente a 3.77 % de lo que se aprecia una

disminucién del 8.23% con respecto al afio 2019.
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La utilidad neta de Los Portales S.A. ha mostrado una tendencia descendente, pasando
de 70,574 mil soles en 2017, s/ 74,690 en el afio 2018, s/ 68,809 en el afio 2019 a 22,151 mil
soles en 2020. Este descenso es notable en 2020, reflejando asi el impacto del COVID-19 en
las operaciones de la empresa.

El patrimonio de los Portales S.A ha aumentado, alcanzando 588,265 mil soles en 2020,
desde 472,903 mil soles en 2017. A pesar de este crecimiento en el patrimonio, combinado con
la caida significativa en la utilidad neta, sugiere que los recursos propios de la empresa no estan
generando el retorno esperado, lo que lleva a cuestionar la eficiencia en el uso del capital.

Los ingresos de actividades ordinarias también han experimentado una disminucién
significativa, pasando de 728,274 mil soles en 2017 a 404,382 mil soles en 2020. Esta caida
refleja reduccion en la demanda y la actividad operativa de la empresa en todas las fuentes de
operaciones comerciales y econémicas de la empresa como son venta de inmuebles -vivienda,
hoteles y rentas, contribuyendo también a la baja en la utilidad neta y, por consiguiente, a la
rentabilidad sobre patrimonio.

5.1.1.2. Rentabilidad sobre activos
Tabla 8

Rentabilidad sobre activos - Los Portales S.A.

. o Los Portales S.A.
Indices de rentabilidad Férmula

2020 2019 2018 2017

Utilidad Neta
*

Rentabilidad sobre activos -
Total Activo

100 1.33% 4.17% 4.69% 4.37%
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Figura 3

Rentabilidad sobre activos - Los Portales S.A.
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Interpretacion:

La tabla 08 y figura 03 muestra la rentabilidad sobre activos para Los Portales S.A.
durante los afios 2017 a 2020.

La rentabilidad sobre activos muestra una tendencia decreciente desde 2018 hasta el
2020, dando cuenta que, en 2017, el rentabilidad sobre activos fue de 4.37%, y aumentd
ligeramente a 4.69% en 2018, indicando un buen afio en términos de utilizacion de activos y
generacion de ingresos netos, para el 2019, el rentabilidad sobre activos disminuy6 a 4.17%, y
en 2020 cay6 drasticamente a 1.33%; esto debido a que la empresa enfrentd desafios operativos
producto de factores externos que jugaron un papel importante en esta disminucion.

La ganancia neta de 74,690 mil soles en el 2018 representa un aumento respecto 70,574
mil soles del afo anterior. Esto indica una mejora general en la rentabilidad, sin embargo, la
utilidad neta para el 2020 fue de 22,151 mil soles. Esta cifra refleja el impacto negativo de la
pandemia en la rentabilidad de la empresa en comparacion con afios anteriores (68,809 mil

soles en 2019).
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El total de activos en 2020 fue de S/. 1,659,964, lo que representa un aumento ligero
respecto a los S/. 1,651,443 de 2019. Sin embargo, la rentabilidad sobre esos activos disminuyo
de manera notable debido a la reduccion en las utilidades netas.

En 2020, las cuentas por cobrar comerciales y otras cuentas por cobrar sumaron S/.
165,296 lo que indica un leve descenso respecto a 2019. Esta cifra refleja la gestion del capital
de trabajo y el riesgo de impago durante un afio complicado como lo fue el 2020.

Los inventarios se redujeron a S/. 353,394 en 2020, desde S/. 473,645 en 2019. Este
descenso sugiere una estrategia para reducir costos y mejorar la liquidez en un contexto de
incertidumbre economica.

5.1.1.3. Rentabilidad sobre las Ventas
Tabla 9

Rentabilidad sobre las ventas - Los Portales S.A.

Los Portales S.A.

indices de rentabilidad Férmula
2020 2019 2018 2017
Rentabilidad sobre las o
Utilidad Neta . '\ 5480 11.17% 9.75%  9.69%
Ventas Ventas Netas
Figura 4

Rentabilidad sobre las ventas - Los Portales S.A.
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Interpretacion:

La tabla 09 y la figura 04, muestra los indices de rentabilidad sobre las ventas de la
empresa Los Portales S.A. para los afios 2017, 2018, 2019 y 2020.

En el afio 2017 y 2018 Los Portales mantuvo una rentabilidad sobre las ventas mas
estable, fluctuando entre 9.69% y 9.75%. Esto refleja un nivel de rentabilidad consistente antes
de la pandemia, lo que da entender que la empresa, bajo condiciones normales, es eficiente en
la conversion de ventas en utilidades netas, por otro lado, en el 2019 la rentabilidad alcanzé el
11.17%, el valor més alto entre los afios analizados lo que indica una buena gestién operativa
y eficiencia en la conversion de ventas en utilidades. Sin embargo, en el afio 2020, la
rentabilidad sobre las ventas cayo significativamente a 5.48%, esto indica que la empresa
generd menos ganancias por cada sol vendido en 2020 debido a la pandemia del COVID-19,
que redujo los ingresos y afectd la estructura de costos.

Este resultado en la rentabilidad sobre las ventas se debe a que los ingresos cayeron de
S/. 616,033 miles en 2019 a S/. 404,382 miles en 2020. Esto refleja la menor demanda de
proyectos inmobiliarios y la paralizacion de actividades de construccion debido a las medidas
de confinamiento.

Aunque el costo de ventas fue disminuido, los gastos de ventas, asi como también los
gastos de administracion en el afio 2020 fueron (59,494) mil soles, en comparacion con
(69,142) mil soles en 2019, la reduccion en los ingresos por actividades ordinarias tuvo un
efecto mas significativo en la rentabilidad.

Este descenso sugiere que la empresa enfrentd un afio desafiante en términos de
eficiencia y manejo de costos en relacion a sus ventas; asi que, en el aspecto comercial, la
pandemia transformo de forma completa su proceso de venta, el cual consistia en ventas de

forma presencial, el cual tuvo que darse adaptaciones a las ventas en linea.
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5.1.2. Analisis de los Indices de Rentabilidad de la Empresa Inversiones Centenario S.A.A.
5.1.2.1. Rentabilidad sobre patrimonio
Tabla 10

Rentabilidad sobre patrimonio - Centenario S.A.A.

Inversiones Centenario S.A.A.

indices de rentabilidad Férmula
2020 2019 2018 2017
Rentabilidad sobre -
o Utilidad Neta o 415% 9.10% 1.06%  5.58%
patrimonio Patrimonio
Figura 5

Rentabilidad sobre Patrimonio - Centenario S.A.A.
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Interpretacion:

La tabla 10 y figura 05, presentan los indices de rentabilidad sobre patrimonio de la
empresa Inversiones Centenario S.A.A. para los afios 2017, 2018, 2019 y 2020.

En el afio 2017, la rentabilidad fue de 5.58%, valor que muestra una rentabilidad
moderada, lo cual sugiere una gestion relativamente eficiente del patrimonio en comparacion

con 2018, aungue no tan alta como en 2019, dado que la rentabilidad alcanz6 el 9.53%, el valor



64

mas alto de los afios analizados, este aumento notable sugiere un afio excepcionalmente bueno
para la empresa, con una alta eficiencia en la generacion de utilidades a partir del patrimonio.

En el afio 2020, la rentabilidad sobre patrimonio fue de 4.15%, lo que muestra una fuerte
caida en comparacién con el 2019 que fue de 9.53%. La reduccidn esta atribuida a factores
como la disminucion en la utilidad neta y un incremento en el patrimonio que no se tradujo en
un aumento proporcional de las utilidades.

La utilidad neta en 2020 cayé drasticamente a S/ 84,200 miles desde los S/ 177,474
miles en 2019, reflejando el impacto negativo de la pandemia en las operaciones de la empresa.

Las diferencias de cambio neto en el 2020 registran una pérdida de S/ 32,762 miles,
comparado con una ganancia de S/ 13,261 miles en 2019, lo que evidencia una mayor
volatilidad cambiaria durante la pandemia.

Los ingresos financieros se redujeron en 2020 a S/ 3,666 miles, mucho menores a los
S/ 7,980 miles de 2019.

Pese a que el patrimonio de la empresa dentro del periodo de estudio se ha mantenido
en constante crecimiento, no obstante, la empresa no logrdé generar un retorno adecuado para
dicho patrimonio ya que la caida en la utilidad neta afect6 negativamente la rentabilidad sobre
patrimonio. Esta disminucion refleja la incertidumbre econdmica y las restricciones operativas
derivadas del COVID-19, que impactaron significativamente la rentabilidad sobre el

patrimonio.
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5.1.2.2. Rentabilidad sobre activos

Tabla 11

Rentabilidad sobre activos - Centenario S.A.A.

Inversiones Centenario S.A.A.
indices de rentabilidad Férmula

2020 2019 2018 2017

Rentabilidad sobre activos ~ JtilidadNeta ' 58706 5860 052%  2.96%

Activo total

Figura 6

Rentabilidad sobre activos - Centenario S.A.A.
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Interpretacion:

La tabla 11 y la figura 06, muestran los indices de rentabilidad sobre activos de la
empresa Inversiones Centenario S.A.A. para los afios 2017, 2018, 2019 y 2020.

En el afio 2017, la rentabilidad fue de 2.96%, este valor muestra una rentabilidad
moderada, lo cual sugiere una gestion relativamente eficiente de los activos en comparacion
con 2018, donde la rentabilidad obtenida fue de 0.52%, la mas baja de los afios presentados.
Este valor extremadamente bajo indica problemas significativos en la eficiencia operativa o en

la generacion de utilidades durante ese afio. Para el 2019 la rentabilidad sobre activos se
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recupera considerablemente al 5.86%, indicando una gestion eficiente y un mejor rendimiento
en comparacion con afios anteriores.

En el afio 2020, la rentabilidad de los activos fue de 2.87%, esta cifra muestra una
disminucién en comparacion con 2019, ya que la empresa se vio afectada por el golpe
econdémico que generd la pandemia del COVID — 19. Si bien es cierto para la empresa
CENTENARIO S.A.A las operaciones de venta no se vieron afectadas significativamente a
raiz del estado de emergencia nacional, no obstante, la estimacién de la pérdida esperada de las
cuentas por cobrar comerciales se incrementd en s/. 7,247 y la depreciacion del sol respecto
del ddlar ha impactado negativamente en los resultados del afio, asi como la determinacion de
la rentabilidad del Activo. Podemos considerar estas partidas que podrian explicar las
variaciones y sus implicancias en la rentabilidad sobre activos:

El total de ingresos mostro un crecimiento respecto al afio 2019, de S/ 324,268 a S/
355,088 miles de soles ya que, durante el afio 2020, la Compafiia ha reconocido ingresos por
venta de macro lotes por S/11,178 miles (S/95 miles por venta de lotes en el afio 2019), el cual
se presenta en el estado separado de resultados.

El inventario disminuyo significativamente, de S/ 217,585 mil en 2019 a S/ 115,321
mil en 2020.

El efectivo y equivalente de efectivo aument6 significativamente, de S/ 5,075 mil en
2019 a S/ 70,998 mil en el 2020.

Las cuentas por pagar comerciales y a entidades relacionadas disminuyeron de S/
468,521 mil a S/ 363,193 mil en 2020, lo que puede reflejar un esfuerzo por reducir las
obligaciones financieras en un tiempo de crisis.

0s activos totales de Inversiones Centenario S.A.A disminuyeron de S/ 3,031,124 mil
en 2019 a S/ 2,937,487 mil en 2020, una caida impulsada por la disminucidn en inventarios y

propiedades de inversion.
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Estas variaciones reflejan el impacto de la pandemia, en donde la empresa redujo
inventarios y deuda mientras aumentaba sus reservas de efectivo. Esto tiene implicancias
directas para la rentabilidad sobre el activo rentabilidad sobre activos, ya que los cambios en
los activos y las ganancias afectan su calculo.

5.1.2.3. Rentabilidad sobre las Ventas
Tabla 12

Rentabilidad sobre las ventas - Centenario S.A.A.

Inversiones Centenario S.A.A.

indices de rentabilidad Férmula
2020 2019 2018 2017
Rentabilidad sobre las -
Utilidad Neta " ' 237106 54.73% 5.00%  32.66%
Ventas Ventas Netas
Figura 7

Rentabilidad sobre las ventas - Centenario S.A.A.
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Interpretacion:
La tabla 12 y figura 07, muestra los indices de rentabilidad sobre las ventas de la

empresa Inversiones Centenario S.A.A. para los afios 2017, 2018, 2019 y 2020.
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Enel afio 2017 la rentabilidad fue de 32.66%, este valor muestra una rentabilidad solida,
aunque no tan alta como en el afio 2019, que alcanz6 57.32%, lo cual sugiere una gestion
relativamente eficiente de las ventas en comparacion con 2018, que solo alcanzé el 5.09%.

En el afio 2020, la rentabilidad sobre las ventas fue de 23.71%, esta cifra muestra una
disminucién de 31 puntos porcentuales en comparacion con 2019, a generado por el golpe
econdmico que genero la pandemia del COVID 19 en el 2020.

Los ingresos de actividades ordinarias de Inversiones Centenario aumentaron
ligeramente en 2020, pasando de S/ 324,268 mil en 2019 a S/ 355,088 mil en 2020; sin
embargo, a pesar de este incremento la utilidad neta redujo en s/. 101,674, esto se debe a un
severo incremento en los costos de venta de macro lotes y costos de servicios, costo de lotes
residenciales, asi como aumentos en los gastos de administracion de S/ 29,501 mil en 2019 a
S/ 34,078 mil en 2020, y los gastos de ventas subieron de S/ 14,069 mil a S/ 18,165 mil en el
mismo periodo, sumandose a esta la importante pérdida por diferencia en cambio por S/32,762
miles respecto del délar han impactado negativamente los resultados del afio.

Este indicador para el afio 2020 también se traduce que por cada 100 soles de ingreso
nos queda una utilidad neta de 23.71 soles al afio 2020.

5.1.3. Analisis de los Indices de Rentabilidad de la Empresa Tradi S.A.

5.1.3.1. Rentabilidad sobre patrimonio
Tabla 13

Rentabilidad sobre patrimonio - Tradi S.A.

. Tradi S.A.
Indices de rentabilidad Férmula
2020 2019 2018 2017
Rentabilidad sobre -
Utilidad Neta .\ 5510 340% 1.00% 9.63%

patrimonio Patrimonio
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Figura 8

Rentabilidad del Patrimonio - Tradi S.A.
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Interpretacion:

La tabla 13 y figura 08, muestra los indices de rentabilidad sobre patrimonio de la
empresa TRADI S.A. para los afios 2017, 2018, 2019 y 2020.

En el afio 2017 la rentabilidad fue de 9.63%, muestra muy positiva, sin embargo, para
el periodo 2018 muestra una caida abrupta, que alcanzo el 1%, lo cual sugiere que el 2018 fue
un afio especialmente dificil para la empresa. Este valor extremadamente bajo indica problemas
significativos en la eficiencia operativa o en la generacion de utilidades durante ese afio debido
a que la utilidad neta se redujo significativamente de S/ 33,082 en 2017 a S/ 3,205 en 2018,
esta causa es atribuible principalmente al aumento en los costos operativos de la empresa y en
la pérdida de (13,819) miles de soles por la venta de acciones lo que impacté directamente en
el calculo de la rentabilidad sobre patrimonio.

En el afio 2020, la rentabilidad del patrimonio fue de 5.51%. Este valor muestra un

aumento significativo en comparacion con los afios anteriores, y es donde la empresa mostré
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un ligero incremento de 2.11% en comparacion al rendimiento del patrimonio en 2019 que fue
de 3.40 puntos porcentuales.

Los impactos econdmicos negativos y las consecuencias para las operaciones de la
compafiia han sido relevantes esto por ejemplo se refleja en la pérdida neta por diferencia de
cambio por aproximadamente S/ 5,005 miles; asi como también el impacto que tuvo en la
disminucién de sus ingresos por actividades ordinarias; sin embargo la compafiia refleja
resultados en otros rubros como es el caso de los ingresos por otros contratos con clientes (venta
locales a terceros) refleja un aumento positivo de S/ 2,640 miles en el 2019 a S/ 5,384 miles en
2020, lo cual es significativo. Estos ingresos adicionales ayudan a compensar la caida en las
actividades ordinarias de la compariia lo que en consecuencia han hecho que las utilidades netas
generadas al cierre del periodo 2020 tuvieran un incremento de s/ 7,326 miles a comparacion
del 20109.

Asi mismo la disminucion de las compras de mercaderia de 474,104 miles de soles en
2019 a 323,921 miles de soles para el 2020, asi como también los gastos de ventas y
distribucion, se mantuvieron estables hasta el 2019 y luego disminuyeron de 38,563 a 32,874
miles de soles en el 2020. Esto indica una contencidn y reduccion de costos, el control de estos
gastos ayudo a reducir el impacto de la disminucion en ingresos, la utilidad neta y por
consiguiente que el indice de rentabilidad sobre el patrimonio de la compafiia refleje un
aumento en el afio 2020.

5.1.3.2. Rentabilidad sobre activos
Tabla 14

Rentabilidad sobre activos — Tradi S.A.

Tradi S.A.
2020 2019 2018 2017

indices de rentabilidad Formula

Utilidad Neta
_—— %

100 2.89% 180% 057% 575%
Activo Total

Rentabilidad sobre activos
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Figura 9

Rentabilidad sobre activos — Tradi S.A.
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Interpretacion:

Latabla 14 y figura 09 muestra los indices de la rentabilidad sobre activos de laempresa
TRADI S.A. para los afios 2017, 2018, 2019 y 2020.

En el afio 2017, la empresa tuvo un resultado notablemente positivo, mostrando una
caida abrupta para el afio 2018 lo que indica una deficiente gestion de activos, asimismo cabe
destacar que, a partir del 2018, 2019y 2020 la rentabilidad sobre activos muestra una tendencia
ascendente, siendo asi que, en el 2020, a pesar de la coyuntura del COVID-19, la empresa
obtuvo una rentabilidad de 2.89 % respecto al total de activo.

Los activos de TRADI S.A se mantuvieron relativamente estables a lo largo de los afios
con ligeros aumentos y disminuciones. Esto indica una gestion conservadora de activos lo cual
esta estabilidad ayuda a mantener una rentabilidad sobre activos positivo.

En 2020, la Compafiia mejord la gestion de inventarios y de sus indicadores de

cobranzas y pagos favoreciendo el flujo proveniente de las actividades de operacion esto se ve
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reflejado en las cuentas corrientes de la empresa en comparacion al afio 2019 lo que indica que
a pesar de la presencia de la pandemia del COVID — 19 la empresa supo adaptarse y no bajar
sus porcentajes de indices de rentabilidad en cuanto al afio anterior.

Mencionamos partidas significativas para el calculo de la rentabilidad sobre activos
segun los estados Financieros de TRADI S.A

Los ingresos aumentaron de 472,740 miles de soles en el 2017, alcanzando su pico con
s/568,392 en 2019. Sin embargo, para el afio 2020 se observa una disminucion significativa
debido a coyuntura del COVID para el sector construccion.

El costo de ventas crecid consistentemente de 390,431 en 2017 a 501,429 2019, pero
disminuy6 en 2020 353,879. La reduccidn en 2020, en gran parte, fue resultado de la reduccién
de operaciones debido a la pandemia.

La utilidad neta experimenta una caida dramatica en 2018 con 3,205 miles de soles,
recuperandose en los siguientes afios, especialmente en el 2020 con una utilidad neta de 18,430.
A pesar de la caida de ingresos de la empresa, la utilidad neta aumentd, lo que puede reflejar
una mejor gestién de costos.

5.1.3.3. Rentabilidad sobre las Ventas
Tabla 15

Rentabilidad sobre las ventas - Tradi S.A.

. - Tradi S.A.
Indices de rentabilidad Formula
2020 2019 2018 2017
Rentabilidad sobre las -
Utilidad Neta .\ 431% 195% 0.58 % 7%

Ventas Ventas Netas
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Figura 10

Rentabilidad sobre las ventas - Tradi S.A.
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Interpretacion:

En la figura 10 podemos observar una tendencia diferenciada, en el periodo 2017
TRADI S.A obtuvo una rentabilidad sobre las ventas del 7%, para el 2018 la empresa tuvo una
caida al punto minima rentabilidad sobre las ventas ya que el costo de ventas en este periodo
fue muy alto y ademas que a eso se sumé la pérdida por la venta de acciones en una asociada,
de S/ 13,819 miles, obteniéndose asi una rentabilidad sobre las ventas de 0.58%a pesar que los
ingresos aumentaron con respecto al 2017.

Este indice también traduce que en el periodo 2019 la empresa obtuvo una rentabilidad
de 1.95 % de las ventas netas y una rentabilidad de 4.31 % en el afio 2020 esto indica que por
cada 100 soles de ingresos nos queda una utilidad neta de 1.95 soles al 2019 y de 4.31 soles al
2020 respectivamente, esto se debe a que, en el afio 2020, los costos de ventas disminuyeron
considerablemente en comparacion al afio 2019 pues la empresa redujo las compras para este

periodo en un importe de S/ 150,183 miles en comparacion al 2019 esto se debe a que por
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efecto del COVID 19 los costos de los productos y materiales se alzaron de precio y por la
disrupcion en las cadenas de suministros.

Por otro lado, para el periodo 2020 hubo un considerable aumento en la partida otros
ingresos como son el extorno de provision por contingencia y recuperaciéon de cuentas por
cobrar, asimismo muestran una ligera disminucion en los gastos de venta en comparacion al
afio 2019 ya que redujo el importe del costo neto por baja de activos fijos los cuales influyen
directamente en el aumento de la utilidad neta de la empresa.

5.2. Interpretacion de Resultados

De lo desarrollado en el apartado anterior (5.1) se procede a realizar el analisis e
interpretacion de los indicadores promedio de rentabilidad de las empresas del sector
construccién, conforme a la muestra establecida en el presente trabajo de investigacién, dando
asi el cumplimiento de los objetivos siguientes:

- Objetivo general:

Determinar el impacto del COVID-19 en la rentabilidad de las empresas del sector

construccién supervisadas por la SMV en el Perd, periodo 2020.
- Objetivos especificos:
a) Analizar el impacto del COVID-19 en la rentabilidad sobre patrimonio de las empresas

del sector construccion supervisadas por la SMV en el Perd, periodo 2020.

b) Analizar el impacto del COVID-19 en la rentabilidad sobre activos de las empresas del

sector construccion supervisadas por la SMV en el Perd, periodo 2020.

C) Analizar el impacto del COVID-19 en la rentabilidad sobre las ventas de las empresas

del sector construccidn supervisadas por la SMV en el Perd, periodo 2020.
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5.2.1. Rentabilidad Promedio de las Empresas del Sector Construccion
5.2.1.1. Rentabilidad promedio sobre Patrimonio
Tabla 16

Rentabilidad promedio sobre patrimonio del sector construccién

o . Promedio del sector construccion
Indices de rentabilidad

2020 2019 2018 2017
Rentabilidad promedio sobre
o 4.47% 8.17% 5.34% 7.84 %
patrimonio
Figura 11

Rentabilidad promedio sobre patrimonio del sector construccion

RENTABILIDAD PROMEDIO SOBRE PATRIMONIO DEL
SECTOR CONSTRUCCION

7.00%
5 6.00% 5.34%
E 5.00% 4.47%
§ 4.00%
Q 3.00%
2.00%
1.00%
0.00%
= 2020 = 2019 = 2018 2017

PERIODO

Interpretacion:

Como se aprecia en la tabla 16 y figura 11, las empresas del sector construccion,
muestran un indicador promedio de rentabilidad sobre patrimonio de 7.84%, 5.34%, 8.17% y
4.47 % durante los periodos 2017, 2018, 2019 y 2020 respectivamente, mostrando un ascenso
porcentual del periodo 2018 al 2019, etapa pre COVID-19, alcanzando su punto mas alto, en
el periodo 2019 con un 8.17% lo que indica que las empresas lograron mejorar la rentabilidad

sobre el patrimonio en este periodo lo cual indica una gestion eficiente de los recursos y a un
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entorno favorable en el sector construccion, mientras que en el periodo 2020, afio COVID-19,
el indicador promedio de rentabilidad sobre patrimonio, muestra un retroceso o disminucion
porcentual considerable de 3.70 puntos porcentuales frente al periodo 2019; por lo que damos
cuenta que la rentabilidad promedio del patrimonio de las empresas del sector construccion se
vieron afectadas negativamente a consecuencia de los estragos economicos causados por el
COVID-19.
5.2.1.2. Rentabilidad promedio sobre activos

Tabla 17

Rentabilidad promedio sobre activos del sector construccién

o - Promedio del sector construccion
Indices de rentabilidad

2020 2019 2018 2017
Rentabilidad promedio sobre
_ 2.36% 3.94% 1.92% 4.36%
activos
Figura 12

Rentabilidad promedio sobre activos del sector construccién

RENTABILIDAD PROMEDIO SOBRE ACTIVOS DEL SECTOR
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Interpretacion:

Como se aprecia en la tabla 17 y figura 12, las empresas del sector construccion,
presentan un indicador promedio de rentabilidad sobre los activos de 4.36%, 1.92%, 3.94% y
2.36% durante los periodos 2017, 2018, 2019 y 2020 respectivamente, lo que da cuenta que el
periodo 2020, afio COVID-19, el indicador promedio de rentabilidad sobre activos, muestra un
retroceso o disminucion porcentual considerable del 1.58% frente al periodo 2019. Este
retroceso en la rentabilidad se atribuye a varios efectos adversos, siendo el mas critico la
pandemia de COVID-19, esta crisis sanitaria provocé una considerable disminucion en la
demanda de bienes inmuebles, asi como un aumento en los costos de construccion debido a las
interrupciones en la cadena de suministro y las restricciones impuestas en las operaciones.
Estos factores resultaron en una reduccidn en los ingresos operativos, lo que afect6 la capacidad

de las empresas del sector construccidn para generar utilidades a partir de sus activos.

5.2.1.3. Rentabilidad promedio sobre las Ventas
Tabla 18

Rentabilidad promedio sobre las ventas del sector construccion

o N Promedio del sector construccion
Indices de rentabilidad

2020 2019 2018 2017

Rentabilidad sobre las Ventas 11.17% 22.62% 5.14% 16.45%
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Figura 13

Rentabilidad promedio sobre las ventas del sector construccion

RENTABILIDAD PROMEDIO SOBRE LAS VENTAS DEL SECTOR
CONSTRUCCION
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Interpretacion:

Como se aprecia en la tabla 18 y figura 13, las empresas del sector construccion,
muestran un indicador promedio de rentabilidad sobre las ventas de 16.45%, 5.14%, 22.62 %
y 11.17% durante los periodos 2017, 2018, 2019 y 2020 respectivamente. El analisis revela
que en el periodo 2020, coincidiendo con el impacto del COVID-19, el indicador promedio de
rentabilidad sobre las ventas, muestra un retroceso o disminucion porcentual considerable de
11.45 puntos porcentuales en comparacion con el periodo 2019.

Este descenso significativo indica que las empresas estudiadas enfrentaron serias
dificultades para generar rentabilidad a partir de sus ventas en el 2020. La crisis sanitaria
provoco la paralizacion de obras, restricciones de movilidad y una disminucion en la demanda
de servicios de construccion, lo que impacté directamente en sus ingresos operativos. Como
resultado, la capacidad de las empresas del sector construccidn para obtener utilidades a través

de sus ventas se vio gravemente afectada.
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5.3.  Discusion de Resultados

Los resultados obtenidos a través del analisis de los indices de rentabilidad de las
empresas del sector construccion supervisadas por la SMV en el Pert entre 2017 y 2020
reflejan de manera clara el impacto adverso que tuvo el COVID-19 en este sector. A
continuacion, se analiza cada indicador de rentabilidad en funcion de la literatura revisada y
del contexto econdémico que enfrentaron las empresas durante la pandemia.

5.3.1. Impacto en la Rentabilidad sobre los Activos

La rentabilidad sobre el patrimonio, como indicador de la eficiencia en la generacion
de utilidades a partir del patrimonio de la empresa, muestra una marcada disminucién en el afio
2020. Este resultado esta alineado con el impacto economico global del COVID-19, el cual
afectd negativamente las utilidades netas debido a la paralizacién de obras, restricciones de
movilidad y reduccion en la demanda de proyectos de construccidn. En este sentido, el estudio
de Moreta (2022) sobre el impacto del COVID-19 en empresas de construccion en otro
contexto geografico, sugiere que las organizaciones enfrentaron altos niveles de
endeudamiento y redujeron significativamente su rentabilidad patrimonial. Similarmente, en el
caso de las empresas peruanas analizadas, la reduccion del ROE en 2020 refleja una menor
eficiencia en la utilizacién del capital disponible, afectado por la contraccién en ingresos y la
carga financiera adicional que las empresas pudieron haber asumido para sobrellevar la crisis.

5.3.2. Impacto en la Rentabilidad sobre los Activos

La rentabilidad sobre el activo, mide la capacidad de la empresa para generar utilidades
en relacion a sus activos, siendo un indicador de la eficiencia operacional. Durante el 2020,
este indicador también evidenci6 una reduccion considerable, lo cual puede interpretarse como
una consecuencia de la menor utilizacion efectiva de los activos de las empresas. Esta
disminucién en el ROA puede estar asociada al incremento de costos en la adquisicion de

insumos Yy a las interrupciones en la cadena de suministro, situaciones reportadas también en
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otros sectores como el de turismo, segtin Caceres (2022), quien atribuye la baja rentabilidad a
la reduccion de la demanda y a las restricciones en actividades economicas. Al igual que en el
sector turismo, el sector construccion depende en gran medida de la continuidad de proyectos
y de la disponibilidad de recursos materiales, lo cual se vio comprometido durante la pandemia,
limitando la capacidad de las empresas para maximizar la rentabilidad de sus activos.

5.3.3. Impacto en la Rentabilidad sobre las Ventas

La rentabilidad sobre las ventas, como indicador que mide la proporcion de utilidades
generadas en relacion con las ventas, present6 un descenso significativo en 2020. Este resultado
puede interpretarse como un reflejo directo de la disminucion en los niveles de ventas durante
el periodo critico de la pandemia, dado que las restricciones impuestas afectaron el ritmo de
las operaciones y la posibilidad de las empresas de construccion de generar ingresos a través
de la venta de servicios 0 proyectos completados. En este aspecto, los hallazgos de Colque
(2023), que estudia los efectos del COVID-19 en el sector ferretero, sugieren que las empresas
en este rubro también experimentaron una reduccion en sus margenes de ganancia debido a la
contraccién en la demanda de sus productos. En el sector construccion, la rentabilidad sobre
las ventas debilitado subraya como las restricciones afectaron tanto la ejecucion de obras como
la culminacién de proyectos, afectando el volumen de ventas y, en Gltima instancia, la
rentabilidad obtenida.

Comparando estos resultados con otros estudios previos, es evidente que el sector
construccion en Perl no estuvo exento de los desafios observados en otros contextos
internacionales y en sectores economicos relacionados. Estudios como los de Caceres (2022)
y Moreta (2022) coinciden en que la crisis sanitaria impact6 severamente la estructura de costos
y la capacidad de generacion de ingresos en multiples sectores, no solo debido a la menor
demanda, sino también a la necesidad de reorganizar sus operaciones en medio de restricciones

estrictas. En este sentido, los resultados de esta investigacién afiaden evidencia concreta sobre
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como el COVID-19 afectd especificamente a las empresas de construccion en el Perd,

reduciendo su rentabilidad en todos los indices analizados.
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CONCLUSIONES

En relacion con el objetivo general de determinar el impacto del COVID-19 en la
rentabilidad de las empresas del sector construccion supervisadas por la SMV en
Per( durante el 2020, se evidencia una disminucion general en los indicadores
clave: rentabilidad sobre el patrimonio, activos y ventas. Esta reduccion fue
consecuencia de la contraccion de actividades durante la cuarentena y la caida en
la demanda de proyectos de construccion e infraestructura. Sin embargo, una de
las empresas en estudio mostro resiliencia, lo que sugiere que una gestion interna
eficiente y una alta capacidad de adaptacion pueden mitigar los efectos adversos
de la pandemia.
En relacion con el objetivo especifico de analizar el impacto del COVID-19 en la
rentabilidad sobre el patrimonio, se observa que esta disminuyd en el 2020.
Mientras que en 2019 la rentabilidad promedio sobre el patrimonio fue de 8.17
%, en 2020 descendi6 a 4.47 %, lo que representa una caida significativa de 3.70
% (ver apartado 5.2.1.1, tabla 16 y figura 11). Esto confirma que el COVID-19
afectd negativamente la rentabilidad del patrimonio en las empresas del sector
construccién, principalmente debido a la reduccién de actividades durante la
cuarentena y la menor demanda de proyectos inmobiliarios y de infraestructura.
Es relevante destacar que una de las empresas no experimenté esta caida, lo cual
sugiere gque una gestion financiera robusta permitié mantener su capacidad para
generar valor para sus accionistas, demostrando asi una resiliencia destacable
frente a la crisis.

Conrespecto al analisis del impacto del COVID-19 en la rentabilidad sobre activos,

se concluye que esta también disminuy6 en el 2020. En 2019, la rentabilidad

promedio sobre activos fue de 3.94 %, cayendo a 2.36 % en 2020, una reduccién
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de 1.58 % (ver apartado 5.2.1.2, tabla 17 y figura 12). Este resultado evidencia que
el COVID-19 tuvo un impacto negativo en la rentabilidad sobre activos,
principalmente debido a la caida en los ingresos operativos por la postergacion o
cancelacion de proyectos durante la pandemia, lo que afectd la capacidad de los
activos para generar beneficios. Sin embargo, una de las empresas de la muestra
logré6 mantener su rendimiento sobre activos, lo cual indica que una gestion
eficiente de los recursos pudo limitar el impacto en la capacidad productiva de sus
activos.

En cuanto al impacto del COVID-19 en la rentabilidad sobre las ventas, se observa
una caida en el promedio del sector. En 2019, la rentabilidad promedio sobre las
ventas fue de 22.62 %, mientras que en 2020 bajé a 11.17 % (ver apartado 5.2.1.3,
tabla 18 y figura 13). Este resultado demuestra que el COVID-19 impacté
negativamente la rentabilidad sobre ventas en las empresas del sector construccion,
reflejando los desafios en la cadena de suministro y la contraccion de la demanda

durante la pandemia.
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RECOMENDACIONES

La rentabilidad es un indicador clave que mide la capacidad de una empresa para
generar ganancias a partir de sus recursos, ya sean activos, patrimonio o ventas, y
refleja la eficiencia con la que se gestionan los recursos financieros y operativos
para crear valor economico. Se recomienda optimizar la eficiencia operativa
mediante tecnologias que reduzcan costos y aumenten la productividad, fortalecer
la estructura de capital con estrategias como reinversion de utilidades y diversificar
productos o servicios para ampliar ingresos y mitigar riesgos. Estas medidas
aseguran un uso eficiente de los recursos, mayor competitividad y generacion
sostenible de valor para los accionistas.

La rentabilidad sobre el patrimonio es un indicador clave que mide la eficiencia
con la que una empresa utiliza su patrimonio para generar ganancias para sus
accionistas. Se recomienda a los directivos de las empresas a fortalecer la estructura
de capital, mejorando la relacion entre patrimonio y deuda para incrementar la
solidez financiera. Esto podria lograrse mediante la reinversion de utilidades o la
emision de acciones. Una estructura de capital mas robusta no solo mejorara la
rentabilidad sobre el patrimonio, sino que también permitira a la empresa optimizar
el uso de su capital, enfocandose en proyectos con mayores retornos y asegurando
una asignacion eficiente de recursos, especialmente en tiempos de crisis.

La rentabilidad sobre activos es esencial para medir la eficiencia con la que una
empresa utiliza sus activos para generar ganancias. Se recomienda a los directivos
de las empresas a mejorar la eficiencia operativa mediante la inversion en
tecnologias que optimicen el uso de activos, como la digitalizacion de procesos,
que puede reducir costos y mejorar la productividad. Ademas, una gestion

adecuada de los activos implica evaluar constantemente su rendimiento,
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eliminando o reemplazando aquellos que no generan valor o estan infrautilizados,
lo que contribuira a una mayor rentabilidad sobre los activos.

La rentabilidad sobre las ventas mide la capacidad de una empresa para generar
ganancias a partir de sus ventas. Se recomienda a los directivos de las empresas a
revisar y ajustar sus estrategias de precios y costos, considerando tanto el valor
percibido por los clientes como la competitividad del mercado, ademas de reducir
costos no esenciales. También se sugiere ampliar la cartera de productos o
servicios, lo cual puede aumentar las ventas y mejorar la rentabilidad sobre las
mismas. La diversificacion de la oferta puede, ademds, mitigar el riesgo de

depender exclusivamente de un solo tipo de proyecto o servicio.
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Anexo 01: Matriz de Consistencia
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TITULO: “IMPACTO DEL COVID — 19 EN LA RENTABILIDAD DE LAS EMPRESAS DEL SECTOR CONSTRUCCION SUPERVISADAS POR LA
SUPERINTENDENCIA DE MERCADOS Y VALORES EN EL PERU, PERIODO 2020.”

supervisadas por la SMV
en el Per(, periodo 2020?

b- ¢De qué manera
impact6 el COVID-19 en la
rentabilidad sobre activos
de las empresas del sector
construccion supervisadas
por la SMV en el Perg,
periodo 2020?

c.- ¢ De qué manera impacté
el COVID-19 en |la
rentabilidad  sobre las
ventas de las empresas del
sector construccion
supervisadas por la SMV
en el Perd, periodo 2020?

por la SMV en el Perg,
periodo 2020.

b.- Analizar el impacto del
COVID-19 en la rentabilidad
sobre activos de las empresas
del  sector  construccion
supervisadas por la SMV en
el Per(, periodo 2020.

c.- Analizar el impacto del
COVID-19 en la rentabilidad

sobre las ventas de las
empresas del sector
construccion  supervisadas

por la SMV en el Perg,
periodo 2020.

supervisadas por laSMV en
el Per, periodo 2020.

b.- EI COVID-19 impactd
negativamente  en la
rentabilidad sobre activos
de las empresas del sector
construccion, supervisadas
por la SMV en el Perq,
periodo 2020.

c.- EI COVID-19 impactd

negativamente  en la
rentabilidad  sobre las
ventas de las empresas del
sector construccion,
supervisadas por laSMV en
el Perd, periodo 2020.

- Sector construccion

B.- DEPENDIENTE
Y: RENTABILIDAD
INDICADORES:
Y1: Rentabilidad sobre patrimonio
- Utilidad neta
- Patrimonio
Y2: Rentabilidad sobre activos
- tilidad neta
- Activo
Y3: Rentabilidad sobre las ventas
- Utilidad neta
- Ventas netas

- Informacién financiera del
portal de la SMV

- Cuadro de analisis de indices
financieros

- Gréfico de barras verticales (O
histograma de barras)

- Hoja de trabajo

P VARIABLES, DIMENSIONES E TECNICAS E P
PROBLEMAS OBJETIVOS HIPOTESIS INDICADORES INSTRUMENTOS METODOLOGIA
GENERAL: ¢De qué|GENERAL: Determinar el [ GENERAL: EI COVID-19 [ A.- INDEPENDIENTE .
- . - - TECNICAS: ENFOQUE
manera impactd el COVID- | impacto del COVID-19 en la | ha generado un impacto| . .~ .o e Cuantitativo
19 en la rentabilidad de las | rentabilidad de las empresas | negativo en la rentabilidad | .- . DISENO
empresas  del  sector |del sector  construccién | de las empresas del sector [ INDICADORES: - Tecnica de la seleccion ,
-, : . . . ) documental No experimental
construccion supervisadas | supervisadas por la SMV en | construccion, supervisadas | x1: Nivel De Alerta  Técrica  del  andlisis
por la SMV en el Pert, | el Perd, periodo 2020. por la SMV en el Perd, - Sintomatologia documental __TIPO
periodo 20207 periodo 2020. - Propagacion Transaccional o transversal
. . X2: Aislamiento Social - Técnica  del  andlisis NIVEL
ESPECIFICOS: ESPECIFICOS: ESPECIFICOS: ) . cuantitativo T .
a. iDe qué manera|a- Analizar el impacto del |a- El COVID-19 impact6 (quarelntgpas focalltz.adas Descriptivo — correlacional.
impactd el COVID-19 en la | COVID-19 en la rentabilidad | negativamente  en  la i egulacion normativa - Técnica del  analisis -
pactoe enfa M o - Impacto psicosocial comparative POBLACION )
rentabilidad sobre | sobre  patrimonio de las | rentabilidad sobre X3: Impacto Econémico p La poblacion  estara
patrimonio de las empresas | @mpresas  del  sector | patrimonio de las empresas - Economia familiar INSTRUMENTOS: constituida por las 6
del sector construccidn | construccion  supervisadas | del sector construccion, " Mercado laboral : empresas  del  sector

construccion e ingenieria,
supervisadas por la SMV,
que figuran dentro de las
500 mayores empresas del
Perd 2020, segun la revista.
(AméricaEconomia, 2020)

MUESTRA
Muestreo no probabilistico
por criterios o intencional
ya que la seleccién de las 3
empresas estd guiada por
criterios bien definidos, lo
cual es: no formar parte del
caso “El Club de la
Construccion”, segin el
Instituto de Democracia y
Derechos Humanos de la
Pontificia Universidad
Catolica del Per( (2020).
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Anexo 02: Estado de Situacion Financiera Periodo 2020 — 2019 de la Empresa Los

Portales S.A.

Afo: 2020 - 2019

Periodo: Anual

Empresa: LOS PORTALES S.A.
Tipo: Individual

ESTADO DE SITUACION FINANCIERA

Activos

Activos Corrientes

Efectivo y Equivalentes al Efectivo

113,160.00

60,361.00

Otros Activos Financieros

9Y12

Cuentas por Cobrar Comerciales y Otras Cuentas por Cobrar

165,296.00

173,881.00

Cuentas por Cobrar Comerciales

146,225.00

146,712.00

Cuentas por Cobrar a Entidades Relacionadas

12,843.00

15,186.00

Otras Cuentas por Cobrar

6,228.00

11,983.00

Anticipos

Inventarios

353,394.00

473,645.00

Activos Bioldgicos

Activos por Impuestos a las Ganancias

Otros Activos no Financieros

538.00

1,828.00

Activos Corrientes Distintos al Efectivo Pignorados como
Garantia Colateral

Total Activos Corrientes Distintos de los Activos no Corrientes
o Grupos de Activos para su Disposicion Clasificados como
Mantenidos para la Venta o para Distribuir a los Propietarios

632,388.00

709,715.00

Activos no Corrientes o Grupos de Activos para su
Disposicion Clasificados como Mantenidos para la Venta o
como Mantenidos para Distribuir a los Propietarios

Total Activos Corrientes

632,388.00

709,715.00

Activos No Corrientes

Otros Activos Financieros

Inversiones en Subsidiarias, Negocios Conjuntos y Asociadas

161,791.00

108,781.00

Cuentas por Cobrar Comerciales y Otras Cuentas por Cobrar

490,956.00

473,010.00

Cuentas por Cobrar Comerciales

483,899.00

462,818.00

Cuentas por Cobrar a Entidades Relacionadas

o

Otras Cuentas por Cobrar

7,057.00

10,192.00

Anticipos

Inventarios

Activos Biol6gicos

o |©O O |o
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Propiedades de Inversion 10 324,776.00 198,481.00
Propiedades, Planta y Equipo 9 37,573.00 144,592.00
Activos Intangibles Distintos de la Plusvalia 11 12,480.00 16,864.00
Activos por Impuestos Diferidos 0 - -
Activos por Impuestos Corrientes, ho Corrientes 0 - -
Plusvalia 0 - -
Otros Activos no Financieros 0 - -
Activos no Corrientes Distintos al Efectivo Pignorados como

Garantia Colateral 0 - -
Total Activos No Corrientes 0 1,027,576.00 941,728.00
TOTAL DE ACTIVOS 1,659,964.00 1,651,443.00
Pasivos y Patrimonio - -
Pasivos Corrientes - -
Otros Pasivos Financieros 9VY12 99,375.00 163,118.00
Cuentas por Pagar Comerciales y Otras Cuentas por Pagar 0 339,841.00 326,694.00
Cuentas por Pagar Comerciales 13Y 14 207,819.00 245,659.00
Cuentas por Pagar a Entidades Relacionadas 5 34,852.00 25,165.00

Otras Cuentas por Pagar 15 97,170.00 55,870.00
Ingresos Diferidos - -
Provisién por Beneficios a los Empleados - -
Otras Provisiones 916.00 918.00

Pasivos por Impuestos a las Ganancias - -
Otros Pasivos no Financieros - -
Total de Pasivos Corrientes Distintos de Pasivos Incluidos en

Grupos de Activos para su Disposicion Clasificados como

Mantenidos para la Venta 0 440,132.00 490,730.00
Pasivos incluidos en Grupos de Activos para su Disposicion

Clasificados como Mantenidos para la Venta 0 - -
Total Pasivos Corrientes 440,132.00 490,730.00
Pasivos No Corrientes - -
Otros Pasivos Financieros 9Y 12 511,542.00 473,945.00
Cuentas por Pagar Comerciales y Otras Cuentas por Pagar 0 88,553.00 85,262.00
Cuentas por Pagar Comerciales 14 88,553.00 85,262.00
Cuentas por Pagar a Entidades Relacionadas 0 - -
Otras Cuentas por Pagar 0 - -
Ingresos Diferidos 0 - -
Provision por Beneficios a los Empleados 0 - -
Otras Provisiones 0 - -
Pasivos por Impuestos Diferidos 16 31,472.00 28,536.00
Pasivos por Impuestos Corrientes, no Corriente 0 - -
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Otros Pasivos no Financieros 0

Capital Emitido 17-a) 253,754.00 253,754.00
Primas de Emision 0 - -
Acciones de Inversién 0 - -
Acciones Propias en Cartera 0 - -
Otras Reservas de Capital 17-c) 49,315.00 42,433.00
Resultados Acumulados 17-b) 281,252.00 276,783.00
Otras Reservas de Patrimonio 17-d 3,944.00
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Anexo 03: Estado de Situacion Financiera Periodo 2018 — 2017 de la Empresa Los
Portales S.A.

Afo: 2018 - 2017

Periodo: Anual

Empresa: LOS PORTALES S.A.
Tipo: Individual

ESTADO DE SITUACION FINANCIERA

Activos 0 - -

Activos Corrientes 0 = =
Efectivo y Equivalentes al Efectivo 58,934.00 61,415.00

w

Otros Activos Financieros

Cuentas por Cobrar Comerciales y Otras Cuentas
por Cobrar

Cuentas por Cobrar Comerciales

=
o

195,094.00 216,105.00
182,097.00 165,858.00

12,997.00 50,247.00

Cuentas por Cobrar a Entidades Relacionadas

Otras Cuentas por Cobrar

Anticipos

480,914.00 573,033.00

Inventarios

Activos Bioldgicos

Activos por Impuestos a las Ganancias

o |©O O |u0 O |~ O |~ |O

Otros Activos no Financieros 2,113.00 1,835.00

Activos Corrientes Distintos al Efectivo Pignorados
como Garantia Colateral

Total Activos Corrientes Distintos de los Activos no
Corrientes o Grupos de Activos para su
Disposicion Clasificados como Mantenidos para la
Venta o para Distribuir a los Propietarios 0 737,055.00 852,388.00
Activos no Corrientes o Grupos de Activos para su
Disposicion Clasificados como Mantenidos para la
Venta o como Mantenidos para Distribuir a los

o
'
'

Propietarios 0 - -
Total Activos Corrientes 0 737,055.00 852,388.00
Activos No Corrientes 0 = =
Otros Activos Financieros 0 - -
Inversiones en Subsidiarias, Negocios Conjuntos y
Asociadas 6 99,966.00 58,122.00
Cuentas por Cobrar Comerciales y Otras Cuentas
por Cobrar 0 442,221.00 338,651.00
Cuentas por Cobrar Comerciales 4 437,505.00 338,651.00
Cuentas por Cobrar a Entidades Relacionadas 0 - -
Otras Cuentas por Cobrar 4 4,716.00 -
Anticipos 0 - -
Inventarios 0 - -
Activos Biologicos 0 - -
Propiedades de Inversion 8 173,190.00 178,908.00
Propiedades, Planta y Equipo 7| 120,645.00 151,558.00




Activos Intangibles Distintos de la Plusvalia

18,716.00

98

36,665.00

Activos por Impuestos Diferidos

Activos por Impuestos Corrientes, no Corrientes

Plusvalia

Otros Activos no Financieros

o |©O |[O |©O |©

Activos no Corrientes Distintos al Efectivo
Pignorados como Garantia Colateral

Total Activos No Corrientes

854,738.00

763,904.00

TOTAL DE ACTIVOS

1,591,793.00

1,616,292.00

Pasivos y Patrimonio

Pasivos Corrientes

o |©O [O |© O

Otros Pasivos Financieros

10

142,007.00

154,644.00

Cuentas por Pagar Comerciales y Otras Cuentas
por Pagar

368,341.00

410,294.00

Cuentas por Pagar Comerciales

11y 12

262,407.00

291,541.00

Cuentas por Pagar a Entidades Relacionadas

Otras Cuentas por Pagar

13

105,934.00

118,753.00

Ingresos Diferidos

Provision por Beneficios a los Empleados

Otras Provisiones

Pasivos por Impuestos a las Ganancias

Otros Pasivos no Financieros

o O |O |0 |O

Total de Pasivos Corrientes Distintos de Pasivos
Incluidos en Grupos de Activos para su Disposicion
Clasificados como Mantenidos para la Venta

510,348.00

564,938.00

Pasivos incluidos en Grupos de Activos para su
Disposicion Clasificados como Mantenidos para la
Venta

Total Pasivos Corrientes

510,348.00

564,938.00

Pasivos No Corrientes

Otros Pasivos Financieros

10

456,639.00

467,929.00

Cuentas por Pagar Comerciales y Otras Cuentas
por Pagar

55,566.00

76,485.00

Cuentas por Pagar Comerciales

12

55,566.00

76,485.00

Cuentas por Pagar a Entidades Relacionadas

Otras Cuentas por Pagar

Ingresos Diferidos

Provision por Beneficios a los Empleados

Otras Provisiones

o |©O |[O |©O |©

Pasivos por Impuestos Diferidos

14

34,310.00

34,037.00

Pasivos por Impuestos Corrientes, no Corriente

Otros Pasivos no Financieros

Total Pasivos No Corrientes

546,515.00

578,451.00

Total Pasivos

1,056,863.00

1,143,389.00

Patrimonio

o |© [O |©O O

Capital Emitido

15

253,754.00

171,254.00

Primas de Emision

o

Acciones de Inversion




Acciones Propias en Cartera
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Otras Reservas de Capital

0
0 34,964.00 34,251.00
Resultados Acumulados 0 246,212.00 267,398.00
Otras Reservas de Patrimonio 0 - -
Total Patrimonio 0| 534,930.00 472,903.00
TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO 0| 1,591,793.00 1,616,292.00
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Anexo 04: Estado de Resultados Periodo 2020 — 2019 de la Empresa Los Portales S.A.

Aiio: 2020 - 2019

Periodo: Anual

Empresa: LOS PORTALES S.A.
Tipo: Individual

ESTADO DE RESULTADOS

Ingresos de Actividades Ordinarias 2 404,382.00 616,033.00
Costo de Ventas 18 - 233,751.00 390,547.00
Ganancia (Pérdida) Bruta 0 170,631.00 225,486.00
Gastos de Ventas y Distribuciéon 19 - 41,839.00 59,089.00
Gastos de Administracién 20 - 59,494.00 69,142.00
Otros Ingresos Operativos 22y 8a 27,928.00 27,642.00
Otros Gastos Operativos 22 - 15,925.00 9,748.00
Otras Ganancias (Pérdidas) 0 - -
Ganancia (Pérdida) Operativa 81,301.00 115,149.00
Ganancia (Pérdida) de la Baja en Activos Financieros
medidos al Costo Amortizado - -
Ingresos Financieros - -
Ingresos por Intereses calculados usando el Metodo
de Interes Efectivo 0 - -
Gastos Financieros 23 - 38,209.00 16,770.00
Ganancia (Pérdida) por Deterioro de Valor (Pérdidas
Crediticias Esperadas o Reversiones) 0 - -
Otros Ingresos (Gastos) de las Subsidiarias,
Asociadas y Negocios Conjuntos 0 - -
Diferencias de Cambio Neto 25.1-a) | - 11,351.00 2,367.00
Ganancias (Pérdidas) por Reclasificacion de Activos
Financieros a Valor Razonable con cambios en
Resultados antes medidos al Costo Amortizado 0 - -
Ganancia (Pérdida) Acumulada en Otro Resultado
Integral por Activos Financieros medidos a Valor
Razonable reclasificados como cambios en
Resultados 10 776.00 3,694.00
Ganancias (Pérdidas) por Cobertura de un Grupo de
Partidas con posiciones de Riesgo Compensadoras 0 - -
Diferencia entre el Importe en Libros de los Activos
Distribuidos y el Importe en Libros del Dividendo a
pagar } )
Ganancia (Pérdida) antes de Impuestos 32,517.00 97,052.00
Ingreso (Gasto) por Impuesto 16 - 10,366.00 28,243.00
Ganancia (Pérdida) Neta de Operaciones
Continuadas 0 22,151.00 68,809.00
Ganancia (Pérdida) procedente de Operaciones
Discontinuadas, neta de Impuesto 0 - -
Ganancia (Pérdida) Neta del Ejercicio 0 22,151.00 68,809.00
Ganancias (Pérdida) por Accién: 0 - -
Ganancias (Pérdida) Béasica por Accion: 0 - -
Basica por Accion Ordinaria en Operaciones
Continuadas 0 - -




Bésica por Accion Ordinaria en Operaciones
Discontinuadas
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Total de Ganancias (Pérdida) Basica por Accién
Ordinaria

Bésica por Accién de Inversién en Operaciones
Continuadas

Bésica por Accién de Inversién en Operaciones
Discontinuadas

Total de Ganancias (Pérdida) Béasica por Accién
Inversion

Ganancias (Pérdida) Diluida por Accién:

Diluida por Accidon Ordinaria en Operaciones
Continuadas

Diluida por Accidon Ordinaria en Operaciones
Discontinuadas

Total, de Ganancias (Pérdida) Diluida por Accion
Ordinaria

Diluida por Accion de Inversién en Operaciones
Continuadas

Diluida por Accidn de Inversion en Operaciones
Discontinuadas

Total de Ganancias (Pérdida) Diluida por Accion
Inversion
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Anexo 05: Estado de Resultados Periodo 2018 — 2017 de la Empresa Los Portales S.A.

Aiio: 2018 -2017

Periodo: Anual

Empresa: LOS PORTALES S.A.
Tipo: Individual

ESTADO DE RESULTADOS

Ingresos de Actividades Ordinarias 2 766,305.00 728,274.00
Costo de Ventas 16 |- 499,753.00 |- 492,319.00
Ganancia (Pérdida) Bruta 0 266,552.00 235,955.00
Gastos de Ventas y Distribucion 17|- 61,469.00 |- 60,923.00
Gastos de Administracion 18- 79,753.00 |- 83,626.00
Otros Ingresos Operativos 0 12,503.00 16,690.00
Otros Gastos Operativos ol- 14,329.00 |- 10,134.00
Otras Ganancias (Pérdidas) 0 - -
Ganancia (Pérdida) Operativa 0 123,504.00 97,962.00
Ganancia (Pérdida) de la Baja en Activos Financieros medidos al _ )
Costo Amortizado 0
Ingresos Financieros 0 - -
Ingresos por Intereses calculados usando el Metodo de Interes ) )
Efectivo 0
Gastos Financieros 20| - 5,369.00 | - 6,068.00
Ganancia (Pérdida) por Deterioro de Valor (Pérdidas Crediticias ) 3.819.00 | - 4,729.00
Esperadas o Reversiones) 6
Otros Ingresos (Gastos) de las Subsidiarias, Asociadas y Negocios ) )
Conjuntos 0
Diferencias de Cambio Neto 23.1a) " 6,100.00 12,736.00
Ganancias (Pérdidas) por Reclasificacioén de Activos Financieros a
Valor Razonable con cambios en Resultados antes medidos al - -
Costo Amortizado 0
Ganancia (Pérdida) Acumulada en Otro Resultado Integral por
Activos Financieros medidos a Valor Razonable reclasificados 586.00 4.00
como cambios en Resultados 8
Ganancias (Pérdidas) por Cobertura de un Grupo de Partidas con i )
posiciones de Riesgo Compensadoras 0
Diferencia entre el Importe en Libros de los Activos Distribuidos y el i )
Importe en Libros del Dividendo a pagar
Ganancia (Pérdida) antes de Impuestos 0 108,802.00 99,905.00
Ingreso (Gasto) por Impuesto 14 |- 34,112.00 |- 29,331.00
Ganancia (Pérdida) Neta de Operaciones Continuadas 0 74,690.00 70,574.00
Ganancia (Pérdida) procedente de Operaciones Discontinuadas, ) .
neta de Impuesto 0
Ganancia (Pérdida) Neta del Ejercicio 0 74,690.00 70,574.00
Ganancias (Pérdida) por Accion: 0 - -
Ganancias (Pérdida) Basica por Accion: 0 - -
Bésica por Accién Ordinaria en Operaciones Continuadas 0 - -
Bésica por Accion Ordinaria en Operaciones Discontinuadas 0 - -
Total de Ganancias (Pérdida) Béasica por Accién Ordinaria 0 - -
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Bésica por Accién de Inversién en Operaciones Continuadas

o
'
1

Bésica por Accién de Inversién en Operaciones Discontinuadas - -

Total de Ganancias (Pérdida) Béasica por Accidn Inversion

Ganancias (Pérdida) Diluida por Accién:

Diluida por Accidn Ordinaria en Operaciones Continuadas

Diluida por Accidn Ordinaria en Operaciones Discontinuadas

Total de Ganancias (Pérdida) Diluida por Accion Ordinaria

Diluida por Accidn de Inversion en Operaciones Continuadas

Diluida por Accidn de Inversién en Operaciones Discontinuadas

o |©o |0 |o |o |o o |o o
'
1

Total de Ganancias (Pérdida) Diluida por Accion Inversion
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Anexo 06: Estado de Situacion Financiera Periodo 2020 — 2019 de la Empresa Inversiones

Centenario S.A.A.

Aiio: 2020 - 2019

Periodo: Anual

Empresa: INVERSIONES CENTENARIO S.A.A.
Tipo: Individual

ESTADO DE SITUACION FINANCIERA

Activos

Activos Corrientes

Efectivo y Equivalentes al Efectivo

(e2}

70,998.00

5,075.00

Otros Activos Financieros

13,17(c)

547.00

916.00

Cuentas por Cobrar Comerciales y Otras Cuentas por
Cobrar

130,634.00

144,988.00

Cuentas por Cobrar Comerciales

116,791.00

128,720.00

Cuentas por Cobrar a Entidades Relacionadas

Otras Cuentas por Cobrar

13,843.00

16,268.00

Anticipos

Inventarios

115,321.00

217,585.00

Activos Bioldgicos

Activos por Impuestos a las Ganancias

Otros Activos no Financieros

O |O |O |V |O | O |N O

Activos Corrientes Distintos al Efectivo Pignorados como
Garantia Colateral

o

Total Activos Corrientes Distintos de los Activos no
Corrientes 0 Grupos de Activos para su Disposicion
Clasificados como Mantenidos para la Venta o para
Distribuir a los Propietarios

317,500.00

368,564.00

Activos no Corrientes o Grupos de Activos para su
Disposicion Clasificados como Mantenidos para la Venta o
como Mantenidos para Distribuir a los Propietarios

Total Activos Corrientes

317,500.00

368,564.00

Activos No Corrientes

Otros Activos Financieros

17(a)

7,450.00

9,445.00

Inversiones en Subsidiarias, Negocios Conjuntos y
Asociadas

11

1,927,468.00

1,908,756.00

Cuentas por Cobrar Comerciales y Otras Cuentas por
Cobrar

515,356.00

504,448.00

Cuentas por Cobrar Comerciales

489,986.00

439,033.00

Cuentas por Cobrar a Entidades Relacionadas

10(c)

20,838.00

57,835.00

Otras Cuentas por Cobrar

4,532.00

7,580.00

Anticipos

Inventarios

Activos Bioldgicos

o |O |O |

Propiedades de Inversion

12

157,815.00

223,075.00

Propiedades, Planta y Equipo

6,425.00

9,680.00

Activos Intangibles Distintos de la Plusvalia

5,473.00

7,156.00

Activos por Impuestos Diferidos

Activos por Impuestos Corrientes, no Corrientes

Plusvalia

o |[O |O O o
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Otros Activos no Financieros 0 - -
Activos no Corrientes Distintos al Efectivo Pignorados como
Garantia Colateral 0 - -
Total Activos No Corrientes 0| 2,619,987.00 2,662,560.00
TOTAL DE ACTIVOS 0| 2,937,487.00 3,031,124.00
Pasivos y Patrimonio 0 - -
Pasivos Corrientes 0 - -
Otros Pasivos Financieros 13,17(c) 96,655.00 68,891.00
Cuentas por Pagar Comerciales y Otras Cuentas por Pagar 0 61,410.00 135,086.00
Cuentas por Pagar Comerciales 14 26,556.00 87,655.00
Cuentas por Pagar a Entidades Relacionadas 0 - -
Otras Cuentas por Pagar 15 16,764.00 22,484.00
Ingresos Diferidos 16 18,090.00 24,947.00
Provisién por Beneficios a los Empleados 0 - -
Otras Provisiones 0 - -
Pasivos por Impuestos a las Ganancias 0 - -
Otros Pasivos no Financieros 0 - -
Total de Pasivos Corrientes Distintos de Pasivos Incluidos
en Grupos de Activos para su Disposicion Clasificados
como Mantenidos para la Venta 0 158,065.00 203,977.00
Pasivos incluidos en Grupos de Activos para su Disposicion
Clasificados como Mantenidos para la Venta 0 - -
Total Pasivos Corrientes 0 158,065.00 203,977.00
Pasivos No Corrientes 0 - -
Otros Pasivos Financieros 13,17(c) 227,361.00 262,922.00
Cuentas por Pagar Comerciales y Otras Cuentas por Pagar 0 363,193.00 468,521.00
Cuentas por Pagar Comerciales 0 - -
Cuentas por Pagar a Entidades Relacionadas 10(c) 363,193.00 468,521.00
Otras Cuentas por Pagar 0 - -
Ingresos Diferidos 0 - -
Provisién por Beneficios a los Empleados 0 - -
Otras Provisiones 0 - -
Pasivos por Impuestos Diferidos 18 159,012.00 145,879.00
Pasivos por Impuestos Corrientes, no Corriente 0 - -
Otros Pasivos no Financieros 0 - -
Total Pasivos No Corrientes 0 749,566.00 877,322.00
Total Pasivos 0 907,631.00 1,081,299.00
Patrimonio 0 - -
Capital Emitido 19 577,245.00 577,245.00
Primas de Emision 0 507,736.00 507,736.00
Acciones de Inversion 0 - -
Acciones Propias en Cartera 0 - -
Otras Reservas de Capital 0 80,364.00 62,617.00
Resultados Acumulados 0 865,092.00 802,910.00
Otras Reservas de Patrimonio 0 581.00 683.00
Total Patrimonio 0| 2,029,856.00 1,949,825.00
TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO 0| 2,937,487.00 3,031,124.00
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Anexo 07: Estado de Situacion Financiera Periodo 2018 — 2017 de la Empresa Inversiones

Centenario S.A.A.

Afo: 2018 - 2017

Periodo: Anual

Empresa: INVERSIONES CENTENARIO S.A.A.
Tipo: Individual

ESTADO DE SITUACION FINANCIERA

Activos 0 - -
Activos Corrientes 0 - -
Efectivo y Equivalentes al Efectivo 3 122,002.00 328,191.00
Otros Activos Financieros 12 - -
Cuentas por Cobrar Comerciales y Otras Cuentas por Cobrar 0 138,608.00 175,433.00
Cuentas por Cobrar Comerciales 4 119,373.00 145,243.00
Cuentas por Cobrar a Entidades Relacionadas 0 - -
Otras Cuentas por Cobrar 5 19,235.00 30,190.00
Anticipos 0 - -
Inventarios 6 246,237.00 284,136.00
Activos Bioldgicos 0 - -
Activos por Impuestos a las Ganancias 0 - -
Otros Activos no Financieros 0 268.00 1,245.00
Activos Corrientes Distintos al Efectivo Pignorados como
Garantia Colateral 0 - -
Total Activos Corrientes Distintos de los Activos no Corrientes o
Grupos de Activos para su Disposicion Clasificados como
Mantenidos para la Venta o para Distribuir a los Propietarios 0 507,115.00 789,005.00
Activos no Corrientes o Grupos de Activos para su Disposicion
Clasificados como Mantenidos para la Venta o como
Mantenidos para Distribuir a los Propietarios 0 - -
Total Activos Corrientes 0 507,115.00 789,005.00
Activos No Corrientes 0 = =
Otros Activos Financieros 8 1,791.00 8,447.00
Inversiones en Subsidiarias, Negocios Conjuntos y Asociadas 9| 1,505,834.00 1,051,760.00
Cuentas por Cobrar Comerciales y Otras Cuentas por Cobrar 0 617,358.00 383,535.00
Cuentas por Cobrar Comerciales 4 403,822.00 348,002.00
Cuentas por Cobrar a Entidades Relacionadas 7 207,374.00 26,236.00
Otras Cuentas por Cobrar 5 6,162.00 9,297.00
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Anticipos 0 - -
Inventarios 0 - -
Activos Bioldgicos 0 - -
Propiedades de Inversion 11| 1,086,465.00 1,186,566.00
Propiedades, Planta y Equipo 10 26,559.00 27,448.00
Activos Intangibles Distintos de la Plusvalia 0 8,205.00 5,867.00
Activos por Impuestos Diferidos 0 - -
Activos por Impuestos Corrientes, no Corrientes 0 - -
Plusvalia 0 - -
Otros Activos no Financieros 0 - -
Activos no Corrientes Distintos al Efectivo Pignorados como
Garantia Colateral 0 - -
Total Activos No Corrientes 0 3,246,212.00 2,663,623.00
TOTAL DE ACTIVOS 0 3,753,327.00 3,452,628.00
Pasivos y Patrimonio 0 = =
Pasivos Corrientes 0 < S
Otros Pasivos Financieros 12 163,990.00 255,835.00
Cuentas por Pagar Comerciales y Otras Cuentas por Pagar 0 158,117.00 220,463.00
Cuentas por Pagar Comerciales 13 91,616.00 97,343.00
Cuentas por Pagar a Entidades Relacionadas 0 - -
Otras Cuentas por Pagar 14 15,395.00 13,531.00
Ingresos Diferidos 15 51,106.00 109,589.00
Provisién por Beneficios a los Empleados 0 - -
Otras Provisiones 0 - -
Pasivos por Impuestos a las Ganancias 0 - -
Otros Pasivos no Financieros 0 - -
Total de Pasivos Corrientes Distintos de Pasivos Incluidos en
Grupos de Activos para su Disposicion Clasificados como
Mantenidos para la Venta 0 322,107.00 476,298.00
Pasivos incluidos en Grupos de Activos para su Disposicion
Clasificados como Mantenidos para la Venta 0 - -
Total Pasivos Corrientes 0 322,107.00 476,298.00
Pasivos No Corrientes 0 = =
Otros Pasivos Financieros 12| 1,145,328.00 853,489.00
Cuentas por Pagar Comerciales y Otras Cuentas por Pagar 0 194,218.00 36,056.00
Cuentas por Pagar Comerciales 0 - -
Cuentas por Pagar a Entidades Relacionadas 7 194,218.00 36,056.00
Otras Cuentas por Pagar 0 - -
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Ingresos Diferidos 0 - -

Provision por Beneficios a los Empleados 0 - -

Otras Provisiones 0 - -
Pasivos por Impuestos Diferidos 16 261,422.00 256,984.00

Pasivos por Impuestos Corrientes, no Corriente 0 - -

Otros Pasivos no Financieros 0 - -

Total Pasivos No Corrientes 0 1,600,968.00 1,146,529.00

Total Pasivos 0 1,923,075.00 1,622,827.00

Patrimonio 0 = =
Capital Emitido 17 577,245.00 573,326.00
Primas de Emision 0 507,736.00 495,980.00

Acciones de Inversion 0 - -

Acciones Propias en Cartera 0 - -
Otras Reservas de Capital 0 60,676.00 49,600.00
Resultados Acumulados 0 685,107.00 707,504.00
Otras Reservas de Patrimonio 0 512.00 3,391.00

Total Patrimonio 0 1,830,252.00 1,829,801.00

TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO 0 3,753,327.00 3,452,628.00
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Anexo 08: Estado de Resultados Periodo 2020 — 2019 de la Inversiones Centenario S.A.A.

Aiio: 2020 - 2019

Periodo: Anual

Empresa: INVERSIONES CENTENARIO S.A.A.
Tipo: Individual

ESTADO DE RESULTADOS

Ingresos de Actividades Ordinarias | 9(d),7(a) 355,088.00 324,268.00
Costo de Ventas 0 166,792.00 165,720.00
Ganancia (Pérdida) Bruta 0 188,296.00 158,548.00
Gastos de Ventas y Distribucion 21(a) 18,165.00 14,069.00
Gastos de Administracion 21(a) 34,078.00 29,501.00
Otros Ingresos Operativos 211.00 9,321.00
Otros Gastos Operativos 4,751.00 7,917.00
Otras Ganancias (Pérdidas) 12(f) 11.00 5,210.00
Ganancia (Pérdida) Operativa 0 131,502.00 121,592.00
Ganancia (Pérdida) de la Baja en Activos
Financieros medidos al Costo Amortizado 0 - -
Ingresos Financieros 22(a) 3,666.00 7,980.00
Ingresos por Intereses calculados usando el Método
de Interés Efectivo 0 - -
Gastos Financieros 22(b) 46,004.00 47,684.00
Ganancia (Pérdida) por Deterioro de Valor (Pérdidas
Crediticias Esperadas o Reversiones) 0 - -
Otros Ingresos (Gastos) de las Subsidiarias,
Asociadas y Negocios Conjuntos 11() 50,134.00 125,734.00
Diferencias de Cambio Neto 0 32,762.00 13,261.00
Ganancias (Pérdidas) por Reclasificacion de Activos
Financieros a Valor Razonable con cambios en
Resultados antes medidos al Costo Amortizado 0 - -
Ganancia (Pérdida) Acumulada en Otro Resultado
Integral por Activos Financieros medidos a Valor
Razonable reclasificados como cambios en
Resultados 0 - -
Ganancias (Pérdidas) por Cobertura de un Grupo de
Partidas con posiciones de Riesgo Compensadoras 0 - -
Diferencia entre el Importe en Libros de los Activos
Distribuidos y el Importe en Libros del Dividendo a
pagar } )
Ganancia (Pérdida) antes de Impuestos 106,536.00 220,883.00
Ingreso (Gasto) por Impuesto 23(d) 22,336.00 35,009.00
Ganancia (Pérdida) Neta de Operaciones
Continuadas 0 84,200.00 185,874.00
Ganancia (Pérdida) procedente de Operaciones
Discontinuadas, neta de Impuesto 27 - 8,400.00
Ganancia (Pérdida) Neta del Ejercicio 84,200.00 177,474.00
Ganancias (Pérdida) por Accion: - -
Ganancias (Pérdida) Basica por Accién: - -
Basica por Accién Ordinaria en Operaciones
Continuadas 0 0.15 0.32




Bésica por Accion Ordinaria en Operaciones
Discontinuadas
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0.01

Total de Ganancias (Pérdida) Basica por Accion
Ordinaria

0.15

0.31

Bésica por Accién de Inversién en Operaciones
Continuadas

Bésica por Accién de Inversién en Operaciones
Discontinuadas

Total de Ganancias (Pérdida) Béasica por Accion
Inversion

Ganancias (Pérdida) Diluida por Accién:

Diluida por Accidon Ordinaria en Operaciones
Continuadas

0.15

0.32

Diluida por Accidon Ordinaria en Operaciones
Discontinuadas

0.01

Total de Ganancias (Pérdida) Diluida por Accion
Ordinaria

0.15

0.31

Diluida por Accion de Inversién en Operaciones
Continuadas

Diluida por Accidn de Inversion en Operaciones
Discontinuadas

Total de Ganancias (Pérdida) Diluida por Accién
Inversion
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Anexo 09: Estado de Resultados Periodo 2018 — 2017 de la empresa Inversiones

Centenario S.A.A.

Aio: 2018 - 2017

Periodo: Anual

Empresa: INVERSIONES CENTENARIO S.A.A.
Tipo: Individual

ESTADO DE RESULTADOS

Ingresos de Actividades Ordinarias 6 381,488.00 312,894.00
Costo de Ventas 11|- 173,338.00 112,130.00
Ganancia (Pérdida) Bruta 0 208,150.00 200,764.00
Gastos de Ventas y Distribucién 19 - 34,242.00 2,274.00
Gastos de Administracion 19 - 70,847.00 93,912.00
Otros Ingresos Operativos 20 3,518.00 1,687.00
Otros Gastos Operativos 20| - 10,260.00 25,448.00
Otras Ganancias (Pérdidas) 11 40,885.00 29,951.00
Ganancia (Pérdida) Operativa 0 137,204.00 110,768.00
Ganancia (Pérdida) de la Baja en Activos Financieros medidos
al Costo Amortizado 0 - -
Ingresos Financieros 21 17,884.00 4,499.00
Ingresos por Intereses calculados usando el Método de Interes
Efectivo 0 - -
Gastos Financieros 21| - 94,792.00 72,139.00
Ganancia (Pérdida) por Deterioro de Valor (Pérdidas
Crediticias Esperadas o Reversiones) 0 - -
Otros Ingresos (Gastos) de las Subsidiarias, Asociadas y
Negocios Conjuntos 9 5,373.00 66,774.00
Diferencias de Cambio Neto 26| - 32,079.00 5,799.00
Ganancias (Pérdidas) por Reclasificacion de Activos
Financieros a Valor Razonable con cambios en Resultados
antes medidos al Costo Amortizado 0 - -
Ganancia (Pérdida) Acumulada en Otro Resultado Integral por
Activos Financieros medidos a Valor Razonable reclasificados
como cambios en Resultados 0 - -
Ganancias (Pérdidas) por Cobertura de un Grupo de Partidas
con posiciones de Riesgo Compensadoras 0 - -
Diferencia entre el Importe en Libros de los Activos
Distribuidos y el Importe en Libros del Dividendo a pagar - -
Ganancia (Pérdida) antes de Impuestos 33,590.00 115,701.00
Ingreso (Gasto) por Impuesto 22| - 14,177.00 13,524.00
Ganancia (Pérdida) Neta de Operaciones Continuadas 0 19,413.00 102,177.00
Ganancia (Pérdida) procedente de Operaciones
Discontinuadas, neta de Impuesto 0 - -
Ganancia (Pérdida) Neta del Ejercicio 0 19,413.00 102,177.00
Ganancias (Pérdida) por Accién: 0 - -
Ganancias (Pérdida) Basica por Accion: 0 - =
Bésica por Accién Ordinaria en Operaciones Continuadas 24 0.03 0.21




Basica por Accién Ordinaria en Operaciones Discontinuadas
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Total de Ganancias (Pérdida) Basica por Accién Ordinaria

0.03

0.21

Basica por Accidn de Inversién en Operaciones Continuadas

Béasica por Accidn de Inversién en Operaciones
Discontinuadas

Total de Ganancias (Pérdida) Basica por Accién Inversion

Ganancias (Pérdida) Diluida por Accién:

Diluida por Accidn Ordinaria en Operaciones Continuadas

24

0.03

0.21

Diluida por Accién Ordinaria en Operaciones Discontinuadas

Total de Ganancias (Pérdida) Diluida por Accién Ordinaria

0.03

0.21

Diluida por Accién de Inversién en Operaciones Continuadas

Diluida por Accidn de Inversion en Operaciones
Discontinuadas

Total de Ganancias (Pérdida) Diluida por Accién Inversién
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Anexo 10: Estado de Situacion Financiera Periodo 2020 — 2019 de la Empresa Tradi S.A.

Aiio: 2020 - 2019
Periodo: Anual
Empresa: TRADI S.A.
Tipo: Individual

ESTADO DE SITUACION FINANCIERA

Activos 0 = =
Activos Corrientes 0 - =
Efectivo y Equivalentes al Efectivo 0 162,724.00 115,305.00
Otros Activos Financieros 0 - -
Cuentas por Cobrar Comerciales y Otras Cuentas por Cobrar 0 97,621.00 95,960.00
Cuentas por Cobrar Comerciales 0 85,819.00 88,708.00
Cuentas por Cobrar a Entidades Relacionadas 0 10,123.00 4,759.00
Otras Cuentas por Cobrar 0 1,303.00 2,141.00
Anticipos 0 376.00 352.00
Inventarios 0 166,837.00 192,254.00
Activos Bioldgicos 0 - -
Activos por Impuestos a las Ganancias 0 - -
Otros Activos no Financieros 0 - -
Activos Corrientes Distintos al Efectivo Pignorados como Garantia
Colateral 0 - -

Total Activos Corrientes Distintos de los Activos no Corrientes o
Grupos de Activos para su Disposicidn Clasificados como Mantenidos
para la Venta o para Distribuir a los Propietarios 0 427,182.00 403,519.00

Activos no Corrientes o Grupos de Activos para su Disposicion
Clasificados como Mantenidos para la Venta o como Mantenidos para
Distribuir a los Propietarios

427,182.00 403,519.00

Total Activos Corrientes

Activos No Corrientes

Otros Activos Financieros - -

19,111.00 19,513.00
9,749.00 8,905.00

Inversiones en Subsidiarias, Negocios Conjuntos y Asociadas

Cuentas por Cobrar Comerciales y Otras Cuentas por Cobrar

Cuentas por Cobrar Comerciales

Cuentas por Cobrar a Entidades Relacionadas

Otras Cuentas por Cobrar 9,749.00 8,905.00

Anticipos

Inventarios

Activos Bioldgicos

Propiedades de Inversion

Propiedades, Planta y Equipo 181,111.00 183,354.00

Activos Intangibles Distintos de la Plusvalia

Activos por Impuestos Diferidos

Activos por Impuestos Corrientes, no Corrientes

Plusvalia

o O |0 oo |o|o|o|o|o|o|o|o|o|o|o | |o

Otros Activos no Financieros 23.00 23.00




Activos no Corrientes Distintos al Efectivo Pignorados como Garantia
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Colateral 0 - -
Total Activos No Corrientes 0 209,994.00 211,795.00
TOTAL DE ACTIVOS 0 637,176.00 615,314.00
Pasivos y Patrimonio 0 - -
Pasivos Corrientes 0 - -
Otros Pasivos Financieros 0 138,482.00 146,720.00
Cuentas por Pagar Comerciales y Otras Cuentas por Pagar 0 124,002.00 104,431.00
Cuentas por Pagar Comerciales 0 38,295.00 29,060.00
Cuentas por Pagar a Entidades Relacionadas 0 30,708.00 26,450.00
Otras Cuentas por Pagar 0 54,999.00 48,921.00
Ingresos Diferidos 0 - -
Provisién por Beneficios a los Empleados 0 - -
Otras Provisiones 0 - -
Pasivos por Impuestos a las Ganancias 0 - -
Otros Pasivos no Financieros 0 - -
Total de Pasivos Corrientes Distintos de Pasivos Incluidos en Grupos
de Activos para su Disposicion Clasificados como Mantenidos para la
Venta 0 262,484.00 251,151.00
Pasivos incluidos en Grupos de Activos para su Disposicion
Clasificados como Mantenidos para la Venta 0 - -
Total Pasivos Corrientes 0 262,484.00 251,151.00
Pasivos No Corrientes 0 - -
Otros Pasivos Financieros 0 429.00 392.00
Cuentas por Pagar Comerciales y Otras Cuentas por Pagar 0 - -
Cuentas por Pagar Comerciales 0 - -
Cuentas por Pagar a Entidades Relacionadas 0 - -
Otras Cuentas por Pagar 0 - -
Ingresos Diferidos 0 - -
Provisidn por Beneficios a los Empleados 0 - -
Otras Provisiones 0 - -
Pasivos por Impuestos Diferidos 0 39,697.00 37,473.00
Pasivos por Impuestos Corrientes, no Corriente 0 - -
Otros Pasivos no Financieros 0 - -
Total Pasivos No Corrientes 0 40,126.00 37,865.00
Total Pasivos 0 302,610.00 289,016.00
Patrimonio 0 - -
Capital Emitido 0 174,600.00 174,600.00
Primas de Emision 0 - -
Acciones de Inversion 0 - -
Acciones Propias en Cartera 0 - -
Otras Reservas de Capital 0 31,149.00 30,039.00
Resultados Acumulados 0 67,896.00 60,566.00
Otras Reservas de Patrimonio 0 60,921.00 61,093.00
Total Patrimonio 0 334,566.00 326,298.00
TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO 0 637,176.00 615,314.00
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Anexo 11: Estado de Situacion Financiera Periodo 2018 — 2017 de la Empresa Tradi S.A.

Afo: 2018 - 2017
Periodo: Anual
Empresa: TRADI S.A.
Tipo: Individual

ESTADO DE SITUACION FINANCIERA

Activos 0 = -

Activos Caorrientes 0 - -

Efectivo y Equivalentes al Efectivo 0 24,592.00 44,539.00
Otros Activos Financieros 0 - -

Cuentas por Cobrar Comerciales y Otras Cuentas por Cobrar 0 76,196.00 81,022.00

Cuentas por Cobrar Comerciales 0 62,403.00 58,005.00

Cuentas por Cobrar a Entidades Relacionadas 0 13,390.00 22,767.00

Otras Cuentas por Cobrar 0 403.00 250.00
Anticipos 0 - R

Inventarios 0 251,542.00 199,887.00
Activos Biolbgicos 0 - -
Activos por Impuestos a las Ganancias 0 - -

Otros Activos no Financieros 0 1,270.00 266.00
Activos Corrientes Distintos al Efectivo Pignorados como Garantia Colateral 0 - -

Total Activos Corrientes Distintos de los Activos no Corrientes o Grupos de Activos
para su Disposicion Clasificados como Mantenidos para la Venta o para Distribuir a
los Propietarios 0 353,600.00 325,714.00

Activos no Corrientes 0 Grupos de Activos para su Disposicion Clasificados como

Mantenidos para la Venta o como Mantenidos para Distribuir a los Propietarios 0 - -
Total Activos Corrientes 0 353,600.00 325,714.00
Activos No Corrientes 0 - -

Otros Activos Financieros 0 22.00 -
Inversiones en Subsidiarias, Negocios Conjuntos y Asociadas 0 19,043.00 54,915.00
Cuentas por Cobrar Comerciales y Otras Cuentas por Cobrar 0 1,017.00 2,912.00

Cuentas por Cobrar Comerciales 0 - -

Cuentas por Cobrar a Entidades Relacionadas 0 - -
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Otras Cuentas por Cobrar 1,017.00 2,912.00
Anticipos - -
Inventarios - -
Activos Biolégicos - -
Propiedades de Inversién - 1,377.00
Propiedades, Planta y Equipo 188,103.00 190,312.00
Activos Intangibles Distintos de la Plusvalia - -
Activos por Impuestos Diferidos - -
Activos por Impuestos Corrientes, no Corrientes 5,248.00 -
Plusvalia - -
Otros Activos no Financieros - -
Activos no Corrientes Distintos al Efectivo Pignorados como Garantia Colateral - -
Total Activos No Corrientes 213,433.00 249,516.00
TOTAL DE ACTIVOS 567,033.00 575,230.00
Pasivos y Patrimonio - -
Pasivos Corrientes - -
Otros Pasivos Financieros 123,731.00 112,141.00
Cuentas por Pagar Comerciales y Otras Cuentas por Pagar 75,367.00 70,572.00
Cuentas por Pagar Comerciales 42,735.00 28,028.00
Cuentas por Pagar a Entidades Relacionadas 23,457.00 17,903.00
Otras Cuentas por Pagar 9,175.00 24,641.00
Ingresos Diferidos - -
Provision por Beneficios a los Empleados - -
Otras Provisiones 5,720.00 3,316.00
Pasivos por Impuestos a las Ganancias - 1,165.00
Otros Pasivos no Financieros - -
Total de Pasivos Corrientes Distintos de Pasivos Incluidos en Grupos de Activos
para su Disposicion Clasificados como Mantenidos para la Venta 204,818.00 187,194.00
Pasivos incluidos en Grupos de Activos para su Disposicién Clasificados como
Mantenidos para la Venta - -
Total Pasivos Corrientes 204,818.00 187,194.00
Pasivos No Corrientes - -
Otros Pasivos Financieros - 718.00

Cuentas por Pagar Comerciales y Otras Cuentas por Pagar




Cuentas por Pagar Comerciales
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Cuentas por Pagar a Entidades Relacionadas

Otras Cuentas por Pagar

Ingresos Diferidos

Provisién por Beneficios a los Empleados

Otras Provisiones

Pasivos por Impuestos Diferidos

40,521.00

43,649.00

Pasivos por Impuestos Corrientes, no Corriente

Otros Pasivos no Financieros

Capital Emitido 174,600.00 174,600.00
Primas de Emision - -
Acciones de Inversion - -
Acciones Propias en Cartera - -
Otras Reservas de Capital 29,718.00 26,410.00
Resultados Acumulados 54,777.00 79,993.00
Otras Reservas de Patrimonio 62,599.00 62,666.00




Anexo 12: Estado de Resultados Periodo 2020 — 2019 de la Tradi S.A.

Aiio: 2020 - 2019
Periodo: Anual
Empresa: TRADI S.A.
Tipo: Individual

ESTADO DE RESULTADOS

118

Sy A 020 019
Ingresos de Actividades Ordinarias 0 427,432.00 568,392.00
Costo de Ventas 0 353,879.00 | - 501,429.00
Ganancia (Pérdida) Bruta 0 73,553.00 66,963.00
Gastos de Ventas y Distribucion 0 32,874.00 | - 38,563.00
Gastos de Administracion 0 7,412.00 | - 7,042.00
Otros Ingresos Operativos 0 5,384.00 2,640.00
Otros Gastos Operativos 0 480.00 | - 5,686.00
Otras Ganancias (Pérdidas) 0 - -
Ganancia (Pérdida) Operativa 0 38,171.00 18,312.00
Ganancia (Pérdida) de la Baja en Activos Financieros medidos al Costo
Amortizado 0 - -
Ingresos Financieros 0 306.00 503.00
Ingresos por Intereses calculados usando el Metodo de Interés Efectivo 0 - -
Gastos Financieros 0 4,826.00 | - 4,752.00
Ganancia (Pérdida) por Deterioro de Valor (Pérdidas Crediticias Esperadas o
Reversiones) 0 - -
Otros Ingresos (Gastos) de las Subsidiarias, Asociadas y Negocios Conjuntos 0 11.00 470.00
Diferencias de Cambio Neto 0 5,005.00 884.00
Ganancias (Pérdidas) por Reclasificacion de Activos Financieros a Valor
Razonable con cambios en Resultados antes medidos al Costo Amortizado 0 - -
Ganancia (Pérdida) Acumulada en Otro Resultado Integral por Activos
Financieros medidos a Valor Razonable reclasificados como cambios en
Resultados 0 - -
Ganancias (Pérdidas) por Cobertura de un Grupo de Partidas con posiciones de
Riesgo Compensadoras 0 - -
Diferencia entre el Importe en Libros de los Activos Distribuidos y el Importe en
Libros del Dividendo a pagar 0 - -
Ganancia (Pérdida) antes de Impuestos 0 28,657.00 15,417.00
Ingreso (Gasto) por Impuesto 0 10,227.00 | - 4,313.00
Ganancia (Pérdida) Neta de Operaciones Continuadas 0 18,430.00 11,104.00
Ganancia (Pérdida) procedente de Operaciones Discontinuadas, neta de
Impuesto 0 - -
Ganancia (Pérdida) Neta del Ejercicio 0 18,430.00 11,104.00
Ganancias (Pérdida) por Accion: 0 - -
Ganancias (Pérdida) Béasica por Accion: 0 - -
Bésica por Accién Ordinaria en Operaciones Continuadas 0 0.11 0.06
Bésica por Accién Ordinaria en Operaciones Discontinuadas 0 - -
Total de Ganancias (Pérdida) Béasica por Accién Ordinaria 0 0.11 0.06
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Bésica por Accién de Inversién en Operaciones Continuadas 0 - -

Bésica por Accién de Inversién en Operaciones Discontinuadas

Total de Ganancias (Pérdida) Basica por Accién Inversion

Ganancias (Pérdida) Diluida por Accién:

Diluida por Accién Ordinaria en Operaciones Continuadas

Diluida por Accién Ordinaria en Operaciones Discontinuadas

Total de Ganancias (Pérdida) Diluida por Accién Ordinaria

Diluida por Accién de Inversién en Operaciones Continuadas

Diluida por Accion de Inversidn en Operaciones Discontinuadas

o |©o |©o |o o o | |o |©o
'
'

Total de Ganancias (Pérdida) Diluida por Accién Inversion




Anexo 13: Estado de Resultados Periodo 2018 — 2017 de la Tradi S.A.

Aiio: 2018 -2017
Periodo: Anual
Empresa: TRADI S.A.
Tipo: Individual

ESTADO DE RESULTADOS
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Ingresos de Actividades Ordinarias 0 547,964.00 472,740.00
Costo de Ventas 0 470,795.00 390,431.00
Ganancia (Pérdida) Bruta 0 77,169.00 82,309.00
Gastos de Ventas y Distribucion 0 39,263.00 36,618.00
Gastos de Administracion 0 8,628.00 9,836.00
Otros Ingresos Operativos 0 1,992.00 3,452.00
Otros Gastos Operativos 0 - -
Otras Ganancias (Pérdidas) 0 - -
Ganancia (Pérdida) Operativa 0 31,270.00 39,307.00
Ganancia (Pérdida) de la Baja en Activos Financieros medidos al Costo
Amortizado 0 13,819.00 -
Ingresos Financieros 0 447.00 366.00
Ingresos por Intereses calculados usando el Metodo de Interés Efectivo 0 - -
Gastos Financieros 0 2,656.00 2,377.00
Ganancia (Pérdida) por Deterioro de Valor (Pérdidas Crediticias Esperadas o
Reversiones) 0 - -
Otros Ingresos (Gastos) de las Subsidiarias, Asociadas y Negocios Conjuntos 0 1,982.00 5,941.00
Diferencias de Cambio Neto 0 2,263.00 1,576.00
Ganancias (Pérdidas) por Reclasificacion de Activos Financieros a Valor
Razonable con cambios en Resultados antes medidos al Costo Amortizado 0 - -
Ganancia (Pérdida) Acumulada en Otro Resultado Integral por Activos
Financieros medidos a Valor Razonable reclasificados como cambios en
Resultados 0 - -
Ganancias (Pérdidas) por Cobertura de un Grupo de Partidas con posiciones de
Riesgo Compensadoras 0 - -
Diferencia entre el Importe en Libros de los Activos Distribuidos y el Importe en
Libros del Dividendo a pagar 0 - -
Ganancia (Pérdida) antes de Impuestos 0 14,961.00 44,813.00
Ingreso (Gasto) por Impuesto 0 11,756.00 11,731.00
Ganancia (Pérdida) Neta de Operaciones Continuadas 0 3,205.00 33,082.00
Ganancia (Pérdida) procedente de Operaciones Discontinuadas, neta de
Impuesto 0 - -
Ganancia (Pérdida) Neta del Ejercicio 0 3,205.00 33,082.00
Ganancias (Pérdida) por Accion: 0 - -
Ganancias (Pérdida) Béasica por Accion: 0 - -
Bésica por Accién Ordinaria en Operaciones Continuadas 0 0.02 0.19
Bésica por Accién Ordinaria en Operaciones Discontinuadas 0 - -
Total de Ganancias (Pérdida) Béasica por Accién Ordinaria 0 0.02 0.19




Bésica por Accién de Inversién en Operaciones Continuadas

0.02
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0.19

Bésica por Accién de Inversién en Operaciones Discontinuadas

Total de Ganancias (Pérdida) Basica por Accién Inversion

0.02

0.19

Ganancias (Pérdida) Diluida por Accién:

Diluida por Accién Ordinaria en Operaciones Continuadas

Diluida por Accién Ordinaria en Operaciones Discontinuadas

Total de Ganancias (Pérdida) Diluida por Accién Ordinaria

Diluida por Accién de Inversién en Operaciones Continuadas

Diluida por Accién de Inversion en Operaciones Discontinuadas

Total de Ganancias (Pérdida) Diluida por Accién Inversion

o |©o |©o |o o o | |o |©o




Anexo 14: Sintesis de la Hoja de trabajo para el Capitulo v
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TRADI
UTILIDAD NETA | PATRIMONIO | ACTIVOS | VENTAS 2017 | 2018 | 2019| 2020
2017 33,082 343,669 | 575,230 | 472,740 | | R. SOBRE PATRIMONIO | 9.63| 1.00| 3.40| 5.51
2018 3,205 321,694 | 567,033 | 547,964 | | R. SOBRE ACTIVOS 5.75| 0.57| 1.80| 2.89
2019 11,104 326,298 | 615,314 | 568,392 7.00| 0.58| 1.95| 4.31
2020 18,430 334,566 | 637,176 | 427,432
CENTENARIO
UTILIDAD NETA | PATRIMONIO | ACTIVOS | VENTAS 2017| 2018 | 2019 | 2020
2017 102,177 | 1,829,801 | 3,452,628 | 312,894 | | R. SOBRE PATRIMONIO | 5.58| 1.06| 9.10| 4.15
2018 19,413| 1,830,252 | 3,753,327 | 381,488 | | R. SOBRE ACTIVOS 2.96| 0.52| 5.86| 2.87
2019 177,474 | 1,949,825 | 3,031,124 | 324,268 32.66| 5.09|54.73|23.71
2020 84,200| 2,029,856 | 2,937,487 | 355,088
LOS PORTALES
UTILIDAD NETA | PATRIMONIO | ACTIVOS | VENTAS 2017| 2018 | 2019 | 2020
2017 70,574 472,903 | 1,616,292 | 728,274 | | R. SOBRE PATRIMONIO | 14.92 | 13.96 | 12.01| 3.77
2018 74,690 534,930 | 1,591,793 | 766,305 | | R. SOBRE ACTIVOS 437| 469| 417| 133
2019 68,809 572,970 | 1,651,443 | 616,033 _ 9.69| 9.75]11.17| 5.48
2020 22,151 588,265 | 1,659,964 | 404,382

RENTABILIDAD PROMEDIO DEL SECTOR

2017 2018 2019 2020

R. SOBRE PATRIMONIO 7.84 5.34 8.17 4.47
R. SOBRE ACTIVOS 4.36 1.92 3.94 2.36
16.45 5.14 22.62 11.17
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