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RESUMEN
La investigacion titulada “La competitividad en el periodo de expansién y desaceleracion en la
economia peruana :2006-2019” es de nivel correlacional y constd del andlisis de la balanza
comercial y su relacién con sus principales variables como el tipo de cambio real multilateral; el
Producto Bruto Interno Nacional que mide el crecimiento econdémico del pais y la participacion
de los principales socios comerciales los cuales fueron Estados Unidos y China, Suiza, Brasil,
Chile y Japon. Los resultados precisan en el modelo general que las variables son significativas
durante el periodo de 2006-2019, es decir, ante una variacion del indice del tipo de cambio real
multilateral, la balanza comercial se incrementa en 103.26 millones de dodlares, y ante un
incremento del producto bruto interno en un millon de ddlares, la balanza comercial disminuye en
un 0.13 millones de ddlares y por altimo, un incremento de un millon de délares en la participacion
de los principales socios comerciales, la balanza comercial se incrementa en 1.07 millones de
dolares. Concluyendo que existe una relacion significativa entre la balanza comercial y las

variables: tipo de cambio real multilateral, producto bruto interno y socios comerciales siendo.

Palabras clave: Balanza Comercial, Tipo de Cambio Real Multilateral, Producto Bruto Interno,

Socios Comerciales



ABSTRACT
The research titled "Competitiveness during the Expansion and Slowdown Periods in the Peruvian
Economy: 2006-2019" is at a correlational level and consisted of the analysis of the trade balance
and its relationship with its main variables such as the real multilateral exchange rate; the Gross
National Product that measures the country's economic growth, and the participation of the main
trading partners, which were the United States and China, Switzerland, Brazil, Chile, and Japan.
The results indicate in the overall model that the variables are significant during the period from
2006 to 2019. That is, in the face of a variation in the real multilateral exchange rate index, the
trade balance increases by $103.26 million, and with an increase in Gross National Product of one
million dollars, the trade balance decreases by $0.13 million, and finally, an increase of one million
dollars in the participation of the main trading partners, the trade balance increases by $1.07
million. In conclusion, there is a significant relationship between the trade balance and the

variables: real multilateral exchange rate, Gross National Product, and trading partners.

Keywords: Trade Balance, Real Multilateral Exchange Rate, Gross National Product, Trading

Partners.
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INTRODUCCION

El Pert como pais primario exportador es propenso a verse afectado por las variaciones de
precios en los commodities producto del comercio internacional; tal como se pudo observar en el
primer periodo de 2006 a 2013 (etapa de expansion), las exportaciones beneficiaron enormemente
el desempefio econémico y competitivo del pais, sin embargo, se observa un comportamiento de
un menor crecimiento econdmico, tanto por la reduccién en los saldos comerciales, variaciones
del indice de tipo de cambio real multilateral (TCRM), el cual posee la funcion de medir la
competencia de importaciones y exportaciones.

En ese marco, el siguiente estudio posee como fin principal mostrar las relaciones
existentes entre el tipo de cambio real (TCRM), el Producto Bruto Interno del Perd (PBI) y la
participacion de los principales socios comerciales (PSC) en el comportamiento de la balanza
comercial (BC) en la época de expansion y desaceleracion en la economia peruana en el periodo
de 2006-2019.

Este trabajo esta estructurado en: Capitulo I, en el cual se desarrolla el planteamiento del
problema de investigacion, que incluye los problemas, objetivos y justificacion, en el capitulo 11
se da a conocer el marco tedrico donde se presentan los antecedentes y bases tedricas que sustentan
a las variables, asi como el marco conceptual, las hip6tesis y la metodologia de investigacion, en
el capitulo 111 estd desarrollado la metodologia del estudio; el capitulo 1V posee los resultados
descriptivos de las variables, ademas de los modelos econométricos que permitieron poner a
prueba las hipdtesis. Finalmente se presenta las discusiones, conclusiones, recomendaciones y

anexaos.
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CAPITULO |
PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA DE INVESTIGACION

1.1  Situacion problematica

La crisis inmobiliaria del 2008 provocoé grandes cambios globales, siendo la principal causa
“la crisis hipotecaria”; el origen de este fenomeno fue el exceso de endeudamiento por parte de
Estados Unidos (E.E.U.U) ocasionado por las bajas tasas de interés, lo que consecuentemente
ocasiono una burbuja inmobiliaria, por el cual se produjo una inflacion considerable de precios, y
Ilevd a un recalentamiento de la economia, ademas, se produjo lo que se denomina una “politica
fiscal expansiva” y una “politica monetaria expansiva”.

Sin embargo, el impacto de una politica fiscal expansiva en la balanza comercial puede ser
complejo y dependerad de factores como las caracteristicas de la economia nacional, politicas
comerciales, estructura productiva o condiciones econdmicas globales (Davila, 2008). En paises
subdesarrollados son distintos los determinantes de la BC y con ello de la competitividad del pais;
es necesario considerar aspectos como la estructura productiva, ya que los paises sub desarrollados
se enfocan en la produccion de materia prima o productos de bajo valor agregado, limitando su
capacidad de generar exportaciones; otro factor a considerar es la dependencia de exportaciones
de recursos naturales, muchos paises en subdesarrollo tienden a exportar petroleo, gas, minerales
o0 productos agricolas; la volatilidad de precios de estos recursos en mercados internacionales
afecta los ingresos por exportacion y con ello a la balanza; otro determinante son las barreras
comerciales, ello implica: aranceles altos, excesivas regulaciones o falta de acceso a mercados
internacionales, lo cual dificulta las exportaciones y limita la participacion en mercados
competitivos y amplios; otro aspecto son las fluctuaciones cambiarias, ya que el TC afecta la
competitividad respecto a exportaciones de un pais, una apreciacion de la moneda local puede

implicar que las exportaciones sean méas caras y poco competitivas en mercados internaciones
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afectando negativamente la balanza comercial (Samaniego, Vallejo, & Martinez, 2015); otro
aspecto, es el impacto de las elasticidad de bienes transables en la balanza comercial; las mismas
que estan referidas a la sensibilidad de oferta 0 demanda de un bien al haber cambios en su precio,
si se tiene una demanda elastica de exportaciones, ello implicaria que una disminucion del precio
de exportaciones puede implicar un incremento mayor en la demanda de esos productos
internacionales, conllevando a un aumento en exportaciones y asi a un superavit en la BC. Por el
contrario, si se tiene una elasticidad en la demanda de importaciones, los consumidores y empresas
nacionales resultan sensibles a cambios en el precio de bienes importados; de modo que la
disminucién del precio de importaciones llega a generar un aumento proporcional en la demanda
de esos productos importados en el mercado local, incrementando las importaciones y con ello
generando un déficit en la BC. Por otro lado, si la oferta de exportacion de un pais es elastica, ello
implica que las empresas exportadoras son capaces de aumentar la produccién de bienes
exportables en respuesta del aumento de la demanda externa o mejora de precios; ello implica a
su vez aprovechar oportunidades de mercado y aumentar sus exportaciones teniendo un efecto
positivo en la BC; finalmente si hay elasticidad en la oferta de importaciones ello implica que las
empresas extranjeras tienen la capacidad de aumentar la produccion de bienes importados en
respuesta del aumento de la demanda interna o reduccion de precios; una mayor elasticidad de
oferta de importaciones ayuda a satisfacer la demanda interna y reducir la dependencia de la
produccién doméstica, llegando a ser negativo el efecto en la BC (Bustamante & Morales, 2009).
Por otro lado, situaciones de desaceleracion econdmica o caida del PBI afectan a la demanda
interna disminuyendo el gasto de empresas y consumidores, conllevando a una disminucion de la
demanda de bienes importados, reduciendo inversiones extranjeras, conllevando a su vez a

fluctuaciones de tipos de cambiarios y afectando a la balanza comercial (Herrera, Huaméan, &
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Mendoza, 2003) y finalmente las condiciones econémicas como recesiones economicas en paises
desarrollados y la demanda mundial de ciertos productos, llegan a afectar las exportaciones de los
paises subdesarrollados; es decir una demanda global disminuida conlleva a una disminucién de
exportaciones y con ello de la balanza comercial (Samaniego, Vallejo, & Martinez, 2015)

De esta manera se muestra que, la crisis financiera ha llegado a afectar a muchos paises
Ilegando a tener rezagos negativos como son la desaceleracion, alta deuda, deflacion, etc. por otra
parte, la alta dependencia de paises subdesarrollados con EEUU, China y Europa; hace que una
depreciacién de la divisa norteamericana genere desequilibrios en la cuenta fiscal y corriente de
su economia, ocasionando la apreciacion de tipos de cambio en los paises latinoamericanos y
mostrando mejoras en su término de intercambio, y por otro lado, el desempefio de las
exportaciones en nuestro pais. Cabe considerar que las devaluaciones pueden llegar a favorecer la
competitividad internacional, pues, cuando la moneda de un pais se devalUa, los precios de bienes
0 servicios producidos en ese pais llegan a bajar en términos de moneda extranjera haciendo que
las exportaciones sean mas asequibles y competitivas en mercados internacionales, pues los
compradores extranjeros necesitaran gastar menos en la moneda local para adquirir productos del
pais devaluado; asimismo, una devaluacion del ddlar puede hacer que los productos importados
de E.E.U.U. resulten mas caros en términos del sol peruano, incentivando a los consumidores
peruanos a optar por productos nacionales en vez de importarlos de Estados Unidos beneficiando
aempresas Y a la industria nacional, finalmente una devaluacién del dolar hace a paises como Per(
un destino mas atractivo para la inversion extranjera, pues los inversores extranjeros necesitaran
gastar menos ddlares para adquirir activos en Perd, lo que estimula la inversion en el pais y con

ello al creciendo econdmico.
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Para el 2006 la BC en Pert mostré un superavit de US$ 8936millones, ello por el aumento
de exportaciones y la mejora de la productividad del pais, de igual manera, para el 2013 se mostro
un superavit de US$540millones, mientras que al 2014 se dio un déficit de US$1509 millones
implicando un dinamismo limitado de las importaciones y los bajos voliumenes de exportaciones
tradicionales; para el 2019 se registrd un valor de US$ 6 614 millones como resultado del
incremento del volumen de exportaciones (BCRP, 2006; BCRP, 2019).

A consecuencia de este fendbmeno es que la presente investigacion pretende estudiar la
competitividad de la economia peruana mediante la relacién que tienen la balanza comercial (BC)
con el tipo de cambio real multilateral (TCRM), la participacion de los principales socios
comerciales (PSC), y el PBI nacional en el periodo de desaceleracion y expansion de la economia
en el Peru para el periodo 2006-2019. Las variables suponen una relacién directa entre ellas, es
decir que, una depreciacion o apreciacion del TCRM implica una mejora en las cuentas
comerciales, en otras palabras el valor de una moneda a través del tiempo llega a establecer su
poder adquisitivo, en ese sentido la cuantia de los servicios y bienes obtenidos con cada unidad
monetaria implicaria una apreciacion o depreciacion que podria ocasionar un fuerte incremento en
la balanza comercial o viceversa.

Existen algunos argumentos donde se considera expansivas a las devaluaciones, por ende,
estas llegan a favorecer la competencia internacional logrando aumentar las exportaciones netas y
el producto, segun el estudio de elasticidades efectuado por Marshal-Lerner, una devaluacion
reduce los costos relativos de las exportaciones, por lo cual se hace visible una mejoria en la
competitividad de los productos, considerandose Optimo para la economia, ademas, las
importaciones aumentan de forma comparativa, esto siendo traducido en una reduccion de los

volumenes importados.
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Por su parte, el PBI lograria afectar positivamente a la demanda de las importaciones, es
por ello, que es importante centrarse en el analisis de esta variable y su comportamiento en el
tiempo, ya que este indicador no seria uniforme en el periodo de analisis. Cabe resaltar que en el
presente estudio se consider6 el PBI nacional a precios del 2010 de 2006 a 2019 para analizar la
actividad economica del pais, evitando el PBI per capita debido a sesgos en casos de desigualdad
poblacional, como en Peru. El uso de variables macro hace que el PBI per céapita no explique
adecuadamente el impacto general del comercio exterior en la economia, ya que se centra en
aspectos individuales o desigualdades econdmicas; por lo tanto, se eligié enfocarse en el PBI
nacional para este estudio.

En suma, el contexto de globalizaciéon y apertura comercial en la que se encuentra la
economia peruana permite analizar estos principales indicadores permitiendo conocer el
comportamiento de la BC del pais, mediante variaciones el TCRM (indicador principal de la
competencia de la economia del PerG frente a la economia global); a partir de ello se plantea el
siguiente modelo:

BC = f(TCRM, PBIN,PSC)

Donde:

BC : Balanza comercial

TCR :Tipo de Cambio Real Multilateral
PBIN : Producto Bruto Interno Nacional

PSC  : Participacion de los Socios Comerciales
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1.2 Formulacion del problema
1.2.1 Problema general

¢Como se relaciona el tipo de cambio real, el producto bruto interno del Perd y la
participacion de los principales socios comerciales con el comportamiento de la balanza comercial
en la época de expansion y desaceleracion en la economia peruana, periodo de 2006-2019?
1.2.2 Problemas especificos

PE1: ;Como se relaciona el tipo de cambio real con la Balanza Comercial en la época de
expansion y desaceleracion en la economia peruana en el periodo 2006-2019?

PE2: ;Cémo se relaciona el Producto Bruto interno del Perd con la balanza comercial en
la época de expansion y desaceleracion en la economia peruana en el periodo 2006-2019?

PE2: ;Como se relaciona la participacion de los principales socios comerciales con la
balanza comercial en la época de expansion y desaceleracion en la economia peruana en el periodo

2006-2019?

1.3  Objetivos de la investigacion
1.3.1 Objetivo general

Mostrar la relacion del tipo de cambio real, el producto Bruto interno del Pert y la
participacion de los principales socios comerciales con el comportamiento de la balanza comercial

en la época de expansion y desaceleracion en la economia peruana, periodo de 2006-2019.

1.3.2 Objetivos especificos

OEL1: Conocer la relacion del tipo de cambio real con la Balanza Comercial en la época de
expansion y desaceleracion en la economia peruana en el periodo 2006-2019.

OEZ2: Conocer la relacion del Producto Bruto interno del PerG en la balanza comercial en

la época de expansion y desaceleracion en la economia peruana en el periodo 2006-2019.
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OE3: Conocer la relacion de la participacion de los principales socios comerciales con la
balanza comercial en la época de expansion y desaceleracion en la economia peruana en el periodo
2006-20109.

1.4 Justificacion de la investigacion
1.4.1. Justificacion Metodologica

El estudio busca comprender la relacion entre las variables mencionadas: BC, TCRM, el
PBI y la participacién de los principales socios comerciales, logrando asi tener una mayor
comprension sobre el tema, siendo de transcendencia debido a que influye en gran medida en la
economia. Por ende, la investigacion seguird la metodologia establecida en el capitulo de disefio
metodoldgico.

1.4.2. Justificacion Teorica

El estudio se basa en teorias como la demanda agregada, teoria de Marshall y Lerner; cabe
considerar que una justificacion tedrica tiene como propdsito de que el estudio provoque analisis
y debates de tipo académico sobre el fendmeno existente, y en consecuencia mostrar las soluciones
de un modelo (Bernal, 2016).

1.4.3. Justificacion préactica

Este estudio pretende proponer estrategias para resolver el problema planteado y que sera
de utilidad para los estudiantes de Economia y las organizaciones de investigacién econdémica,
pues ayuda a mejorar el entendimiento de temas enfocados en la competitividad de la economia

peruana en la época de expansion y desaceleracion en el periodo del 2006-2019.
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CAPITULO II
MARCO TEORICO CONCEPTUAL
2.1  Antecedentes de la investigacion
2.1.1 A Nivel Internacional

Ovalle (2018). “Incidencia del Tipo de cambio efectivo Real con el indice de
especializacion productiva de Guatemala para el Periodo de 1985 a 2017”. Guatemala.

Este estudio tiene como fin el analizar el indice de TCR y su incidencia en la
especializacion productiva que se usa como medida de competitividad. Se realiz6 un analisis por
medio de MCO, que permitié conocer como el TCR explica los cambios en la competitividad del
sector externo y de esta manera conocer su desempefio con E:E.U.U. Para la seleccion de datos
principalmente de la variable de especializacion productiva se tomd los indicadores de
exportaciones, importaciones totales, y la produccién con el fin de examinar cuantas unidades se
deben producir y ver qué tanto de estas unidades se exportan. Por otro lado, también se menciona
que la variable de TCR llega a medir las pérdidas y ganancias de competitividad, es decir, la
relacion de precios domésticos de bienes transables con los no transables, ademas, un aumento del
TCR consigue una ganancia de competitividad. Sin embargo, en el analisis del estudio la prueba
de correlacién de ambas variables es inversa, es decir, 0 siempre una depreciacion cambiaria es
traducida en una ganancia de competitividad. Como conclusiones generales se determind que
cuando se presentaron los periodos de depreciacion, los niveles de competitividad del sector
exterior no cambiaron ni aumentaron significativamente, por otro parte, se observo que diferentes
factores llegan a determinar la competitividad, los cuales pueden ser factores de tipo institucional,
y factores que residen en las intervenciones ejecutadas por los gobiernos. Asi mismo, se observo

que el grado de especializacion en las economias de los paises en vias de desarrollo como
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Guatemala dependen de los recursos naturales que estos posean, su ubicacion territorial, la
vocacion agricola, estableciéndose como determinantes de la especializacion y diversificacion de
las exportaciones que las hacen atractivas en el exterior, por lo tanto, menciona que la
competitividad se basa en la eficiencia y dinamismo. con que los agentes econdmicos. interactlen
para que el sector prospere. En suma, el tipo de cambio logra optimizar los contextos de
competitividad de las exportaciones, tomando en cuenta que es débil, y poco sostenible a mediano
plazo; de esta forma el estudio da a conocer que Guatemala permanece estancado en su grado de
competitividad por su ubicacién en la fase de especializacién por falta de mecanismos
estructurados sélidos, y la inclusion de instituciones que logren generar confiabilidad en el area de
las inversiones con el cual se permita un flujo comercial significativo para los E.E.U.U, quien es
un socio comercial importante.

Rivas (2018). “Analisis de los determinantes del Tipo de cambio y Ciclos Comunes entre
México y Estados Unidos durante 1994-2017. México™. En su estudio analiza los determinantes
del TCR, pues esta posee un incidencia fuerte en los costos de las exportaciones e importaciones;
es una variable importante porque permite conocer la situacion econdmica del mercado
internacional. Es asi que, para asegurar el éxito de la politica econdmica en paises en desarrollo
como México, es importante dar a conocer un tipo de cambio que se encuentre estable y
competente. El estudio utilizdé modelos econométricos, que abarcé data desde 1994 donde se
adoptd un régimen de tipo flotante en México extendiéndose hasta el afio 2017. Asimismo, el
estudio muestra el aporte del tiempo en el comportamiento del TCR y por ende en la economia, y
si no se aplica una buena administracion de esta, puede repercutir en la competitividad y su perdida.
El peso mexicano fluctla a factores internos como externos, asi mismo el peso es proclive a sufrir

repentinas variaciones ante la entrada masiva de ddlares. En conclusion, el estudio determina que
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el TC de México resulta sensible a factores como: flujo de capitales financieros, tasas de interés,
la inflacion, la productividad y el comercio entre ambas economias. Por otro lado, también se
menciona que la moneda mexicana esta afectada por temas politicos y sociales que puede ser
medida por un modelo economeétrico. Es decir, que la fluctuacién cambiaria esta determinada por
la entrada masiva de capitales y manejos de la politica monetaria de México y su socio comercial
Estados Unidos.

Raich (2014). “Tipo de cambio real y Competitividad: Enfermedad Holandesa en
Latinoamérica. Mendoza-Argentina”. El estudio da a conocer que en los afios 60 los ingresos de
los Paises Bajos se incrementaron, esto porque se descubrid gas natural en el Mar del Norte lo que
ocasion6 que la moneda holandesa se fortaleciera con respecto a otras divisas. Por otro lado, la
apreciacion de esta moneda lleg6 a afectar su competitividad, es asi que se mostrd que el TC fija
tanto precios actuales como futuros, ademas de los ingresos de los exportadores como también los
costos de las importaciones en el mercado local. El fin de este estudio fue determinar los sintomas
de la enfermedad holandesa y analizar este fendmeno en algunos paises de Latinoamérica. El
primer caso se dio en Argentina cuyo sector esta vinculado principalmente a la exportacion de
origen agropecuario (commaodities) pero que la apreciacion de su moneda puede verse afectada
por una mejora en términos de intercambio por un alza en los precios y la demanda internacional
de los productos exportados. En la demanda internacional destaca los paises emergentes como
China e India, ya que son paises que demandaron productos para mantener su ritmo de crecimiento
economico, lo que ocasiond un disparo en los costos de ciertas materias primas, en particular el
precio de petréleo y alimentos. Sin embargo, en la investigacion se menciona que muchos factores
influyen en la competitividad industrial y que una sobreevaluacion permite una mayor capacidad

de importacion en bienes de capital de renovacion tecnoldgica que permita al pais mejorar su
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potencialidad industrial local. Por lo tanto, el rumor de una enfermedad holandesa puede servir
para prestar atencién en analizar variables que estén indicando una estructura productiva
desequilibrada. La investigacion permite tener un panorama general donde; en las economias de
paises latinoamericanos una apreciacion real no siempre representa una pérdida de competitividad
en el sector manufacturero, asi mismo, hace mencion que esta trae consigo beneficios y no
perjuicios, lo importante a su vez, es reconocer lo que necesita un pais, con instituciones fuertes,
con objetivos claros a largo plazo con periodos de cuentas de capitales y financieras positivas. En
sintesis, la investigacion desarrolla un analisis de la enfermedad holandesa en paises de
Latinoamérica, se trata de una tendencia creciente en el precio de demanda y por consecuencia
modificaciones en el mercado cambiario; finalmente, menciona que la competitividad de un pais
es la capacidad de insertar su produccién en el mercado internacional y competir con el resto del
mundo, por lo que una de las variables a considerar es la inflacion y también la influencia de paises
vecinos.

Bastoure et al. (2011). “Tipo de Cambio Real y Crecimiento: Sintesis de la evidencia y
Agenda de Investigacion. Argentina”. Esta investigacion se dividio en dos partes, primero se
aprecia las variaciones del TCR y su impacto en el crecimiento. En ese sentido, se analiza los tres
canales de interaccion vinculados al comercio exterior, es decir que los TC competitivos mostraron
relacion significativa con el crecimiento dentro de una economia. Otro indicador es el vinculo del
TCR con el desempefio exportador, que como consecuencia nos indica que un TCR positivo nos
traeria como consecuencia un impacto positivo, pero de acuerdo a la teoria, a corto plazo, una
devaluacién del TCR no generaria ninguna reaccién positiva en la BC, sin embargo, en un largo
plazo se observa una mejora en las exportaciones. También se sefiala que una depreciacion real

representa un peligro, puesto que puede conducir a un déficit en la BC. Por otro lado, se menciona
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que un impacto de la volatilidad del TC depende de las estructuras de la organizacion industrial
de un determinado pais, es decir una mayor especializacion industrial, es asi que, si existe una
volatilidad en el TCR no solo se vera influenciada por la apertura de una economia, sino que
también sera afectada por la integracion comercial. Otro indicador es el vinculo del TCR con el
desempefio exportador, que como consecuencia nos indica que un TCR positivo nos traeria como
consecuencia un impacto positivo, pero de acuerdo a la teoria, a corto plazo, una devaluacion del
TCR no generaria ninguna reaccion positiva en la BC, pero a largo plazo muestra mejora
en las exportaciones. También se sefiala que una depreciacién real muestra un peligro, puesto que
puede conducir a un déficit en la BC. Asimismo, un impacto de la volatilidad del TC depende de
las estructuras de la organizacion industrial de un determinado pais, es decir, una mayor
especializacion industrial; es asi que si existe una volatilidad en el TCR no solo dependera de la
apertura de una economia, sino también de la integracion comercial.

Calderon (2004). “Un Analisis del comportamiento del Tipo de cambio Real en Chile.
Chile”. El estudio tuvo el propésito de conocer el comportamiento del TCR, para ello se usé la
informacion trimestral de los afios 1977-2003. Para efectuar este analisis, se utilizé la técnica de
cointegracion multiecuacional y uniecuacional. Con todo lo indicado, se procedié a medir el nivel
de desalineamiento del TCR. Posteriormente, se valoro la optimizacion del modelo dentro de la
muestra, esto por medio del céalculo de factores que conllevan a la fluctuacién del TCR. Los
resultados muestran la relacién a plazo largo del TC con la productividad de sectores no transables
y transables y los activos externos netos, los gastos de gobierno y los términos de intercambio.

Campoverde (2007). “Efectos del Tipo de Cambio en la Balanza Comercial: Condicion
Marshall-Lerner para el caso ecuatoriano (1990-2007)”. Ecuador. El estudio menciona que la

depreciacion del TC posee efectos en la BC, uno de los efectos del valor implica que las
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exportaciones se vuelven mas econdémicas para los adquisidores extranjeros, y se relaciona al
segundo efecto, que es la reduccion de las importaciones e incremento de exportaciones. El
objetivo consiste en corroborar la condicion de Marshall y Lerner, indicando que a largo plazo, la
depreciacién del TCR resulta significativo en la BC, asi mismo, dentro del estudio se aprecia que
la relacion que se tiene con los términos de intercambio de los PSC de este pais son importantes
para el analisis. Dentro del analisis de la investigacion se aprecia un apartado donde se analiza el
comercio bilateral con Colombia (2do socio comercial), se tuvo que el TDCR afecta negativamente
en la BC, pues las importaciones son mas significativas y crecieron en mayor proporcion. Los
resultados indican que a largo plazo la BC ya sea respecto a exportaciones o importaciones, estas
resultan elasticas al TC, cumpliéndose la “condicion de Marshall y Lerner”, pero la devaluacion
del TC no siempre mejora el déficit comercial en Ecuador, debido a que algunos sectores de la
economia ecuatoriana como el de manufactura resultan inelasticas y no significativas en el TC.
2.1.2 A Nivel Nacional

Calizaya (2021). “Determinantes del Tipo de Cambio real en el Per( 1996-2019”. Puno-
Peru. Este estudio tuvo como propésito el determinar cuéles son las variables que determinan el
TCR y como afectan a la moneda nacional; ademas de ver si una apreciacion mejora la
competitividad de la economia doméstica frente a la global. Se precisa que el TCR es sensible al
modelo de cuenta corriente y a las estimaciones de producto potencial y sus socios comerciales.
Para el analisis de resultados se consider6 un modelo uniecuacional, el cual permitié medir la
relacion entre las variables con el TCR (variable dependiente). Se hallé6 como resultado, que los
flujos de capital, la productividad relativa, apertura comercial posee relacién negativa con el TCR

y la dolarizacion es positiva para el TCR.
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Salinas (2020). “Tipo de Cambio y Competitividad de las Exportaciones: El caso peruano
2002-2016. Lima”. La investigacion centra su estudio en investigar la situacién de competitividad
respecto a las exportaciones no tradicionales frente a las tradicionales. Por ende, el estudio permite
confirmar que los ingresos procedentes de las exportaciones no tradicionales llegan a depender del
TCy el crecimiento econdémico que determinan los términos de intercambio. La economia peruana
se caracteriza por ser primario exportador, por ello se considera que sufre de la llamada
“enfermedad holandesa” esto generando un cuantioso capital, haciendo que el TC se sobrevalore
y de esa forma se hace volatil cuando hay presencia de la modificacion de flujos de capital
extranjero. La economia peruana, al depender de las exportaciones de productos primarios, sufre
de la llamada "enfermedad holandesa"; esto ocurre cuando hay una entrada abundante de capitales,
lo que provoca una sobrevaloracién y volatilidad del TC cuando se modifican los flujos de capital
extranjero; esto crea una situacion en la que el TCR refleja adecuadamente el costo de oportunidad,
lo que promueve la diversificacion de las exportaciones, como las metalmecanicas, agropecuarias,
textiles, confecciones y agroindustriales. EI TCR bilateral y multilateral se relaciona
significativamente con la demanda de exportaciones no tradicionales, estableciéndolo como un
buen indicador. de competitividad en precios relativos, especialmente el TCRM, que tiene un
efecto considerable en las exportaciones no tradicionales. Los resultados afirman que es
importante generar costos que sean competitivos con el fin de exportar bienes que no son
tradicionales, con ello, se establece un TC minimo y competitivo, logrando un margen entre el TC
y del mercado actual, conocido como “ganancia de tipo de cambio”, lo que a su vez dependera de
los grados de produccion de los bienes nacionales de exportacion. Los resultados del estudio
mostraron la importancia de analizar por separado la influencia de los TCR y los términos de

intercambio. Se examind el impacto de estos factores en los ingresos de las exportaciones no
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tradicionales en moneda nacional, asi como en los costos de estas exportaciones en moneda local;
esto permitié identificar el nivel de equilibrio del TC minimo competitivo.

Vargas (2015). “Determinantes de los términos de intercambio y su influencia en el Tipo
de cambio Real peruano. Lima: PUCP”. En este estudio se examina la relacién entre los precios
de los principales commodities y su impacto en los términos de intercambio. Se enfoca en las
demandas globales y los TCR de los paises desarrollados y se plantea que una disminucion en el
TCR de los paises industrializados demandantes tendra un efecto positivo en los términos de
intercambio. de paises que llegan a exportar materias primas. Una depreciacién del dolar en torno
al 10% se traduce en una mejora de aproximadamente el 6% en los términos de intercambio de la
economia peruana, segun las sensibilidades identificadas. Es asi que, un shock positivo en
Término de intercambio aumenta el TCR lo que constituye una depreciacion. La
investigacion ha llegado a las siguientes conclusiones: los cambios en las paridades mundiales,
representados por el tipo de cambio de E.E.U.U., tienen un efecto no muy significativo pero a
favor en términos de intercambio, especialmente durante periodos en los que el poder de
adquisicion del délar estadounidense disminuye y la economia peruana experimenta una mejora
en términos de intercambio. Sin embargo, se sefiala que a largo plazo, los tipos de interés no se
relacionan con el TCR, y se necesitan considerar otras variables, como el nivel de apertura
comercial y la deuda externa neta.

Castillo (2014). “Evolucion de la Balanza Comercial Peruana y su relacion con el tipo de
cambio real multilateral periodo 2000-2012. Trujillo”. Buscé analizar la relacion entre la BC y el
TCRM durante el periodo de 2000-2012. Se utilizé informacion trimestral de varias variables,
incluyendo el TC, como indicador de competitividad econdémica frente al ambito global. Los

resultados mostraron que una disminucion en el TCRM vy el crecimiento de la economia mundial
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se asociaron con una mejora en la BC. Ademas, se observé que un aumento. del 1% en el TCM en
un trimestre (manteniendo las demas variables constantes) generaria un incremento de
S/.1,09millones de nuevos soles en la balanza comercial. También se destaco la sensibilidad de
los agentes involucrados en el comercio. internacional peruano ante variaciones en el TCR. Esto
explicandose de la siguiente manera; la estructura en la produccion del comercio en Perd esta
basado en la produccion con un bajo valor agregado y que en ello no se incluye un factor
tecnoldgico de significancia y, por ende, la Gnica forma de competencia es por medio de la
depreciacion del TCR, esto en un ambito internacional.

Lastreros et al. (2014). “Impacto en la Balanza Comercial con respecto a la variabilidad del
tipo de cambio en el Perll 2008-2013. Lima”. Este estudio busca examinar la relacion entre el
déficit y el superavit de la BC y la variacion del TC durante el periodo de 2008 a 2013. Se enfoca
en comprender la regulacion del mercado de bienes y divisas en relacion al tipo de cambio; dado
que el Perl estd en desarrollo, las variables macroeconémicas, como el saldo de la BC son
importantes para el progreso. El estudio muestra un aumento progresivo en las exportaciones
durante el periodo analizado, pero también revela un déficit en el Gltimo periodo; esto demuestra
que ambas variables estan directamente relacionadas con el TC. Es decir, un aumento de este
altimo incrementaria las exportaciones, ya que se obtendrian mas délares por vender productos al
exterior. Es asi que la depreciacion del TCR, los volumenes en las variables de X, M, no
reaccionan a corto. plazo, entonces la BC cae, esto sucede al inicio, conocido como la curva
J, segun pasa el tiempo esta curva se incrementa haciendo que la BC se incremente a

consecuencia de una depreciacion real.
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2.2  Bases teoricas
2.2.1 Teoria de ventajas absolutas de Adam Smith

Adam Smith, pensé que la base del comercio internacional era la ventaja absoluta de costes,
segun su teoria, el comercio entre dos paises seria mutuamente beneficiosa si un pais pudiera
producir una mercancia con ventaja absoluta (sobre la otra mercancia) y los demas paises podrian,
a su vez, producir otra mercancia en una ventaja absoluta sobre el primero. En otras palabras, el
principio de la ventaja absoluta se refiere a la capacidad de una parte (empresa, un individuo o
pais) al producir una cantidad superior de un producto, bien o servicio a los producidos por los
competidores y con la cantidad similar de recursos. El autor de esta teoria hizo una descripcion de
la ventaja absoluta en relacion al comercio internacional donde se uso el trabajo como la Unica
forma de aporte; dado que la ventaja absoluta esta determinada por una simple comparacién del
trabajo - productividad, esto puede contrastarse con el concepto de ventaja comparativa, que hace
referencia a la forma de producir bienes con un costo inferior de oportunidad. La conceptualizacion
de la ventaja absoluta es atribuida a Adam Smith por su publicacion de 1776 “Una investigacion
sobre la naturaleza y las causas de la riqueza de las naciones” en la que contrarrest6 las ideas
mercantilistas, el autor replicd que era improbable que todas las naciones llegaran a ser ricos en
un mismo tiempo siguiendo la linea del mercantilismo, porque el exportar esta relacionado con la
importacion de la nacion, también menciond que si todas las naciones aplican el comercio libre,
estas podrian ganar de forma simultanea. Por otro lado, Smith indic6 que la riqueza de la nacion
posee una dependencia de los servicios y bienes que estan en disposicion a sus ciudadanos; si bien
existen posibles ganancias del comercio con ventaja absoluta, las ganancias pueden no ser

mutuamente beneficiosas (Martinez, 2000).
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Smith argumenta que el comercio nacional e internacional estan determinados por las
mismas reglas; la division del trabajo funciona internacionalmente de igual forma en que lo hace
a nivel nacional, una nacion, por consiguiente, se dedica a la produccion de bienes especificos
mientras se compran otros bienes en el exterior; esto es beneficioso para una nacion, porque si otro
pais del extranjero puede suministrar de bienes o mercancias mas econdmicas al costo de
produccién de uno mismo, es mejor adquirirlas a los paises extranjeros y esto produce mayores
ventajas (Schumacher, 2012). Esto significa que una nacion produce y exporta productos que
puede producir mas baratamente que otras naciones, e importa los que no puede; como resultado,
el comercio internacional se da de la misma forma que el comercio interno. Por otro lado, si opera
en libre comercio, se asegura que los consumidores puedan adquirir un bien al mejor costo o a un
costo reducido; la nacion (o productor) con el menor costo de produccion es capaz de vender mas
barato que cualquier otro productor (Gonzéalez, 2011). Por lo tanto, cada nacién debera producir
aquellas mercancias que puede producir mas barato que otros paises; los costos de produccion son,
segun Smith, todos aquellos incurridos por llevar un producto al mercado, ello implicaria que,
diferentes naciones pueden tener cada una ventaja absoluta en el mismo bien en diferentes
mercados (nacionales), teniendo en cuenta la costes de transporte desde el lugar de produccion
hasta el mercado en el que se vende; como resultado, la direccion del comercio internacional esta
determinada por la ventajas actuales de costos absolutos de produccion, es decir, los costos que
surgen de producir un bieny llevarlo al mercado (Schumacher, 2012). Es asi que la competitividad
internacional se determina de la misma manera a la competitividad dentro de una nacion, es decir,
por ventajas de precio; es por ello que la balanza comercial se basa en las diferencias absolutas de

productividad.
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2.2.2 Teoria de la ventaja comparativa de David Ricardo

Esta teoria aboga por un modelo de libre comercio y es parte del argumento implicito para
defender el laissez faire; la proteccidn es vista como una interferencia en el libre juego. de las
fuerzas del mercado; esta teoria de la ventaja comparativa de Ricardo no compara los costos de
produccidn en términos monetarios, como se entiende generalmente, en los mercados nacionales
y extranjeros, sino entre los costos reales (en términos de tiempo de trabajo y otros recursos) de
diferentes productos basicos en el pais. A diferencia de los economistas neoclasicos, David
Ricardo basé sus argumentos en la teoria del valor trabajo; el modelo de Ricardo asume la adopcion
de politicas de libre comercio, donde las exportaciones pagaran las importaciones, de modo que
aumentaran las exportaciones de productos béasicos en los que el pais tiene una ventaja
comparativa; sin embargo, el valor de exportaciones de paises en desarrollo depende en gran
medida de las demandas del mercado mundial y de los precios de otros proveedores rivales
(Siddiqui, 2018).

El libre comercio ha sido un poderoso mantra durante las Gltimas tres décadas para
organizaciones como el FMI, el Banco Mundial y la OMC, a pesar de la falta de evidencia
empirica y lejos de la realidad, los principales economistas y organizaciones internacionales
afirman que la liberalizacion y la desregulacion del comercio han producido beneficios (Skarstein,
2007).

La teoria del libre comercio, cuenta con un amplio apoyo entre las instituciones financieras
internacionales como el FMI y el Banco Mundial; esta se basa en la teoria de David Ricardo; por
su parte, Weisbrot y Baker (2002) enfatizan:

La eliminacion de todas las barreras de los paises ricos a las exportaciones de mercancias

de los paises en desarrollo —incluyendo la agricultura, los textiles y otros bienes
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manufacturados— sumaria, cuando tales cambios se implementen por completo, un 0,6% a

la PIB de los paises de ingresos bajos y medios. Esto significa que un pais en el Africa

subsahariana que, segun los acuerdos comerciales actuales, tendria un ingreso per capita
de $500 por afio en 2015, tendria en cambio un ingreso per cépita ingresos per capita de

$503. (Weisbrot y Baker, 2002, p.1).

Ricardo utilizé dos modelos que representaban dos paises para demostrar su apoyo a esta
teoria; en estos modelos, se asumid que Portugal era mas eficiente en la produccion de telas en
comparacion con Inglaterra, mientras que Inglaterra era mas destacada en la produccion de vino.
En referencia al autor, él indica que los paises como Portugal e Inglaterra tendrian mayores
ganancias con una particion del trabajo en la que estos dos paises lograran producir y especializarse
en los bienes donde es méas notoria las ventajas comparativas; es asi que muchos economistas
aceptaron los puntos principales del modelo de Ricardo, pero también lo ampliaron (Ricardo,
2004). El comercio siempre se ha considerado entre socios iguales, que tienen niveles de desarrollo
similares, también significd descartar cualquier presion politica para promover los intereses
econdmicos de un pais, el modelo de David Ricardo se basa en los precios del valor del trabajo en
cada pais, hay una tasa de ganancia uniforme y una relacion capital-trabajo uniforme en cada pais,
y también la produccion por trabajador de cada producto determina sus precios relativos dentro de
cada pais.

En 1986, Porter propuso un modelo de estrategia global basado en un enfoque estratégico
genérico; argument6 que tanto el liderazgo en costos como la diferenciacion pueden aplicarse a
nivel global o a un segmento especifico; el éxito de tales estrategias dependera de la existencia de
un mercado global; en ausencia de condiciones para un mercado global, se puede implementar una

estrategia centrada en el pais que se centre en la capacidad de respuesta a las necesidades locales.
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Ademas, Porter avanzo la idea de que la ventaja competitiva global depende de la configuracion
y coordinacion de la cadena de valor de una organizacion a través de las fronteras nacionales: en
términos de configuracién, las organizaciones deben decidir donde y en cuantas naciones se realiza
cada actividad en la cadena de valor. La segunda decisién crucial consiste en determinar cémo se
coordinaran las actividades internacionales geograficamente dispersas; al tomar mejores
decisiones que los competidores sobre la configuracion global de las actividades de valor agregado
y al coordinar esas actividades de manera mas efectiva, las organizaciones pueden lograr una
ventaja competitiva en los mercados e industrias globales.
2.2.3 Teoria de ventaja competitiva de Michael Porter

Esta teoria se origina del concepto de la productividad nacional; y para elaborar su teoria

Porter (1990), toma en cuenta los siguientes aspectos:

- Aunqgue las industrias tienen diferencias en su naturaleza competitiva y fuentes de ventaja competitiva,
incluso dentro de un mismo sector, un pais puede .influir en la obtencién de ventajas. competitivas en areas
especificas de la industria.

- Lacompetencia y la globalizacion, impulsadas por la presencia de empresas transnacionales, no eliminan la
capacidad de un pais para adquirir ventaja competitiva. De hecho, un pais puede proporcionar diversas
ventajas comparativas a las empresas, ya sea como pais anfitrion o pais de origen.

- La competitividad se considera un proceso dinamico y se reconoce que la innovacién desempefia un papel
crucial en el cambio constante de las empresas; se enfatiza la relevancia de que las empresas inviertan para

mantenerse en el mercado y evitar ser desplazadas.

Partiendo de lo ya mencionado, Porter reconoce cual es el sistema que determina o sirve
como base para la adquisicion de las ventajas competitivas segun las naciones; la teoria se basa en

el sistema de determinantes, llamado por Porter “diamante”, que consiste en:

A) Los determinantes factoriales: Se trata de la dotacién de factores de un pais, como:

33



- Recursos humanos: hace referencia a las habilidades del personal, la cantidad y el costo (donde se incluye la
gestion).

- Recursos fisicos: esta considera a la calidad, el acceso, la abundancia y el precio de la tierra como el precio
del agua, la energia hidroeléctrica y las fuentes de ellas, deposito de madereros o minerales, caladeros de
pesca y demas caracteristicas fisicas de la nacion.

- Recursos de conocimiento: se considera la compresion cientifica, técnica y de mercado que se tiene
depositado en una nacion en relacién a los servicios y bienes.

- Recursos de capital: se toma en cuenta el capital y su stock disponible y el costo de su despliegue.

- Recursos de infraestructura: Hace referencia al monto producido por el uso de la infraestructura utilizada,

incluyendo las siguientes caracteristicas (calidad y tipo).

Al considerar estos factores como un paso inicial para desarrollar una ventaja competitiva,
es crucial destacar que su importancia no radica Unicamente en su presencia o participacion en una
industria especifica; lo que determina su influencia en la competitividad es la eficiencia y eficacia
con la que se implementan dentro de dicha industria; esto, a su vez, logra afectar de forma directa
su potencial para influenciar en el establecimiento de una ventaja competitiva, sin embargo, el en
despliegue, el aplicar la productividad no admite de forma automatica un éxito internacional, esto
se puede lograr cuando los determinantes del “diamante” posean las condiciones con el fin de
influir en el uso de los factores de produccion con el fin de cercar los factores que no son
significativos para la elaboracion de ventajas competitivas en el entorno del “diamante “, por ende,

se determind jerarquias entre los factores (Laurentiu, 2009).
B) Los determinantes de la demanda: Son las caracteristicas de mercado interior

La condicion de la demanda es un factor fundamental que logra influir en la ventaja
competitiva que se origina de la forma en como una economia de mercado en relacion a la direccion
de produccidn, esta direccion conformada por el tipo de bien que produce, esta establecido por los

requerimientos de los consumidores o compradores; por otro lado, esto se interpreta que, muy
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aparte del estado de los otros determinantes en el “diamante”, es complicado conseguir la
competitividad en las industrias, salvo que las circunstancias de la demanda admitan la ejecucion
exitosa de los bienes de las empresas. La dependencia de una nacion esta influenciada por la
demanda interna, que determina la tasa y el tipo de mejora e innovacién de las empresas; esta
influencia se divide en tres fuentes relacionadas con el entorno de la demanda interna; estas son:
el tamafio y el ritmo de crecimiento de la demanda interna, la composicion de la demanda interna
y los mecanismos a través de los cuales las preferencias internas de una nacion se transmiten a los

mercados internacionales (Laurentiu, 2009).
C) Industrias ascendentes y descendentes.

Al tratar de determinar las fuentes de la ventaja competitiva en una industria, esta Gltima
no debe considerarse por separado, sino en el contexto de toda la economia; deberan tenerse
especialmente en cuenta las industrias que estén directamente relacionadas o apoyen a aquella cuya
competitividad sea objeto de investigacion. La razén de este requisito es que, siempre que las
industrias proveedoras posean una ventaja internacional, las industrias de tipo transformadoras
logren obtener beneficios de ellas de otras formas. Una hace referencia a la accesibilidad que
ofrecen las industrias proveedoras competitivas a insumos rentables. Esto porque la globalizacion
se considera mas importante, que hace que los insumos estén disponibles en los mercados
mundiales, no se debe hacer hincapié en la disponibilidad de los insumos, sino en su utilizacion
efectiva. Sin embargo, el beneficio de mayor importancia de los proveedores en el hogar se expresa
en la mejora e innovacion; se trata de la influencia que tienen la empresa con los proveedores,
siendo esta mutua; por una parte, los proveedores brindan apoyo a las empresas con el fin de que
ellos perciban nuevas formas y oportunidades para la aplicacion de las tecnologias actuales,

asimismo, las empresas podrian dar un impulso a la innovacion a sus proveedores si logran
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influenciar el trabajo técnico de sus proveedores y direccionar a uso de nuevos desarrollos e ideas
(Laurentiu, 2009).
D) Laestrategia y estructura de las empresas y la rivalidad entre ellas:

Cuando se busca alcanzar una ventaja competitiva, es fundamental tener en cuenta el
contexto en el que las empresas organizan, gestionan y crean, asi como la dinamica de la
competencia interna; estos aspectos juegan un papel crucial para cerrar el ciclo de factores que
determinan la existencia de una ventaja competitiva; existe una influencia en cuanto a la
organizacion de las empresas, las estrategias que aplican y las metas que poseen, esto por las
circunstancias nacionales; lograr la ventaja nacional, esta en dependencia al nivel en la cual las
opciones pertenezcan a las fuentes de ventaja competitiva en las industrias; se logra reflejar los
objetivos individuales de la empresa por medio de su estrategia y estructura, como también la
prioridad y prestigio nacional. Asimismo, los objetivos que posee una empresa estan establecidos
por la estructura de propiedad, los propietarios y la motivacion que ellos posean y los tenedores de
deuda, también considerando el gobierno corporativo; si los propositos de los duefios y los gerentes
estdn adaptados a los requerimientos de la industria, las opciones de éxito aumentan
considerablemente. En cuanto a los objetivos de las personas que trabajan en las empresas, también
tienen un papel importante para crear y mejorar la ventaja competitiva; otro factor que logra
influenciar la forma de organizacién de una empresa es el prestigio nacional, este tipo de factor
influencia en el proceso de lograr recursos humanos adecuados a industrias particulares, como la
adecuada motivacion de los accionistas de la empresa y sus colaboradores; esto se considera
también como un factor fundamental del éxito en la empresa; el motivo es el de lograr un
compromiso sostenido de capital y recursos humanos para las industrias, empleados y la empresa

y con ello mejorar la eficacia y la productividad (Laurentiu, 2009).

36



Los determinantes mencionados conllevan una influencia en relacion a dos factores, siendo
estos: la politica gubernamental y el azar; los determinantes se condicionan entre si mismos, Porter,
indica que los paises que poseen un “diamante” funcional, donde los elementos se amplian de
forma reciproca y en positivo poseen ventajas de competencia nacional a un plazo largo y logran
una mayor facilidad para la obtencion de la competitividad internacional. EI autor mencionado
indica que, ningun pais logra ser competitivo en el total de campos; por ello, las empresas que
lograron superar una fuerte lucha interna, son aquellos que lograrian crear una competitividad de
grado internacional (Laurentiu, 2009).

2.2.4 Teoria de la elasticidad de la demanda

El economista Alfred Marshall definié por primera vez el concepto de elasticidad en su
obra "Principios de Economia". Aunque la idea de elasticidad ya existia antes, Marshall introdujo
el método geométrico para calcularla y clasificarla en unitaria, mayor que unitaria 0 menor que
unitaria, basandose en el cambio proporcional de una variable en relacion con otro variable
relacionada (Bafiuelos, 1993).

La elasticidad es una herramienta ampliamente utilizada en economia que permite analizar
una amplia gama de variables; inicialmente aplicada en el contexto de la demanda, su uso se ha
expandido tanto en aspectos micro como macroecondémicos; en la actualidad, la elasticidad se
utiliza para analizar fendmenos econdmicos relacionados con la produccion, el consumo, el
comercio nacional e internacional, entre otros. Por ejemplo, la elasticidad ingreso se utiliza para

estudiar las exportaciones e importaciones:

1. La elasticidad-ingreso de las exportaciones se refiere a como las ventas de un pais al resto del mundo
responden a cambios en el ingreso o la capacidad de compra de otros paises.
2. La elasticidad-ingreso de las importaciones se refiere a como las compras de un pais a otros paises

extranjeros responden a cambios en el ingreso o la capacidad de compra interna (Bafiuelos, 1993).
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En los paises subdesarrollados, es importante que la elasticidad de las exportaciones sea
mayor que la de las importaciones, sin embargo, generalmente la elasticidad-ingreso de las
exportaciones es menor que las importaciones.

Es deseable que las exportaciones crezcan a una tasa mas alta que las importaciones, lo
cual se reflejaria en un equilibrio en la BC; en términos conceptuales, la elasticidad-ingreso de las
importaciones se define como el cambio porcentual en la cantidad de bienes importables de un

pais en respuesta a un. cambio. porcentual en el ingreso disponible del mismo pais.

A Mi AYi
Evimi = -
Mi Yi

Donde:

E = elasticidad

Yi = subindice del ingreso disponible del pais i-ésimo

Mi = subindice de la cantidad importada del pais i-ésimo

AMi = variacion de la cantidad importada del pais 1

Mi = cantidad importada del pais i

AY1 = variacion del ingreso disponible del pais 1

El coeficiente Yi representa la elasticidad-ingreso de un pais, indicando como se afectaran
las importaciones en respuesta a cambios en el ingreso. disponible. Si el coeficiente es = 1, la
elasticidad es unitaria, lo que significa que las importaciones variaran directamente de manera
proporcional al cambio porcentual en el ingreso. Si el coeficiente es < 1, la elasticidad es inelastica,
lo que implica que las importaciones variaran en menor proporcion que el cambio porcentual en el
ingreso. Por otro lado, si el coeficiente es mayor que uno, la elasticidad es elastica, lo que indica

que las importaciones variaran en mayor proporcion que el cambio porcentual en el ingreso.
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En el caso de la elasticidad-ingreso de las exportaciones, se expresa como la variacion
porcentual de la cantidad de bienes exportables de un pais en respuesta a cambios porcentuales en

el ingreso disponible del mismo pais.

A Xi AYi
Evixi=——+
Xi Yi

Donde:

E = elasticidad

Yi = subindice del ingreso disponible del pais i-ésimo

Xi = subindice de la cantidad exportada del pais i-ésimo

AXi = variacion de la cantidad exportada del pais 1

Xi = cantidad exportada del pais i

AY1 = variacion del ingreso disponible del pais 1

Yi = ingreso disponible del pais i

El coeficiente de elasticidad-ingreso nos muestra como se veran afectadas las exportaciones
cuando el ingreso disponible cambia. Si el coeficiente = 1, la elasticidad es unitaria y las
exportaciones variaran directamente en proporcion al cambio porcentual en el ingreso. Si el
coeficiente es < a 1, la elasticidad es inelastica y las exportaciones variaran en menor proporcion
que el cambio porcentual en el ingreso. Si el coeficiente es mayor que uno, indica que las
exportaciones variaran en mayor proporcion que el cambio porcentual en el ingreso disponible
(Chacholiades, 1980).

Cuando un pais busca equilibrar su balanza de pagos mediante medidas cambiarias, como
devaluar su moneda para aumentar las exportaciones y reducir las importaciones, es crucial

considerar la elasticidad; la elasticidad se vuelve un factor importante tanto para los importadores
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como para los exportadores. Por un lado, se debe tener en cuenta la elasticidad de la demanda de
los bienes extranjeros que el pais importa (elasticidad de la demanda de importaciones). Por otro
lado, se debe considerar la elasticidad de la demanda de los bienes nacionales exportados al
extranjero (elasticidad de la demanda de exportaciones); esto es fundamental para que las medidas
sean efectivas y cumplan su propésito (Krugman, Obstfeld, & Melitz, 2012).

Si la demanda de exportaciones de un pais es elastica, la devaluacion de su moneda lograria
aumentar las exportaciones y reducir las importaciones; esto se debe a que los precios mas bajos
de las exportaciones estimularian la demanda, mientras que los precios mas altos de las
importaciones desalentarian su consumo, debido a la sensibilidad de la demanda al cambiar los
precios. Sin embargo, si la demanda de exportaciones es inelastica, la politica de devaluacion no
tendria éxito en aumentar las exportaciones; ademas, si la demanda de bienes extranjeros en el
pais devaluador también es .inelastica, el problema seria ain mayor, pues no solo habria un
incremento en la demanda de exportaciones, sino que tampoco se reduciria la cantidad demandada
de importaciones, pese al aumento en los precios de estas tltimas (Bafiuelos, 1993)

2.2.5 Teoria de la demanda agregada

En una economia abierta, la demanda agregada se compone de consumo (C), inversion (1)
gasto publico (G) y la demanda de exportaciones netas, es decir la balanza de cuenta corriente
(CC), sin embargo, se enfatizara mas en la balanza por cuenta corriente como se puede apreciar en
la siguiente férmula:

D=CY—-T)+I1+G+CC(EP=*/P,Y—-T)

La balanza de cuenta corriente se define como la diferencia entre exportaciones e

importaciones, y su valor depende de dos factores principales, el TCR y la renta disponible.

(Krugman y Obstfeld, 2006).
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En ese sentido, la teoria se centra en la relacién que tiene la balanza por cuenta corriente

con el TC y la renta nacional disponible, es decir, se aplica la siguiente formula:
CC =CC(EPx*/P,YD)

Las variaciones en el TCR afectan la balanza de cuenta corriente, ya que influyen en los
precios relativos de los bienes y servicios nacionales y extranjeros. Para comprender mejor la
relacion entre variables y como el TCR vy la renta disponible influyen en la cuenta corriente, se
analizara por separado la demanda de exportaciones e importaciones.

CC=X-M

Para analizar como el TCR afecta a la cuenta corriente se observa el efecto en las
exportaciones, es decir, si el TCR (EP*/P) aumenta, los productos del exterior se encarecen con
respecto a los productos nacionales, lo que significa en términos reales que por cada unidad de
produccién nacional se puede adquirir una menor cantidad del exterior. En ese sentido afecta
positivamente a las exportaciones haciendo que los consumidores extranjeros, debido a la
variacion del precio, demanden mayor cantidad de productos nacionales, es decir, incrementa las
exportaciones, por ende, mejora la cuenta corriente (Krugman y Obstfeld, 2006).

En cuanto a las importaciones ante un aumento del TCR, los consumidores adquiriran una
menor cantidad de productos extranjeros ante un incremento en el precio, sin embargo, no significa
que las importaciones deben de disminuir, el valor de la M esta expresado en el valor de las
importaciones y esta en relacion al PBI y no al volumen de productos extranjeros importados.
Cuando hay un aumento en (EP*/P), el valor de cada unidad importada se incrementa en términos
de producto nacional; es asi que, las importaciones pueden aumentar a pesar de que la cantidad de

productos extranjeros importados disminuya debido a un aumento en el TCR; por lo tanto, el

41



efecto. de una variacion en el TCR sobre la cuenta corriente es ambiguo (Krugman y Obstfeld,
2006).

Con respecto a la renta disponible Segiin Krugman y Obstfeld (2006) “indica que, ante un
incremento de Yd, los consumidores incrementan sus gastos en todos los bienes, por ello un
incremento empeora la cuenta corriente” (p. 443). En sentido el incremento del consumo empeora
la cuenta corriente debido al incremento del gasto interno de productos importados.

Segun Rivera (2017) “una devaluacion del tipo de cambio significa que se paga mas soles
por una moneda extranjera, este echo encarece las importaciones y mejora el precio de las
exportaciones por ende existe un incremento en las exportaciones” (p.319). Por tanto, este efecto
genera la mejora de la demanda agregada.

2.2.6 Teoria de Marshall y Lerner

Segun Blanchard (2017) es un modelo que permite observar el impacto que provoca una

devaluacién de la moneda nacional y en consecuencia mejoras en la BC.
XN =X(Y",e)—IM(Y,¢)/¢

La depreciacion real tiene tres efectos en la BC, como se muestra en la ecuacion:

Las exportaciones, X; aumentan.

Cuando hay una depreciacién de la moneda nacional, los bienes nacionales se vuelven mas
baratos en el extranjero; esto resulta en un aumento en la demanda de bienes nacionales por parte
de otros paises y, como resultado, las exportaciones nacionales se incrementan (Blanchard, 2017).

Las importaciones, IM, disminuyen.

Segun Blanchard (2017); cuando ocurre una depreciacion real de la moneda, los precios de
los bienes extranjeros aumentan en la economia nacional; esto lleva a un cambio en la demanda

hacia los bienes nacionales y resulta en una disminucion en la cantidad de importaciones.

42



El precio relativo de los bienes extranjeros.

Cuando el precio de los bienes extranjeros en términos de bienes nacionales aumenta en
1/e, esto resulta en un incremento en las importaciones, lo que significa que se requiere mas dinero
para comprar la misma cantidad de productos importados.

Para que la balanza comercial mejore tras una depreciacion, las exportaciones deben

aumentar lo suficiente y las importaciones deben disminuir lo suficiente para contrapesar

la subida del precio de las importaciones. La condicion segun la cual una depreciacién
real provoca un aumento de las exportaciones netas se conoce con el nombre de condicién

Marshall-Lerner, es decir que una depreciacion real o una disminucion de tipo de cambio

real provocan un incremento de las exportaciones netas y asi mismo un incremento de la

balanza comercial (Blanchard, 2017, p. 414).

Para Blanchard (2017), una variacion en las exportaciones netas tiene un impacto en la
produccidn interna, lo que a su vez afecta las exportaciones netas; es asi que, una depreciacion
provoca un cambio en la demanda extranjera a favor de los bienes internos, lo que aumenta la
produccién interna y mejora la BC.

Las condiciones de Marshall-Lerner: Son los valores minimos que deben tener las

elasticidades de las importaciones y exportaciones con respecto al tipo de cambio real

para que la balanza comercial mejore cuando se deprecia el tipo de cambio real (De

Gregorio, 2007, p. 220)

En la figura 1 se muestra que, en caso de una depreciacion, las exportaciones netas
aumentan (siempre y cuando se cumpla la “condicion Marshall-Lerner”), sin importar el nivel de
produccién. Tanto la demanda como las exportaciones netas se desplazan hacia arriba. El

equilibrio se mueve de A a A y la produccién aumenta de Y a Y. Como se ha mencionado
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anteriormente, esto mejora la BC, ya que el incremento en las importaciones debido al aumento

en la produccion es menor que la mejora directa en la BC causada por la depreciacion.

Figura 1

Efectos de una aumento de la demanda agregada
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Fuente: Macroeconomia Blanchard- 2017
Para De Gregorio (2007), el TCR se relaciona con la competitividad de los sectores
productores de bienes; si la productividad mejora, los bienes nacionales se vuelven mas

competitivos, incluso si el tipo de cambio real se aprecia.
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Cuanto mas bajo es el TCR, menos caros son los bienes nacionales con relacion al
extranjero, por lo tanto, las exportaciones seran mucho mayor. (Mankiw, 2014)

Lacurvad

La curva J describe como evoluciona la BC a lo largo del tiempo como resultado de una
depreciacion.

Al principio se deteriora (la parte decreciente de la J) como producto del efecto precio, pero

luego mejora a medida que los volumenes responden. Sin embargo, con el tiempo el efecto

del cambio de la divisa en los precios de las exportaciones va a conducir a una mayor

demanda desde el extranjero, y, finalmente, la diferencia neta entre las importaciones-

exportaciones y la balanza de pago del pais va a mejorar (Blanchard, 2017, p. 417).
Figura 2

CurvalJ
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Fuente: Macroeconomia Blanchard- 2017

La curva J muestra como la balanza comercial evoluciona a lo largo del tiempo después de
una depreciacion; inicialmente empeora debido al efecto del cambio de precios, pero luego mejora

a medida que los volimenes se incrementan (De Gregorio, 2007).
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2.3 Marco conceptual
Balanza comercial

Es el registro que un pais realiza de sus importaciones y exportaciones en un periodo
determinado. Es basicamente la diferencia entre el valor. de las exportaciones y el valor de las
importaciones (Blanchard, 2017).

La balanza comercial refleja dos situaciones importantes: cuando las exportaciones superan
a las importaciones, lo que indica un superavit comercial, y cuando. las importaciones son mayores
que las exportaciones, lo que genera un déficit comercial. La BC es una forma en la que la
economia global afecta a corto plazo la actividad econdmica del pais (Charles, 2009).

Cuando el TC aumenta, es decir, se necesitan. mas bienes nacionales para adquirir uno
extranjero, se observa un incremento en las importaciones y en la renta interior; las importaciones
dependen del precio. relativo y del nivel de ingresos. Al aumentar el tipo de cambio, la demanda
de bienes extranjeros. disminuye, mientras que un mayor ingreso. nacional implica una mayor
demanda de bienes en general, incluyendo los importados (De Gregorio, 2007).

Ciclo econémico

El ciclo econémico se mide por las fluctuaciones del PBI de corto plazo alrededor de su
tendencia de largo plazo. Rivera (2017) menciona que las tasas de crecimiento anual de Peru
muestran recesiones y expansiones en el trascurso del tiempo, entonces el ciclo econémico
comprende la etapa de fase expansiva y un maximo que es llamado (cima) y la fase recesiva o

contraccion.
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Figura 3

Ciclos Econdmicos del Crecimiento Econdmico

PBI real

Recuperacion Auge

Tendencia

A
Contraccion Expansidn

-

Tiempa
Fuente: Macroeconomia (Rivera, 2017).

Segun Elizalde (2012) existen cuatro fases en el ciclo econémico los cuales son:

- Recuperacidn o expansion, durante este periodo, la economia experimenta un crecimiento
en la actividad econémica; las empresas producen y venden mas bienes y servicios, mientras que
las familias aumentan su capacidad de compra.

- Auge o Cima, en esta etapa, la economia se encuentra en un periodo de prosperidad y
crecimiento; la capacidad productiva esta plenamente utilizada y se acerca al nivel maximo de
produccién potencial.

- Recesion; se caracteriza por una disminucion relativa de la actividad econdmica; existe
una saturacion de la demanda, lo que provoca una disminucion en las ventas, reduccion de precios
y aumento de los costos; esto lleva a una disminucion en la inversion, produccion, empleo vy,

consecuentemente, en el consumo.
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- Depresion, en esta etapa, la demanda es muy baja en comparacion con la capacidad
productiva disponible, lo que resulta en altos niveles de desempleo; las empresas obtienen pocas
ganancias y no se motiva la inversion.

Por otro lado, Samuelson y Nordhaus (2001) indica que “los ciclos econémicos son las
expansiones y las contracciones irregulares de la actividad economica” (p. 433). Asi mismo, | para
Dornbush et al. (2011) “los ciclos econémicos son las fluctuaciones del PBI en torno a una linea
tendencial de evolucion uniforme”

Cabe precisar que en periodo de expansion o recuperacion se incrementa el empleo, caso
contrario a una recesion donde el desempleo incrementa.
Importaciones.

Las importaciones son la demanda de bienes y servicios del extranjero por parte de los
agentes economicos nacionales o domésticos, es asi que, el consumo es definido como una fuente
de importaciones en nuestro pais; el gasto de inversion también presenta componentes importados
como es el caso particular de la maquinaria 'y equipo. Por otro lado, las importaciones y el consumo
tienen una relacion directamente del nivel del PBI doméstico; las importaciones también dependen
de la TCR, es decir, si sube el TC, las importaciones suben por lo tanto, los bienes nacionales se
abaratan en ese sentido, la cantidad demandada de importaciones se contrae (Rivera, 2017).
Exportaciones

Las exportaciones . son la demanda de bienes y servicios nacionales por parte del resto del
mundo, y depende del precio y el ingreso al igual que cualquier otra demanda. Si los precios
nacionales bajan, la demanda aumenta. Ademas, cuando el TCR sube, se requieren menos
unidades del bien extranjero para adquirir un bien nacional; esto resulta en un aumento de la

demanda de bienes nacionales, es decir, un aumento de las exportaciones (Rivera, 2017).

48



Las exportaciones son la venta de bienes y servicios nacionales a otros paises; es una
actividad comercial que implica enviar productos o servicios al extranjero en busca de mercados
internacionales. Para Gregorio (2007):

Las exportaciones dependeran del precio y el ingreso; si el precio de los bienes nacionales

baja, el mundo demandara mas de ellos; cuando el tipo de cambio real sube se necesitan

menos unidades del bien extranjero para adquirir un bien nacional, es decir un individuo
del extranjero tiene que sacrificar menos bienes para poder adquirir un bien nacional.

(p.2018)

Cuando el tipo de cambio aumenta, la demanda de bienes nacionales también aumenta, lo
que resulta en un incremento de las exportaciones. A continuacion, se presentan los factores clave
que influyen en las exportaciones:

X =X(q.Y)

Las exportaciones estan influenciadas por la actividad econémica global, es decir, tienen
una relacion positiva con el nivel de ingresos mundial. Cuando aumenta el ingreso mundial (Y*),
las exportaciones tienden a incrementarse (De Gregorio, 2007).

Expansion econdémica:

La fase de expansion econdémica, también conocida como recuperacion o auge, se
caracteriza por un periodo de crecimiento y prosperidad en la economia de un pais. Durante esta
etapa, las empresas experimentan un aumento en la produccion y las ventas de sus bienes y
servicios, mientras que las familias ven incrementados sus ingresos debido a su participacion en

las actividades econdmicas (Samuelson y Nordhaus, 2001).
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Desaceleracion econémica:

En esta fase del ciclo econdmico, las familias enfrentan dificultades para adquirir los bienes
y servicios que desean debido a la falta de ingresos suficientes. Aquellas familias que solian
ahorrar ahora encuentran dificultades para hacerlo, o lo hacen en menor medida; al mismo tiempo,
las empresas experimentan dificultades para vender toda su produccion, lo que resulta en un exceso
de inventario y la necesidad de reducir la produccién (Mankiw, 2014).

Producto bruto interno:

El PBI es un indicador que calcula el valor total de la produccion de bienes y servicios
finales en una economia durante un periodo especifico, que puede ser anual, trimestral o semestral.
Se obtiene sumando los valores monetarios del consumo, la inversiéon bruta, las compras del
gobierno y las exportaciones netas realizadas en ese pais durante ese periodo determinado
(Samuelson & Nordhaus, 2001).

Producto Bruto Interno Real (PBI real).

El PBI real es una variable que mide de mejor manera el bienestar de un pais, es decir que
mientras mas bienes pueda tener un pais, mayor sera el bienestar. En ese sentido se entiende como
PBI real al resultado de la suma de la produccion de bienes finales multiplicada por los precios
constantes (De Gregorio, 2007).

Tipo de cambio real (TCR).

El TCR esta relacionado con la competitividad de un pais; en lugar de expresarse en
términos de moneda nacional por unidad de moneda extranjera, se expresa en términos. de bienes
nacionales por unidad de bien extranjero. Cuando el TCR se aprecia, significa que los bienes
nacionales se vuelven mas costosos en comparacion con los bienes extranjeros (De Gregorio,

2007). A continuacion, e muestra la estimacion del TCR.
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TCR= E*P*/P

Dénde:

TCR= tipo de cambio real
E=tipo de cambio nominal
P*=nivel de precios externo

P=nivel de precios domésticos

Los bienes nacionales se vuelven méas asequibles en términos relativos, lo que implica que
se necesita mas moneda nacional para adquirir moneda extranjera. El TCR esta vinculado a la
competitividad de los sectores que producen bienes que se comercializan internacionalmente.
Segtn Gregorio (2007) “una mejora de la productividad puede hacer los bienes mas competitivos
a pesar de que el tipo de cambio real se aprecie” (p.215). La politica econémica debe considerar
cémo afecta el TC en el mediano y largo plazo; las variaciones en el TCR no solo impactan en los

volumenes de exportaciones e importaciones, sino también en su valor neto.

Tipo de cambio nominal (TCN)

ElI TCN es el precio de una unidad de moneda extranjera en términos de la moneda nacional.
Existen dos tipos de cambio. nominal, el tipo de cambio de compra y el tipo de cambio de venta,
que reflejan las ganancias que obtienen las entidades financieras al actuar como intermediarios

entre la oferta y la demanda de moneda extranjera (BCRP, 2018).
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2.4  Hipdtesisy variables
2.4.1 Hipotesis general

La balanza comercial tiene una relacion significativa con el tipo de cambio real, el producto
bruto interno y la participacion de los principales socios comerciales en el periodo de expansion y
desaceleracion en la economia peruana, periodo 2006-2019.
2.4.2 Hipdtesis especificas

HE1L: El tipo de cambio real tiene una relacion directa y significativa con la balanza
comercial en el periodo de expansion y desaceleracién en el Peru en el periodo 2006- 2019.

HE2: El producto bruto interno tiene una relacién inversa y significativa con la balanza
comercial en el periodo de expansion y desaceleracion en el Peru en el periodo 2006- 2019.

HE3: Los principales socios comerciales tienen una relacién directa y significativa con la
balanza comercial en el periodo de expansion y desaceleracién en el Per( en el periodo 2006-

2019.
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2.4.3 Operacionalizacion de variables

Tabla 1

Operacionalizacion de Variables

VARIABLES
DEPENDIENTE

DEFINICION
OPERACIONAL

DIMENSIONES

La balanza comercial esta
vinculada al tipo de
cambio multilateral, al
producto bruto nacional y

«Balanza comercial

. . + Exportaciones
Balanza Comercial ‘fﬂ prodl}cto bruto interno nacionales
internacional de forma )
interdependiente * Importaciones
(Blanchard, 2017). nacionales
VARIABLE DEFINICION
INDEPENDIENTE OPERACIONAL DIMENSIONES

Tipo de Cambio
Real

El tipo de cambio real
multilateral es una medida
de la competitividad de un
pais en relaciéon con sus
socios comerciales mas

e Tipo de cambio real
multilateral

Producto Bruto
Interno Nacional

importantes  (Blanchard,
2017)

El producto bruto interno
representa el valor
economico de la

producciéon nacional de
bienes vy servicios en un
periodo de tiempo
especifico (Krugman &
Obstfeld, 2006).

e Producto Bruto
Interno nacional

Participacion de los
principales socios
comerciales

La importancia radica en
que un pais puede tener
grandes déficit v superavit
comerciales con
determinados socios
comerciales depende de
su intervencion (Mankiw,
2014)

« Participacion de los
principales socios
comerciales
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244

Indicadores
Variable independiente

Exportaciones nacionales millones de délares.
Importaciones nacionales millones de ddlares
Variables dependientes

indice del tipo de cambio real multilateral
PBI nacional en millones de délares.

Monto de exportaciones de los principales socios comerciales en millones de ddlares
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CAPITULO IlI:
METODOLOGIA Y TECNICAS DE INVESTIGACION

3.1. Tipoy Disefio de la Investigacion
3.1.1. Tipo

El estudio es de tipo aplicada, ya que tuvo por proposito aplicar un tema o teoria especifico
dentro de una realidad determinada, segun Clausen (2017), este tipo de estudios se basa en trabajos
originales que se usan para la adquisicion de conocimientos nuevos y se dirigen hacia objetivos
especificos; es asi que, por medio del estudio se busca conocer el comportamiento de la BC segun
el comportamiento de una serie de variables dentro de la economia peruana.
3.1.2. Diseio

Se tiene un disefio no-experimental y longitudinal, debido a que no se realizd ninguna
manipulacion de variables, es decir se observa o mide los fenémenos y variables de forma natural
para que puedan ser analizadas, y longitudinal porque recolectan datos en distintos momentos para
realizar inferencias acerca de la evolucion del problema o fenémeno (Hernandez & Mendoza,
2018)
3.1.3. Nivel de investigacion

La investigacion es correlacional, debido a que buscé analizar las relaciones entre varias
variables econdmicas a lo largo de un periodo de tiempo especifico; en este caso, se examino el
tipo de cambio real, el Producto Bruto Interno (PBI) del Per( y la participacion de los principales
socios comerciales, y como estas variables estan relacionadas con la balanza comercial. Como
sefiala Bernal (2016) una investigacion correlacional busca identificar y cuantificar las

asociaciones o relaciones entre variables sin intervenir en ellas ni establecer una relacién de
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causalidad directa; es decir, en un estudio correlacional, se observa como las variaciones en una
variable se relacionan con las variaciones en otras variables.
3.1.4. Enfoque de la investigacion

Tuvo un enfoque cuantitativo, pues se analizaron una serie de datos de caracter numerico
que representan indicadores econdmicos de un determinado pais, asi mismo, busca comprender
fendmenos mediante el analisis objetivo de las relaciones entre las variables; su objetivo es
explicar la realidad social desde una perspectiva externa e imparcial (Hernandez & Mendoza,
2018).
3.2. Unidad de anélisis

La unidad de andlisis del estudio se basa en indicadores y variables macroeconémicas a
nivel nacional. Dado que se utiliza data secundaria de fuentes oficiales de modo que la unidad de
analisis esté centrada en la economia peruana en su conjunto. En este caso, las variables
relacionadas con la competitividad y su evolucion durante el periodo mencionado fueron
examinadas a nivel nacional, abarcando aspectos como la balanza comercial, el crecimiento
econdmico, entre otros, para entender como la economia ha respondido a los periodos de expansién
y desaceleracidn en la economia peruana durante los afios 2006-20109.

De esta manera las unidades de analisis se centraron en las siguientes variables:
Balanza comercial

Se tomd en cuenta los datos referentes a las exportaciones e importaciones de los bienes y
servicios del Perd en los afios del 2006 al 2019, enfocandose en la diferencia entre las

exportaciones e importaciones.
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Segun Blanchard (2017) “La balanza comercial es el registro de un determinado pais de las
importaciones y exportaciones durante un periodo de tiempo determinado, en suma, la balanza
comercial es la diferencia entre las exportaciones e importaciones.” (pag. 373)

Tipo de cambio real multilateral

Se tomo en cuenta los datos respecto a los tipos de cambio de mdltiples monedas,
calculandose un indice ponderado, lo cual es Util para tener una perspectiva mas amplia tras la
consideracion de varias monedas, cabe mencionar que este es Util ya que refleja cdmo los precios
relativos de los bienes y servicios han evolucionado en comparacion con los de sus socios
comerciales (BCRP, 2006-2019).

Producto bruto interno

Para la investigacidn se tomo en cuenta el PBI nacional a precios del 2010 de los afios 2006
al 2019 debido a que estos datos son relevantes para realizar un analisis general de la actividad
econdmica del pais; en comparacion con el PBI per capita, el cual presenta sesgo en caso se cuente
con una poblacién muy desigual como es el caso del Peri (COMEXPERU, 2023), ademas que
debido a la utilizacién de variables macro el PBI per cépita presentaria dificultades para que
explique el impacto general del comercio exterior en la economia del pais, ya que esta variable
presenta un explicacién en aspectos individuales o de desigualdades econdmicas. En ese sentido
se optd por tomar en cuenta el PBI nacional a precios del 2010 de los afios 2006 al 2019.

El PBI nacional es un indicador que representa la produccion total de bienes y servicios
finales en una economia durante un periodo especifico; incluye el valor monetario del consumo,
la inversion, las compras del gobierno y las exportaciones netas del pais (Samuelson & Nordhaus,

2001).
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3.3.  Seleccion del periodo de estudio

El periodo abarco desde el afio 2006 hasta el afio 2019
3.4.  Técnicas e instrumentos de investigacion
3.4.1. Técnicas

La técnica utilizada fueron los documentos estadisticos que contienen data secundaria
obtenida de instituciones como el BCRP, Banco Mundial y Fondo Monetario Internacional. Se
utilizo esta técnica con el fin de analizar datos estadisticos, informes y documentos a fin de
recopilar informacion relacionada a las variables de investigacion, como indica Naupas et al.
(2018), los documentos estadisticos se tratan de registros ubicados en diversas entidades como
instituciones publicas y privadas, universidades, empresas, municipios y centros de investigacion.
3.4.2. Instrumentos

En la investigacion se utilizé la ficha de datos para recolectar data secundaria obtenidas del
BCRP, SUNAT, FMI, las cuales fueron Utiles para responder a las hipotesis planteadas. Naupas et
al. (2018) menciona que la ficha de datos es un instrumento de investigacion utilizado para
recopilar y organizar informacion especifica sobre un elemento o tema de interés. Puede tomar
diversas formas, ya sea en formato impreso o digital, y generalmente contiene secciones
estructuradas para diferentes categorias de datos relevantes.

La ficha de datos recolectd informacion secundaria de las instituciones, la data secundaria
fue relevante en este estudio pues permitié realizar un analisis mas amplios y exhaustivo de las
variables utilizadas. Esto es especialmente Util en investigaciones a gran escala, esta sirvio para el

planteamiento del modelo a estimar.
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3.5. Metodologia de Estimacion del Modelo

El modelo tedrico de la presente investigacion se centra en estructurar dos modelos
econométricos para los periodos identificados (expansion y desaceleracion), este modelo fue de
tipo multivariado debido a la existencia de 3 variables exdgenas.

3.5.1. Modelo tedrico del periodo de expansion y desaceleracion:
BCo = F (TCRo, PBINo, PSCo)
Donde:
BCo : Balanza comercial en el periodo de expansion y desaceleracion.
TCRo : Tipo de Cambio Real en el periodo de expansion y desaceleracion.
PBINo : Producto Bruto Interno Nacional en el periodo de expansion y desaceleracion.

PSCo : Principales Socios Comerciales en el periodo de expansion y desaceleracion.

A partir del modelo teorico se formula el siguiente modelo econométrico:
BCo=Bo + B1 TCRo—B2 PBINg + B3 PSCq + Ug
Donde:
BCo : Balanza comercial en el periodo de expansion y desaceleracion.
TCRy : Tipo de Cambio Real en el periodo. de expansion y desaceleracion.
PBINo : Producto Bruto Interno Nacional en el periodo de expansion y desaceleracion.
PSCo : Principales Socios Comerciales en el periodo de expansién y desaceleracion.
Bo, B1, B2, Ba: Estimadores, indican el efecto de un cambio en la variable exdgena que
acompafian sobre la variable endogena.

Uo 2 Error.
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De igual manera, se plantearon modelos econométricos de la BC por cada variable

independiente con el fin de conocer el comportamiento especifico de cada uno de ellas; de esta

manera se tuvo:

1.

BCo=Bo + B1 TCRo

BCo : Balanza comercial.

TCRo : Tipo de Cambio Real.

* Se realizaron dos regresiones por cada periodo de expansion y desaceleracién.
BCo=Bo + B1 TCRy

BCo : Balanza comercial.

PBINo : Producto Bruto Interno Nacional.

* Se realizaron dos regresiones por cada periodo de expansion y desaceleracién.
BCo= By +B1 PSCy

BCo : Balanza comercial en el periodo de expansion y desaceleracion.

PSCo : Principales Socios Comerciales en el periodo de expansion y desaceleracién
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CAPITULO IV:
RESULTADOS DE LA INVESTIGACION

4.1.  Analisis de la evolucion de las principales variables

El analisis de las variables se desarroll6 en dos periodos llamados expansion y
desaceleracion, el criterio que se tomé fue mediante el analisis del crecimiento econémico, en el
primer periodo comprendido entre el trimestre 2006 al cuarto trimestre del 2013 se observa un
crecimiento promedio de 6.6% presentando un crecimiento conocido como expansién ya que
presenta un periodo de bonanza; por otro lado, a partir del trimestre | del 2014 la economia empezd
a caer llegando a tener un promedio de crecimiento de 3%, periodo considerado como
desaceleracion debido a que el crecimiento economico del pais empieza a ser lento en comparacion
con los periodos anteriores.
4.1.1. Evolucion de balanza comercial

4.1.1.1.Periodo de expansién

Analizando més detalladamente, el afio 2006 la BC fue favorable mostrando un valor de
US$ 8 986 millones, fruto del aumento de la cotizacion de los principales commodities,
principalmente por la exportacion de productos mineros, siendo los PSC: Estados Unidos y China;
para el afio 2007 la balanza comercial totaliz6 US$ 8503 millones debido a que las importaciones
fueron mayores que las exportaciones, debido a la adquisicion de mayores bienes de capital e
insumo.

La crisis inmobiliaria de E:E.U.U. en particular en el tltimo trimestre del 2008 produjo un
menor superavit comercial que alcanzé US$2569 millones, sin embargo, las exportaciones
tuvieron un crecimiento de un 10.4% respecto al 2007, de igual manera, las importaciones

crecieron en un 45%, lo que ocasion6 un menor superavit comercial.
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En los afios 2010 y 2011 el superavit comercial fue de US$ 6 988 y US$ 9 224
respectivamente, esto basicamente fue por el incremento de las exportaciones de los productos no
tradicionales, los sectores agropecuario, pesgquero y quimico. Sin embargo, a partir de este afio la
economia peruana volvio a sufrir una caida en la balanza comercial, este suceso se prolongé hasta
el afio 2015 debido al alto crecimiento en el volimenes de las importaciones, es asi que en el afio
2012 la BC alcanzo6 un superavit de US$ 6 393 menor en US$ 2 831 millones, en este afio los
volumenes de las exportaciones no tradicionales también se vieron afectados con un menor ritmo
de crecimiento por el entorno internacional; se observa el mismo comportamiento en el afio 2013;
sin embargo, la caida de la BC es mucho menor al afio anterior siendo este menor en US$ 5 889
millones.

Figura 4

Balanza Comercial periodo de expansién
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Nota: Elaboracion en base a los datos extraidos del BCRP (2013) de los afios 2006 — 2013
Por otro lado, pese a que los datos del Banco Mundial (2006) respecto a la balanza
comercial del Peru llegan a diferir con los del BCRP por las metodologia usadas para el calculo de

dicha balanza; el comportamiento es el mismo entre 2006 y 2013, la balanza comercial de PerQ
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mostré un saldo positivo en la mayoria de los afios, lo que indica un superavit comercial, durante
este periodo, Peru se beneficié de un auge en las exportaciones de productos mineros, como el
cobre, el oro y el zinc, asi como de los sectores agricola y pesquero; sin embargo, en el afio 2013,
la economia mundial enfrentd una desaceleracion generalizada, especialmente en Europa y otros
mercados importantes para las exportaciones peruanas, esta desaceleracion econdémica redujo la
demanda de productos peruanos en el exterior, lo que impact6 negativamente en las exportaciones
y contribuy0 al déficit comercial, asimismo, en el 2013 el sol peruano se aprecié frente a otras
monedas, lo que hizo que las importaciones fueran relativamente méas baratas y las exportaciones
mas costosas; esto llevd a un aumento de las importaciones y una disminucién de las
exportaciones, contribuyendo al déficit comercial.

Figura 5

Balanza comercial de bienes y servicios (US$ precios actuales) — Peru: 2006 - 2013
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Nota: Elaboracion en base a los datos extraidos del Banco Mundial (2006): 2006 — 2013

4.1.1.2.Periodo de desaceleracion
En el siguiente periodo se llega a tener un resultado de déficit en la BC en el afio 2014 y

2015, lo que se ve reflejado por un menor dinamismo en las importaciones, disminuyendo el
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volumen de las exportaciones tradicionales y el deterioro de los términos de intercambio, como se
aprecia, la balanza comercial para estos afios fue negativo, mostrando asi un déficit de US$ -1 509
y US$ -2 916 respectivamente, en el 2015 se muestra una cifra menor. en US$ 1 407 millones a la
del 2014, esto como ya se menciond por el descenso de las exportaciones.

En los afios posteriores al 2015 se puede ver que mejord la BC hasta el afio 2019,
alcanzando un superavit de US$ 1 953 millones para el afio 2016, mayor al afio anterior, como
consecuencia del mayor nivel de exportaciones y menor volumen de importaciones, como segundo
afio consecutivo el afio 2017 alcanz6 un superavit de US$ 6 700 millones, monto mayor en US$ 4
747 millones principalmente por el incremento de los precios de las exportaciones, y como tercer
afio consecutivo pasamos de US$ 6 700 millones a US$ 7 197 millones en el afio 2018, los precios
aumentaron tanto en las exportaciones e importaciones de igual forma, la mejora en los términos
de intercambio y la relacion con los principales socios comerciales; en el afio 2019 la balanza
comercial registro un valor de US$ 6 614 a pesar de que fue menor al afio anterior, los volimenes
de exportacién aumentaron, mientras que los volimenes de importaciones disminuyeron,

reflejando un menor dinamismo de la demanda interna.
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Figura 6

Balanza Comercial periodo de desaceleracion
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Nota: Elaboracidn en base a los datos extraidos del BCRP (2019) de los afios 2014 — 20109.

Al igual que el BCRP, el Banco Mundial muestra el mismo panorama respecto a la balanza
comercial; durante el periodo del 2014 — 2019, done hubo una fuerte disminucion en los precios
internacionales de los productos béasicos, como el cobre, el oro y otros minerales, que son
importantes para las exportaciones peruanas afectando negativamente la balanza comercial; a nivel
mundial, hubo una desaceleracion econdémica generalizada durante esos afios, particularmente en
paises como China y otros mercados importantes para las exportaciones peruanas contribuyendo
déficit comercial; la desaceleracion interna del Per( llevo a una disminucién en la demanda de
productos y servicios, afectando las ventas de productos nacionales y contribuy6 a la caida en

negativo de la balanza comercial.
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Figura7

Balanza comercial de bienes y servicios (US$ precios actuales) — Peru: 2014 - 2019
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Nota: Elaboracion en base a los datos extraidos del Banco Mundial (2019): 2014 — 2019

4.1.1.3.Exportaciones

En el primer periodo de expansion que oscila entre los afios 2006 al 2013 podemos
observar que las exportaciones pasaron de US$ 23 830 millones a US$ 42 861 millones, asi mismo,
como se puede apreciar, en los tres primeros afios se tuvo un incremento continuo con un promedio
de 14% de crecimiento, esto debido a que los principales socios comerciales, Estado Unidos, China
y Japdn mantuvieron una participacion positiva tanto por el incremento de precios y volumenes
exportados, ademas del incremento de los productos tradicionales, destacando el incremento de
los precios en las materias primas, de ahi se observa que el 2009 se presenta una ligera caida en
las exportaciones no tradicionales, teniendo como resultado US$ 27 071 millones menor en 13%

respecto al afio 2008, esto debido a los efectos surgidos por la crisis; donde la economia mundial
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se contrajo en un 0.6%, causando la disminucién de las cotizaciones internacionales de los
commodities.

Sin embargo, en los afios posteriores, tal es el caso de los afios 2010 y 2011, la economia
mundial crecio luego de la recesion durante el 2009, favoreciendo al incremento de los precios de
los commodities y el volumen exportado de productos no tradicionales que, como se puede
observar, el crecimiento pas6é del 2009 a 2011 en un 31%; para el afio 2012 se muestra un
crecimiento de apenas el 2% que totaliza un monto de US$ 47 411, el crecimiento se vio afectado
por un entorno internacional menos favorable dentro de ellos destaca la incertidumbre en torno a
la Eurozona y el menor dinamismo reflejado en las economias emergentes, para el afio 2013 las
exportaciones totalizaron US$ 428621 millones, monto inferior en 10% registrado al afio anterior,
debido a la caida de las exportaciones tradicionales y no tradicionales.

Figura 8

Exportaciones millones de dolares periodo de expansion
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Nota: Elaboracion en base a los datos del Banco Central de Reserva (BCRP, 2006-2019)
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Los datos de exportaciones de entidades como la SUNAT y el Banco Mundial, muestran
un escenario similar en el periodo de expansion (2006-2013); mostrando de esta manera un
crecimiento significativo en las exportaciones; entre este periodo Per( registrdé un aumento
constante en particular de minerales o0 metales preciosos como cobre, oro y plata, siendo los
principales productos de exportacion, de modo que estos productos representaron una parte
importante en la economia peruana, cabe resaltar la caida de exportaciones al 2009 debido a los
rezagos de la crisis financiera del 2008, en la cual muchos paises incluido Pera experimentaron
una disminucién de exportaciones por una reduccion de demanda externa, de igual manera hubo
una caida de precios de productos basicos como cobre y demas minerales llegando a tener un
disminucién en mercados internacionales afectando negativamente los ingresos de dichos

productos.

Figura 9

Exportaciones de bienes y servicios Peru: 2006-2013
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El siguiente periodo de desaceleracion que comprende el periodo del 2014 al 2019, es
debido a que en el contexto internacional las economias emergentes experimentaron una
desaceleracion generalizada, debido a ello Per( tuvo una disminucion en sus términos de
intercambio. La variacion de las exportaciones del 2014 es resultado de una caida del 8% que
totalizaron US$ 39533 millones, esto por el descenso en los precios promedios de exportacion, y
basicamente la caida de las exportaciones tradicionales y no tradicionales, el efecto desfavorable
se vio reflejado de igual forma en el afio 2015 con un monto inferior de 13% al registrado al afio
previo, principalmente por los eventos desatacados relacionados a China, como la caida en su
mercado bursatil y la depreciacion del Yuan, sin embargo, en los afios 2016 al 2018 se tuvo un
incremento de 9.8% gracias al aumento de los volumenes promedio de exportacion tradicional y
no tradicional . Las exportaciones en el afio 2019 fueron US$ 48 224 millones, monto menor en
US$ 842 millones, esta caida se vio explicado por la baja en el precio promedio de exportacion de
los productos tradicionales y no tradicionales.

Figura 10

Exportaciones millones de délares periodo de desaceleracion
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Nota: Elaboracion en base a los datos del Banco Central de Reserva (BCRP, 2006-2019)
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De igual manera los datos de la SUNAT y el Banco Mundial muestran la tendencia mixta
de las exportaciones en este periodo de desaceleracion, en este periodo los precios de los minerales
experimentaron volatilidad en mercados internacionales afectando los ingresos generados por
exportaciones mineras en Per(, a su vez hubo cambios en la demanda global dado que la
desaceleracion economica de China y otros paises influyeron en la demanda de productos
peruanos, sin embargo, China se consolidé como principal destino de exportaciones contribuyendo
a su creciemiento, de igual maneral minerales como el cobre, oro, plata y zinc fueron productos
destacados en este periodo ademas de productos de agricultura y pesca.

Figura 11

Exportaciones de bienes y servicios Peru: 2014-2019
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Nota. Elaboracion en base a los datos del Banco Mundial (2019) y SUNAT (2019): Anuario
Estadistico 2014-2019
4.1.1.3.1. Exportaciones de Productos Tradicionales
El primer periodo comprendido como la fase de expansion las exportaciones tradicionales
en los primeros arios estuvo explicado principalmente por el efecto de altos precios internacionales

de las materias primas, las exportaciones tradicionales en los afios 2006, 2007, y 2008 fueron de
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US$ 18 461, US$ 21 665 y US$ 23 266 millones respectivamente, con un crecimiento promedio
del 12%, este periodo se destaca principalmente por las exportaciones de productos mineros como
es el cobre, zinc, oro, estafio, plomo, molibdeno, seguido de los productos de petréleo y gas natural
exportados principalmente a EE.UU, Venezuela, y Colombia, con un crecimiento promedio del
11% en estos tres periodos, de igual forma se observa el crecimiento en los productos pesqueros
pasando de US$ 1335 a US$ 1797 en el afio 2006-2008, como es el caso de la harina de pescado,
y por ultimo también se tuvo un crecimiento en los productos agricolas principalmente por el
incremento en los volimenes de exportacion de café, azucar.

Para el afio 2009 se tuvo una reduccion de los productos tradicionales generado por los
efectos de la crisis inmobiliaria del 2008 que empezé a partir del mes de setiembre, ya que el
principal socio comercial EEUU entro en recesion, razon por la cual en este afio las exportaciones
acumularon US$ 20 622 monto inferior en 11.4% al registrado en el 2008 por la baja en los
productos mineros que paso de US$ 18 101 millones a US$ 16 382, lo cual significa una caida de
9.5%, esto principalmente por los menores precios internacionales de cobre, zinc, con excepcion
del oro debido a la mayor demanda para joyeria e industria y para los bancos de India, Rusia y
China como parte de sus reservas. De igual forma, los productos como el petréleo crudo y
derivados disminuyeron en un 28.4% debido a la caida de los precios de exportacién. Las
exportaciones pesqueras se redujeron en un 6.4% por anomalias climaticas lo que disminuyé la
exportacion de la anchoveta, la harina y aceite de pescado; las exportaciones agricolas registraron
una disminucion de 9% respecto al afio anterior, principalmente por la caida de algodén y café,
aunque las exportaciones de azUcar se incrementaron impulsado por los problemas de la oferta de

Brasil y la india.
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Para los posteriores afios como el 2010 y el 2011 tuvieron un crecimiento luego que la
economia mundial registrara un crecimiento, es asi que el 2010 tuvo un crecimiento de 34.2%
debido a las mayores cotizaciones de productos mineros como es cobre, oro, zinc pasando a un
crecimiento de 33% respecto al afio anterior, de igual forma, la produccion de petroleo pasé a un
crecimiento de un 61%, principalmente por el incremento del volumen y precio del petréleo y
derivados, y asi mismo, por el inicio de las exportaciones de gas natural a Espafia, Estados Unidos
y Corea del Sur, de igual forma se refleja el incremento de productos pesqueros y agricolas; el
2011, de igual forma, presentd un incremento de 29% de exportaciones tradicionales respecto al
anterior afio, sin embargo, el 2012 y 2013 se ve una disminucion de exportaciones, pese a
mantenerse el crecimiento de las exportaciones de petréleo y derivados; la produccién minera en
el 2012 fue menor ademas de la produccion agricola; en el 2013 se ve principalmente la baja de
productos mineros, pesqueros y agricolas.

Figura 12

Exportaciones de productos tradicionales periodo de expansion millones de ddlares
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Los datos de la SUNAT respecto a las exportaciones en el periodo del 2006 — 2013
muestran el creciemiento de las exportaciones tradicionales impulsado principalmente por el
sector. minero; el crecimiento econémico de China que demandaba minerales como cobre, oro,
plata, zinc o plomo contribuyd a este auge, el cobre en particular fue uno de los productos mas
importantes gracias a la expansion de grandes minas como Las Bambas, Antaminay Cerro Verde,
ademas, pese a la caida en 2009 por los rezagos de la crisis financiera, en este periodo hubo un
fuerte incremento de precios internaciones de los minerales beneficiando las exportaciones
peruanas; el aumento de la demanda global y escasez de oferta de algunos minerales impulsaron
el alza de estos precios.

Figura 13

Exportaciones de productos tradicionales periodo de expansion, Per(: 2006-2013
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Nota. Elaboracion en base a SUNAT (2013): Anuario Estadistico 2006-2013

En el segundo periodo comprendido desde el 2014 al 2019 se visualiza la caida de las
exportaciones tradicionales como consecuencia de lo que mencionamos un clima internacional

desfavorable, en el 2014 las exportaciones tradicionales registraron una caida del 12% respecto al
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afio anterior, principalmente por la baja de los precios de los principales metales como el caso de
cobre, hierro , plata refinada y plomo, las ventas de petroleo y gas natural ascendieron a un monto
de US$ 4 562 millones menor en 13% respecto al afio 2013, esto es debido a la baja del precio y
volumen de petréleo crudo y derivados y de igual forma en gas natural, las exportaciones
pesqueras tuvieron un incremento del 1.4% respecto al afio anterior, ello se debi6 al incremento
del volumen y de exportacion de harina de pescado y aceite de pescado, en los productos agricolas
se vio un incremento del 7.8% lo que representd un US$ 847, resultado que se dio por el
incremento de los volimenes exportados de azlcar y café.

En el afio 2015 se siguio registrando una caida de las exportaciones tradicionales, esto con
un 15% menor al 2014, las exportaciones mineras reflejaron una disminucién del 8% como se
puede apreciar en la figura 14, esto principalmente por la caida de los volumenes y precios de
cobre, de igual manera, el petrdleo y gas natural registré una disminucion del 50% producto de
menos vollimenes como mejores precios.

En los posteriores afios del 2016 al 2018 se observa un crecimiento promedio de 15% en
los tres afos, por el incremento de las exportaciones en minerales, tal es el caso de cobre, estafio,
oro, zinc, tanto por el aumento de precios y voliumenes exportados, seguido de las exportaciones
de petroleo y gas que tuvo un ligero descenso de US$ 2 302 millones del 2015 al 2016, esto por
la disminucién de los precios de petrdleo y gas natural, para los afios 2017 y 2018 el precio del
petréleo y gas natural se incrementaron, obteniendo asi US$ 3 369 y US$ 4 039 millones
respectivamente, con respecto a los productos pesqueros, destaco principalmente el incremento del
volumen de harina de pescado, y aceite de pescado, y de igual forma en los productos agricolas se
tuvo un incremento en el precio del algodon y café. Sin embargo, en este periodo se vio afectado

por la situacion de desaceleracion de los paises emergentes razon por la cual en el 2019 los
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productos mineros tuvieron una reduccion del 3% respecto al afio anterior, en termino de precios
se debio a la baja de precios en cobre, estafio, plomo, zinc y molibdeno, las venta de petréleo y gas
natural ascendieron a US$ 2 974 millones menor en 26% al afio anterior, debido a los menores
precios de petréleo crudo y gas natural.

Figura 14

Exportaciones de productos tradicionales periodo de desaceleracion millones de ddlares
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De igual manera, los datos de la SUNAT muestran el comportamiento mixto de la tendencia
de las exportaciones tradicionales en este periodo (2014-2019), ello principalmente a la
desaceleracion economica global, fluctuacion de precios basicos y cambios en la demanda de
principales socios comerciales, en este periodo hubo fluctuaciones en precios internacionales de
los minerales afectando los ingresos de las exportaciones sobre todo en el 2019; asimismo, otros
eventos a nivel interno del pais conllevaron a un reduccion de las exportaciones tradicionales,

como la presencia del fenémeno del Nifio afectando fuertemente la actividad pesqueray por ende,
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las exportaciones de productos pesqueros, a su vez del acontecimiento de factores internos del pais

como la volatilidad politica y la incertidumbre en relacion a politicas comerciales y econémicas.

Figura 15
Exportaciones de productos tradicionales periodo de expansion, Peru: 2014-2019
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4.1.1.3.2. Exportaciones de Productos no tradicionales

En el periodo de expansion, las exportaciones no tradicionales tuvieron un crecimiento
sostenido, como se puede apreciar en la figura 16, es asi que en los tres primeros afios del 2006 ,
2007 y 2008 estuvieron impulsados por el crecimiento de productos textiles como es el caso de
prendas de vestir, siendo el destino principal: Estado Unidos, Venezuela y Chile, luego los
productos agropecuarios, siderometallrgicas y joyeria y quimicos y en el caso de los productos
pesqueros las condiciones climatolégicas afectaron negativamente la pesca, como el caso de la
pota.

Para el afio 2009 las exportaciones tradicionales bajaron a un monto de US$ 6 196, es
decir, un 18% respecto al 2008, que como se menciond anteriormente se debid a la desaceleracién
de la actividad econémica mundial que afecto la demanda como los precios internacionales de la

mayoria de sectores, tal es el caso de los productos textiles que disminuyeron en un 26% respecto
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al afio anterior, esto por el descenso de exportaciones en prendas de vestir , fibras textiles, de igual
manera, los productos agropecuarios disminuyeron en un 4.4 % por ciento en comparacion al
2008.

Para los posteriores afios del 2010, 2011y 2012 la economia registré un crecimiento debido
a la recuperacion de la economia mundial, y ademas por porque estuvo impulsada por la
exportacion a paises andinos, MERCOSUR, sobresaliendo en este periodo las exportaciones de
productos agropecuarios principalmente de legumbres, frutas, cereales; de igual manera el sector
textil se vio incremento por la exportacion de prendas de vestir, para el afio 2013 las exportaciones
alcanzaron US$ 11 069 inferior en un 1.1% a las del 2012, donde podemos ver que el sector textil
tuvo una caida del 11%, sin embargo los productos agropecuarios registraron un aumento de 12%,
principalmente por el incremento de la exportacion de frutas, productos vegetales, café, té y
esencias, los PSC siguieron siendo EEUU , Venezuela, Chile.

Figura 16
Exportaciones de productos no tradicionales en el periodo de expansion en Millones de ddlares
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Acorde a los datos de la SUNAT, las exportaciones de productos no tradicionales
mostraron un crecimiento significativo debido al entorno favorable que implicé aperturas
comerciales como el Tratado de Libre Comercio con los Estados Unidos y la participacion en la
Alianza del Pacifico; ademas, se observd un crecimiento econdémico sostenido pese a la crisis
financiera del 2008, dentro de los sectores que mostraron un desempefio destacado de las
exportaciones incluyeron la agroindustria, la pesca, la joyeria, la confeccion y la industria quimica,
beneficiando la demanda creciente tanto en el mercado interno como en los internacionales los
cuales se vieron diversificados, pues mientras Estados Unidos fue el principal socio comercial,
hubo un crecimiento significativo en mercados como la Unidn Europea, Asia y América Latina;
por otro lado, el gobierno peruano incorporé una serie de programas que fomentaron las
exportaciones no tradicionales como promocién comercial, simplificacion de tramites aduaneros
y programas de financiamiento y capacitacion a exportadores.

Figura 17

Exportaciones de productos no tradicionales periodo de expansion, Peru: 2006-2013
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En el segundo periodo, las exportaciones no tradicionales en el afio 2014 fueron superiores
en 5%, ademas del incremento de la exportacion de productos agropecuarios destacando las
legumbres y frutas teniendo como principales socios a Estados Unidos, Paises Bajos y China, las
exportaciones textiles alcanzaron un valor de US$ 1 800 millones menor en 6.6 % al afio anterior;
las exportaciones pesqueras fueron US$ 1 155 millones y destacaron principalmente la exportacion
de crustaceos y moluscos congelados, todo lo que es preparaciones y conservas; entre los afios
2015 y 2016 las exportaciones tuvieron una disminucion de 7% y 0.9% respectivamente,
principalmente por la reduccién de los sectores de textiles y pesqueros; pero fue parcialmente
compensado por los sectores agropecuarios y siderometaltrgicos, siendo los principales socios
comerciales EEUU, los Paises Bajos, y Chile.

Los afios 2017 hasta 2019 se tuvo un incremento considerable de las exportaciones textiles,
agropecuarios, y quimicos, y de igual forma el sector pesquero.
Figura 18

Exportaciones no tradicionales en el periodo de desaceleracién en millones de délares
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Nota: Elaboracion en base a los datos del Banco Central de Reserva (BCRP, 2006-2019)
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De igual manera, los resultados de la SUNAT muestran que durante el periodo
comprendido entre 2014 y 2019, las exportaciones no tradicionales de Peru continuaron mostrando
un crecimiento positivo aungue en un principio mostrd algunos desafios y variaciones en el
desempefio de diferentes sectores; denotando que el creciemiento de este tipo de exportaciones no
fue tan pronunciado como en afios anteriores; los sectores que continuaron siendo pilares
importantes de las exportaciones no tradicionales fue los que son parte de la agroindustria
(especialmente los productos frescos y procesados como frutas, hortalizas, café y cacao), la pesca
(productos congelados y enlatados), la joyeria, los textiles y confecciones, asi como los productos
quimicos y farmacéuticos; sin embargo, pese al crecimiento general, algunos sectores enfrentaron
desafios, es asi que la caida de los precios internacionales de los metales afectd negativamente a
la mineria no tradicional, que incluye la exportacion de minerales no metalicos como el zinc y el
plomo; asimismo, la disminucion de la demanda internacional de algodon y la competencia de

otros paises en el sector textil también generaron desafios.

Figura 19

Exportaciones de productos no tradicionales periodo de expansion, Per(: 2014-2019
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Nota. Elaboracion en base a SUNAT (2019). Anuario Estadistico 2014-2019
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4.1.1.4.Importaciones

Las importaciones en el primer periodo de analisis comenzando en el 2006 ascendid a un
monto de US$ 14 844 millones, resaltando principalmente las importaciones de insumos tales
como materias primas para agricultura, industrial, combustible y lubricantes, seguido de los bienes
de capital que representa un monto de US$ 4 123 millones, de los cuales resaltaron principalmente
bienes de capital para la industria, y equipos de transporte, materiales de construccion y
agricultura, el principal abastecedor fue Estado Unidos, China y Brasil; los bienes de consumo
representan US$ 2 616 millones donde destacan los bienes duraderos como motocicletas,
automoviles y televisores, por otro lado, estan los bienes no duraderos como son los medicamentos,
productos preparados y comestibles, lacteos y calzado.

Para los afios 2007 y 2008 se tuvo un crecimiento del 32% y 45% respectivamente
destacando principalmente las exportaciones de insumos, bienes de capital y bienes de consumo.
En el periodo del 2009 se redujo las importaciones en un 26% como reflejo de la crisis mundial y
por el debilitamiento de la demanda interna, motivo por el cual las importaciones en todos los
sectores se redujeron es asi que las importaciones de insumos tuvieron una reduccion de 31%
respecto al afio anterior, esto por el menor consumo de materias primas para agricultura, y
combustibles lubricantes, de igual forma, los bienes de capital representaron un monto de
US$6,850 millones mostraron una reduccion en bienes de capital para la industria y el transporte.

Para los posteriores afios que comprende desde el 2009 al 2013 se presento un crecimiento
promedio del 20%, principalmente por el incremento de las importaciones de insumos, bienes de

capital y bienes de consumo como se puede apreciar:
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Figura 20

Importaciones periodo de expansion millones de délares
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Nota. Elaboracion en base a SUNAT (2019). Anuario Estadistico 2014-2019

Tanto los datos de la SUNAT y el Banco Mundial mostraron que durante el periodo
comprendido entre 2006 y 2013, las importaciones de Per( experimentaron un crecimiento
significativo, reflejando el aumento de la demanda interna y la mayor apertura econémica del pais.
El crecimiento constante a lo largo de este periodo, impulsadas por el crecimiento econdémico
conllevo al aumento del consumo interno, haciendo que el Perd experimentara una expansion
econOmica significativa durante esos afios, lo que generd un mayor poder adquisitivo y una
demanda creciente de bienes y servicios, en este periodo (2006-2013) se observé una mayor
diversificacion de los productos importados; si bien los principales rubros de importacion
siguieron siendo magquinarias y equipos, insumos y productos intermedios, también hubo un

aumento en las importaciones de bienes de consumo, como productos electronicos, vehiculos,
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alimentos y productos textiles; por otro lado, las importaciones de maquinarias y equipos
destinados a la inversion y la modernizacion de la infraestructura y la industria fueron uno de los
principales impulsores del crecimiento de las importaciones, reflejando el interés del pais en
fortalecer su capacidad productiva y su competitividad; de igual manera hubo un impacto de los
precios de los commaodities: pues en este periodo, los altos precios de los commodities influyeron
en el aumento de las importaciones de maquinarias y equipos utilizados en la industria extractiva
y agricola y al igual que las exportaciones el Tratado de Libre Comercio con los Estados Unidos
y la participacion en la Alianza del Pacifico, facilitaron el acceso a productos importados de
diversos paises y redujeron los aranceles, fomentando asi el crecimiento de las importaciones.
Figura 21

Importaciones periodo de expansion Peru: 2006-2013
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Nota. Elaboracién en base a los datos del Banco Mundial (2013) y SUNAT (2013): Anuario
Estadistico 2006-2013

En el segundo periodo comprendido del afio 2014 al 2019 que es el periodo de

desaceleracion las importaciones en el afio 2014 ascendieron a un monto de US$ 41 042 millones
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menor en 3.1% respecto al afio anterior, principalmente por la disminucion de insumos y bienes

de capital, por otro lado, se observa el incremento de los bienes de consumo principalmente los no

duraderos, es decir, mayores compras de prendas de vestir y preparados comestibles.

En el afio 2015y 2016 la caida fue del 9%, 5.9% respecto al 2014, producto de la reduccion

de importaciones en todos los sectores, como son los insumos, bienes de capital, bienes de

consumo. Para los posteriores afios como el caso 2017, 2018 y 2019 hubo un crecimiento promedio

del 5.5%, esto por el incremento. de importaciones de insumos, bienes de capital y consumo, tal

como se puede aprecia en el siguiente gréafico:

Figura 22

Importaciones periodo de desaceleracion millones de dolares
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De igual manera, los datos de la SUNAT y el Banco Mundial durante el periodo

comprendido entre 2014 y 2019, las importaciones de Pert mostraron algunas fluctuaciones debido
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a factores como la variabilidad de los precios internacionales y la demanda interna, observando
una tendencia general al aumento de las importaciones. Per( diversificé sus fuentes de importacion
durante este periodo; aunque China y los Estados Unidos continuaron siendo los principales
proveedores, se observd un aumento en las importaciones provenientes de paises como Brasil,
México, Alemania, Japon y Corea del Sur; esta diversificacion se debi6 a la busqueda de opciones
de abastecimiento mas competitivas y a la apertura hacia mercados internacionales mas amplios;
durante este periodo, la caida de los precios internacionales de los commodities, como los
minerales y los productos agricolas, afectd las importaciones relacionadas con la industria

extractiva y agricola.

Figura 23
Importaciones periodo de desaceleracién Peru: 2006-2013
56,000.00
51,030.00 >1,870.00
51,000.00 49,300.00
44.880.00 45,320.00 46,030.00
46,000.00 1S9 4314255
4217713 i 42,395.42
39,763.80
41,000.00 38,081.76
36,147.72
36,000.00
31,000.00
2014 2015 2016 2017 2018 2019
e SUNAT Millones USS BANCO MUNDIAL Millones USS (precios constantes)

Nota: Elaboracion en base a los datos del Banco Mundial (2019) y SUNAT (2019): Anuario
Estadistico 2014-2019

4.1.2. Evolucion del tipo de cambio real dos periodos
4.1.2.1.Periodo de expansion
En el primer periodo de anélisis que es atendido como un tiempo de expansion en la

economia, el tipo de cambio real en el 2006 subié en promedio 1.9% producto de una menor
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inflacion en el Per(, y la debilidad del ddlar con respecto a las principales monedas, de igual forma
para el 2007 se aprecio en un 1.5%, para los posteriores afios, el tipo de cambio si tuvo una
depreciacién hasta el 2010, esto se debid a la crisis del 2008 y la disminucion de los términos de
intercambio, en el 2011 el TCRM se incrementd en un 2% debido a la mejora de la situacién
internacional, principalmente al rescate financiero en la Eurozona y mejores indicadores de la
actividad de la economia estadounidense, en el 2012 el TCRM se aprecid en un 6.5% pasando de
un nivel de 99 en 2011 a 93 en 2012; en el 2013 en TCRM se deprecio en un 1.5% pasando de un
nivel de 93 a 94 a finales del afio, la depreciacion real fue menor a la depreciacion nominal como
resultado una inflacién local mayor a la inflacién externa.

Figura 24

Indice del Tipo de cambio real multilateral periodo de expansion
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4.1.2.2.Periodo de desaceleracion

En el periodo del 2014 el TCRM se deprecid en un 2.6%, pasando de un nivel de 94 a 97,
sin embargo, en el periodo 2017 podemos ver que el tipo de cambio real se aprecié pasando de
100 a 96 con una variacion del 3.8%, de igual forma en el afio 2019 con un 1.9%.
Figura 25

indice del Tipo de cambio real multilateral periodo de desaceleracion
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Nota: Elaboracién en base a los datos del Banco Central de Reserva (BCRP, 2006-2019)
4.1.3. Evolucion del producto bruto interno nacional
4.1.3.1. Periodo de expansién
El producto bruto interno del Per( es una variable considerable debido a que afecta
directamente a la demanda de las importaciones, en ese sentido se procede a realizar el siguiente
analisis y su comportamiento en el periodo de estudio.
Durante los primeros afios de la década, la economia mundial experimentd un aumento en

su actividad a partir de 2004; este impulso fue por el crecimiento acelerado tanto en las economias
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emergentes como en los paises desarrollados; este dinamismo continu6 en 2006, con un
crecimiento destacado de los principales socios comerciales, incluyendo a China con tasas
superiores al 10%, este crecimiento fue sostenido hasta el 2008 llegando a un crecimiento de 9.1%;
sin embargo, debido a la crisis inmobiliaria de Estados Unidos el afio 2009 la economia registro
un crecimiento de 1.1%. Como ya se menciond principalmente por la caida del banco de inversion
de Lehman Brothers, posteriormente debido a un mayor impulso de demanda interna, la economia
tuvo una expansion de un 8.3% al 2010; este contexto también se vio favorecido por la
recuperacion de la economia mundial, en particular de la economia de Estados Unidos y China que
son los principales socios comerciales. En los afios posteriores el crecimiento promedio de la
economia fue de 6.0%, basicamente por el desempefio en los sectores no primarios, y el dinamismo
de la demanda interna.

Figura 26

Producto Bruto Interno Nacional periodo de Expansién
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Nota: Elaboracion en base a los datos del Banco Central de Reserva (BCRP, 2006-2019)

88



Tanto los datos del INEI, CEPAL y Banco Mundial muestran el mismo comportamiento
de la economia peruana, Durante el periodo comprendido entre 2006 y 2013, el Producto Bruto
Interno (PBI) de Per experimentd un crecimiento solido y sostenido impulsado por diversos
factores, como la estabilidad macroecondmica, la inversion extranjera, la demanda interna y el
aumento de los precios internacionales de los commodities. EI PBI de Peru registro tasas de
crecimiento positivas en la mayoria de los afios durante este periodo; si bien las tasas variaron de
un afio a otro, en general, el crecimiento fue robusto y superior a la media de la region. Por otro
lado, el crecimiento del PBI estuvo impulsado principalmente por los sectores de mineria 'y energia,
construccién, servicios y manufactura. La expansién de la industria extractiva, en particular,
debido al aumento de los precios internacionales de los minerales, tuvo un impacto significativo
en el crecimiento econdémico de Perd. Aungue Perd logré mantener un crecimiento econémico
solido durante gran parte del periodo, también se vio afectado por la crisis financiera global que
comenzd en 2008; el pais experimentd una desaceleracion temporal en el crecimiento,
especialmente en 2009, pero logré recuperarse rapidamente debido a sus fundamentos econémicos
solidos.

Figura 27

Producto Bruto Interno Nacional periodo de Expansion 2006-2013
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Nota: Elaboracion en base a los datos del Banco Mundial (2013), INEI (2013) y la CEPAL (2013).
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4.1.3.2.Periodo de desaceleracion

A partir del 2014 la economia tuvo un crecimiento promedio del 3%, luego de expandirse
en 5.8% en el 2013, esto se vio reflejado por el escenario internacional menos favorable, como
consecuencia de la desaceleracion en las economias emergentes, que provoc6 una caida de las
exportaciones. tanto tradicionales como no. tradicionales, posteriormente en el 2015 y 2016 la
economia creci6 en un 3.2'y 3.9%; sin embargo, en el afio 2018 y 2019 la economia se contrajo en
un 2.5 %y 2.3%, esto por la caida de la demanda interna.

Figura 28
Producto Bruto interno Nacional periodo de desaceleracion
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Nota: Elaboracion en base a los datos del Banco Central de Reserva (BCRP, 2006-2019)
De igual manera, los datos respecto al PBI del Peru proporcionados por el INIE, la CEPAL
y Banco Mundial muestran el mismo comportamiento; durante el periodo comprendido entre 2014
y 2019, el PBI de Pert mostro un crecimiento moderado en comparacion con afios anteriores; si
bien hubo fluctuaciones anuales, el crecimiento se mantuvo en niveles positivos, aunque mas
moderados en comparacion con afios anteriores; durante este periodo, los sectores que

contribuyeron al crecimiento del PBI incluyeron la mineria y la energia, la construccion, los
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servicios y el comercio. Sin embargo, es importante destacar que el crecimiento de la mineria fue
variable debido a factores como la volatilidad de los precios internacionales de los minerales.
Durante este periodo, se observé una desaceleracion en la inversion, tanto publica como privada.
Esto tuvo un impacto en el crecimiento econémico, ya que la inversion es un factor clave para
estimular la actividad economica y el aumento del PBI, ademas, Peru enfrentd desafios
relacionados con la desaceleracion econdmica global, especialmente durante los afios 2015 y 2016;
la caida de los precios internacionales de los commodities, como el cobre y el oro, afect a la
industria minera y tuvo repercusiones en el crecimiento econémico. Durante este periodo, el
gobierno peruano puso énfasis en la diversificacion econémica para reducir la dependencia de los
sectores tradicionales, como la mineria, por lo que, se implementaron politicas para promover otros
sectores, como el turismo, la agroindustria y la manufactura, como parte de los esfuerzos para
estimular el crecimiento economico. A su es, el gobierno implementd politicas fiscales y
monetarias para estimular el crecimiento econémico y controlar la inflacion. esto incluyé medidas
como la reduccion de las tasas de interés, el estimulo al consumo interno y la implementacion de
programas de inversion publica.

Figura 29

Producto Bruto interno Nacional periodo de desaceleraciéon 2014-2019
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4.1.4. Evolucion de la Participacion de los principales socios comerciales
4.1.4.1.Periodo de expansion

En el primer periodo de analisis los principales socios comerciales fueron Estados Unidos
y China, Suiza, Brasil, Chile y Japdn. La Evolucion de la participacion de Estados Unidos en el
afio 2006 presentd una participacion de 21.1% y paso a 19% de lo comerciado en el fin del periodo
con una disminucion del 9.95%; sus principales productos de exportacion son de tipo minerales,
como el caso del oro, estafio, plata, zinc y en productos agricolas lo que es esparragos, café y todo
lo que son prendas de vestir; seguido de China que en el afio 2006 tuvo una participacion de 9.9%,
sin embargo, al 2013 su participacion se incremento en un 86% llegando a tener una participacién
del 18.4%, destaca las exportaciones de minerales de cobre, sus concentrado y harina de pescado.
Por su parte, Suiza tuvo una participacion de 4.6 % en el afio 2006 y al finalizar el periodo
representd un 3.8% se destaca las exportaciones de minerales de zinc. El socio comercial Brasil
tuvo una participacion de 5.9 en el 2006, en el 2013 bajo a un 4.7; el comercio con Brasil resalta
debido al alto nivel de importaciones en este periodo, el cuarto pais es Chile que a inicios del
periodo tuvo una participacion de 5.9%, en el 2013 representé un 3.6%, destacando las
exportaciones de minerales de cobre , zinc, plata, harina de pescado, y la participacion de Japon
fue de 4.5% en 2006 siendo esta estable durante todo el periodo llegando al 2013 a un 4.2% vy

cuyas exportaciones principales fueron de cobre, café sin descafeinar y harina de pescado.
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Figura 30

Participacion de los principales socios comerciales periodo de expansién
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Nota: Elaboracion en base los datos del Banco Central de Reserva (BCRP, 2013)

Los datos del Banco Mundial respecto a los socios comerciales muestran el mismo nivel
de participacion de estos; es asi que Durante el periodo comprendido entre 2006 y 2013, PerQ
experimentd una mayor diversificacion de sus socios comerciales, tanto en términos de
exportaciones como de importaciones; respecto a las exportaciones Estados Unidos fue el principal
socio comercial de Peru en términos de exportaciones durante este periodo. Los productos como
el oro, la plata, el cobre y los productos agricolas tenian una demanda significativa en el mercado
estadounidense, a su vez, el crecimiento de la economia china y su demanda de commodities, como
el cobre y el zinc, impulsaron las exportaciones peruanas hacia este pais; los paises de la Unién
Europea, en conjunto, representaron una parte importante de las exportaciones peruanas. Espafa,
Paises Bajos, Alemania y Reino Unido fueron algunos de los socios comerciales destacados en
esta region. Los paises latinoamericanos también fueron importantes socios comerciales para Peru.
Destacan Brasil, México, Chile y Colombia, entre otros. EI comercio intrarregional se vio

fortalecido por acuerdos de integracion y cooperacion, como la Comunidad Andina y la Alianza
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del Pacifico; en relacion a las importaciones; China fue el principal proveedor de importaciones
para Per( durante este periodo; los productos electronicos, textiles, maquinarias y equipos fueron
algunos de los bienes importados desde este pais. Estados Unidos también fue un importante
proveedor de importaciones para Peru, los productos petroleros, maquinarias y equipos, vehiculos
y productos quimicos estaban entre los principales bienes importados desde este pais. Brasil fue
otro socio comercial destacado para Pert en términos de importaciones, los productos importados
desde Brasil incluyeron maquinarias, vehiculos, productos quimicos y alimentos; otros paises
latinoamericanos, como México, Chile, Argentina y Colombia, también tuvieron una participacion
significativa como proveedores de importaciones para Peru durante este periodo.

Figura 31

Participacion de los principales socios comerciales periodo de expansion 2006-2013
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Nota: Elaboracién en base a los datos del Banco Mundial (2013)
4.1.4.2.Periodo de desaceleracion
En el segundo periodo los principales socios comerciales continuaron siendo E.E.U.U,

China, Suiza, Brasil, Chile y Japdn. Estados Unidos en el primer afio 2006 tuvo una participacion
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de 18.1% siendo constante hasta el afio 2019 que representd un 23.2%, seguido de China con una
participacion de 19.4%, la cual fue incrementandose en el transcurso del periodo, llegando a
representar un 42.7% en el 2019 debido al incremento en las exportaciones de minerales de cobre
y harina de pescado, el pais de Suiza tuvo una participacion de 3.5% en el 2006 pero su incremento
al 2006 fue de 4.4%, Brasil en este periodo tuvo una participacion constate, ya que, el 2006
representd un 4.7% incrementando su participacion a 6.1% en el 2019; el pais de Chile, de igual
manera tuvo una participacion de 3.5% en el primer afio y un incremento al 4.8% en el Gltimo afio,
asimismo, Japdn tuvo una participacion constante, pero al final del periodo fue de 5.7%.

Figura 32
Participacion de los principales socios comerciales periodo de desaceleracion
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Nota: Elaboracion en base los datos del Banco Central de Reserva (BCRP, 2019)
Los datos del Banco Mundial respecto a los socios comerciales del Per( en este periodo
muestran el mismo comportamiento; Durante el periodo comprendido entre 2014 y 2019, Perl
continud diversificando sus socios comerciales tanto en términos de exportaciones como de

importaciones. Respecto a las exportaciones China se consolidé como el principal socio comercial
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de Peru, la demanda china de minerales, especialmente cobre y zinc, impulsé las exportaciones
peruanas hacia este pais. China se convirtié en un destino crucial para los productos minerales y
agricolas peruanos; por otro lado, los productos tradicionales como el oro, la plata, el cobre y los
productos agricolas mantuvieron una fuerte demanda en el mercado estadounidense; los paises de
la Union Europea siguieron siendo socios comerciales significativos para Per(. Destacan paises
como Espafia, Paises Bajos, Reino Unido y Alemania; las exportaciones peruanas hacia estos
paises se centraron en productos como minerales, textiles y productos pesqueros; los paises
latinoamericanos también mantuvieron una participacion importante como socios comerciales de
Perl, destacan paises como Brasil, México, Chile y Colombia; el comercio intrarregional se vio
fortalecido por acuerdos de integracién y cooperacion, como la Comunidad Andina y la Alianza
del Pacifico. En relacién a las importaciones; China se mantuvo como el principal proveedor de
importaciones, los productos electrénicos, textiles, maquinarias y equipos continuaron siendo los
principales bienes importados desde este pais; Brasil y E.E.U.U. mantuvieron una participacion
significativa como proveedor de importaciones para Peru.

Figura 33

Participacion de los principales socios comerciales periodo de desaceleracion 2014-2019
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Nota: Elaboracion en base a los datos del Banco Mundial (2019)
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4.2.  Analisis de los supuestos del modelo econométrico

En este apartado, se realiz6 los supuestos de regresion para dar solidez al modelo
economeétrico que permitié obtener los resultados de los objetivos planteados en el estudio; de
acuerdo a los supuestos especificados se puede precisar que cumple con los pardametros de un
MCO, tal como se muestra en los siguientes resultados:
Figura 34

Esquema de validacion del modelo multivariado

Analisis de +Prueba de normalidad:
normal |dad *Test de normalidad de Jarque-Bera.

Analisis de «Prueba de autocorrelacion

= *Test de Durbin-Watson
autocorrelacion «Test de Breush-Godfrey

Analisis de +Pruba de heterocedasticidad
heteroced asticidas »Test de heterocedasticidad de White

Analisis de linealidad
de parametros

*Prueba de linealidad.

Nota: Elaboration en base a Court y Williams (2011)

A. Normalidad
Ho= La distribucién de los errores es la distribucion normal

H1= La distribucion de los errores no es la distribucion normal

Basados en test de Jarque-Bera como se observa la kurtosis (2.32) tiende a tres lo que nos
da un indicio de que el error tiene una distribucion normal, de igual manera, la asimetria tiende a
cero (-0.06). El JB es 1.09 que es menor a 5.99, asi mismo, existe alta probabilidad de un 57%

(mayor al 5%) de no rechazar la hipotesis nula de normalidad.
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Figura 35

Test de Jarque-Bera
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Tabla 2
Test de Breusch-Dodfrey

T I
1000 1500

Series: Residuals
Sample 200601 201943
Observations 55

Mean 1.90e-12
Median 64.80438
Maximum 1277.575
Minimum -1274.358
Std. Dev. 576.4919
Skewness -0.063879
Kurtosis 2321952
Jargue-Bera 1.090997
Frobability 0.5879553

Breusch-Godfrey Serial Correlation LM Test:

F-statistic
Obs*R-squared

0.552258 Prob. F(48,3)
49.40837 Prob. Chi-Square(48)

0.8422
0.4167

Segun el test de Breusch-Dodfrey el P-valor es igual a 0.8422 y 04167 para la prueba de F

y BD respectivamente, indicando la ausencia de auto correlacion. De esta manera, el modelo

economeétrico planteado no debe considerar al tiempo como un factor importante, es por ello que

se basa en un modelo de regresion lineal y no asi en un modelo de serie de tiempo, por tal motivo,

no procederd a realizar el supuesto de permanencia estructural, ya que esta pertenece a modelos de

series de tiempo.

C. Heterocedasticidad

Ho= El error es homocedastico (P>0.05)
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H1= El error es heterocedastico (P<0.05)

Tabla 3

Test de Heteroskedasticity Test: White

Heteroskedasticity Test: White

F-statistic 0.451510 Prob. F(9,45) 0.8988
Obs*R-squared 4.555258 Prob. Chi-Square(9) 0.8712
Scaled explained SS 2.588890 Prob. Chi-Square(9) 0.9784
Test Equation:
Dependent Variable: RESID"2
Method: Least Squares
Date: 07/26/22 Time: 11:28
Sample: 2006Q1 2019Q3
Included observations: 55
Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
C -48880592 92261240 -0.529806 0.5989
TCRM"2 -3573.901 6742.528 -0.530054 0.5987
TCRM*PBIN -6.323625 5.921930 -1.067832 0.2913
TCRM*PSC(1) 6.960017 48.10224 0.144692 0.8856
TCRM 863622.4 1566689. 0.551241 0.5842
PBIN"2 0.001645 0.003352 0.490798 0.6260
PBIN*PSC(1) -0.015312 0.021248 -0.720648 0.4749
PBIN 563.2240 698.7146 0.806086 0.4244
PSC(1)"2 0.057535 0.107010 0.537666 0.5935
PSC(1) -670.1588 5252.055 -0.127599 0.8990
R-squared 0.082823 Mean dependent var 326300.3
Adjusted R-squared -0.100613  S.D. dependent var 378625.4
S.E. of regression 397216.2 Akaike info criterion 28.78531
Sum squared resid 7.10E+12 Schwarz criterion 29.15028
Log likelihood -781.5962 Hannan-Quinn criter. 28.92645
F-statistic 0.451510 Durbin-Watson stat 1.713731

Prob(F-statistic)

0.898810

Basados en el test de White se puede concluir que los errores de regresion cumplen el

supuesto de homocedasticidad, con una probabilidad significativa de 87.12% (Prob.F: es 0.8712)
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mayor a 0.05 en consecuencia, no se rechaza la hipotesis nula, por lo tanto, la varianza es constante

y no presenta problemas de heterocedasticidad.

D. Linealidad de pardmetros
Ho= No existe relacién lineal entre la variable endégena y todas las variables exdgenas

H1= Existe una relacion lineal entre la variable enddgena y todas las variables exdgenas.
Tabla 4

Linealidad de parametros

R-squared 0.723243 Mecan dependent var 1180.074
Adjusted R-squared 0.706964 S.D. dependent var 1095.833
S.E. of regression 593.2052 Akaike info criterion 15.67890
Sum squared resid 17946515 Schwarz criterion 15.82489
Log likelihood -427.1699 Hannan-Quinn criter. 15.73536
F-statistic 44.42581 Durbin-Watson stat 1.243702
Prob(F-statistic) 0.000000

Se puede apreciar el Prob(F-statistic) < 5%, por lo tanto, rechazamos Ho lo que significa
que la especificacion lineal se considera valida.
4.3.  Modelo econométrico segun objetivo general

Ya que el modelo cumple con los supuestos de regresion, se procedio a dar lectura a la
regresion planteada, cabe resaltar que el modelo tedrico de la presente investigacion se centrd en
estructurar dos modelos econométricos para los periodos identificados (expansion vy
desaceleracion), este modelo fue multivariado debido a la existencia de 3 variables exdgenas.

4.3.1. Modelo econométrico general de expansion y desaceleracion
A partir del modelo tedrico se formula el siguiente modelo econométrico:

BCo=Bo + B1 TCRo—B2 PBINg+ B3 PSCp + Ug
Donde:
BCo : Balanza comercial en el periodo de expansion y desaceleracion.

TCRo : Tipo de Cambio Real en el periodo de expansion y desaceleracion.
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PBINo : Producto Bruto Interno Nacional en el periodo de expansion y desaceleracion.
PSCo : Principales Socios Comerciales en el periodo de expansion y desaceleracion.
Bo, B1, B2, B3: Estimadores, indican el efecto de un cambio en la variable exdgena que acomparian
sobre la variable endogena.
Uo : Error.
Como resultado el modelo se presenta:
BC=-9259.493+103.2642(TCRM)-0.139001(PBNI)+1.075515(PSC)1+p

El modelo estimado presenta un coeficiente de determinacién de R?= 0.72 que significa
que el 72% de las variaciones de la balanza comercial son explicados por el modelo.

Se aprecia el grado de significancia de las variables enddgenas, el P<0.05 es decir que el
TCRM, P (0.0013) es menor a 0.05 es decir que la variable es estadisticamente significante, de
igual forma la variable de PBNI es P (0.000) menor al 0.05, como también la variable PSC siendo
P (0.000), de esta manera se afirma que las variables son significativas para el modelo.

Segun los resultados del modelo econométrico que se presenta en el cuadro se puede

deducir:

- Ante una variacion de la balanza comercial (manteniendo las variables exdgenas constantes), esta disminuye
en 9,259 millones de ddlares trimestralmente.

- Cuando el indice del tipo de cambio real multilateral cambia en una unidad, la balanza comercial aumenta en
103.26 millones de ddlares. Si consideramos que un valor de 100 en el indice significa que la moneda estéa
estable, un valor de 101 representa un aumento del 1% en el valor de la moneda y un valor de 99 indica una
pérdida del 1% en su valor. Por lo tanto, si el indice del tipo de cambio real multilateral aumenta al 1%, es
decir, llega a 101, se espera que la balanza comercial sea BC=-9259+103.2642(101), asumiendo valores de
0 para el PBI y los socios comerciales principales; en esta situacién, debido al aumento en el tipo de cambio

real, se espera que la balanza comercial sea de 94 millones de dolares.
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- Ante un incremento del Producto Bruto Interno en un millén de délares la balanza comercial disminuye en
un 0.13 millones de ddlares.

- Ante un incremento de un millon de délares en la participacion de los principales socios comerciales la
balanza comercial se incrementa en 1.07 millones de dolares.

Tabla s

Modelo econométrico general

Dependent Variable: BC

Method: Least Squares

Date: 07/19/22 Time: 13:19

Sample (adjusted): 2006 Q1 2019 Q3

Included observations: 55 after adjustments

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
C -9259.493 3386.057 -2.734595 0.0086
TCRM 103.2642 30.22586 3.416420 0.0013
PBIN -0.139001 0.015249 -9.115528 0.0000
PSC(1) 1.075515 0.107618 9.993865 0.0000
R-squared 0.723243 Mean dependent var 1180.074
Adjusted R-squared 0.706964 S.D. dependent var 1095.833
S.E. of regression 593.2052 Akaike info criterion 15.67890
Sum squared resid 17946515 Schwarz criterion 15.82489
Log likelihood -427.1699 Hannan-Quinn criter. 15.73536
F-statistic 44.42581 Durbin-Watson stat 1.243702

Prob(F-statistic) 0.000000

En el siguiente resultado se muestra la especificacion de los resultados de la relacién lineal
entre la variable enddgena (BC) y las variables exdgenas (TCRM, PBIN, PSC). Donde se puede
observar que el andlisis del R cuadrado obtenido fue de 0.7069, lo que se interpreta que las
variables tipo de cambio real, PBI nacional y participacion de los principales socios comerciales
explican en un 70% a la variable Balanza comercial. Respecto al andlisis del prob(F-statistic) este
es menor que 5%, en ese sentido se rechazo la Ho, es decir la balanza comercial tuvo una relacion
significativa con el tipo de cambio real, el producto bruto interno y la participacion de los
principales socios comerciales en el &mbito de estudio. Asi mismo se observo el resumen de la

relacion de cada variable en ambos periodos de expansion y desaceleracion.
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Tabla 6

Resumen de los resultados de las variables del modelo

PERIODO Periodo de expansidn Periodo de desaceleracion
Variables i ; ) ;
. variables exdgenas variables exdgenas
Endogena
TCRM PBIN PSC TCRM PBIN PSC
BC + - + - + +

Fuente: Elaboracion propia
4.4. Modelo econométrico segun objetivos especificos
4.4.1. Modelo econométrico del periodo de expansidn y desaceleracion de la balanza comercial

y tipo de cambio real multilateral:

A. Periodo de expansion:

BCo=Bo + B1 TCRo

Donde:

BCo : Balanza comercial en el periodo de expansion.

TCRo : Tipo de Cambio Real en el periodo de expansion.

BC=-6330.443+79.18678(TCRM) +u

En el periodo de expansion la relacion que guarda la balanza comercial con el tipo de
cambio real multilateral es positivo, asimismo, posee un F calculado de 0.031864 demostrando
que la regresion es significativa, ademas se tiene un coeficiente de determinacion de R?=0.14, lo
que significa que el modelo estimado explica un 14% las variaciones de la balanza comercial, de
igual manera, estudios como los de Angulo (2020) estimaron la influencia del tipo de cambio en
la balanza comercial, para ello el R2 calculado fue de 28%, asimismo, cumple con los supuestos
de regresion y posee un F calculado de 0.005 menos a 0.05. de modo que el modelo mostré

consistencia y dio a conocer la relacion positiva entre ambas variables.
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En el presente estudio, el grado de significancia de la variable es P (0.0319) <0.05, que nos
indica que en este periodo el TCRM es relativamente significativo.

e Ante una variacion de la balanza comercial, manteniendo la variable exdgena constante, se observa que esta
disminuye en 6,330.443 millones de d6lares trimestralmente.

e Ante una variacién de una unidad del TCRM la balanza comercial se incrementa en 79 millones de délares.
Asimismo, si el valor base del indice TCRM es de 100, esto significa que el valor de la moneda en cuestion
es igual al promedio ponderado de las otras monedas de la canasta, donde valores superiores 100 indican una
mejora en el valor de la moneda y valores inferiores a 100 indican pérdida de valores en la moneda. Tomando
el valor de crecimiento de base mas el aumento de 1% en el tipo de cambio real, se tendra un valor de 101
para TCRM; siendo: BC = -6330.443+79.18678(101) = 1667, de esta manera se observa que el afio donde se

incremente a 101 de TCRM se espera que la balanza comercial sea de 1667 millones de soles.

Tabla 7
Modelo econométrico relacion de TCRM y la balanza comercial periodo de expansion

Dependent Variable: BC
Method: Least Squares
Date: 07/21/22 Time: 10:51
Sample: 2006Q1 2013Q4

Included observations: 32

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
C -6330.443 3498.905 -1.809264 0.0504
TCRM 79.18678 35.17745 2.251067 0.0319
R-squared 0.144502 Mean dependent var 1538.375
Adjusted R-squared 0.115986 S.D. dependent var 915.4303
S.E. of regression 860.7062 Akaike info criterion 16.41385
Sum squared resid 22224457 Schwarz criterion 16.50545
Log likelihood -260.6215 Hannan-Quinn criter. 16.44421
F-statistic 5.067302 Durbin-Watson stat 0.747036
Prob(F-statistic) 0.031864
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Como se puede observar en el grafico de dispersion para el periodo de expansion, ambas
variables presentan una baja relacion positiva, es decir que la variable BC aumenta ligeramente a
medida que aumenta el TCRM.

Figura 36

Grado de dispersion de la balanza comercial con el TCRM periodo de expansion
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B. Periodo de desaceleracion:

BCo=Bo-B1TCRo

Donde:

BCo : Balanza comercial en el periodo de desaceleracion.

TCRy : Tipo de Cambio Real en el periodo de desaceleracion.

BC=-20621-203.16(TCRM) +p
En el periodo de desaceleracion el TCRM no presenta un nivel se significancia debido a

que el coeficiente de determinacion es bajo R?= 7%. y el P(0.2061) >0.05. Lo que nos indica que
no existe una relacion positiva entre la balanza comercial y el tipo de cambio real multilateral en

el periodo de desaceleracion.
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Tabla 8
Modelo econométrico relacion de TCRM vy la balanza comercial periodo de desaceleracién

Dependent Variable: BC
Method: Least Squares
Date: 07/21/22 Time: 10:56
Sample: 2014Q1 2019Q4

Included observations: 24

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
C 20621.31 15251.40 1.352093 0.1901
TCRM -203.1671 155.9261 -1.302971 0.2061
R-squared 0.071641 Mean dependent var 751.5706
Adjusted R-squared 0.029443 S.D. dependent var 1174.893
S.E. of regression 1157.468 Akaike info criterion 17.02551
Sum squared resid 29474087 Schwarz criterion 17.12368
Log likelihood -202.3061 Hannan-Quinn criter. 17.05156
F-statistic 1.697733 Durbin-Watson stat 0.324497
Prob(F-statistic) 0.206058

De acuerdo al diagrama de dispersion se presenta una débil correlacion negativa, es decir
en el periodo de desaceleracion la balanza comercial disminuye en menor medida ante un
incremento del TCRM. Sin embargo, la alta volatilidad de los valores de la BC hace que la

regresion no sea significativa.
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Figura 37

Grado de dispersién de la balanza comercial con el TCRM periodo de desaceleracion
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4.4.2. Modelo econométrico del periodo de expansidn y desaceleracién de la balanza comercial

y el Producto Bruto Interno Nacional:

A. Periodo de expansion:

Donde:

BCo

BCOZ Bo - Bl PB|NO

: Balanza comercial en el periodo de expansion.

PBINo : Producto Bruto Interno Nacional en el periodo de expansion

BC=4264.087-0.081102 (PBIN) +p

En la siguiente relacién lineal de la balanza comercial y el producto bruto interno tiene un

coeficiente de determinacion de r>=23% significa que las variaciones de la balanza comercial esta

explicado por el modelo, ademas de la variacion del PBIN, asi mismo podemos destacar que es

significativo debido a que la P(0.0053)<0.05, es decir, que esta variable si explica las variaciones

de la variable exdgena.
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Tabla9

Modelo econométrico relacion de PBIN y la balanza comercial periodo de Expansion

Dependent Variable: BC
Method: Least Squares
Date: 07/21/22 Time: 11:11
Sample: 2006Q1 2013Q4
Included observations: 32

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.

C 4264.087 917.4736 4.647640 0.0001

PBIN -0.081102 0.026960 -3.008269 0.0053

R-squared 0.231748 Mean dependent var 1538.375

Adjusted R-squared 0.206139 S.D. dependent var 915.4303

S.E. of regression 815.6379 Akaike info criterion 16.30628

Sum squared resid 19957954 Schwarz criterion 16.39789

Log likelihood -258.9005 Hannan-Quinn criter. 16.33665

F-statistic 9.049682 Durbin-Watson stat 0.796834
Prob(F-statistic) 0.005279

En el diagrama de dispersion la relacion de las variables presenta una correlacion débil

negativa, es decir que, la balanza comercial aumenta a medida que el PBIN disminuye.
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Figura 38

Grado de dispersién de la balanza comercial con el PBIN periodo de Expansion
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Fuente: Elaboracion propia
B. Periodo de desaceleracion:
BCo= Bo +B1 PBINp

Donde:

BCo : Balanza comercial en el periodo de desaceleracion.

PBINo : Producto Bruto Interno Nacional en el periodo de desaceleracion.

BC=-20267+0.448148(PBIN) +un

En el periodo de desaceleracion se puede apreciar que el coeficiente de determinacion de

R2=incrementa a un 45%, lo que significa que en este periodo existe una mayor influencia de la

variable enddgena en la variable exdgena, ya que la probabilidad es de P(0.0003)<0.05.
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Tabla 10

Modelo econométrico relacion de PBIN y la balanza comercial periodo de desaceleracion

Dependent Variable: BC
Method: Least Squares
Date: 07/21/22 Time: 11:13
Sample: 2014Q1 2019Q4
Included observations: 24

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.

C -20267.69 4892.883 -4.142278 0.0004

PBIN 0.448148 0.104249 4.298818 0.0003

R-squared 0.456520 Mean dependent var 751.5706

Adjusted R-squared 0.431816 S.D. dependent var 1174.893

S.E. of regression 885.6107 Akaike info criterion 16.49009

Sum squared resid 17254739 Schwarz criterion 16.58826

Log likelihood -195.8810 Hannan-Quinn criter. 16.51613

F-statistic 18.47984 Durbin-Watson stat 0.557599
Prob(F-statistic) 0.000291

En el diagrama de dispersion la relacion de ambas variables en el periodo desaceleracion

tienen una correlacion positiva relativamente fuerte, que indica que el valor de la balanza comercial

se incrementa a medida que el valor del Producto Bruto Interno Nacional se aumenta.

Figura 39

Grado de dispersion de la balanza comercial con el PBIN periodo de Desaceleracion
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4.4.3. Modelo econométrico del periodo de expansion y desaceleracion de la balanza comercial

y los Principales Socios Comerciales.

A. Periodo de expansion y desaceleracion

BCo= By +B1 PSCo

BCo : Balanza comercial en el periodo de expansion y desaceleracion.

PSCo : Principales Socios Comerciales en el periodo de expansion y desaceleracion

BC=1511.0339+0.005574(PSC) +u

En lasiguiente relacién lineal de la balanza comercial con la participacion de los principales

socios comercial no tenemos una relacion significativa en el periodo de expansion, tal como se

puede apreciar en la tabla nimero 11.

Tabla 11

Modelo econométrico relacién de PSC y la balanza comercial periodo de Expansion

Dependent Variable: BC
Method: Least Squares
Date: 07/21/22 Time: 11:18
Sample: 2006Q1 2013Q4
Included observations: 32

Variable Coetficient Std. Error t-Statistic Prob.
C 1511.039 777.3331 1.943876 0.0613
PSC(1) 0.005574 0.154900 0.035982 0.9715
R-squared 0.000043 Mean dependent var 1538.375
Adjusted R-squared -0.033289 S.D. dependent var 915.4303
S.E. of regression 930.5423  Akaike info criterion 16.56987
Sum squared resid 25977270 Schwarz criterion 16.66148
Log likelihood -263.1180 Hannan-Quinn criter. 16.60024
F-statistic 0.001295 Durbin-Watson stat 0.646479
Prob(F-statistic) 0.971535

BC=-5873.433+1.128371(PSC) +u

En el periodo de desaceleracion la relacion lineal de las variables presenta un coeficiente

de determinacion de R2=0.89, lo que significa que el 89% de las variaciones de la balanza
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comercial en este periodo fueron explicados por las variaciones en la participacion de los
principales socios comerciales, asi mismo tenemos que el P (0.0000) <0.05, lo que indica que la
variable PSC es significativo.

Tabla 12

Modelo econométrico relacion de PSC y la balanza comercial periodo de Desaceleracion

Dependent Variable: BC

Method: Least Squares

Date: 07/21/22 Time: 11:21

Sample (adjusted): 2014Q1 2019Q3
Included observations: 23 after adjustments

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
C -5873.433 505.3694 -11.62206 0.0000
PSC(1) 1.128371 0.085876 13.13954 0.0000
R-squared 0.891556 Mean dependent var 681.5681
Adjusted R-squared 0.886392 S.D. dependent var 1148.984
S.E. of regression 387.2748 Akaike info criterion 14.83909
Sum squared resid 3149618. Schwarz criterion 14.93783
Log likelihood -168.6495 Hannan-Quinn criter. 14.86392
F-statistic 172.6475 Durbin-Watson stat 2.039304
Prob(F-statistic) 0.000000

4.5.  Pruebas de Hipdtesis

4.5.1. Prueba de Hipdtesis General

“La balanza comercial tiene una relacion significativa con el tipo de cambio real, el
producto bruto interno y la participacion de los principales socios comerciales en el periodo de
expansion y desaceleracion en la economia peruana, periodo 2006-2019”

Ho=Se cumple la relacién de variables, R?>0

H1=No se cumple la relacion de variables, R?<0
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Tabla 13

Hipdtesis General de la hipotesis General

TCRM PBIN PSC

Expansion

BC Desaceleracién

De acuerdo a la Tabla N° 14, el R? del modelo general es 72%, y también cumple los
supuestos de MCO.
Tabla 14

Resumen de significancia de las variables del modelo general

Variable Coeficiente Probabilidad R2
TCRM 103.2642 0.0013
PBNI -0.139001 0.0000 0.723243

PSC ‘ 1.075515 0.0000

Mediante los resultados obtenidos en el modelo general que comprende el periodo del
2006 al 2019, las variables son significativas para explicar la variable exdgena, es decir, que la
probabilidad que presentan es menor al 5%. Por otro lado, no se rechaza la hip6tesis nula, debido
a que la relacién que guarda el TCRM en el periodo de expansién y desaceleracién es positiva, es
decir, ante un incremento en el indice del TCRM la balanza comercial también aumenta, de igual
forma, cumple con el supuesto, pues ante un incremento del producto bruto interno nacional, la
balanza comercial disminuye, es decir, presenta una relacion inversa en ambos periodos de estudio,
y finalmente se puede ver que la participacion de los socios comerciales tiene una relacion positiva

con la balanza comercial.
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4.5.2. Prueba de Hipotesis Especificas
De acuerdo al analisis de las hipétesis especificas se puede concluir de la siguiente manera:
Tabla 15

Resumen de relacion de las variables en ambos periodos

TCRM PBIN PSC
Expansion (+Significativo) (-Significativo)  (+No Significativo)

BC
Desaceleracion (+No significativo)  (+Significativo)  (+Es significativo)

HE1: “El tipo de cambio real tiene una relacién directa y significativa con la balanza

comercial en el periodo de expansion y desaceleracion en el Peru en el periodo 2006- 2019”

Se formula dos hipoétesis para cada caso, el primero relacionado al periodo de expiacion y
el segundo al periodo de desaceleracion.

Ho=Se cumple la relacion de entre la BC y el TCRM en periodo de expansion

H1=No se cumple la relacion de entre la BC y el TCRM en periodo de expansion

Ho=Se cumple la relacion de entre la BC y el TCRM en el periodo de desaceleracion.

H1=No se cumple la relacion de entre la BC y el TCRM en el periodo de desaceleracion.
Tabla 16

Resumen de significancia de la variables BC con TCRM

Variable Periodo Coeficiente Probabilidad R?2
Expansion 79.18678 0.0319 0.14
TCRM )
Desaceleraciéon -203.1671 0.2061 0.07

A diferencia del modelo general, la relacion lineal entre las variables en cada periodo, s

decir, en el periodo de expansion que comprende desde el trimestre 2006T1 al 2013T4 el tipo de
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cambio real es relativamente significativo por tener un R2=14% y ademéas que presenta una
relacion directa, es decir ante un incremento en el TCRM existe un aumento en la balanza
comercial, que cumple con la teoria propuesta; que una depreciacién mejora los resultados en la
cuenta corriente.

Sin embargo, para en el periodo de desaceleracion que comprende el periodo de 2014T1 al
2019T4 el TCRM no es significativo y no explica las variaciones de la balanza comercial. En
suma, en el primer periodo no rechazamos la hipotesis nula y en el segundo periodo rechazamos
la hipotesis nula.

HE2: “El producto bruto interno tiene una relacién inversa y significativa con la balanza
comercial en el periodo de expansion y desaceleracion en el Peru en el periodo 2006- 2019”

Ho=Se cumple la relacion de entre la BC y el PBIN en periodo de expansion

H1=No se cumple la relacion de entre la BC y el PBIN en periodo de expansion

Ho=Se cumple la relacion de entre la BC y el PBIN en el periodo de desaceleracion

H1=No se cumple la relacion de entre la BC y el PBIN en el periodo de desaceleracion
Tabla 17

Resumen de significancia de la variables BC con PBIN

Variable Periodo Coeficiente Probabilidad R?
Expansion -0.081102 0.0053 0.231748
PBIN )
Desaceleracion 0.4481848 0.0003 0.456520

Con respecto a la relacion de la Balanza Comercial y el Producto Bruto Interno Nacional
en el periodo de expansion se acepta la hipétesis nula ya que cumple la relacion inversa entre

ambas variables, con un R2=23% y ademas el nivel de significancia es <5%, lo que indica que esta
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variable explica las variaciones de la balanza comercial, es decir que, cuando disminuye el PBIN
la balanza comercial incrementa, esto principalmente por el consumo, por otro lado en la época de
desaceleracion se incrementa su participacion pero la relacion es directa, es decir, que en este
periodo si el PBIN disminuye, la balanza comercial también lo hara.

HE3: “Los principales socios comerciales tienen una relacion directa y significativa con la

balanza comercial en el periodo de expansion y desaceleracién en el Per( en el periodo 2006-

2019~
Ho=Se cumple la relacion de entre la BC y el PSC en periodo de expansién
H1=No se cumple la relacion de entre la BC y el PSC en periodo de expansién
Ho=Se cumple la relacion de entre la BC y el PSC en el periodo de desaceleracion.
H1=No se cumple la relacion de entre la BC y el PSC en el periodo de desaceleracion
Tabla 18

Resumen de significancia de la variables BC con PSC

Variable Periodo Coeficiente Probabilidad R2
Expansion 0.005574 0.9715 0.000043
PSC )
Desaceleracion 1.128371 0.0000 0.89

Finalmente, en la relacion de la participacion de los principales socios en la época de
expansion no muestra significancia; sin embargo, en el periodo de desaceleracion si existe una

mayor significancia con un R2=89%, asi mismo, se cumple la relacion de las variables.
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DISCUSIONES

El analisis del periodo de expansion y desaceleracion de la BC y el TCRM arroj6 un
coeficiente de determinacion de R2=14%, indicando una relacién directa y significativa segun el
modelo econométrico; en el periodo de expansion, abarcando desde 2006 hasta 2013, se observd
una relaciéon de baja magnitud pero positiva entre ambas variables; esto sefiala que la balanza
comercial experimenta un ligero incremento en conjuncién con el aumento del TCRM; en
contraste, durante el periodo de desaceleracion, el TCRM carecid de significancia y el coeficiente
de determinacion se situé en R2=7%; en este escenario, se determind una correlacion negativa
débil, lo que indica que durante el periodo de desaceleracion (2014-2019), la balanza comercial
disminuye en menor medida al incrementarse el TCRM. Estos resultados contrastan con el
hallazgo de Ovalle (2018), quien reportd una relacién inversa entre el tipo de cambio real y la
competitividad del sector exterior; es decir, una depreciacion no necesariamente se traduce en una
ganancia de competitividad; Rivas (2018) argumenta que el TCRM puede ser sensible debido a
factores como flujos de capitales, tasas de interés, inflacion, productividad y el comercio entre
economias estatales, lo cual se reflejo en el caso de México entre 1994y 2017; en una linea similar,
Lastreros et al. (2014) encontraron que a corto plazo, una depreciacion del TCRM no conduce a
cambios inmediatos en las exportaciones, lo que resulta en una caida temporal de la balanza
comercial. Sin embargo, a lo largo del tiempo, esta tendencia cambia, y la balanza comercial tiende
a incrementarse debido a la depreciacion real.

En relacién a la evolucion del tipo de cambio real durante el periodo de expansion, se
observa que el TCRM aument6 en promedio un 1.9% en 2006, como resultado de una menor
inflacién en Peru. Este fendmeno reflejé una debilidad del délar frente a las principales monedas;
en términos de exportaciones, durante el periodo 2006-2008, se constatd un aumento en las

exportaciones de productos pesqueros, como la harina de pescado, asi como en productos agricolas
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como el café y el azlcar; ademas, se destaco un incremento del 11% en las exportaciones de
productos mineros, como el petroleo y el gas natural hacia EE. UU., Venezuela y Colombia; este
panorama difiere de las observaciones de Raich (2014) en Argentina, donde una depreciacién de
la moneda fue causada por aumentos de precios y demanda internacional de productos
agropecuarios, llevando a un alza en los precios de materias primas, en particular el petréleo y los
alimentos; por su parte, Bastoure et al. (2011) encontraron que una devaluacion del TCRM no
generaria una reaccion inmediata positiva en la balanza comercial, pero a largo plazo, las
exportaciones mejorarian. No obstante, sefialaron que una depreciacion real podria eventualmente
llevar a un déficit en la balanza comercial; bajo este mismo enfoque, Calderon (2004) establecid
una relacion de largo plazo entre el TCRM y sus fundamentos, como activos externos netos,
productividad en sectores transables y no transables, términos de intercambio y gasto
gubernamental; ademas, Calizaya (2021) encontré6 que el comportamiento del TCRM esta
relacionado con sus determinantes, como la productividad relativa, flujos de capital, apertura
comercial y dolarizacion.

En lo concerniente al periodo de expansion y desaceleracion de la BC en relacion al
Producto Interno Bruto (PBI), se obtuvo un coeficiente de determinacion de R2=23%, lo que
sefiala que las variaciones en la balanza comercial ejercen influencia sobre el PBI; sin embargo,
en el periodo de expansion se observo una correlacion negativa débil, indicando que la balanza
comercial se incrementa cuando el PBI disminuye; los resultados obtenidos por Salinas (2020) en
la economia peruana entre 2002 y 2016 mostraron un aumento en las exportaciones, que atrajo una
mayor inversion en productos textiles, agroindustriales, metalmecanicos y agropecuarios, lo que
mejoro la competitividad en términos de precios y tuvo un efecto positivo en las exportaciones no

tradicionales; por otro lado, Vargas (2015) destaco que el nivel de actividad econémica en paises
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industrializados influye positivamente en los términos de intercambio, mientras que la tasa de
interés internacional tiene un efecto negativo en los términos de intercambio de la economia
peruana; este escenario se asemeja a lo hallado por Castillo (2014), quien menciond que el
crecimiento econdémico en Per( conlleva a un deterioro en la balanza comercial; en el periodo
1994, se registré un aumento de 1.09 millones de soles en la balanza comercial.

En lo que respecta al periodo de expansion y desaceleracidon de la BC en relacion a los
principales socios comerciales (PSC), se encontré que durante la expansién no se evidencio una
relacion significativa entre la balanza comercial y la participacion de los PSC; sin embargo, en el
periodo de desaceleracion, se alcanzd un coeficiente de correlacion de R2=0.89 con una
significancia de 0.000, lo que indica una relacion entre la balanza comercial y los PSC; estos
resultados coinciden con las observaciones de Campoverde (2007), quien sefialé una relacion en
los términos de intercambio de los principales socios comerciales con la balanza comercial; en este
contexto, se identifico que Colombia fue el segundo socio comercial de Ecuador dentro del

comercio bilateral.
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CONCLUSIONES

La relacién entre el tipo de cambio real y la participacion de los principales socios comerciales con la balanza
comercial resultd ser notable y directa durante los periodos de expansion y desaceleracion. En el caso de una
variacion de una unidad en el indice del tipo de cambio real multilateral, se observé un aumento de 103.26
millones de délares en la balanza comercial. Asimismo, un incremento de un millén de dodlares en la
participacion de los principales socios comerciales Ilevé a un aumento de 1.07 millones de délares en la
balanza comercial. Sin embargo, es importante destacar que la variable del Producto Bruto Interno mostro
una relacion inversa con la balanza comercial durante estos periodos. En especifico, un incremento de un
millén de dolares en el Producto Bruto Interno result6 en una disminucion de 0.13 millones de dolares en la
balanza comercial en la economia peruana.

En relacién al tipo de cambio y su impacto en la balanza comercial, se pudo demostrar que durante el periodo
de expansidn (trimestres 2006T1 al 2013T4), el Tipo de Cambio Real Multilateral (TCRM) mostré una
relacién significativa y positiva con la balanza comercial, con un p-valor < 0.05. Esto implica que un aumento
en el TCRM lleva consigo un incremento en la balanza comercial, en linea con la teoria que sugiere que una
depreciacion de la moneda puede tener efectos positivos en la cuenta corriente. Sin embargo, en el periodo
de desaceleracion (trimestres 2014T1 al 2019T4), el TCRM no presento significancia y no fue capaz de
explicar las variaciones en la balanza comercial.

La relacién entre la Balanza Comercial y el Producto Bruto Interno nacional (PBIN) en el periodo de
expansién reveld una conexidn inversa entre ambas variables, con una significancia estadistica por debajo
del 5%. Esto significa que una disminucion en el PBIN llevo a un aumento en la balanza comercial,
principalmente debido al impacto en el consumo. Por otro lado, durante la época de desaceleracion, la
relacién se torné directa: si el PBIN disminuia, la balanza comercial también lo hacia.

Durante el periodo de expansion, la participacion de los principales socios comerciales no mostré una
relacion significativa con la balanza comercial. Sin embargo, en el periodo de desaceleracion, esta relacion
adquirié una mayor significancia, con un coeficiente de determinacidn (r2) del 89%. Esto sugiere que durante
la desaceleracién, la participacion de los principales socios comerciales se convirtié en un factor méas

influyente en las variaciones de la balanza comercial.

120



121



RECOMENDACIONES

Las fluctuaciones en la balanza comercial y el tipo de cambio real multilateral, como se ha observado, no
muestran un nivel significativo de relevancia en andlisis de periodos cortos; por lo tanto, es imperativo
profundizar en el anélisis de estas variaciones y aplicar politicas macroecondémicas de manera mas efectiva
para adaptarse a la realidad de la economia peruana.

El modelo de Minimos Cuadrados Ordinarios (MCO), siendo el Unico capaz de ofrecer una interpretacion
del grado de significancia de las variables, resulta fundamental para entender el valor intrinseco de elementos

como la balanza comercial.
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a. Matriz de Consistencia

Problema objeto de
investigacion
(POI)

Objetivos

Hipdtesis

Variable
dependiente e
Independiente

Dimensiones

Problema general

P.G.

¢Cémo se relaciona el tipo de
cambio real, el producto Bruto
interno  del Perd y la
participacion de los principales
socios comerciales con el
comportamiento de la balanza
comercial en la época de
expansion y desaceleracién en
la economia peruana, periodo
de 2006-2019?

Problemas especificos

1. ¢Como se relaciona el

tipo de cambio real con la

Balanza Comercial en la época

de expansion y desaceleracion

en la economia peruana en el

periodo 2006-2019?

2. ¢ Como se relaciona el
Producto Bruto interno del
Per0 con la balanza
comercial en la época de
expansion y desaceleracion
en la economia peruana en el
periodo 2006-2019?

Objetivo general

0.G.

Mostrar la relacion del tipo de
cambio real, el producto Bruto
interno  del Perd y la
participacion de los
principales socios comerciales
con el comportamiento de la
balanza comercial en la época
de expansion y desaceleracion
en la economia peruana,
periodo de 2006-2019.

Objetivos especificos

1. Conocer la relacion del
tipo de cambio real con la
Balanza Comercial en la
época de expansion vy
desaceleracion en la
economia peruana en el
periodo 2006-2019.

2. Conocer la relacion del
Producto Bruto interno del
Peri en la balanza
comercial en la época de
expansion y
desaceleracion en la
economia peruana en el
periodo 2006-2019.

Hipotesis General

H.G.

La balanza comercial tiene una
relacion significativa con el
tipo de cambio real, el producto
bruto interno y la participacion
de los principales socios
comerciales en el periodo de
expansion y desaceleracion en
la economia peruana, periodo
2006-2019.

Hipotesis especificas

1.El tipo de cambio real tiene
una relacion directa y
significativa con la balanza
comercial en el periodo de
expansion y desaceleracion
en el Peru en el periodo 2006-
2019.

. El producto bruto interno
tiene una relacion inversa y
significativa con la balanza
comercial en el periodo de
expansion y desaceleracion
en el Pert en el periodo 2006-
2019.

V.D: BC

V.1:
TDR,PBIN,PSC

- Balanza comercial en

millones de doélares.

-indice de Tipo de

cambio real
Multilateral.

- Producto  Bruto
Interno Nacional

millones de doélares.

-Participacién de los
principales socios

comerciales.
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3.;, Como se relaciona

participacion de los
principales Socios
comerciales con la balanza
comercial en la época de
expansion y desaceleracion
en la economia peruana en el

periodo 2006-2019?

participacion  de  los
principales Socios
comerciales con la balanza
comercial en la época de
expansion y
desaceleracion en la
economia peruana en el
periodo 2006-2019.

la 3. Conocer la relacion de la 3. Los  principales  socios

comerciales  tienen  una
relacion directa y
significativa con la balanza
comercial en el periodo de
expansion y desaceleracion
en el Pert en el periodo 2006-
2019.

Fuente: Elaboracion propia
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b. Ficha de datos

Seleccidn de principales socios comerciales (Millones de dolares)

Exportaciones 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019
Estados Unidos | 5767.76 | 5555.92 | 5555.92 | 5555.92 | 5555.92 | 6029.92 | 6331.31 | 7773.55 | 6172.72 | 5026.03 | 6264.69 | 7000.16 | 8049.23 | 5881.29
China 2260.85 | 3040.49 | 3636.03 | 4078.80 | 5436.67 | 6972.64 | 7843.95 | 7354.03 | 7042.59 | 7391.35 | 8492.30 | 11626.65 | 13237.19 | 13584.60
Suiza 1687.56 | 2335.28 | 3411.92 | 3954.25 | 3845.28 | 5937.61 | 5074.45 | 3024.89 | 2662.11 | 2677.08 | 2571.28 | 2349.43| 1804.30| 2266.32
Brazil 805.53 | 932.36| 873.53| 508.31| 949.80|1288.24 | 1406.17 | 1757.14 | 1595.28 | 1072.57 | 1204.53 | 1597.39 | 922.72| 1442.14
Chile 1419.74 |1 1695.38 | 1745.31 | 730.58 | 1373.28 | 1948.07 | 2029.68 | 1685.43 | 1543.48 | 1076.61 | 1011.87 | 1043.95| 1376.45| 1312.18
Japon 1228.43 | 2180.55 | 1794.16 | 1377.07 | 1792.25 | 2174.66 | 2571.43 | 2226.15 | 1583.98 | 1117.36 | 1264.69 | 1880.94 | 2180.96 | 1975.96
Importaciones 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019
Estados Unidos | 2504.60 | 3586.83 | 3586.83 | 3586.83 | 3586.83 | 7368.62 | 7916.61 | 8786.93 | 8781.53 | 7828.87 | 7082.05 | 8052.62 | 9155.68 | 8791.90
China 1583.89 | 2474.06 | 4065.26 | 3267.44 | 5140.03 | 6364.75 | 7814.51 | 8413.58 | 8914.61 | 8657.81 | 8226.21 | 8861.61 | 10059.80 | 10255.20
Suiza 115.35| 169.49| 234.32| 158.98| 266.35| 392.44 | 369.84| 312.66| 200.72| 222.75| 247.81| 264.43| 265.06| 257.08
Brazil 1595.36 | 1883.96 | 2416.24 | 1680.34 | 2182.77 | 2439.66 | 2579.17 | 2324.82 | 1994.46 | 1931.51 | 2127.88 | 2452.68 | 2414.84 | 2429.91
Chile 864.19 | 883.40]1183.30| 997.36|1050.49 | 1342.91 | 1243.92 | 1327.32|1279.14 | 1210.36 | 1152.66 | 1200.85 | 1366.75| 1339.22
Japon 562.37 | 789.79|1272.74| 924.08 | 1369.41|1314.48 | 1364.74 | 1436.61 | 1105.08 | 1068.49 | 1033.37 | 1029.72 | 1053.87 | 1068.57
X+M 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019
Estados Unidos | 8272.36 | 9142.76 | 9142.76 | 9142.76 | 9142.76 | 13398.54 | 14247.92 | 16560.48 | 14954.26 | 12854.90 | 13346.74 | 15052.78 | 17204.91 | 14673.19
China 3844.74 |1 5514.55 | 7701.28 | 7346.23 | 10576.70 | 13337.39 | 15658.45 | 15767.61 | 15957.20 | 16049.16 | 16718.51 | 20488.26 | 23297.00 | 23839.81
Suiza 1802.91 | 2504.77 | 3646.24 | 4113.23 | 4111.63 | 6330.06 | 5444.30 | 3337.55| 2862.83 | 2899.83 | 2819.09 | 2613.86| 2069.36 | 2009.24
Brazil 2400.89 | 2816.32 | 3289.78 | 2188.65 | 3132.57 | 372791 | 3985.33 | 4081.96 | 3589.75| 3004.08 | 3332.41| 4050.07| 3337.56| 3872.05
Chile 2283.93 | 2578.79 | 2928.61 | 1727.94 | 2423.77 | 3290.98 | 3273.60 | 3012.76 | 2822.62 | 2286.97 | 2164.53 | 2244.79| 2743.20| 2651.39
Japon 1790.80 | 2970.34 | 3066.91 | 2301.15 | 3161.65| 3489.14 | 3936.17 | 3662.76 | 2689.07 | 2185.85| 2298.07 | 2910.66 | 3234.83 | 3044.53
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PBI 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019
Per | g7568.3 | 102387.8 | 121967.7| 121992.7 | 149036.1| 171145.9 | 1931303 | 202107.0 | #sesss | 1913226 | 1945404 | 2143304 | 225430.2 | 230966.4
u 3 8 1 9 0 9 8 5| # 5 1 2 9 4
% DE PARTICIPACION 2006| 2007| 2008| 2009| 2010| 2011| 2012| 2013 | 2014 | 2015| 2016| 2017| 2018| 2019
Estados Unidos 94%| 89%| 75%| 75%| 6.1%| 7.8% | 7.4%| 8.2%| 7.4%| 6.7%| 6.9%| 7.0%| 7.6%| 6.4%
China 44%| 54%| 63%| 6.0%| 7.1%| 7.8%| 8.1% | 7.8% | 7.9% | 8.4% | 8.6% | 9.6% | 10.3% | 10.3%
Suiza 21%| 2.4%| 3.0%| 3.4%| 2.8%| 3.7%| 2.8% | 1.7%| 1.4%| 1.5%| 1.4%| 1.2%| 0.9%| 0.9%
Brazil 27%| 2.8%| 2.7%| 18%| 21%| 2.2%| 2.1%| 2.0%| 1.8% | 1.6%| 1.7%| 1.9%| 15%| 1.7%
Chile 26%| 25%| 24%| 14%| 16%| 1.9%| 1.7%| 1.5%| 1.4%| 1.2%| 1.1%| 1.0%| 1.2%| 1.1%
Japon 20%| 29%| 25%| 1.9%| 2.1%| 2.0%| 2.0%| 1.8% | 1.3%| 1.1%| 1.2%| 1.4%| 1.4%| 1.3%
Socios comerciales PBI (Millones de délares)
EEUU CHINA SUIZA

2006T1 3,737,475.00 3,645,065 481,167.00 | 49350.03 140,978.59 135,430.00
2006 | 20062 3,841,314.00 3,653,564 480,896.00 49847.41 144,450.82 136,580.80

2006T3 3,836,379.00 3659,199 519.995.00 | 54732 09 146,067.08 137,745.40

2006T4 3,923,089.00 3,690,332 3662040.0 943,912.00 5152539 |  50363.7 150,895.41 139,557.10 137328.3

2007T1 3,792,335.00 3,699,023 50943100 | 59901 15 146,238.75 140,333.00
o007 1200772 3,897,638.00 3,720,224 510575.00| 5307362 150,288.75 142,353.00

200773 3,922,290.00 3,740,470 554876.00| 5410616 152,162.89 143,690.30

2007T4 4,013,767.00 3,763,199 3719905.7 582,063.00|  5507765|  53619.6 156,972.26 145,242.20 142904.6

2008T1 3,900,698.00 3,741,616 545.2712.00 | 55879 79 151,896.71 146,498.80
2008 | 2008T2 8,923,096.00 3,760,907 531,020.00| 55177 gg 156,539.26 147,757.50

2008T3 3,896,771.00 3,740,565 560.115.00 | 54563 27 157,725.62 148,341.40

2008T4 3,884,122.00 3,659,581 3725667.3 566.436.00 | 5347156|  54760.6 156,190.16 144,182.80 146695.1
2000 | 2009T1 3,697,980.00 3,618,516 502,933.00 | 5163606 146,971.68 141,930.30

200972 3,775,754.00 3,613,263 514,687.00 | 5347745 150,785.06 142,774.90
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3,815,306.00

550,622.00

153,545.42

200973 3,626,442 53748.79 144,405.60
2009T4 3,919,793.00 3,666,266 3619407.0 58043000\ 5479844 |  53414.0 158,106.97 14563480 |  143686.4
201071 8,769,299.00 3,680,400 54281000 55877 70 152,152.39 146,659.80

2010 |2010T2 3,888,466.00 3,714,303 547516.00| 56790 64 156,235.98 147,868.90
201073 8,930,071.00 3,741,711 586.529.00| 5758335 158,359.77 148,727.20
2010T4 4,010,917.00 3,760,525 3724234.8 61723200 | 5g91377| 570289 162,577.09 149,872.10 148282.0
201171 3,860,254.00 3,751,452 584,092.00 | 59809.93 156,309.40 150,838.60

so1y |2011T2 3,945,183.00 3,778,288 57544100 | 59577 95 160,524.13 151,531.00
201173 3,969,697.00 3,777,238 609.526.00| 5970204 160,204.52 150,964.50
201174 4,065,531.00 3,820,977 3786214.5 635481.00 |  40009.10|  59774.6 164,373.04 151,156.90|  151122.8
201271 8,976,161.00 3,850,964 588,820.00 | 4p116.89 158,619.96 152,707.60

so1p 120122 4,032,923.00 3,867,486 581,119.00 | gp487 19 161,477.74 152,618.10
201273 4,066,059.00 3,872,738 620.351.00 | 4p94g 57 162,678.67 153,693.00
2012T4 4,121,865.00 3,877,131 3867079.8 65513500 | 4161638 607910 166,441.93 153,565.00|  153145.9
2013T1 4,005,733.00 3,911,511 609.071.00 | 45137 96 159477.71 154,240.20

o013 |2013T2 4,089,075.00 3,916,286 598,989.00| 4541078 164,903.08 155,576.90
201373 4,153,739.00 3,946,942 63940400 | 45787.05 166,069.90 156,785.20
2013T4 4,246,823.00 3,978,457 3938299.0 673.807.00|  4337571| 626765 170,594.21 157,331.90|  155983.6
201471 4,071,388.00 3,967,188 627.110.00 | 4395194 163,534.80 158,332.20

o014 |2014T2 4,191,344.00 4,020,955 612176.00| 4385141 168,837.62 159,359.80
201473 4,283,137.00 4,070,042 660.062.00 | 44791.29 169,769.43 160,246.80
2014T4 4,366,169.00 4,092,962 4037786.8 69157000 | 4503560  64407.8 175,077.80 161,122.00|  159765.2
2015T1 4,221,432.00 4,131,831 641868.00| 5544916 166,308.84 160,855.70

2015 | 2015T2 4,354,165.00 4,159,717 631,097.00| 45055 g5 171,489.96 161,969.20
2015T3 4,400,611.00 4,174,806 67510900 46911 14 172,72545 163,000.50
2015T4 4,455,961.00 4,181,491 41619613 70471000 | 406682 |  65945.7 177,922.13 163,688.90 162378.6
2016T1 4,291,702.00 4,205,175 649.228.00| 46079 18 170,289.15 164,412.40

2016 | 2016T2 4,418,968.00 4,218,355 64247800 47050.28 175,382.50 165,168.60
2016T3 4,470,421.00 4,241,275 690.321.00 | 47806.29 175,985.82 166,121.80
2016T4 4,549,417.00 4,268,015 4233205.0 728.309.00)  gg5p0.06| 673764 180,865.94 166,707.30 165602.5

2017 | 201771 4,354,988.00 4,292,081 678.165.00|  4g974.97 173,633.48 166,997.50
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2017T2 4,527,108.00 4,310,417 667312001 49605.10 177,550.77 167,447.40
2017T3 4583646.00| 4341 837 714297001 70180.04 178,429.73 168,547.50
2017T4 4,678,362.00 4,383,380 4331928.8 753311001 7096260  69930.7 184,046.19 170,367.50 | 168340.0
2018T1 450891800 | 4424158 708852001 7198560 178,971.29 172,238.30
oot | 2018T2 4,666,811.00 4,453,763 689.678.00| 7190675 184,822.61 173,923.00
2018T3 4,720,382.00 4,477,161 732912001 7501026 183,361.91 173,655.70
2018T4 4,791,676.00 4,491,868 4461737.5 761716001 717g225| 719212 188,009.84 173,993.90 |  173452.7
201971 4,603,316.00 4,524,434 711038.00 | 75306.78 180,755.81 174,249.10
o019 201972 4,764,428.00 4,541,242 690197.00| 7148656 185,700.85 174,885.70
201973 4813751.00| 4570083 709.333.00 | 4946240 185,713.53 175,847.20
2019T4 4,910,167.00 4,596,919 4558169.5 73399200 4919671| 707131 190,949.44 176,562.20 | 175386.1
BRAZIL CHILE JAPON
2006T1 22623050 428,741.10 25311363.20 | 8957 | 44,456,960 12940510000 |4 455 217
2006 |-2006T2 Z‘I’iiiz 429,959.50 zgz;gsg 91.00 453,799,900 12:2:222222 1,424,652
2006T3 s 436,928.80 s 93.70 45973.23 e 1,421,941
2006T4 240,693.90 442,156.30 434446 .4 2100542420 | 9245 46,910.22 113484310.1 184,620.50000 1) 1y0811| 14274083
2007T1 237,982.40 450,699.70 26,760853.90| 95,00 47,356.9000 182,213000.00 | ) 150 249
2007 |-2007T2 zzi’jzz'iz 458,078,200 ijzzzjzg 94.88 |  47,798.3400 ii;zizzz 1,451,087
2007T3 e 462,667.90 e 93.34 47,869.8800 S 1,443,386
2007T4 256,675.30 469,828.90 114865349.1 20.057.925.60 | 9218 48,674.2600 47924.8 18544560000 1) 140248 | 14484925
200871 252,636.00 475,611.20 2819607420 | 748| 49 5903500 13280180000 | | 44 410
2008 |-2008T2 23:22:;2 485,673.50 zjz:i’zjjig 91.83 49,907.8600 122’222’222'22 1,446,221
2008T3 o 493,240,000 e 98.77 49 541.4500 I 1,428,368
2008T4 259,314.90 474,696.90 123668995.4 29.816:450.00 |~ 106.83 49,112.21 49597.7 180.228,20000 | ) 395 755 | 14304385
200971 246,506.90 468,063.10 2739308610 | 9869 | 455573500 12083050000 | | 4c oo
2009T3 o 487,631,000 R 95.62 48,887.13 S 1,351,458
2009T4 213,121.70 500,183,500 366182640.8 20600876.40| 9323 49,536.2100 48825.2 128,00250000 | ) 567 897 | 13492445
2010 | 501071 269,207.90 610.728.70 2789013440 |  gpaa 49.614.73 12609300000 | | 40010,
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280,389.60

201072

201073 288,798.00
201074 288,660.50
201171 283,193.60
201173 ' )
201174 296,073.30
2012T1 288,028.20
201273 ' )
201274 303,424.20
2013T1. 295,866.00
2013T3 ' )
201374 311,096.80
2014T1 306,129.70
201473 ' )
201474 310,387.70
2015T1. 301,176.10
2015T3 ' '
201574 293,248.80
2016T1 285,689.40
2016T3 T
2016T4 286,638.90
2017T1 286,532.20
201773 ' )
201774 293,956.50

516,995.80
521,620.50
528,995.30
536,337,000
541,540.50
540,412.40
545,197,500
537,656.70
547,193,700
556,673.50
556,749.10
559,506.60
567,893.40
570,293.30
571,109.80
576,007.30
567,386.50
567,187.40
570,108.90
565,626.20
552,146.50
543,258.40
538,998,600
530,906,800
532,954.60
529,974.10
529,142,800
534,991,400
539,076,000
540,454.80
542,838.10

29,774,902.20 | g3.40 5134911 123,766,900.00
2908273770 9112 | 5754 4600 129,010,700.00

s10505.4 |  SLB2987990( 8846 |  goergno 517016 131,849,400.00
3047153250 |  go.o4 53.903.56 127,436,700.00

31,67958200 | gp.0a 54508.01 122,699,700.00

3031041890 9114| g4 051 aa00 128,608,300.00

270654113.2 3336230500 ] 9532 56,952.01 54821.4 132,096,900.00
32,03007150 | o124 56.889.00 131,275,000.00

3342295610 9124| 76051 200 126,141,100.00

3201228480 88364 | 550807 300 128,441,300.00

137211194.8 3505062800 | 87.99| 585727800 2894684904 132,006,900.00
3319050010 8729 | g 500,920 131,333,400.00

3482976260 [ 8363 | 490855600 128,463,000.00

3341931850 9143| o060 4a00 132,356,400.00

ss7o008| 3043663350 927 60.762.56 6017056 136,095,300.00
34,129851.70 | o756 60,845.06 135,165,700.00

35337,98660 [ 97.40| &1 006.3100 128,336,900.00

33756.95050 | 9981 | 61 0023300 130,920,500.00

570172.5 3708734090 | 9776 | 617937600 61208.4 135,389,600.00
34,90499360 | gg.03 61.950.80 135,544,600.00

36,188,626.90 | ga02 6272377 131,364,400.00

3452992640 |  gg.g9 6272377 133,745,700.00

135164907.8 3792104740 | 9887 |  63149,5100 62637.0 137,426,600.00
35,940,94280[ 9654 | 3543100 136,872,700.00

3664695440 [ 9558 | o970 0cn 131,993,700.00

3514445730 9330 | 63672 9600 134,426,500.00

265278132.2 3820841610 92,06 63,826.51 63606.7 138,844,600.00
3580241380 9139 | 3566 6100 138,197,700.00

36,796,86320 | 9333 63.903.28 133,901,800.00

3581291760 9207| g5 1264200 137,187,500.00

268787673.2 39318020.30 | 90.04 65,690.01 64501.3 141,933,000.00

1,399,026
1,424,476
1,412,636
1,397,666
1,385,784
1,419,513
1,417,319
1,437,101
1,423,988
1,418,670
1,417,529
1,437,275
1,450,024
1,464,023
1,462,344
1,474,472
1,447,234
1,448,682
1,455,827
1,478,379
1,479,673
1,481,264
1,479,905
1,490,572
1,487,113
1,489,931
1,494,415
1,505,762
1,509,292
1,521,179
1,527,509

1404580.5

1405070.5

1424322.0

1453416.5

1456553.8

1479805.3

1490507.8

1515935.5
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2018T1 291,827.30
2018T3 U
2018T4 298,822.60
2019T1 295,287.90
201973 T
2019T4 303,730.10

546,572.50
546,076.70
551,241.50
549,558.60
553,768.60
556,172.20
556,054.20
558,321.40

Exportaciones millones de US$

PRODUCTOS TRADICIONALES

PESQUEROS
Harina de pescado
Volumen (miles tm)
Precio (US$/tm)

Aceite de pescado
Volumen (miles tm)
Precio (US$/tm)

AGRICOLAS
Algodén
Volumen (miles tm)

Precio (US$/tm)
Azlcar
Volumen (miles tm)

Precio (US$/tm)

Café

2,006
1,335
1,139
1,340

850

196
298

657

574

1,833
43
109

396

515

3740142890 | 8353 | oo a0t aago 140,148,900.00
3860791130 | gg.71 66.945.04 135,572,800.00
36,671,500.30 | 902 66,627.65 136,943,900.00

sigaena| 2053586670 g7 67 553.50 66930.2 141,634,900.00
37,81833850 | 9206 6733016 140,196,200.00
3917730480 9318 | g 047 3000 136,067,400.00
3791966750 [ 9456 | g5 680.4000 138,448,800.00
556079.1 39.74470570 | 10035 | 660005000 67516.9 139,661,800.00

2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2,016

1460 1,797 1683 1884 2114 2312 1707 1731 1457 1,269

1211 1413 1425 1609 1780 1770 1364 1335 1158 999

1,262 1565 1539 1082 1301 1333 851 856 698 634

90 903 926 1487 1368 1328 1602 1560 1658 1576
249 385 258 274 333 542 343 395 299 270
321 258 304 254 235 312 126 163 119 95
777 1,493 847 1079 1419 1737 2718 2419 2518 2844
460 686 636 975 1689 1,095 786 847 723 878
3 2 3 1 8 4 2 4 3 2

2 1 2 0 2 2 1 2 1 1
2004 2505 1722 2418 3762 2358 2142 2371 2415 1889
19 25 37 65 48 6 14 37 18 28
48 70 86 112 63 8 27 69 35 49
389 31 433 578 760 691 525 535 519 575
427 645 584 888 1597 1,024 696 734 614 763

1,527,671
1,527,745
1,517,447
1,524,401 1524316.0
1,529,755
1,531,505
1,533,452
1,504,237 1524737.3
2,017 2,018 2,019
1,789 1,938 1,929
1,459 1,564 1,509
1,031 1,027 1,052
1,415 1,523 1,435
330 375 420
171 196 184
1,928 1,911 2,284
827 762 774
1 2 2
1 1 1
1,911 2,442 2,148
18 14 41
34 33 95
532 432 427
714 682 637
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Volumen (miles tm)
Precio (US$/tm)

Resto de agricolas 2/

MINEROS
Cobre 3/
Volumen (miles tm)

Precio (¢US$/Ib.)

Estafio
Volumen (miles tm)

Precio (¢US$/Ib.)

Hierro
Volumen (millones tm)

Precio (US$/tm)

Oro
Volumen (miles oz.tr.)

Precio (US$/o0z.tr.)

Plata refinada
Volumen (millones oz.tr.)

Precio (US$/oz.tr.)
Plomo 3/
Volumen (miles tm)

Precio (¢US$/Ib.)

Zinc

238
2,163

14,735
5,996
981
277

409
47
399

256

38

4,032

6,674

604

480

42

11

713

378

86

1,991

174
2,459

11

17,439
7,219
1,122

292

595
41
657

285

40

4,187

5,967

702

538

40

13

1,033

417

112

2,539

225
2,866

14

18,101
7,277
1,243

266

663
38
786

385

56

5,586

6,418

870

595

40

15

1,136

525

98

1,468

198
2,957

12

16,382
5,934
1,246

216

479
38
572

298

43

6,805

6,987

974

214

16

13

1,116

681

74

1,233

230
3,865

20

21,723

8,870

1,254

321

663

34

898

523

68

7,756

6,346

1,222

118

19

1,579

770

93

1,691

296
5,388

37

27,526

10,721

1,141

426

776

34

1,030

1,030

111

10,235

6,492

1,577

219

34

2,427

988

111

1,523

266
3,842

61

27,467
10,731
1,277
381

558
26
991

845

10

86

10,746

6,427

1,672

210

30

2,575

1,170

100

1,352

237
2,930

75

23,789
9,821
1,325

336

528
23
1,022

857
10
83

8,536
6,047
1,412

479
21
23

1,776
855

94

1,414

182
4,028

72

20,545
8,875
1,320

305

540
24
1,025

647
11
57

6,729
5,323
1,264

331
17
19

1,523
771

90

1,504

185
3,319

87

18,950
8,168
1,644

225

342
21
745

350

12

30

6,651

5,744

1,158

138

15

1,548

938

75

1,508

241
3,160

86

21,819
10,171
2,317
199

344
19
826

344

11

31

7,426

5,937

1,251

120

17

1,658

942

80

1,469

247
2,887

94

27,582
13,845
2,438
258

370
18
928

434

12

37

8,270

6,564

1,260

118

17

1,726

866

90

2,399

261
2,610

64

28,899
14,939
2,488
272

352
17
933

484

15

33

8,259

6,513

1,268

123

16

1,545

794

88

2,574

233
2,738

95

28,074
13,893
2,536
249

371
19
871
979
16

62
8,482
6,097
1,391
76

16
1,530
816

85

2,103
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Volumen (miles tm)
Precio (¢US$/Ib.)

Molibdeno
Volumen (miles tm)
Precio (¢US$/Ib.)

Resto de mineros 4/

PETROLEO Y GAS
NATURAL
Petroleo crudo y derivados

Volumen (millones bs.)
Precio (US$/b)

Gas natural
Volumen (miles m3)

Precio (US$/m3)

PRODUCTOS
TRADICIONALES

1,063
85

834
18
2,121

24

1,818

1,818
33
56

18,461

1,273
91

991
16
2,782

51

2,306

2,306
36
65

21,666

1,457
46

943
18
2,343

48

2,681

2,681
31
86

23,266

1,373
41

276
12
1,024

28

1,921

1,921
33
57

20,622

1,310
59

492
17
1,338

29
61%
3,088
2,805

37
76

284
3,605

79

27,850

990
70

564
19
1,354

31

4,568

3,284
32
102

1,284
8,969

143

35,896

995
62

428
17
1,122

22

4,996

3,665
36
103

1,331
8,737

152

35,869

1,059
61

356
18
890

23

5,271

3,899
39
99

1,372
9,562

143

31,553

1,124
61

360
16
990

38

4,562

3,776
41
92

786
9,227

85

27,686

1,190
57

220
18
561

27

2,302

1,853
37
50

449
8,093

55

23,432

1,103
60

273
25
505

15

2,217

1,693
41
42

523
9,589
55

26,183

1,237
88

368
25
656

51

3,369

2,597
50
52

772
9,222

84

33,566

1,208
97

612
27
1,022

11

4,039

2,997
45
67

1,042
8,455

123

35,638

1,188
80

638
29
987

2,974

2,351
38
62

623
9,018

69

33,751

AGROPECUARIOS
Legumbres

Frutas

Productos vegetales diversos

Cereales y sus preparaciones

Té, café, cacao y esencias

Resto

2006
1220
563
259
108
66
116
108

2013
3444
1083
1180

390
253
251
288

2014
4231
1112
1628

444
355
355
337

2015
4409
1143
1902

374
296
393
302

2016

4702

1154
2140
413
286
416
293

2017
5146
1130
2527

519
303
371
295

2018
5913
1114
3208

572
313
398
309

2019
6341
3544
1153

532
362
434
316

144



12%

PESQUEROS 433 1030 1155 933 910 1046 1329 1564
Crustaceos y moluscos congelados 202 566 588 439 454 526 686 936
Pescado congelado 92 172 183 174 209 228 219 200
Preparaciones y conservas 121 242 326 249 194 240 367 367
Pescado seco 11 30 35 40 37 34 39 41
Resto 6 20 23 31 16 18 18 21

-6.6%

TEXTILES 1473 1928 1800 1331 1196 1272 1402 1354
Prendas de vestir y otras confecciones 1209 1417 1218 928 872 903 991 1006
Tejidos 95 273 296 182 149 155 167 159
Fibras textiles 81 88 126 95 71 117 134 90
Hilados 87 151 160 126 104 98 109 99

MADERAS Y PAPELES, Y SUS MANUFACTURAS 333 427 416 353 322 344 339 321
Madera en bruto o en laminas 168 117 132 120 102 99 102 108
Articulos impresos 66 83 66 56 55 54 52 47
Manufacturas de papel y cartén 52 180 174 144 132 162 157 146
Manufacturas de madera 31 35 30 25 23 19 18 13
Muebles de madera, y sus partes 16 8 7 6 4 4 5 4
Resto 1 5 6 2 5 6 5 3

QuUIiMICOS 602 1510 1515 1406 1344 1385 1562 1600
Productos quimicos organicos e inorganicos 179 414 349 346 345 363 468 497
Articulos manufacturados de plastico 83 193 186 154 146 148 166 183
Materias tintdreas, curtientes y colorantes 64 97 115 128 162 165 164 136
Manufacturas de caucho 43 98 93 77 70 74 77 75
Aceites esenciales, prod.de tocador y tensoactivos 56 195 193 178 149 140 124 137
Resto 178 512 580 523 472 496 564 572
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MINERALES NO METALICOS
Cemento y materiales de construccion
Abonos y minerales, en bruto
Vidrio y articulos de vidrio
Articulos de ceramica

Resto

SIDERO-METALURGICOS Y JOYERIA
Productos de cobre
Productos de zinc
Productos de hierro
Manufacturas de metales comunes
Desperdicios y desechos no ferrosos
Productos de plomo
Productos de plata
Articulos de joyeria

Resto

METAL-MECANICOS
Vehiculos de carretera
Magquinaria y equipo industrial, y sus partes
Magquinas y aparatos eléctricos, y sus partes
Articulos manufacturados de hierro o acero
Magquinas de oficina y para procesar datos
Equipo de uso doméstico
Magquinaria y equipo de ing. civil, y sus partes
Magquinaria y equipo generadores de fuerza
Enseres domésticos de metales comunes

Resto

OTROS

135
88
17
13

13

829
345
212
80
47

112
21

164

23

21

20

11

10

12

49

89

722
149
467

62

37

1320
438
242
156
119

12
204
101

39

544
67
60
55
27
12

76
55
10
181

143

664
167
375

74

43

1149
456
268
158

92
12
10
19
95
38

581
53
77
45
31
14

105
60

188

165

698
178
398

77

41

1081
360
236
143

86
11
10
126
83
26

533
50
82
43
28
11

86
64

156

151

642
159
337
115
4
27

1085
277
284
139

88
13

161
94
23

450
37
87
44
24
13

66
36

136

146

588
167
251
119

45

1273
335
403
151
105

18
14
95
123
29

520
44
87
51
28
10

90
42
10
157

152

629
182
285

91

68

1325
355
422
181

97
17
11
78
129
35

591
98
85
55
31
13

100
40
10

158

150

604
149
290

97

64

1310
326
315
173

82
12
15
242
118
27

558
67
92
57
32
10

102
46
11

141

131
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PRODUCTOS NO TRADICIONALES

Importaciones millones de US$

1. BIENES DE CONSUMO
No duraderos

Duraderos

2. INSUMOS
Combustibles, lubricantes y conexos
Materias primas para la agricultura

Materias primas para la industria

3. BIENES DE CAPITAL
Materiales de construccion
Para la agricultura
Para la industria

Equipos de transporte

4. OTROS BIENES 2/

5. TOTAL IMPORTACIONES

Nota:

Admisién temporal

Zonas francas 3/

2006
2616
1463
1154

7981
2808

436
4738

4123
470
31
2784
838

123

14 844

365
104

2007
3189
1751
1438

10 429
3631
588
6209

5854
590
50
3958
1256

119

19591
32%

322
108

2008
4520
2328
2192

14 556
5225
874

8 458

9233
1305

90
5765
2073

140

28 449
45%

361
113

2009
3962
2137
1825

10076
2929
773
6374
-31%
6 850
854
72
4498
1426

122

21011
-26%

196
110

5279

2010
5489
2809
2680

14 023
4063
868
9093

9074
1087

80
5539
2369

229

28 815
37%

420
131

11 069 11 677 10 895 10798 11725 13 240 13783
-0.9%
2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019
6734 8252 8843 8899 8754 8608 9339 9591 9576
3,489 4,082 4502 4,657 4,731 4635 5156 5305 5409
3,245 4170 4342 4,243 4,023 3973 4183 4,286 4,167
18332 19273 19528 18797 15911 15022 17902 20516 19101
5,752 5885 6,454 5,754 3,671 3820 5390 6593 5648
1,092 1292 1,244 1,339 1,236 1214 1469 1459 1,449
11,488 12,096 11,830 = 11,704 = 11,003 9,989 11,044 12463 12,004
11730 13347 13664 12911 12002 11232 11316 11641 12295
1,449 1,488 1,443 1,422 1,421 1,112 1,061 1,193 1,304
111 137 131 141 160 144 143 150 152
7,345 8168 8327 8689 7842 7,391 7399 7,373 7,803
2,825 3554 3762 2660 2579 2584 2,714 2926 3,037
356 145 321 435 664 267 164 123 102
37152 41018 42356 41042 37331 35128 38722 41870 41074
2% 10% 3.3% -3.1% -9.0% -5.9%
20%
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Principales alimentos 4/
Trigo
Maiz y/o sorgo
Arroz
Azucar 5/
Léacteos
Soya

Carnes

880
224
172
14
100
46
299
24

1201
345
258

31
84
60
396
27

1703
489
310

88
72
7
625
42

1349
346
266

49
57
37
561
34

1725
368
372

55
121
81
679
49

2006 2006T1
2006T2
2006T3
2006T4

2007 2007T1
2007T2
2007T3
2007T4

2008 2008T1
2008T2
2008T3
2008T4

2009 2009T1
2009T2

1244
2180
2879
2683
1547
2230
2351
2376
1537

831

527
-326

525
1310

104
104
103
104
105
106
107
104
103
102
103
100
102

99

24780
28544
27946
29400
29058
29708
30252
31079
31908
32863
33153
33148
32879
32645

2601
3271
3615
3682
3262
3743
4339
4396
4491
4610
4805
3457
3159
3614
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2010

2011

2012

2013

2014

2015

2009T3
2009T4
2010T1
2010T2
2010T3
2010T4
2011T1
201172
2011T3
2011T4
2012T1
2012712
2012T3
2012T4
2013T1
2013T2
2013T3
2013T4
2014T1
2014712
2014T3
2014T4
2015T1
2015T2
2015T3
2015T4

1866 100
2359 99
1570 98
1606 96
1567 96
2245 99
1896 100
2120 102
3036 100
2173 96
2494 96

842 93
1269 91
1786 91

114 91
-394 93

134 96

650 97
-406 97
-872 96
-219 96

-12 97
-1106 98
-1062 100
-781 98

32 100

33215
33801
34757
35802
36168
36811
37401
37679
38488
39045
39694
40171
40983
41115
41711
42907
43186
43611
43726
43654
43942
44210
44638
45043
45364
46152

3961
4687
4454
4518
5202
5311
5362
6176
6564
6249
6783
5445
6453
6576
5712
5522
6364
6223
5345
4916
5145
5195
4238
4260
4695
5168
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2016

2017

2018

2019

2016T1
2016T2
2016T3
2016T4
2017T1
2017T2
2017T3
2017T4
2018T1
2018T2
2018T3
2018T4
2019T1
2019T2
2019T3
2019T4

-627

768
1846
1182
1343
1888
2288
1913
2089
1281
1914
1284
1373
1596
2362

102
99
100
99
95
95
97
98
100
99
97
97
98
96
96
97

46670
46923
47347
47387
47822
48170
48780
48190
49527
50969
50169
49856
50984
51895
51956
50198

4097
4635
5684
6394
5967
5698
6599
7235
6582
6995
7069
6924
6359
6510
6360
7234
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c. Informacién estadistica utilizada en el modelo econométrico

PARTICIPACION DE LOS

BALANZA INDICE DEL PBI NACIONAL
PERIODO COMERCIAL TIPO DE MILLONES DE US$ PRI(’;ISLEQ;EISAS&%IOS
VALORES FOB CAMBIO REAL A PRECIOS DEL (EXPORTACIONES
(MILLONES US$) MULTILATERAL 2010 MILLONES DE DOLARES)
2006T1 1244 104 24780 2601
200672 2180 104 28544 3271
2006
2006T3 2879 103 27946 3615
2006T4 2683 104 29400 3682
2007T1 1547 105 29058 3262
200712 2230 106 29708 3743
2007
2007T3 2351 107 30252 4339
2007T4 2376 104 31079 4396
2008T1 1537 103 31908 4491
2008T2 831 102 32863 4610
2008
2008T3 527 103 33153 4805
2008T4 -326 100 33148 3457
2009T1 525 102 32879 3159
200972 1310 99 32645 3614
2009
2009T3 1866 100 33215 3961
2009T4 2359 99 33801 4687
2010T1 1570 98 34757 4454
201072 1606 96 35802 4518
2010
2010T3 1567 96 36168 5202
201074 2245 99 36811 5311
2011T1 1896 100 37401 5362
. 201172 2120 102 37679 6176
11
2011T3 3036 100 38488 6564
201174 2173 96 39045 6249
2012T1 2494 96 39694 6783
2012712 842 93 40171 5445
2012
2012713 1269 91 40983 6453
201274 1786 91 41115 6576
2013T1 114 91 41711 5712
2013712 -394 93 42907 5522
2013
2013T3 134 96 43186 6364
2013T4 650 97 43611 6223
2014T1 -406 97 43726 5345
201472 -872 96 43654 4916
2014
2014T3 -219 96 43942 5145
201474 -12 97 44210 5195
2015 2015T1 -1106 98 44638 4238
201572 -1062 100 45043 4260
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2016

2017

2018

2019

Fuente: Banco central de reserva del Per( series estadisticas: cuadros trimestrales, Banco Mundial, FMI

2015T3
2015T4
2016T1
2016T2
2016T3
2016T4
201771
2017T2
201713
2017T4
2018T1
2018T2
2018T3
2018T4
2019T1
2019T2
2019T3
2019T4

-781
32
-627
-33
768
1846
1182
1343
1888
2288
1913
2089
1281
1914
1284
1373
1596
2362

98
100
102

99
100

99

95

95

97

98
100

99

97

97

98

96

96

97

45364
46152
46670
46923
47347
47387
47822
48170
48780
48190
49527
50969
50169
49856
50984
51895
51956
50198

4695
5168
4097
4635
5684
6394
5967
5698
6599
7235
6582
6995
7069
6924
6359
6510
6360
7234
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