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RESUMEN

El presente trabajo de investigacion titulado “PROSPECCION DE LA
COMERCIALIZACION DE LIMON SUTIL (Citrus aurantifolia) EN EL DISTRITO
DE SANTA ANA”, se realiz6 en la provincia de La Convencion regién Cusco, tuvo
como obijetivo principal evaluar la situacion actual de la comercializacién de limén
sutil (Citrus aurantifolia), que abarca como objetivos especificos la determinacion
de la produccion y oferta actual del limon sutil, determinacion de la demanda actual
de limon sutil, identificacién de la variacion de precios en el mercado de limon sutil,
y proponer alternativas para mejorar el mercado del limén sutil.

El estudio tuvo como finalidad principal generar fuente de informacion basica
técnica-agronomica sobre la situacién del mercado actual de limon sutil, asi como
la prospeccion del limén sutil en el Distrito de Santa Ana, orientado a todos los
agentes principales en la compra, venta y produccién del producto, para que con
los datos obtenidos de produccion actual, prospeccion de limén sutil, preferencias
y precios en los diferentes mercados del Distrito puedan tomar decisiones mas
acertadas.

Para la determinacion de produccion y oferta actual se realizaron encuestas a los
productores de limon sutil y a los diferentes mercados que se encuentran en la
Ciudad de Quillabamba, la produccion actual de limén sutil es de 732,550 unidades
con un rendimiento promedio de 8,426 kg/ha de los 24 sectores visitados,
entrevistados y encuestados el cual posee una superficie plantada de 7.03 ha de
un total de 77.82 ha de citricos plantados en el Distrito. El andlisis de la oferta actual
muestra la cantidad ofertada en los meses es invariable en el mercado modelo y
mercado satélite por la razon de que los vendedores tienen puestos seguros dentro

del mercado y cuya venta es diaria. A diferencia del mercado modelo (Feria de los
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lunes) y mercado Micaela Bastidas (feria de los jueves) que su cantidad ofertada
varia en los meses por las siguientes razones: la venta se realiza una vez por
semana no es constante, vienen productores de distintas zonas del Distrito y fuera
del Distrito. Las fruterias (mayoristas) en este caso adquieren el limén sutil de los
productores.

Para determinar la demanda actual se encuesto a los consumidores y se evalud los
niveles de aceptacion del limén sutil en alcanzan el 95 % mientras que el porcentaje
de rechazo es de 5%, respecto a las preferencias por genero las mujeres consumen
mas limon sutil 82.51%, el 40% de la poblacion consume el limén sutil por sus
cualidades nutritivas y quema grasa y las razones por las que no consume es
porque no les gusta el sabor a un 53%. Demanda de limén sutil en las cevicherias
es de 8,600 unidades por semana y la demanda de consumidores es de 2,559,336
unidades por afio para el 100 % de la poblacién.

La variacion de precios en el mercado de limén sutil en el Distrito de santa se debe
a los meses de estacionalidad por los cuales se ve reflejado en los precios, en los
meses donde el limon sutil es abundante el precio tiende a bajar y los meses donde
hay escasez de limon el precio tiende a subir, asi mismo se comparo los precios de
venta en los diferentes mercados de la ciudad y se determiné que el mercado
Modelo es el mercado que vende con precios mas altos excepto los dias lunes que
se realiz6 la feria alrededor del mercado los dias lunes donde los precios son los
mas bajos que se registran. La formacion de precios se debe a los diferentes
canales de comercializacion los cuales se identificaron cinco canales de

comercializacion.
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Como resultado de la investigacion se propuso alternativas para mejorar el mercado
de limoén sutil el cual uno de ellos es incentivar la asociacion de productores de
limén sutil del Distrito de Santa Ana para capacitar y adquirir productos para mejorar
la produccion actual, asi mismo para realizar charlas sobre economia, costos de
produccion en donde el agricultor pueda manejar de una forma mas eficiente sus

cultivos.
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