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RESUMEN
La presente investigacion tiene como objetivo analizar el efecto del Tratado de libre comercio Pert-
EEUU en las exportaciones de quinua peruana, periodo 2000-2024.
Se aplico una metodologia de tipo aplicada, disefio no experimental longitudinal, enfoque cuantitativo
no experimental y nivel explicativo, la técnica fue la recoleccion de datos de fuentes secundarias, la
poblacion la integraron los datos estadisticos trimestrales de la variable tratado de libre comercio Perti-
Estados Unidos y exportaciones de quinua peruana y la muestra fueron 100 datos trimestrales
correspondientes al periodo 2000-2024.
Los resultados demostraron que el Tratado de Libre Comercio Peru—Estados Unidos no presenta un
efecto directo estadisticamente significativo sobre las exportaciones de quinua peruana en el periodo
2000-2024. Sin embargo, la existencia de cointegracion confirma una relacion de equilibrio de largo
plazo entre las exportaciones y el conjunto de variables macroecondmicas consideradas, lo que indica
que la dinamica exportadora de la quinua responde a factores estructurales del comercio internacional,
dentro de los cuales el TLC actia como un marco institucional facilitador, mas no como un determinante
independiente del crecimiento exportador.
Se concluye que el Tratado de Libre Comercio Perti—Estados Unidos no presenta un efecto directo
estadisticamente significativo sobre las exportaciones de quinua peruana en el periodo 2000-2024

Palabras clave: Apertura comercial, Tratado de libre comercio, Exportaciones, FOB.
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ABSTRACT

The present research aims to determine the effect of the Peru—United States Free Trade
Agreement on Peruvian quinoa exports during the period 2000-2024.

An applied research methodology was used, with a non-experimental longitudinal design, a
quantitative non-experimental approach, and an explanatory level of analysis. The technique
employed was the collection of data from secondary sources. The population consisted of
quarterly statistical data related to the Peru—United States Free Trade Agreement and Peruvian
quinoa exports, while the sample comprised 100 quarterly observations corresponding to the
period 2000-2024.

The results demonstrated that the Peru—United States Free Trade Agreement does not present a
statistically significant direct effect on Peruvian quinoa exports during the 2000-2024 period.
However, the existence of cointegration confirms a long-term equilibrium relationship between
exports and the set of macroeconomic variables considered, indicating that the export dynamics
of quinoa respond to structural factors of international trade, within which the Free Trade
Agreement acts as a facilitating institutional framework rather than as an independent
determinant of export growth.

It is concluded that the Peru—United States Free Trade Agreement does not have a statistically
significant direct effect on Peruvian quinoa exports during the period 2000-2024.

Keywords: trade openness, Free Trade Agreement, exports, FOB.



INTRODUCCION

La apertura comercial es un tema de gran relevancia por el efecto que genera en el crecimiento
economico del Peru, el cual estd relacionado con la insercion a un mundo globalizado, es importante
utilizar el comercio y la apertura a nuevos mercados, como la tecnologia, con el fin de insertarnos y
aprovechar las ventajas que proviene de ello, el Pertl tuvo un proceso de politicas comerciales realizadas
con los Estados Unidos, en 1993 con la entrada en vigor de la Ley de Preferencias Arancelarias Andinas
(ATPA, por sus siglas en inglés), se establecido un marco regulatorio que perdur6 hasta el afio 2001.
Posteriormente, como una extension y actualizacion de esta normativa, surgié la Ley de Promocion
Comercial Andina y Erradicacion de Droga (ATPDEA, en inglés), que estuvo vigente hasta diciembre
de 2009. Ambeas leyes tenian como objetivo principal fomentar el comercio de productos agricolas o
sustitutos a la produccion de hoja de coca entre los paises andinos, Colombia, Pert, Ecuador y Bolivia.
Estas leyes otorgaban preferencias arancelarias unilaterales a ciertos productos, permitiendo el ingreso
libre de aranceles para mas de seis mil productos especificos y en contra partida los paises suscritos a
este convenio se comprometian a erradicar la produccion del narcotrafico, puesto que Estados Unidos era
su principal mercado, fomentando el cultivo de productos legales en remplazo del cultivo de hoja de coca,
brindando beneficiados a favor de paises andinos.

Segtin MINSETUR (2009), en febrero del 2009 entré en vigor el Acuerdo de Promocion
Comercial (APC) con Estados Unidos, donde busca el desarrollo econémico mediante el comercio
bilateral, posteriormente se firmé el Tratado de Libre Comercio con los Estados Unidos en el 2006,
entrando en vigencia el primero de febrero del 2009, cuyo objetivo fue la dinamizacion de los sectores
econémicos de cada pais.

Luego de pactar el tratado de libre comercio Perti — EEUU, el beneficio comercial es para ambos
paises que suscriben este convenio, donde otorga los mismos beneficios arancelarios que anteriormente
ya se contaba, es por ello que se plantea cuestionamientos de que si el Tratado de Libre Comercio (TLC)
fue una excusa para no perder los vinculos comerciales forjado por los Estados Unidos y si ello trajo
consigo beneficios o perjuicios a ciertos sectores econémicos en el Pert.

Estados Unidos siempre ha sido uno de los principales socios comerciales de productos
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tradicionales y no tradicionales o en el sector que fuese, porque es un mercado que presenta una sdlida
economia asi como también cuenta con consumidores potenciales.

Siendo el Pertl un pais con un gran ecosistema, el cual cuenta con una gran biodiversidad, lo
cual permite sembrar y cosechar distintos tipos de productos tales como la quinua, al tratarse de un
producto ancestral y el sustento de muchas familias andinas, siendo Estado Unidos nuestro principal pais
de destino.

Es por ello que cabe sefialar que existe un genuino interés por comprender el impacto que genera
la aprobacioén de politicas comerciales de exportacion con los Estados Unidos, han tenido en el volumen
de exportaciones de quinua procedentes de Pert entre los periodos 2000 al 2024, se establecié como
pregunta principal: ;Cual es el efecto del Tratado de Libre Comercio Perti-Estados Unidos en las

exportaciones de quinua peruana, periodo 2000-2024?

El objetivo general es analizar el efecto del Tratado de Libre Comercio Pert —Estados Unidos

en las exportaciones de quinua peruana, periodo 2000-2024; siendo los objetivos especificos:

O.ESP.1: Cuantificar la sensibilidad entre las exportaciones de quinua peruana a los Estados
Unidos y el tipo de cambio, periodo 2000-2024.

0.ESP.2: Estimar los efectos de las variables macroecondmicas y determinar si se contrarrestan
entre ellas las exportaciones de quinua peruana a los Estados Unidos , periodo 2000-2024.

Para lograr los objetivos planteados se planted siguiente hipotesis: La hipotesis general del
presente trabajo de investigacion es, el efecto del Tratado de Libre Comercio Pera-Estados Unidos tiene
una incidencia positiva en las exportaciones de quinua peruana, periodo 2000-2020. El disefio de este
estudio sigue la siguiente estructura:

En el Capitulo I, se elaboré una descripcion del tema, el problema de investigacion, se
formularon los problemas y objetivos, y se justifico la investigacion.

En el Capitulo II En el marco teérico de nuestro estudio, comenzamos con la revision de
antecedentes a nivel internacional y nacional, proporcionando un contexto amplio para la investigacion.

A continuacion, nos adentramos en la parte tedrica de cada variable, detallando su conceptualizacion y
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operacionalizacion, lo que nos permite formular la hipdtesis de investigacion y operacionalizacion de
variables.

En el Capitulo III: se presenta el marco metodologico de investigacion, delineando
cuidadosamente el enfoque, tipo, nivel, disefio de estudio, la unidad de analisis, la poblacion de estudio
y la muestra seleccionada, asegurando que sean representativas y pertinentes para el objetivo de
investigacion. Asimismo las técnicas e instrumentos utilizados para la recoleccion de datos, garantizando
la fiabilidad y validez de la informacion.

Los Resultados de la Investigacion se presentan en el capitulo V, ademas de la discusion que se
organizan en torno a los objetivos del trabajo y la comparacion de hipotesis.

Por tltimo, se ofrecen las conclusiones y sugerencias que responden a la determinacion del tema

de investigacion.
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CAPITULO I: PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

1.1.  Descripcion de la problematica

A nivel mundial es importante estudiar las consecuencias de una politica expansivas como el
Tratado de Libre Comercio (TLC), el Perti se encuentra inmerso en un mundo globalizado y el efecto que
trajo consigo una politica de apertura comercial especificamente la exportacion de quinua a los Estados
Unidos, siendo un socio comercial estratégico a nivel mundial, la quinua es un producto emblemadtico
debido a las propiedades que posee, proteinas, acidos grasos y minerales, generando interés comercial
nacional y mundial, por consiguiente la importancia de abordar este temas (FAO, 2016).

El Pert tuvo un proceso de politicas comerciales realizadas con los Estados Unidos en 1993,
con la entrada en vigor de la Ley de Preferencias Arancelarias Andinas (ATPA, por sus siglas en inglés),
se establecio un marco regulatorio que perduro hasta el afio 2001. Posteriormente, como una extension y
actualizacion de esta normativa, surgio la Ley de Promocion Comercial Andina y Erradicacion de Droga
(ATPDEA, en inglés), que estuvo en efecto hasta diciembre de 2009. Ambas leyes tenian como objetivo
principal fomentar el comercio de bienes legales entre los paises andinos, incluyendo a Colombia, Pert,
Ecuador y Bolivia. Estas leyes otorgaban preferencias arancelarias unilaterales a ciertos productos,
permitiendo el ingreso libre de aranceles para mas de seis mil productos especificos y en contra partida
estos gobiernos se comprometian a erradicar la produccion del narcotrafico, puesto que Estados Unidos
era su principal mercado, fomentando el cultivo de productos legales en remplazo del cultivo de hoja de
coca, brindando beneficiados ambos paises, pero de tipo arancelario a favor nuestro.

Segun MINSETUR (2009), en febrero del 2009 entr6 en vigor el Acuerdo de Promocién
Comercial (APC) con Estados Unidos, el cual se busca el desarrollo econémico mediante el comercio
bilateral, seguidamente de ello se firmé el TLC con los Estados Unidos en el 2006, entrando en vigencia
el primero de febrero del 2009, cuyo objetivo fue la dinamizacion de los sectores econémicos de cada
pais.

A nivel mundial, los tratados de libre comercio (TLC) han impulsado el crecimiento del

comercio internacional, que alcanzo6 un récord de 33 billones de dolares en 2024, con un crecimiento del
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3,7 % anual, impulsado especialmente por los servicios, que crecieron cerca del 9 % ese afio; sin embargo,
este proceso también enfrenta importantes problematicas globales que cuestionan sus beneficios
universales. Por un lado, la escala de aranceles y barreras no arancelarias ha generado incertidumbre y
costos crecientes para el comercio internacional, con paises como Estados Unidos elevando sus tarifas
efectivas de importacion de aproximadamente 2,6 % a 17,9 %, lo que afecta las cadenas globales de
suministro y encarece bienes y servicios para consumidores y productores por igual. Ademas, la
Organizacion Mundial del Comercio (OMC) ha advertido que el principio de trato més favorecido se ha
debilitado y que la proliferacion de tarifas estd reduciendo el comercio bajo normas globales, lo que
podria frenar la expansion del intercambio comercial y aumentar tensiones entre paises, especialmente
entre economias avanzadas y emergentes. Estos factores ilustran como, si bien los TLC buscan liberalizar
mercados, las tensiones comerciales, las desigualdades entre socios y la volatilidad de politicas
proteccionistas generan desafios significativos para la estabilidad y equidad del comercio mundial.

Los principales paises productores de quinua a nivel mundial se concentran principalmente en
Sudamérica, destacando Perti como el mayor productor, seguido por Bolivia. En un nivel inferior de
produccion se encuentran paises como Ecuador y Bhutan, cuyos volimenes son considerablemente
menores. De acuerdo con estadisticas internacionales, en el afio 2023 Pert registré6 una produccion
aproximada de 70 479 toneladas de quinua, mientras que Bolivia alcanzé alrededor de 41 380 toneladas,
confirmando el liderazgo de ambos paises en la oferta global de este grano andino (FAO, 2016).

A pesar de que casi el 90 % de las exportaciones peruanas estan cubiertas por Tratados de Libre
Comercio (TLC) vigentes con mas de 50 paises, lo cual facilita el acceso preferencial a mercados como
Estados Unidos, China, la Union Europea, Japon y otros socios, la economia peruana enfrenta problemas
estructurales que limitan el impacto positivo de estos acuerdos. En 2023, las exportaciones de mercancias
peruanas sumaron aproximadamente USD 60,7 mil millones, con una contraccion del -3,4 % respecto al
aflo anterior, mientras que las importaciones disminuyeron -14,2 %, dejando un superavit comercial que
mejoro la balanza general pero reflejando una menor dinamizacion de las ventas externas en un contexto
global volatil. Esta fuerte dependencia de los TLC ha contribuido a que una gran parte de los envios se

concentre en pocos productos primarios o con bajo valor agregado —como minerales y commodities
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agricolas, lo cual limita la diversificacion efectiva de la oferta exportable peruana en mercados globales
mas exigentes y competitivos

Ademas, el 93 % de las empresas exportadoras peruanas destinan sus productos a paises con
TLC, y un 87 % de estas son micro, pequefias y medianas empresas (Mipymes), lo que evidencia que
estos acuerdos son criticos para la actividad exportadora, pero también hacen vulnerable al tejido
empresarial nacional frente a cambios externos o barreras no arancelarias. Por ejemplo, a pesar de la
expansion de envios de productos no tradicionales bajo estos acuerdos, persisten desafios logisticos,
tecnologicos y de cumplimiento normativo que impiden que los beneficios de los TLC se traduzcan en
una integracion mas profunda en cadenas globales de valor y un crecimiento sostenido en sectores con
mayor valor agregado. Esta situacion pone de manifiesto la necesidad de politicas publicas
complementarias que mejoren la competitividad productiva interna, fortalezcan infraestructura comercial
y promuevan una verdadera diversificacion de la economia peruana mas alla de la mera apertura
comercial (FAO, 2016).

Respecto al volumen de produccion de quinua en el Peru, el pais ha sostenido en los tltimos
afios una produccion anual que oscila entre 70 000 y 90 000 toneladas, manteniéndose como el principal
productor mundial. En particular, para el afio 2023 se estimo una produccion cercana a 70 479 toneladas,
resultado del aprovechamiento de las condiciones agroclimdticas de las regiones altoandinas y del
crecimiento sostenido de la demanda internacional de quinua, segiin (MIDAGRI, 2024).

A pesar de los beneficios observados desde que el Tratado de Libre Comercio (TLC) entre Pert
y Estados Unidos entr6 en vigor en febrero de 2009, existen problematicas estructurales que afectan la
competitividad y estabilidad de este intercambio comercial a nivel nacional. Desde entonces, las
exportaciones peruanas hacia Estados Unidos han alcanzado mas de US$101 mil millones en 15 afios,
con un crecimiento del 91 % entre 2009 y 2023, y representando productos no tradicionales alrededor del
51 % del total exportado al mercado estadounidense; sin embargo, estas cifras esconden una fuerte
concentracion en unos pocos sectores como la agroexportacion y mineria, lo cual limita la diversificacion

productiva de la economia peruana y su resiliencia frente a choques externos, segin (MIDAGRI, 2024).

1.2. Formulacion del Problema
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1.2.1. Problema general

1.2.2. Problemas Especificos

P.ESP.1: ;Cual es la sensibilidad entre las exportaciones de quinua peruana a los Estados
Unidos y el tipo de cambio, periodo 2000-2024?

P.ESP.2: ;Los factores macroecondmicos pueden contrarrestar los efectos positivos del
tratamiento arancelario del Tratado de Libre Comercio con Estados Unidos en las exportaciones peruanas

de quinua, periodo 2000-2024?

1.3.  Justificacion

1.3.1. Valor tedrico

La presente investigacion aporta conocimientos en un contexto globalizado, contribuyendo con
la comunidad cientifica. Como también brinda sustento cientifico para poder validar el estudio de

investigaciones relacionadas al presente trabajo de investigacion.
1.3.2. Implicaciones practicas

Las implicancias practicas de la tesis “Efecto del Tratado de Libre Comercio Peru—Estados
Unidos en las exportaciones de quinua peruana, periodo 2000-2024” permiten generar evidencia util para
la toma de decisiones publicas y privadas, pues los resultados pueden orientar al disefio de politicas de
promocion comercial y mejora en la competitividad, brindando soporte a los productores y cooperativas
de quinua a identificar las condiciones comerciales mas favorables derivadas de un Tratado de Libre
Comercio, fortalecer estrategias de acceso y posicionamiento en el mercado estadounidense, brindando
informacioén clave para empresas exportadoras optimizando la inversion, calidad y el cumplimiento de
estandares; los hallazgos pueden servir como referencia para futuros acuerdos comerciales y para evaluar

el impacto real de la apertura comercial en sectores estratégicos de la agroexportacion peruana.
1.3.3. Relevancia social

La relevancia social de la tesis “Efecto del Tratado de Libre Comercio Peri—Estados Unidos en
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las exportaciones de quinua peruana, periodo 2000-2024” radica en comprender el crecimiento del
mercado externo y su impacto en las condiciones de vida de miles de familias agroexportadoras, al
generar mayores oportunidades de empleo, ingresos y desarrollo local; ademas, ofrece evidencia para
promover cadenas de valor mas inclusivas, fortalecer la asociatividad campesina y garantizar que los
beneficios del comercio internacional distribuyan de manera mas equitativa entre las comunidades,
contribuyendo al bienestar social, la reduccion de la pobreza y la sostenibilidad del sector agricola

peruano.
1.3.4. Utilidad metodolégica

La utilidad metodologica de la tesis, “Efecto del Tratado de Libre Comercio Pert—Estados
Unidos en las exportaciones de quinua peruana, periodo 2000-2024”, desarrolla un esquema de analisis
de método cientifico, empleando una metodologia explicativa de investigacion para estudiar como los
acuerdos comerciales influyen en variables sectoriales concretas, integrando métodos cuantitativos de
series temporales con la revision del marco normativo del TLC para identificar posibles vinculos causales
entre la apertura comercial y la exportacion; ademas, ofrece una estructura metodologica aplicable a otros
productos agricolas y a investigaciones futuras sobre politica comercial, facilitando la seleccion de
variables, la elaboracion de indicadores y la construccion de modelos que fortalecen la investigacion

economica en comercio internacional.

1.4.  Objetivos de la Investigacion

1.4.1. Objetivo General

Analizar el efecto del Tratado de Libre Comercio Perti —Estados Unidos en las exportaciones de

quinua peruana, periodo 2000-2024
1.4.2. Objetivos Especificos

0.ESP.1: Cuantificar la sensibilidad entre las exportaciones de quinua peruana a los Estados
Unidos y el tipo de cambio, periodo 2000-2024.

O.ESP.2: Estimar los efectos de las variables macroeconémicas y determinar si se contrarrestan
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entre ellas las exportaciones de quinua peruana a los Estados Unidos, periodo 2000-2024.
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CAPITULO II: MARCO TEORICO

2.1. Antecedentes del estudio

2.1.1. Antecedentes Internacionales

(Carlosama, 2022) realizo un estudio titulado, “La politica comercial de China y su efecto en el
comercio internacional de la UE: El caso de Alemania y Francia”, tuvo como objetivo: evidenciar y analizar
la politica econémica internacional, en su relacion de interdependencia de china y los paises de Alemania y
Francia, por medio de un estudio exhaustivo y la evidencia de factores econdomico, politico y sus relaciones
Chino- Europeas, brindando mayor importancia a aspectos politicos en el comercio internacional. En base a
ello es posible notar que el comercio internacional sirve como un nexo para establecer y fortalecer politicas
de comercio con la Unién Europea, como también se pudo evidenciar que una politica comercial entre China
ha podido profundizar sus relaciones de comercio, posicionandose como un socio estratégico, generando
equilibrio en la balanza comercial y la distribucidon del comercio internacional. Si bien es cierto se puede
constar que los productos exportados entre China y la Unidon Europea fueron complementarias, poniendo
énfasis en productos industriales y con valor tecnoldgico en respuesta al programa MIC2025. Pese a la
diversificacion en las exportaciones por parte de la Union Europea, existe déficit comercial frente al gigante
asiatico. En términos comerciales la relacién comercial con China se ha convertido en un punto estructural
pragmatico, permitiendo no solo asociarse en términos comerciales con Alemania como también profundizar
con otros ambitos. Permitiendo tratar otros temas como los Derechos Humanos.

Como también se puede constatar que la relacion comercial entre China y Alemania, Alemania un
pais lider comercial de la Union Europea y la puerta de ingreso para establecer lasos comerciales con demas
paises de la Union Europea, como segundo punto se puede observar que estos lazos comerciales entre China
y Alemania se ha logrado mejorar la Inter institucionalidad en ambos paises en el marco de una asociacion
integral. En su totalidad se muestra que estos paises estan realizando esfuerzos diplomaticos a fin de afianzar

estas asimetrias econdomicas. En tanto se puede demostrar que las relaciones diplomaticas entre china y
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Alemania fue la base central para futuras relaciones comerciales. De ahi se puede deducir que Francia fue el
primer pais en entablar relaciones comerciales con el gigante asidtico (China), y elevar sus relaciones
comerciales hacia una estrategia global, si bien es cierto estas relaciones comerciales fueron tenues durante
los sesenta, estos empezaron a tener mayor relevancia durante los afios setenta y ochenta con intercambios
comerciales mas significativos. Por el contrario desde los noventa el fortalecimiento de los lazos politico
comercial en agravio a Taiwan, aumentando la afluencia del comercio internacional generando una mayor
interdependencia comercial y econdmica, por tanto genera déficit comercial en el que cada vez son mas
agudos, en resumen cada vez Alemania y Francia son cada vez mas atraidos por el mercado chino, en el que
ofrece productos acordes a las necesidades y nuevos retos que tiene su economia interna e internacional.

En un estudio realizado por (Sanchez, 2020), tuvo como titulo de investigacion, “Analisis
comparativo de los tratados de libre comercio de Colombia con Estados Unidos y Canada en el sector
cafetero”, tuvo como objeto de investigacion: realizar un analisis comparativo de los tratados de libre
comercio que tiene Colombia con Estados Unidos y Canada en el sector cafetero, la metodologia empleada
en la presente investigacion es de tipo exploratorio descriptivo, exploratorio, debido a que hace uso de base
documental, con respecto a un analisis comparativo, firmado del tratado de Libre Comercio firmado entre
Colombia y los paises de: EEUU. y Canadd, donde brinda un andlisis exhaustivo a dichos TLCs de la
Economia Colombiana en el sector cafetero, siendo este un sector de mayor afluencia comercial. Tiene como
conclusion: Al inicio de la entrada en vigencia del TLC entre Colombia-EEUU., los beneficios generados
para Colombia no fueron preponderantes, teniendo como resultado una balanza comercial deficitaria, y una
guerra comercial entre los productos mas eficientes, mas competitivos. En funcion a la balanza comercial
antes de la entrada en vigencia del TLC (Sanchez, 2020), observd que el comportamiento de las variables
macroecondémicas era favorable y luego de la entrada en vigor de dicho tratado, estas variables
macroecondmicas presentaron una caida en el indice de desempleo, el PBI, la balanza comercial, etc. Debido
que en un inicio ambos paises tenian un comportamiento de interdependencia, que se espera que sea un

comportamiento transitorio y pueda superar esta situacion. Luego de la entrada en vigencia del TLC, firmado
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entre Canada- Colombia, se pudo observar unos resultados favorables en a la balanza comercial, ello debido
a que la negociacion del TLC entre ambos paises fue més equitativa. Los beneficios generados con la firma
del TLC, trajo consigo que las empresas nacionales sean mas eficientes y competitivas, certificandose y
preparandose para poder cumplir con los estandares de calidad solicitados en paises del exterior. La mano de
obra calificada se vio incrementada, debido a la demanda de esta por parte de las empresas, en consecuencia
se vio mejoras en el nivel de exportacion, y un incremento en el indice de empleo. La entrada en vigencia del
TLC, generd un impulso en la competitividad empresarial, teniendo mejores condiciones para atraer la
inversion, atraer la productividad y conquistar el mercado mundial. El sector agrario, es el sector mas
afectado luego de la entrada de vigencia del TLC, es por ello que el gobierno deberia de adoptar politicas e
impulsar la mejora de los estandares sanitarios y fitosanitarios, como también se deberia tener medidas de
proteccion, establecer contingentes arancelarios y ampliar los plazos de desgravacion. Colombia tiene
ventajas en cuanto a su posicion geografica, ya que tiene salida tanto por el mar Atlantico como también por
el Océano Pacifico, del mismo modo sus pisos ecologicos, posibilitando que se pueda cultivar de forma
competitiva, productos como la pifia, chontaduro, aguacate, uchuva, por tanto se sugiere mejorar la
infraestructura y logistica en las zonas portuarias y zonas francas, a fin de mejorar el tiempo de llegada en el
tiempo estimado. Se debe realizar mayor inversion en zonas portuarias y zonas francas, debido a que son
zonas de ingreso y salida de comercio internacional, brindando mayor gasto presupuestal a estas regiones,
en el tema de puertos, logistica e infraestructura. La inexistencia de vias adecuadas en zonas portuarias es
uno de los problemas existentes en Colombia, es por ello que el estado debe comprometerse con el
mejoramiento de vias, como también la creacion de autopistas de interconexion de zonas francas, puertos y
medios de transporte. En la actualidad Colombia se caracteriza por ser un pais agroexportador de productos
primarios, es por ello para la mejora en los precios, se debe tener un acceso de trasporte, para la mejora de la
competitividad de sus productos.

Colombia tiene el mejor café de exportacion a nivel de Latinoamérica, como también la federacion

nacional del cafetero, es un ente encargado de regular los precios y la compra de toda la produccion, siempre
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en cuando cumplan con los estdndares de calidad fijados a nivel internacional. La crisis petrolera y la
fluctuacion del dolar estan teniendo un efecto significativo en la industria cafetera. Para contrarrestar este
impacto a largo plazo, se sugiere aumentar el consumo interno de café. Sin embargo, en la actualidad, la
poblacion no esta consumiendo café en la medida deseada debido a la disminucion del poder adquisitivo y

los cambios en los habitos de consumo.

2.1.2. Antecedentes nacionales

En un estudio realizado por (Fairlie Reinoso, 2006), estudio el Tratado de libre comercio Peru —
EE.UU.: un balance critico; donde realiza una discusion de los textos escritos dentro del Tratado de Libre
Comercio Pert- Estados Unidos y lo que significa para el Pert1 y lo que puede significar a nivel agricola,
servicios, propiedad intelectual, compras realizadas por el estado peruano y controversias ( a nivel medio
ambiental), llegd a la conclusion que el Tratado de libre comercio firmado entre Perti y Estados unidos, en
la inversion estadounidense no tuvo un comportamiento responsable, reduciendo la regulacion en la inversion
extranjera en detrimento de un desarrollo sostenible.

(Fairlie Reinoso, 2006) menciona que las prohibiciones de expropiacion y prohibicion de requisitos
de desempefio dentro de las disposiciones del Nivel Minimo de Trato que estan establecidas dentro del
capitulo de inversiones del TLC Pert con Estados Unidos , presentan semejanza con las que se plantearon
en el TLCAN, donde se pudo observar una serie de rifias, por ejemplo en la etapa de establecimiento de
inversiones si una empresa extranjera informe que quiere invertir en el Peru, se le brindara inmediatamente
garantias y privilegios como el derecho a la indemnizacion.

Resumiendo, en el capitulo donde se menciona las inversiones en el marco del Tratado de Libre
Comercio, a fututo se puede generar una serie de disputas de la inversion de empresas estadounidenses ya
que podria generar dafios ambientales en el sector minero generando efectos negativos privilegiando a
empresas transnacionales.

En un estudio realizado por (Beratn, 2022), tuvo como tema de estudio, El impacto del tratado de

libre comercio EEUU-Perti en las exportaciones de quinua peruana, periodo 2010 -2019, el propdsito
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principal de este estudio es examinar los efectos generados por el Tratado de Libre Comercio entre EEUU-
Pert en las exportaciones de quinua peruana durante el periodo comprendido entre 2010 y 2019, los objetivos
especificos incluyen la evaluacion de los efectos generados por el Tratado de Libre Comercio entre EEUU-
Pert en el tipo de cambio durante el periodo comprendido entre los afios 2010 y 2019, analizar los efectos
ocasionados por el Tratado de Libre Comercio entre EEUU-Pert en la cantidad de toneladas de quinua
peruana exportada entre los afios 2010 y 2019, asi como examinar como este acuerdo ha contribuido al
crecimiento y ascenso de Perti como un importante exportador mundial de quinua durante el mismo periodo;
en el marco de la presente investigacion, se empled una metodologia que incluyd el uso de técnicas
estadisticas, como la regresion lineal, con el propdsito de evaluar el impacto de diversos factores de
competitividad en las exportaciones agricolas. El estudio se caracteriza por ser de naturaleza no experimental,
donde se recopild informacion proveniente de fuentes secundarias. Ademas, se llevaron a cabo delimitaciones
especificas de las variables que son recurrentes en el ambito agroexportador de la quinua, con el fin de
someterlas a un detenido proceso de observacion y analisis. Este enfoque metodoldgico permite obtener una
comprension mas precisa de los factores que influyen en las exportaciones de quinua y su competitividad en
el mercado internacional, la naturaleza de la investigacion es de caracter aplicado, con un disefio descriptivo
y correlacional no experimental, el enfoque de analisis se centra en documentos estadisticos que detallan las
exportaciones de quinua peruana durante los afios 2010 a 2019, el enfoque es de tipo mixto (cuali-
cuantitativo), la técnica utilizada para la recoleccion de datos, se trabajo con informacion secundaria, debido
a la naturaleza no experimental del disefio muestral, no se ha establecido una poblacion especifica ni se ha
seleccionado una muestra delimitada.

La informacién utilizada en este estudio proviene de diversas fuentes de renombre, incluyendo
Trade Map, Veritrade y Adex Data Trade, el Instituto Nacional de Estadistica e Informatica (INEI), la
Comision de Promocion del Pert para la Exportacion y el Turismo (PromPeru), el Ministerio de la

Produccion (PRODUCE).

(Beratin, 2022), tuvo como conclusion que el andlisis del impacto del Tratado de Libre Comercio
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entre Peru y Estados Unidos revela un aumento significativo en la demanda de quinua, lo que ha resultado
en una expansion geografica de la produccidn en diversas regiones del pais. Por consiguiente el crecimiento
economico y la apertura comercial ha generado ingreso de divisas por parte de las empresas exportadoras,
tanto para la siembra como para otros fines. Ademads, un factor relevante que ha contribuido a este fenomeno
es la designacion del afio 2013 como el "Afio Internacional de la Quinua", por tanto produjo una mayor
produccion y exportacion, incluso en la costa peruana, antes no tan involucrada en este mercado. Aunque el
Tratado de Libre Comercio (TLC) esta vigente, siguen presentes obstaculos no relacionados con tarifas que
representan desafios para los empresarios y afectan la competitividad del sector. Un estdndar muy exigido
en las exportaciones son los elevados estandares de calidad. y adoptar la tecnologia necesaria para cumplir
con dichos requisitos. Como resultado, unicamente un reducido grupo de 9 empresas abarca mas de la mitad
(53.44%) del total de exportacion de quinua peruana. Esta concentracion refleja las limitaciones y desafios
que enfrentan las empresas mas pequefias o menos tecnificadas para poder entrar a competir frente a los
estandares exigidos por el mercado internacional. Es ampliamente reconocido que Estados Unidos genera
una influencia de precios en la quinua a nivel internacional. La firma del Tratado de Libre Comercio entre
Pert y Estados Unidos ha contribuido en fomentar el consumo de este producto gracias a sus propiedades y
valor nutricional. Desde el afio 2011, Estados Unidos se establecié como uno de los paises de mayor consumo
a nivel internacional, tanto para la siembra como para otros fines. Especificamente, en el caso de la quinua
destinada para usos distintos a la siembra, las exportaciones han generado un total de 405,541 miles de
dolares en valor FOB, resaltando por encima del pais de Bolivia, que histéricamente fue uno de los
principales competidores de este grano andino. Este hecho refleja el impacto positivo del TLC en la
promocion y la venta de quinua en los Estados Unidos.

(Beraan, 2022), afirm6 que la supresion de barreras arancelarias, pactadas en el acuerdo, ha
generado un significativo incremento en las exportaciones de quinua peruana, exceptuando la destinada a la
siembra para los Estados Unidos. El 2014, las exportaciones peruanas de quinua tuvieron un incremento del

129% en millones de dolares, conservando una propension alcista en los afios siguientes. No obstante, esta
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evolucion se vio de momento suspendido ese mismo afio, cuando fue rechazado hasta 6 envios en aduanas
estadounidenses debido a la existencia de plaguicidas en el producto. Ya a partir del 2017, se ha detectado
una mejora notable en el valor monetario de las exportaciones quinua, experimentando un aumento de
alrededor del 3.4%. Este incremento en los precios unitarios del dolar por kilogramo en el mercado de los
Estados Unidos, tras dos afos consecutivos de declive. Sin embargo, es crucial destacar que, aunque el valor
monetario sea significativo, no se pueden subestimar los considerables gastos logisticos asociados a los
reglamentos para su ingreso y a una inspeccion en la calidad impuestos por Estados Unidos, considerados
como barreras no arancelarias. En resumen durante el periodo analizado, la tendencia de las exportaciones
de quinua en Pert ha sido favorable en general, aunque se observo una disminucion del 10% en los tltimos
cinco afios. En cifras, estas exportaciones descendieron aproximadamente US$ 144.4 millones, para el 2015

a US$ 134.5 millones en el afio 2019.

La 3ra conclusion de (Beraun, 2022), sefiala que en el afio 2014 se produjo una limitacion en las
exportaciones hacia EE.UU. debido a la presencia de plaguicidas, siendo esta restriccion influenciada por
medidas sanitarias, fitosanitarias y obstaculos técnicos en el comercio internacional; durante este periodo, las
regulaciones no arancelarias establecidas por la FDA no estaban claramente definidas. Como resultado, las
empresas exportadoras comercializaron tanto la quinua convencional y la quinua orgénica bajo estandares
similares. Fue en el afio 2016 cuando se establecieron los limites maximos de residuos, y se observo un
aumento en la cantidad exportada a partir del afio 2017.

Después de superar estos obstaculos, (Beratn, 2022) afirmé que la cantidad de quinua exportada
comenzo a recuperarse en los anos siguientes, alcanzando aproximadamente 119,866,458 kg. de quinua no
consignada a la siembra y 160,621 kg. destinados a la siembra durante el periodo comprendido entre 2010 y
2019. Donde el Peru se consagro como en el principal pais exportador mundial de quinua desde 2014 hasta
la actualidad, con un porcentaje de intervencion del 33.5% en el mercado global. Aunque hubo disminucion
en las exportaciones en los afios 2015 y 2016, la estrategia implementada por el gobierno peruano en el afio

2017 para aumentar el volumen de exportaciones ayud6 a aminorar el efecto negativo causado por un deceso
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en los precios internacionales de la quinua. El comportamiento del valor exportado en el afio 2017, y un
incremento del 18% de volumen, puede atribuirse a la fijacion de precios por parte del mercado
estadounidense. Cuarta conclusion: el pais de los Estados Unidos se posiciona como el principal pais de
destino de exportacion a nivel mundial, representando el 37% del total de las exportaciones, especialmente
de la variedad organica. Ademas, es el principal consumidor directo a nivel mundial, Bolivia, lo que convierte
su demanda en un factor crucial para la posicion de Peru dentro del ranking mundial de exportacion de
quinua. Al igual que Peru, Bolivia enfrentd desafios similares durante el tltimo quinquenio del periodo
analizado, observando una disminucién en sus exportaciones de US$ 91.5 millones en 2015 a US$ 90.6
millones en 2019. Sin embargo, experimentd una recuperacion con un crecimiento porcentual del 18.2% en
comparacion con el afio anterior, influenciada en parte por su entrada en el mercado chino. A pesar de
registrar cifras mas alentadoras que Pert, Bolivia no logré superar a Perti en su posicion como lider en las
exportaciones de quinua.

En un estudio realizado por (Mendiburu, 2022), realiz6 un “andlisis de los efectos de los términos
de intercambio de comercio exterior sobre el crecimiento del producto bruto interno de Perti y Chile durante
los afios 2000 -2021”, tuvo como objetivo de investigacion verificar la existencia del efecto Meztler - Laursen
-Harberger para Perti y Chile, durante los afios 2000 al 2021, estimar el efecto que genera el termino de
intercambio al PBI, siendo la variable de control el tipo de cambio real de Chile y Pertl y estimar el efecto
del tipo de cambio real sobre la actividad econdmica, durante los afios 2000 al 2022. La estrategia
metodoldgica adoptada en relacion a este estudio consiste en utilizar el modelo de vectores autorregresivos
(VAR).

(Mendiburu, 2022), afirmé que el impacto en el incremento de los términos de intercambio muestra
resultados relevantes para el comercio en ambas naciones. En el Peru se evidencia una influencia adversa del
-0.12639% en el segundo periodo, y un leve impacto negativo del -0.01986% en el primer periodo. Por otro
lado en Chile, la repercusion es mas marcada en el primer periodo previo, con una caida del -0.100%, aunque

también se observa un segundo descenso del -0.0872%.
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El analisis de la actividad econdmica segun (Mendiburu, 2022) muestra que un incremento en la
variable términos de intercambio no es favorable para el pais en el corto plazo. Este fendmeno puede
entenderse debido a la necesidad que tienen las empresas de realizar inversiones para mejorar su capacidad
productiva y poder beneficiarse del incremento de los precios de exportacion. Ademas la reduccion en los
productos importados destinados como materia prima para la fabricacion de productos no tiene un efecto
inmediato, dado la compra de materia prima para su produccion actual. Este vinculo en los costos de
produccion puede dificultar la capacidad de aprovechar los beneficios a corto plazo derivados de cambios
generados en los términos de intercambio. En Chile, la exportacion de producto tradicional consta del
61.92%. y en Peru representan el 73.8%. Debido a la alta tasa de volatilidad en los precios en los productos
tradicionales de exportacion, ambas naciones estin promoviendo diversificar la exportaciéon de productos,
especialmente a través de politicas dirigidas al sector agropecuario. Al examinar la respuesta del producto
bruto interno en relacion tipo de cambio real multilateral, se detecta una marcada diferencia entre Peru y
Chile en cuanto al impacto de esta variable. En Perti, dicho impacto es considerablemente menor debido a la
implementacion de un tipo politica de flotacion sucia, lo que reduce las consecuencias de la actual volatilidad
respecto a la moneda.

En un estudio realizado por (Huaman & Sinsaya, 2021), de titulo: “Relaciones entre los Términos
de Intercambio y Exportaciones de Palta Fresca Peruana (Periodo 2016-2019): Enfoque VEC”, tiene como
objetivo de investigacion determinar si los términos de intercambio y la exportacion de palta peruana , tiene
algun relacion en el largo plazo en los afios 2016 al 2019, la metodologia utilizada tiene un enfoque
cuantitativo para recopilar informacion en relacion a la presente investigacion. Se recolectaron 48
informaciones de tipo mensual para cada variable, lo que suma un total de 96 tipo de informaciones. Como

resultado de su analisis, concluye que:

Existe una relacion positiva entre las exportaciones peruanas de palta fresca y los términos de
intercambio y exportaciones en el periodo del 2016 al 2019. (Huaman & Sinsaya, 2021) ratificé mediante la

prueba de cointegracion de Johansen, donde se valida la hipotesis alterna, de igual manera se verifico que en
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un inicio las variables establecidas cumplen con el requisito de no estacionariedad y por tanto deben ser

conformadas en su mismo orden.

En un estudio realizado por (Plata, 2019), cuyo tema de investigacion es: “Los términos de
intercambio y su influencia en la exportacion de aceituna en Tacna, periodo 2016, tiene como finalidad del
estudio, determinar la influencia de los términos de intercambio en la exportacion de aceituna en Tacna,
periodo 2016-2018. Para el estudio utilizO como metodologia no experimental, utiliza informacion
secundaria como instrumento de medicion, recopildé informacion a través de fichas documentales, la
poblaciéon y muestra conformada por empresas exportadoras de Tacna, el autor llegd a la siguiente
conclusion:

Los términos de intercambio reflejaron una dindmica volatil en relacion al rendimiento generado en
el mercado internacional. Por tanto (Plata, 2019) evidencia un incremento entre los afios 2016 y 2018, seguida
de una leve disminucion. Durante el analisis estadistico del indice de términos de intercambio genero una
media de 93.4 y una desviacion estandar de 5.07. Las exportaciones de aceituna han mostrado un patrén
ascendente desde 2016, reactivandose despues de un periodo afectado por eventos naturales que impactaron
negativamente en el cultivo del olivo. Sin embargo, experimentaron un estancamiento a finales de 2017
debido a la sobreproduccion.

En un estudio realizado por (Funes & Grandez, 2019), de titulo: “Efecto del tipo de cambio real en
las exportaciones e importaciones totales de Honduras tuvo como objetivo de investigacion identificar la
relacion de elasticidad entre el flujo del comercio exterior y las variacion en el tipo de cambio real, utilizando
el enfoque de cointegracion de Engle y Granger. El objetivo es entender como las exportaciones (X) y las
importaciones (M) son afectadas por las variaciones del tipo de cambio real, lo que permitira establecer
posibles escenarios para la politica cambiaria del pais. Como resultado de este analisis, concluyé que:

Las funciones de demanda a largo plazo estimadas para las exportaciones (X) y las importaciones
(M) de Honduras se ajustan a lo establecido por la base de informacion literaria y la evidencia empirica. Las

evaluaciones sugieren que las exportaciones mantienen una dependencia positiva con el tipo de cambio real
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y el ingreso real externo, mientras que las importaciones presentan una dependencia negativa con el tipo de
cambio real, pero positiva con el ingreso real interno. Se observo que la sumatoria del valor absoluto de la
elasticidad del precio estimadas para las exportaciones (X) y las importaciones (M) es mayor que 1. Esto
sugiere que una depreciacion beneficiaria la balanza comercial del pais a largo plazo, lo que proporciona
evidencia de la existencia de la condicion Marshall-Lerner para Honduras. Segun las elasticidades-precios
estimadas para Honduras, las decisiones relacionadas con la politica cambiaria tienen un impacto positivo en

el comportamiento de la cuenta corriente de la Balanza de Pagos.

(Cuadros, 2023), estudio el efecto del tipo de cambio real en las exportaciones peruanas no
tradicionales en el corto y largo plazo”, el objetivo es identificar la variacion del tipo de cambio real y el
crecimiento de las exportaciones no tradicionales de Pert. Para recopilar informacion empleo fuentes
secundarias conformada por todas las empresas exportadoras durante el periodo de 2000 a 2019. Como
resultado de este analisis, el autor llegd a la siguiente conclusion:

A largo plazo (Cuadros, 2023) afirma que dentro del periodo de estudio, la variabilidad del tipo de
cambio real no ejerce un efecto significativo en las exportaciones peruanas de productos no tradicionales.
Para abordar el objetivo principal de determinar como los diversos cambios en el tipo de cambio real afectan
la evolucion de estas exportaciones, se empled el modelo ARDL (AutoRegressive Distributed Lag), que
permite estimar los coeficientes mas adecuados para comprender la dependencia en el corto y largo plazo
para las variables de estudio. Ademas, se llevaron a cabo pruebas de limite de cointegracion para evaluar esta
relacion en el largo plazo. Después de llevar a cabo multiples pruebas para examinar la correspondencia entre
la volatilidad del tipo de cambio real y las exportaciones de bienes no tradicionales, se descubrié que esta
variable no resulta significativa tanto en el corto y largo plazo. Este hallazgo sugiere que la viabilidad del
tipo de cambio real no genera un efecto relevante en la comercializacion de productos no tradicionales al
exterior ni a corto ni a largo plazo. Esta conclusion puede explicarse principalmente por el hecho de que en

el caso peruano, el BCRP tiene como caracteristica tener autonomia. Por lo tanto, frente a una variacién en
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el tipo de cambio, el BCRP interviene de inmediato, lo que limita la volatilidad y genera confianza entre los
exportadores en la permanencia del tipo de cambio real. Por tanto los resultados obtenidos indican que esta
volatilidad no es un factor que afecte significativamente sus exportaciones a corto o largo plazo. Un
incremento en las importaciones con destino a productos de capital y materias podria impulsar también las
exportaciones, particularmente las exportaciones no tradicionales. Esta relacion se entiende al considerar que
se estan evaluando las importaciones especificamente destinadas a las exportaciones no tradicionales, lo que
indica que un incremento en estas importaciones podria estar asociado con un aumento en las exportaciones
no tradicionales. En cuanto al analisis a largo plazo del modelo, cada variable mostr6 un valor significativo
del 1%, excepto la variable tipo de cambio. Estos efectos sugieren que, a largo plazo, un incremento en el
volumen de importacion de bienes de capital e insumos conducira a un incremento en el volumen de
exportacion de productos no tradicionales. Esta relacién genera una suposicion que un aumento en la
adquisicion de bienes de capital e insumos esta destinado a ser utilizado en la produccion de exportaciones
no tradicionales. Por lo tanto, un crecimiento en estas importaciones esta asociado con un incremento en la
exportacion no tradicionales. En cuanto al PBI peruano, un incremento a largo plazo indica un crecimiento
continuo del pais, lo que deberia reflejarse en un aumento en las exportaciones. De manera similar, un
aumento en el PBI mundial indica un crecimiento econémico general, lo que podria resultar en una mayor
demanda de productos, lo que a su vez generaria un incremento en la exportacion no tradicional peruana.
(Cuadros, 2023) sugiere realizar un analisis sobre la consecuencia que genera variabilidad del tipo
de cambio real sobre productos de exportacion no tradicional, considerando cada sector por separado, como
el sector minero, manufacturero, agricola, entre otros. Ademas, se recomienda utilizar como proxy del
Producto Interno Bruto (PIB) mundial a paises distintos como Estados Unidos, China y la Union Europea.
En un estudio realizado por (Duran, 2020) , investigd el impacto del TLC Pert — China en las
exportaciones peruanas de harina de pescado a China durante el 2004 al 2016, tiene como objetivo examinar
el efecto del TLC Pert — China en las exportaciones peruanas de harina de pescado a China , periodos 2004

al 2016. se empled un enfoque econométrico que involucr6 la utilizacion de minimos cuadrados ordinarios
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para estimar los datos. Para la recopilacion de informacion, se recurrio a fuentes secundarias como el Informe
social y econdmico del Banco Central de Reserva del Pera (BCRP) y la revision bibliografica de diversos
autores, la poblacion y la muestra estuvo integrada por empresas exportadoras durante los periodos 2004-
2016.

(Duran, 2020), lleg6 a la conclusion que el intercambio comercial internacional cumple una funcion
relevante en la determinacion del bienestar y la prosperidad de una nacion. Por el contrario, es esencial
reconocer que los tratados de libre comercio (TLC) se realizan en la mayor parte de estados en el mundo con
la finalidad de poder generar beneficio bilateral con el intercambio de bienes y servicios, no siempre resultan
beneficiosos para ambas partes. En algunos casos, estos acuerdos pueden poner en riesgo la prosperidad y el
bienestar de las naciones involucradas. A través del analisis econométrico, se ha podido constatar que la
exportacion de harina de pescado chileno genera un impacto positivo en la exportacion de harina de pescado
peruana a Estados Unidos, aunque esta relacion no alcanza significancia estadistica. Este fendomeno se explica
por el hecho de que un aumento en las exportaciones chilenas significa un mayor volumen de harina de
pescado a nivel mundial, lo que amplia su presencia en diversos mercados debido a sus propiedades. Sin
embargo, es relevante destacar que la harina de pescado peruana tiene diferentes propiedades que la harina
de pescado chilena, lo que genera un mayor valor en el mercado internacional, debido a factores biologicos
y geograficos. Por otro lado, se muestra que los términos de intercambio presentan un impacto directo y
estadisticamente con alto valor significativo como factor impulsor para la exportacion de harina de pescado.

Aunque el Tratado de Libre Comercio (TLC) busca brindar beneficios para todos los sectores, segin
(Duran, 2020) en ocasiones no logra cumplir con esta premisa de manera equitativa. En el contexto de su
investigacion, observo que a través de la variable del TLC no muestra una incidencia positiva significativa
en la comercializacion de harina de pescado a China. Sin embargo, los bienes exportados fueron afectados
en primacia por los términos de intercambio como también otros factores que se expusieron en anterioridad.

El Peru es reconocido como uno de los principales paises que proveen materia prima a nivel

mundial, lo que permite ser un socio potencial para paises industrializados. (Duran, 2020) afirma que es
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fundamental evitar depender exclusivamente de un solo sector. Es crucial trabajar para generar una mayor
gamma de diversificacion productiva, ya que un Tratado de Libre Comercio (TLC) no es la tnica forma de
poder impulsar la economia nacional. Es necesario adoptar un enfoque integral que fomente el desarrollo
equilibrado de multiples industrias para garantizar la estabilidad y el crecimiento sostenible a largo plazo.

Resulta fundamental que Pert adopte nuevas disposiciones segun las disposiciones normativas del
Tratado de Libre Comercio (TLC), con la finalidad de establecer condiciones arancelarias mas ventajosas
que promuevan un intercambio mas agil de harina de pescado entre China y Peri. Aunque el resultado del
presente estudio no sea alentadores tampoco negativos. (Duran, 2020) senala que la harina de pescado, ha
demostrado resiliencia frente a adversidades, que van desde desafios bioldgicos, como también riesgos de
extincion, hasta desafios comerciales y tecnologicos, como también la posibilidad que existan nuevas
especies o productos que puedan reemplazar su utilidad. En este contexto, es crucial adoptar medidas
proactivas para poder brindar una mejor posicion de la harina de pescado peruano en los mercados
internacionales y garantizar su continuidad como un componente vital de la economia pesquera del pais.

Entre Pert1 y China las exportaciones peruanas de harina de pescado estan desequilibrada a favor
del pais industrializado (China), siendo afectadas primordialmente por factores macroeconomias de ahi que
el termino de intercambio afecta a la exportacion de harina de pescado, asi como por condiciones
coyunturales. (Duran, 2020) afirma que es necesario abordar esta situacion de manera estratégica y proactiva
para garantizar condiciones mas equitativas y favorables para la industria de la harina de pescado en el
contexto del TLC

El Tratado de Libre Comercio, segin (Duran, 2020) no gener6é un impacto significativo en las
exportaciones de harina de pescado. En cambio, factores como los términos de intercambio, el volumen
exportado de harina de pescado de Chile, la inflacion en Per, el precio de exportacion, la inflacion en China,
y el PIB de China explicaron mejor las variaciones en las exportaciones. Ademas, es importante resaltar el
grado de significancia de los términos de intercambio. Por esta razon, se enfatiza la necesidad de diversificar

la produccion, asimismo el tratado de libre comercio (TLC) no posibilita la estimulacion en todos los sectores
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economicos, especialmente considerando que Pert se caracteriza por ser un reconocido pais exportador de
materias primas. Como también en esta investigacion ,

(Vivar, 2021), estudié el impacto del Tratado de Libre comercio Perti- Estados Unidos en la
exportacion de esparrago fresco peruano a Estados Unidos: Un estudio para los afos 2004-2018”. La
investigacion presenta un enfoque mixto (cualitativo y cuantitativo), disefio no experimental transversal, la
muestra corresponde a datos mensuales en el periodo 2004-2018, con datos que son cinco afios ante y nueve
afos después de la firma del TLC. La técnica empleada fue de tipo estadistica y documental, el instrumento
aplicado en la presente investigacion fue obtenida de fuentes confiables como la SUNAT, el Ministerio de
Agricultura y Riego y el BCR. Concretamente para el analisis de los datos se empleo el analisis cuantitativo

y cualitativo.

(Vivar, 2021) infiere que el total de los sectores economicos no logran ser beneficiados con el TLC
y por tanto cada pais presenta diferentes resultados luego de la firma de una alianza comercial. En el Pert el
TLC genero consecuencias positivas en las exportaciones de esparrago fresco a los EEUU, el modelo
utilizado en esta investigacion no permite ver el beneficio en un nivel sectorial, se observo que tuvo un
incremento del 0.23% mensuales, equivalentes a un valor FOB de 15 705 doélares.

Dando relevancia a los términos de intercambio para poder explicar la conducta que presento las
exportaciones, siendo un indicador que muestra la relacion de precios de bienes exportados e importados en
el Peru, (Vivar, 2021) resalta la importancia de esta variable para interpretar la tendencia que genera en las
exportaciones de esparrago a los Estados Unidos, también se tomo en consideracion la variable tipo de
cambio real para verificar el grado de efectividad que tiene, sin embargo no present6d grado de relevancia
significativa para explicar el modelo, también se observd que pese a que la alcachofa es un bien sucedaneo
de los esparragos no impacta en su exportacion ya que este presenta una marcada preferencia por los
estadounidenses. Para la exportacion de alcachofa durante el TLC si presento un efecto positivo a diferencia
de otros bienes de naturaleza agricolas como el caso de los arandanos, que precisan de un gran empleo de

agua y altos costos de produccion.

34



(Sacasaca, 2020), investigo las determinantes de la exportacion de quinua en el Perti: periodo 2005-
2018, el estudio presento un enfoque de tipo cuantitativo y de tipo descriptivo, de tipo aplicada, de disefio no
experimental, la muestra empleada en esta investigacion es representada por un estudio de 14 afos, con una
frecuencia mensual del 2014 al 2018, concluyo que durante los periodos de estudio las variables que mejor
explicaron el modelo fueron los precios de exportacion y la renta en los EEUU. los términos de intercambio
son irrelevantes para explicar el modelo. El estado debe tomar en cuenta promover politicas claras de
comercializacion y produccion, trabajando con semillas mejoradas y lograr cubrir estdndares de calidad
exigidos en las medidas sanitarias por los EEUU. Y de esta forma evitar casos como los ocurridos en el 2014
donde se devolvid 500 toneladas de este grano debido al excesivo uso de agroquimicos.

(Soria, 2019), investig6 el analisis de las tendencias de consumo de la quinua y la exportacion al
mercado de los Estados Unidos, el objetivo de investigacion es analizar la propension del consumo de quinua
en la exportacion al mercado de Estado Unidos, en el periodo 2013-2018, la investigacion tiene un nivel
descriptivo-explicativo y de naturaleza aplicada, dado que confronta la teoria con la realidad a la cual se hace
dicho estudio, alcance descriptivo; de disefio no experimental. Concluyo que la tendencia del consumo de
quinua esta siendo explicada por cambios en los habitos alimenticios, fomentados por productos de mayor
nivel nutricional, el cuidado del medio ambiente insidio en la exportacion de dicho grano ya que el cultivo
de quinua organica representa la mayor demanda, puesto que esta variedad ha sido quien ha cumplidos con

los estandares de calidad internacional.

(Soto, 2019), investigo el estudio el “Impacto de los acuerdos comerciales en el incremento de la
exportacion, un aporte al crecimiento economico del Pera 1990-2017”, el objeto de investigacion es tener
mayor informacion el comportamiento de las exportaciones en el Peru y la influencia de los Acuerdos
Comerciales, la metodologia aplicada es de naturaleza cuantitativa, de enfoque cuantitativo. Esta eleccion
metodologica facilitara la verificacion de las hipdtesis planteadas, el disefio de investigacion es descriptivo,
utilizo fuente de informacion de la pagina de la Superintendencia Nacional de Administracion Tributaria y

el Banco Central de Reservas del Peru, en cuanto a la poblacién y la muestra es el total de empresas
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exportadoras en el periodo comprendido entre el afio 1990 al 2017.

(Soto, 2019), concluyd que el modelo de apertura de mercado mediante acuerdos comerciales
bilaterales y regionales ha ido fortaleciéndose con el paso del tiempo, generando beneficios tangibles para la
economia y el comercio del Pert. Es por ello que los acuerdos comerciales han tenido un efecto positivo en
las exportaciones cuyo vinculo con el desarrollo economico nacional es estrecho, ya que contribuye
positivamente a la productividad, la generacion de empleo y el bienestar tanto en el corto y el largo plazo.

(Soto, 2019) afirma que con el paso del tiempo, las exportaciones experimentaron un notable
crecimiento, sin embargo, este sistema eventualmente mostrd signos de perjuicio para el sector exportador
peruano, las exportaciones peruanas asumen un papel fundamental en la economia nacional. (Soto, 2019)
llego a la segunda conclusion tomando en cuenta que el comercio internacional ha tenido un papel crucial
como catalizador del crecimiento econdémico en los tltimos tiempos. Los acuerdos comerciales suscritos por
el Pert han transformado la perspectiva sobre el desarrollo econémico, surgid a fin potenciar y resguardar
las exportaciones nacionales. De este modo, esta herramienta se ha convertido en un catalizador para
diferentes sectores economicos, revitalizando la produccion nacional y generando dinamismo en la economia
del pais. Debido a la implementacion de los Acuerdos Comerciales Bilaterales y Regionales, se diversifico y
dinamizé la produccion nacional. Esta diversificacion ha propiciado el crecimiento de otros sectores
economicos. En la actualidad, el Pert ha fortalecido su posicion como nacién exportadora, resaltando no solo
por exportar materia prima, sino también por exportar productos con un valor afiadido.

(Poma, 2020), estudio6 el “Impacto de las exportaciones peruanas en la participacion del mercado
de EE. UU.” pre y post tratado de libre comercio, periodo 2006-2016. En la investigacion, utilizo la
metodologia de enfoque cuantitativo para examinar los efectos obtenidos. El énfasis se centr6 en los Modelos
de Equilibrio General Computable (MEGC), empleados como mecanismo evaluador del Tratado de Libre
Comercio entre Estados Unidos y Colombia. Su trabajo de investigacion se clasifica como basica, ya que su
objetivo no radica en la aplicacion practica inmediata de los hallazgos, sino en el enriquecimiento del

conocimiento y la generacion de respuestas que puedan ser aplicables a futuras investigaciones. En cuanto a
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la poblacion estudiada, se evaluaron todas las exportaciones de Pert segin los diferentes sectores
econdmicos, que comprenden un total de doce, durante el periodo comprendido entre el afio 2006 al 2016.
(Poma, 2020), llego a la siguiente conclusion: Las exportaciones procedentes de Pert influyen de
manera positiva y significativa en la cuota de mercado de Estados Unidos, tanto antes como después de la
culminacion del Tratado de Libre Comercio, durante el periodo comprendido entre 2006 y 2016. Las
exportaciones no tradicionales del Perti no ejercieron un impacto positivo significativo, durante el periodo
2006-2017 en la participacion de mercado de Estados Unidos, pre y post implementacion del Tratado de

Libre Comercio.

2.1.3. Antecedente Locales

(Fernandez & Orellana, 2020) realizaron un trabajo de investigacion titulado: “Factores que
influyeron en la disminucion de las exportaciones de café de la provincia de La Convencion, Cusco hacia
Alemania en el marco del TLC Peru — UE durante los afios 2008 — 2018. Su objetivo fue factores incidieron
en el deceso de las exportaciones de café de la provincia de la Convencion, Cusco hacia Alemania en los
periodos del afio 2008 al 2018, la metodologia utilizada es de nivel cualitativo, el disefio de investigacion es
de tipo exploratorio; la poblacién estuvo conformada por empresas y cooperativas exportadoras de café, tuvo
como conclusion: que la caida de las exportaciones de café durante el periodo 2012 , fue por la falta de
certificacion y la caida del precio internacional que influyeron significativamente en las exportaciones de
café peruanos al mercado aleman entre otras variables que afectaron positivamente las exportaciones fue los
sistemas de certificacion, el creciente consumo, como también el precio del café.

(Aguilar & Choqque, 2023), realizo un trajo de tesis titulado, "Exportacion de productos
tradicionales y el producto bruto interno de la region cusco, periodo 2005-2019", tuvo como objetivo de
investigacion: determinar de qué manera la exportacion de productos tradicionales influye en el Producto
Bruto Interno, periodo 2005-2019, tuvo como conclusion: que el efecto que tuvo las exportaciones
tradicionales fue positiva, tuvo un nivel de significancia del 0.0031, la mayor parte de productos exportados

en la region Cusco corresponde a productos mineros, sin embargo las exportaciones de productos agricolas
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aumentaron un milléon de dolares durante el 2019.

Segun (Pfuiia & Huaman, 2024), en su trabajo de investigacion del analisis de la relacion entre las
exportaciones y el crecimiento econdmico del Pera: 2000 — 2020 , tuvo como objetivo de estudio analizar la
relacién entre las exportaciones y la expansion de la economia peruana desde el afio 2000, utilizo la
metodologia de la investigacion de tipo explicativo- correlacional , no existe poblacion ni muestra de fuente
primaria, se tiene como conclusion que las exportaciones tienen un efecto positivo y significativo en el
Producto Bruto Interno del pais, con un crecimiento constante que durante el periodo de estudio se pudo
observar que el sector primario tuvo un crecimiento donde los ingresos se duplicaron. Como también las
importaciones influyeron indirectamente en el Producto Bruto Interno del pais, el consumo influye directa y
significativamente al Producto Bruto Interno del pais, el gasto publico influye directamente en el Producto

Bruto Interno del pais.

2.2. Bases Teoricas

En este apartado se plantea los conceptos pertinentes para el tema de investigacion a fin de sustentar

la hipotesis, se tiene:
2.2.1. Teorias de Exportacion

A. Teoria clasica

Postura econdémica que tuvo sus inicios entre los siglos XVIII, XIX, donde no se permitia la
participacion del Estado, se realizo un estudio entre la relacion del trabajo y el capital durante el proceso
productivo, donde reconoce la distribucion en factores de produccion e identifica qué factores de produccion
tienen mas valor.

Este pensamiento tuvo inicio en una ideologia politica, en Francia a partir de la segunda mitad del
siglo XVIII, plantea que el estado debe tener participacion limitada y que el bienestar de la nacion esta

establecido en su totalidad por el interés de cada uno de sus ciudadanos, ya que cada poblador al buscar su
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interés también contribuye al bien de la nacion.
Por tanto, las teorias que mas aportaron a la presente corriente son: La ventaja competitiva de
Michael Porter, Relaciones internacionales de precios de (Hume, 2008), Ventas Comparativas de David

Ricardo, la ventaja reciproca de Jhon Stuart Mill y las Ventajas Absolutas (Adam Smith).
B. Relaciones Internacionales de Precios

Durante el afio 1741, el economista britanico (Hume, 2008)(1711-1776), dio a conocer al mundo
que el precio de los productos eran consecuencia del medio circulante existente. David Hume, establecio que
si a un pais presenta mayores ingresos de metal mas de lo necesario, en el transcurso de los afios el precio de
un bien se incrementaria en relacion al exterior y en consecuencia, el pais importara mas bienes que lo
exportado, que anula la ventaja de rebajar los precios. Por lo sefialado, (Hume, 2008) indico el principio de
una nacion, en el que cada pais solo necesita adquirir cierta cantidad de dinero en proporcion al total de
actividad econdmica y persistira una relacion necesaria en cuanto al mecanismo de los precios.

(Hume, 2008) consideré que, a largo plazo, mucho dinero era perjudicial porque provocaba el

aumento de precios y salarios.
C. Teoria de las Ventajas Absolutas

(Krugman , Obstfeld, & Marc J., 2018) hace referencia que en 1776, el estudioso, economista y
filésofo escocés Adam Smith, anuncid un libro denominado, (la riqueza de las naciones), este libro le brindo
la denominacién a ser nombrado como el padre de la economia politica y que genero un limite diferencial
entre el antes y el después respecto a la relevancia que genera el mercado en la retribucion de los recursos,
pues “a partir de este momento se comienza a aceptar que la oferta y la demanda son las fuerzas que asignan
de mejor manera los recursos que debe utilizar la economia para lograr mayor riqueza, y no el Estado que
por su naturaleza responde a intereses y carece de esta habilidad”.

Segtin el enunciado de Adam Smith, el Estado no deberia tener ninglin tipo de mediacion en la
asignacion de recursos de intervencion secundaria, es decir solamente tiene la obligacion de brindar las leyes

y brindar a los paises de una subestructura segun lo requerido por el comercio, del resto se responsabiliza el
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mercado, en efecto, la mano invisible.

Segun (Krugman , Obstfeld, & Marc J., 2018) en la publicacion denominada, La riqueza de las
naciones de Adam Smith estudia el efecto que el estado ejerce con politicas de defensa a las importaciones
y politicas de fomento a las exportaciones, finaliza en la defensa y favorece a un sector determinado, en el
que orienta los recursos a esa produccion, y luego procede a una pequefia proteccion, puesto que los
materiales requeridos en esta pueden ser distribuidos de manera diferente y por tanto crea un incremento en
la produccion de bienes.

Adam Smith explic6 que la abundancia y el crecimiento econémico de una naciéon podria ser
mayores mediante el fraccionamiento del trabajo debido a que el pais se especializara en la fabricacion de
productos donde requiere y tiene alguna ventaja natural y los bienes que no presenta una ventaja natural debe
de ser importados. Esto lleva al concepto de ventaja absoluta como la capacidad de especializarse en la
fabricacion de cierto grupo de bienes . La importacion proveniente de otros paises tiene ventajas naturales.

Las condiciones naturales especiales permiten la produccion a mejores precios.

Figura 1
Teoria de las ventajas absolutas

Nota. Obtenido de Catellano et al (2022)

D. Teoria de Ventajas Comparativas
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En el afo de 1817, segun (Krugman , Obstfeld, & Marc J., 2018), el economista britanico David
Ricardo (1772-1823) lanzé su obra "Principios de economia politica y tributacion", donde presenta la Teoria
de las ventajas comparativas. Este concepto, considerado por algunos especialistas como fundamental en la
teoria contemporanea, proporciona los fundamentos esenciales para comprender los beneficios del libre
intercambio de bienes.

Asi que esta teoria dio a conocer el concepto de comercio y la necesidad de que cada pais debe saber
que produce mas barato, sin embargo igualmente importante es saber qué productos y capacidades reciben
en contrapartida a la produccion que tienen para producirlos. Esto significa que para Ricardo, el valor de los
bienes entregados es igual al valor de los productos recibidos. Es por ello que en la presente teoria el valor
del trabajo es el principal factor determinante en generar valor a los bienes producidos.

A continuacion se muestra un ejemplo dado por Carlos Ronderos en su Obra Free Trade Chess.
“Este modelo toma dos naciones, Inglaterra y Portugal, y dos bienes, tela y vino, y el valor de producir cada
uno de estos bienes esta determinado por la cantidad de horas de trabajo necesarios para la produccion de

cada bien.

Tabla 1
El ajedrez del libre comercio de David Ricardo

Producto Portugal Inglaterra
Coste de tela 90 h 100 h
Barricas de vino &80 h 120 h

Fuente: El ajedrez del libre comercio

En el presente ejemplo, Portugal dedica menos tiempo a producir ambos bienes, pero produce vino
de manera relativamente mas eficiente. De manera similar, aunque Gran Bretafia dedicé mas tiempo a ambos
productos, produjo telas relativamente mas eficientemente (en el mercado interno). Por otro lado, si nos
fijamos en la proporcion de horas, Portugal tiene una mayor ventaja en vino (proporcion de 80 horas frente
a 120 horas) y en textiles: 90 a 100, por lo que el pais deberia especializarse en la produccion de vino, porque

si empleara Si dedicara todo su capital a esta manufactura, podria conseguir mas telas de Inglaterra.
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E. Teoria de la Demanda Reciproca

(Stuart Mill, 1848), reconocido como uno de los creadores de la economia moderna, creo una teoria
internacional tomando como base a David Ricardo, titulado La teoria de la demanda mutua o intercambio
beneficioso. como uno de los precursores en la creacion de la economia moderna, (Stuart Mill, 1848)
desarrolld su teoria tomada como base el trabajo desarrollado por David Ricardo, teoria denominada: Teoria
de la demanda reciproca o el intercambio provechoso.

En el presente teorema, (Stuart Mill, 1848) quiso exponer que “el indice real que las mercancias se
intercambian depende de la extension y la elasticidad de la demanda de cada pais para el producto del otro
pais, o de la demanda reciproca”, en consiguiente comenzo por dos axiomas:

1) La teoria de Smith da a conocer que el beneficio generado en un pais parte de la especializacion

2) El teorema de David Ricardo afirma que el beneficio generado en un pais estd determinado por
la diferencia de los costos comparativos.

En tanto, para (Stuart Mill, 1848), el comercio entre dos paises esta determinado por sus preferencias
y el estatus economico de cada nacidn, y en consecuencia los productos y el volumen importado es equitativo
a las exportaciones. enviado al otro pais, ya que estos paises pagan por las compras internacionales
(importaciones) e ingresos (exportaciones), lo que significa que el éxito economico de una nacion .se

encuentra prevalecer un superavit relativo de sus exportaciones en relacion a sus importaciones
F. Teoria de las Ventajas Competitivas

(Porter, 1190), economista estadounidense, nacido en 1947, ha propuesto un marco tedrico mas
nuevo relacionado con el libre comercio llamado "Ventaja competitiva de las naciones".

En la teoria de las ventajas competitivas, Porter sostiene que la ventaja de un pais no proviene de la
dotacion de factores, por el contrario Carlos Ronderos en su libro Free Trade Chess: “Los paises exportan en
sectores donde sus empresas logran un liderazgo tecnologico (desproporcionado) (porque) En lugar de
limitarse al uso de un gran numero fijo de factores de produccion, la cuestion mas importante es determinar

como las empresas y los paises mejoran la calidad de los factores de produccion, aumentan su productividad
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y crean nuevos factores. "
El presente autor sefial6 en su obra que la teoria de Porter desarrolla los siguientes elementos:
* Presencia de mercados fraccionados.
* Diversidad en tecnologia.
* A la existencia de bienes diferenciados
* Existencia de economias de escala

G. Teoria Neoclasica

En la segunda mitad del siglo XIX (Marshall, 1890), Europa tuvo ciertos cambios estructurales
concerniente al aumento de la productividad laboral debido a la utilizacion de nuevas tecnologias para la
produccion y capital. Ello no so6lo fortalece la industria como también aumenta el ingreso del personal obrero,
ello implica mejorar el nivel de vida de las personas. Como resultado, durante este periodo no sélo se produjo
revolucion en la productividad, como también el rol de las actividades comerciales y financieras se fortalecio,
dando lugar a novedosos ideales en relacion con el progreso de los paises.

De esta manera, surge la nocion de que cada factor aporta de manera marginal al proceso de
produccion, lo que ha impulsado avances significativos en los modelos de desarrollo. Porque los modelos
clésicos, aunque respetados, atin estan mas cimentados en la realidad y se han realizado correcciones. hecho.
tomar decisiones para perfeccionar las disposiciones generales de la teoria clasica. De manera similar, los
neoclésicos relacionaron factores como el trabajo y capital como creadores del valor economico porque
reconocieron que no sélo se intercambiaban bienes en proporcion al trabajo, por el contrario el capital tiene
un rol importante. Es decir, los neoclasicos dieron a entender que el valor de un producto estaba asociado al

trabajo invertido como también el capital invertido.
H. Teoria de la Ventaja de los Factores
El modelo (Ohlin & Heckscher, 1933) intenta explicar el funcionamiento de los flujos comerciales

internacionales. Este teorema fue formulado originalmente por el economista Heckscher (1879-1952) en

1919, luego el economista sueco Bertil Ohlin (1899-1979) revisoé el teorema y en 1933 publico la formulacion
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de la teoria de las ventajas de los factores, también conocida como Dotaciones de Factores.

Teoria que tiene como foco de estudio la especializacion de los paises en el comercio exterior en
funcién del equipamiento o disponibilidad de factores. Segin esta teoria y suponiendo que el proceso de
producciéon y la combinacion de factores son los mismos, cada pais tiene una fuente diferente de factor
capital, por lo que hay paises con recursos de capital relativamente abundantes. Por lo tanto, los paises con
alta dotacion de capital deberian exportar bienes intensivos en capital, mientras que los paises ricos en mano
de obra deberian exportar bienes intensivos en mano de obra, lo que conduce que estos paises enfoquen sus

actividades en la fabricacion de estas mercancias.

2.2.2. Teorias de Libre Comercio

A. Teoria Clasica de la Ventaja Absoluta.

La teoria de la ventaja absoluta de (Smith, 1776) resalta la importancia del libre comercio para
aumentar la riqueza de las naciones. Smith ilustra esto comparando la situacién de una familia que decide
comprar un bien en lugar de producirlo si el costo de produccion en casa es mayor. Extrapolando este ejemplo
a nivel internacional, sugiere que un pais, como "A", podria suministrar un bien a otro pais, "B", a un costo
mas bajo de lo que "B" podria producirlo internamente.

Se define la ventaja absoluta como la habilidad para elaborar una mercancia a un costo
significativamente mas bajo, cuantificado segin la cantidad de trabajo utilizado. Adam Smith explica su
teoria, mediante la participacion de dos paises, EEUU e Inglaterra, que tienen fuerza laboral homogénea y se
dedican a producir alimentos y tela. En el caso de Estados Unidos, se asume que se necesitan ocho unidades
de trabajo para producir una unidad de alimento y cuatro unidades de trabajo para cada unidad de tela
producida.

Inglaterra requieren diez unidades de trabajo por cada unidad de alimento y dos unidades de trabajo
por cada unidad de tela producida. Esto resalta que EEUU. destaca fabricando alimentos, en tanto e Inglaterra

fabricando tela. En otras palabras, EEUU tiene una ventaja absoluta en la produccion de alimentos, mientras
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que Inglaterra tiene mayor eficiencia fabricando tela. Segun (Smith, 1776), este escenario indica que el
intercambio econdmico entre ambas economias es beneficioso, ya que una ventaja absoluta conlleva a una
especializacion en el bien en el que se tiene mayor eficiencia, lo que resulta en un incremento de la produccion
mundial de todos los bienes.

A pesar de la claridad con la que esta teoria esta formulada, en la actualidad existen teorias donde
se afirma que se debe tener una ventaja absoluta frente a otros paises. Aunque esto puede ser cierto hasta
cierto punto, esta teoria resulta superficial y engafiosa. Si el comercio se rigiera unicamente por esta teoria,
se concluiria erroneamente que EEUU. deberia fabricar ambos bienes, mientras que Inglaterra no deberia
fabricar. Sin embargo, esta conclusion solo tendria sentido si existiera una libre movilidad del trabajo entre
paises, lo cual no es factible al menos en la situacion actual. Por lo tanto, se puede sefialar que la ganancia
del comercio exterior no estd determinada unicamente por la ventaja absoluta, sino por el contrario de una

ventaja competitiva.
2.2.3. Teoria Pura y Monetaria del Comercio Internacional

( Haberler, 1936) sugiere que el estudio del intercambio comercial internacional se divide en dos
areas: la teoria pura y la teoria monetaria. La primera se concentra en el estudio del valor en el intercambio
internacional, abordando aspectos como la explicacion y prediccion de eventos para responder preguntas
como: jpor qué los paises comercian de cierta manera?, ;qué factores determinan la estructura, direccion y
cantidad de transacciones comerciales entre naciones?, ;cuales son las fuerzas que influyen en la importacion
o exportacion de diferentes productos?, y cudnto se intercambiard de cada mercancia? Sin embargo, esta
teoria no ha proporcionado respuestas definitivas, ya que a lo largo de la evolucion del comercio internacional
se ha evidenciado que las variables utilizadas para responder a estas preguntas suelen variar
significativamente entre paises, dependiendo de su tipo de comercio. Por otro lado, la evaluacion del
bienestar se enfoca en investigar las variaciones que tenga la demanda sobre las relaciones comerciales de
una determinada nacion. Esto plantea interrogantes sobre las ventajas del comercio internacional en términos

de aumento o disminucidn del consumo y la tasa de desarrollo econéomico.
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En resumen, la teoria pura implica primero establecer un marco tedrico, luego investigar los hechos
relevantes y finalmente implementar medidas especificas segin sea necesario. Por otro lado, la teoria

monetaria abarca dos aspectos:

a) El uso de principios monetarios al comercio internacional, cdmo la circulacion de la moneda
afecta al precio de los bienes, al tipo de interés, al tipo de cambio, a los ingresos, y al saldo comercial.

b) El analisis del proceso de ajuste por medio de la utilizacion de herramientas monetarios,
financieros y cambiarios para equilibrar la balanza de pagos en términos de intensidad, duraciéon y magnitud,
con el objetivo de restablecer o al menos preservar el equilibrio deseado. La necesidad de ambas teorias
radica en su utilidad tanto para el analisis tedrico como practico del comercio internacional, y en la

fundamentacion que proporcionan a la politica comercial y sus modificaciones.

A. Teoria del Equilibrio y el Comercio Internacional

Se fundamenta en el analisis los precios y del mercado de los bienes en descenso, centrandose
principalmente en obtener ganancias sin considerar demasiado el proceso de obtencion. Los tedricos del
equilibrio, al concebir la economia en un estado estacionario, dirigieron su atencion hacia los precios y
cantidades que permitieran un flujo estable de productos desde su lugar de produccion hasta los centros
comerciales sin perturbar las condiciones establecidas. En este proceso, el dinero facilita la medicion

econodmica, sin tener en cuenta el nivel de precios, (Ohlin & Heckscher, 1933).

B. Teoria de la Localizacion

(Von, 1826), considera los recursos que posee cada pais. Parte de la premisa de la dotacion de
recursos limitados cuya distribucion en la tierra es desigual. Esta disparidad en la distribucion de recursos
naturales crea condiciones diferentes entre las regiones para la produccion de ciertos bienes en las primeras
etapas del desarrollo econémico. La utilizacion de estos recursos conlleva que cada pais tenga que
especializarse en la produccion de bienes. A medida que el capital y el conocimiento tecnologico se
acumulan, como resultado se tiene menor usos de recursos naturales ya que estos son reemplazados por

materiales sintéticos.
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Para el caso de paises como el Japon, que no posee una amplia dotacion de recursos naturales, esta
teoria no podria aplicarse para paises como este debido a que este importa recursos naturales para impulsar
su economia y se ha posicionado como uno de las principales potencias comerciales del mundo, a pesar de
no contar con recursos naturales propios.

Por otro lado, (Von, 1826) afirma que el caso de México, que posee una gran dotacion de recursos
naturales y estos atin no han sido explotados para la fabricacion de bienes. De la teoria de la localizacion se
puede inferir que si un pais posee recursos naturales no es determinante para lograr un superavit comercial o

generar desarrollo econdmico, sino la estrategia que tenga para aprovechar los recursos que posee.
C. Teoria de las Proporciones Factoriales

(Ohlin & Heckscher, 1933) argumenta que los paises poseen niveles tecnoldgicos similares; sin
embargo, se distinguen por la disponibilidad de sus factores de produccion, como el trabajo, tierra, los
recursos naturales y el capital, que son los componentes esenciales para la produccion. Segln esta teoria, las
naciones obtienen una ventaja comparativa en sectores donde hacen un uso intensivo de los factores que
poseen en abundancia, lo que les permite exportar los bienes que producen en esos sectores e importar
productos en los que tienen una desventaja comparativa en términos de estos factores. En cuanto a esta
perspectiva, hay quienes opinan que su planteamiento no es suficiente para explicar completamente las
dindmicas comerciales, aunque en algunos paises se ha observado que se ajusta perfectamente a la realidad.
Por ejemplo, Corea del Sur cuenta con una mano de obra abundante y econdmica, facilitando la exportacion
de productos que requieran mayor uso de mano de obra como ensamblaje de equipos electronicos.

Corea a pesar de no disponer de capital tras una confrontacion bélica, logro generar exportaciones
significativas en una amplia gama de sectores, como el acero, la construccion naval y los automoviles. En
contraste, Estados Unidos, a pesar de contar con mano de obra cualificada, destacados cientificos y
abundancia de capital, experimentd una disminucién en su mercado de exportacion en sectores inesperados,
como las maquinas herramientas, semiconductores y productos electronicos avanzados, (Ohlin & Heckscher,

1933).
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Uno de los aspectos mas discutidos de la teoria de las proporciones factoriales es que presupone la
inexistencia de economias de escala, que las tecnologias son uniformes en todas partes, que los productos no
presentan diferencias entre si y que el conjunto de factores nacionales permanece constante. Sin embargo, en
la realidad internacional, estas suposiciones no se cumplen de manera uniforme. Ademas (Ohlin &
Heckscher, 1933) afirma que esta teoria no aborda adecuadamente las necesidades de empresas cuyas
condiciones no se ajustan a la competencia real. Una teoria que no considera el papel de la estrategia
empresarial, como el mejoramiento tecnologico o la diferenciacion de productos, limita las opciones de las
empresas, ya que un mayor avance tecnologico puede resultar en una mayor diversificacion de productos y

una mayor competencia en el mercado
D. Teorias sobre el Origen del Intercambio Desigual

Como resultado del comercio (Arghiri, 1969), observan notables disparidades en los medios y
recursos disponibles para la produccion de bienes en cada pais. Estas disparidades también influyen en los
métodos de produccion adoptados por cada nacion. Dado que existen diferencias significativas en términos
de recursos naturales, capital, tecnologia, entre otros aspectos, se genera una variacion en el valor inherente
de los bienes producidos. Esto significa que algunos bienes, al ser importados o exportados, poseen un valor
intrinseco mayor o menor. Esta situacion da lugar a un intercambio desigual entre paises, fendomeno conocido
como la teoria del Intercambio desigual.

Se podria afirmar que este fenomeno de comercio asimétrico entre paises se caracteriza por una
suerte de "saqueo" (aunque de manera sutil) de un valor mayor al habitual por cada bien producido. Los
términos de intercambio, que representan la relacion entre el valor unitario medio de sus importaciones y el
valor comercial unitario de las exportaciones de los paises en desarrollo, siendo mas desfavorables para las
economias en crecimiento. Esto se debe en parte al hecho de que los paises en desarrollo principalmente
exportan insumos primarios, en tanto los paises desarrollados exportan productos manufacturados a estos
paises en desarrollo. Esta disparidad crea una clara posicion desfavorable en el comercio, ya que el precio de

las materias primas tiende a devaluarse cada vez, mientras que el precio de los productos manufacturados
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sigue aumentando constantemente. Ademas, los paises industrializados imponen aranceles para el ingreso de
productos, generando mayor dificultad de un intercambio equitativo y no permite una competencia justa para
paises en vias de desarrollo.

La pregunta sobre la razén del intercambio desigual ha generado multiples teorias, ya que no hay
una Unica explicacion para las tendencias asimétricas en el comercio. Estas teorias, aunque interesantes,
plantean argumentos que pueden ser cuestionables, especialmente si se considera que el proposito original
del comercio es satisfacer equitativamente los requerimientos especificos de cada nacion mediante la
negociacion de mercancias. A partir de este enfoque, hay dos tedricos que ofrecen planteamientos distintos
sobre el origen del comercio asimétrico. (Arghiri, 1969), quien sostiene que este fenomeno no surge debido
a la diferencia en el tipo de productos, sino que depende del tipo de pais que exporta. Emmanuel argumenta
que la disparidad en la relacion de precios esta determinada por el origen geogréfico de cada producto. El
ilustra su punto con un ejemplo: "la industria textil solia ser una fuente de riqueza para los paises industriales,
pero desde que se convirtid en la especializacion de los paises pobres, sus precios apenas alcanzan para pagar
salarios miserables a los trabajadores y una utilidad modesta al capital invertido, a pesar de que se utilice la
tecnologia mas moderna".

Segun (Arghiri, 1969), el salario se concibe como una variable que opera de forma independiente;
sin embargo, si esto fuera cierto, no tendria un impacto tan notable en el comercio internacional entre
naciones. Para tener una influencia considerable, el salario debe ser visto como una variable que depende de
otros factores y que puede afectar directa e indirectamente a todas las demas variables relacionadas con el
intercambio comercial global. No obstante, el salario es solo uno de los elementos determinantes de la tasa
de plusvalia. Si la afirmacién de Emmanuel fuera precisa, bastaria con ajustar ligeramente las tasas salariales
entre paises para resolver de manera rapida el problema del intercambio desigual. Aunque en la practica seria
complicado alcanzar esa igualdad salarial, seria mas viable intentar reducir las disparidades salariales que las
grandes diferencias en el intercambio de productos, las cuales estan influenciadas por una variedad de

factores adicionales, como la tecnologia. Esto se debe a las marcadas brechas tecnologicas que existen y que
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resultan dificiles de superar dentro del marco del sistema economico capitalista.

En sintesis, se puede notar claramente que el salario esta ligado al valor de los bienes, los cuales
representan los medios de subsistencia y cuyo valor se determina por la cantidad de trabajo dedicado a cada
producto. Esta cantidad de trabajo, a su vez, estd influenciada por el nivel de infraestructura o tecnologia
disponible para la produccion de dichos bienes. Por lo tanto, el fendmeno del intercambio desigual implica
una disparidad de valor entre distintos productos, una disparidad que en la actualidad estd marcada por la
notable brecha tecnologica entre las naciones. En el contexto preciso del intercambio desigual, existe una
tasa promedio de ganancia a nivel global y distintas tasas de plusvalia debido a las diferencias salariales. En
resumen, (Arghiri, 1969), sugiere que las disparidades salariales contribuyen al intercambio desigual, ya que
los trabajadores de los paises desarrollados buscan obtener salarios mas elevados, lo que a su vez propicia
una mayor explotacion en el tercer mundo.

Ruy Mauro Marini introduce una segunda perspectiva sobre el fenomeno del intercambio desigual.
Desde su punto de vista, este intercambio se origina principalmente debido al aumento de la productividad,
lo que resulta en una mayor explotacion del trabajador. Este incremento en la productividad posibilita la
produccion de una mayor cantidad de bienes en el mismo lapso de tiempo, pero con un valor menor. Como
resultado, el valor unitario de la mercancia disminuye, lo que lleva a un aumento en la plusvalia, superando
a la de sus competidores. Por consiguiente, segun Marini, los dos primeros factores determinantes para la
aparicion del intercambio desigual son:

El aumento en la eficiencia productiva.

El crecimiento del esfuerzo laboral, resultando en un mayor nivel de explotacion.

Es verdad que la produccion de mas bienes en menos tiempo suele estar vinculada a una mayor
productividad, pero no se puede afirmar de manera general que esto se deba Ginicamente a un aumento en la
mano de obra, ya que una mayor productividad no siempre implica una mayor explotacion laboral. Este
fendomeno no es uniforme en todos los paises, especialmente considerando que actualmente existen naciones

capitalistas con un alto nivel tecnoldgico que han reducido su dependencia del trabajo humano. En estos
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casos, la tecnologia conlleva a una mayor productividad y a la disminucion del valor de cada producto, ya
que se produce mas en el mismo o en un menor periodo de tiempo, pero no necesariamente mediante una
mayor intervencion de la mano de obra. Sin embargo, la afirmacién de Marini podria aplicarse a muchos
paises en vias de desarrollo que enfrentan este problema actualmente, ya que carecen de tecnologia avanzada
y, por ende, dependen en gran medida de la explotacion laboral debido a la falta de una infraestructura
adecuada.

Uno de los resultados mas significativos derivados de la explotacion laboral y el incremento en la
productividad es el aumento en las tasas de plusvalia. Marini argumenta que un incremento en el trabajo
excedente en comparacion con el necesario inevitablemente causa cambios en la plusvalia. Por este motivo,
en muchos paises industrializados se ha decidido reducir el valor real de la fuerza laboral, lo que facilita un
mayor aumento en la productividad y en las tasas de plusvalia, provocando asi una reduccion en los precios
de produccion. Marini también identifica una tercera causa del intercambio desigual, sugiriendo que las
transacciones entre naciones que intercambian distintos tipos de mercancias, como productos
manufacturados y materias primas, permiten a algunos paises producir bienes que otros no pueden producir
con la misma facilidad. Esto posibilita que los primeros eludan la ley del valor al vender sus productos a
precios superiores a su valor real, lo que constituye un intercambio desigual.

Esta afirmacion puede ser objeto de varios comentarios. En primer lugar, al mencionar la producciéon
de bienes que otros no producen, se esta insinuando indirectamente la existencia de una especializacion que
no necesariamente conduce a un intercambio desigual. Desde la perspectiva de la teoria de David Ricardo,
la especializacion puede ser beneficiosa si se adquieren productos que otros paises no producen, facilitando
asi el intercambio de mercancias necesarias para satisfacer las necesidades humanas. Por ejemplo, si un pais
produce pan pero no tiene recursos para producir leche, seria mas practico intercambiar el pan con otro pais
que si produce leche. De esta manera, al cubrirse las necesidades de ambos paises, no necesariamente se esta
incurriendo en un intercambio desigual, ya que ambos paises estdn satisfaciendo sus necesidades y

obteniendo beneficios equitativos sin ninguna ventaja. Si la produccion de pan requiere mas trabajo o tiene
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un valor mas alto que la leche, el intercambio se compensa simplemente por el hecho de haber recibido la
leche y haber cubierto una necesidad que de otro modo no se habria satisfecho.

Esto no se considera como un intercambio desigual, sino como un intercambio de necesidades que
resultan satisfechas mutuamente. Marini sostiene que, debido al intercambio desigual, los paises
desfavorecidos se ven obligados a ceder parte del valor que producen de manera gratuita, pero esto se debe
mas bien a las disparidades tecnoldgicas. Si un pais no dispone de la misma tecnologia que sus competidores
y no tiene los medios para igualarla, inevitablemente se vera obligado a continuar con un intercambio
desigual en el que, efectivamente, se produce mas en menos tiempo y sus productos tienen un valor menor.
Sin embargo, esto no ocurre necesariamente debido a una mayor explotacion de los trabajadores, sino a una

dominacion tecnologica mas prominente en la actualidad.
2.2.4. Teorias del Tipo de Cambio

A. Teoria de la Paridad del Poder Compra

La teoria de la Paridad del poder de compra (PPC) o Paridad del poder adquisitivo (PPA) surge en
los albores del siglo XX de la mano de (Cassel, 1922) , quien retoma las ideas de Ricardo y propone un
enfoque monetarista respecto a las tasas de cambio. Otros académicos, como Taussig, siguieron el camino
trazado por Cassel y realizaron numerosas contribuciones sobre el tema del cambio monetario durante la
década de los afios veinte. Los esfuerzos teoricos alcanzaron su punto culminante en 1937 con el trabajo de

J. Viner. La PPA tiene dos versiones distintas, que se explican a continuacion.
B. Paridad del Poder de Compra Absoluta

Seglin esta interpretacion (Cassel, 1922), afirma que el tipo de cambio entre dos monedas se define
como la proporcion entre el nivel general de precios de dos paises. En otras palabras, el tipo de cambio iguala
el precio de los bienes (que son idénticos) producidos en el extranjero y los producidos localmente, lo que
también se conoce como la ley de un solo precio. Esto se expresa mediante la siguiente relacion:

S=P/P* 1.1
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En esta ecuacion,

S= tipo de cambio nominal del pais A con sus unidades monetaria respectiva por cada unidad
monetaria generado por el pais B

P =nivel de precios en el pais A

P* representa el nivel de precios en el pais B.

Segun la (PPA), el tipo de cambio y los noveles de precios nacionales podria mantener una relacion

constante proporcional a la relacion entre los niveles de precios nacionales, de la siguiente manera:

S=kP/P* 1.2

Donde k es un pardmetro que permanece constante. Al generar cambios logaritmicos de la ecuacion
(1.1) y (1.2), genera esta expresion:

s = at+p-p* 1.3

Donde s, p y p* representan los logaritmos de S, P y P*, respectivamente, y a=0 segtin la PPA
absoluta. En ambas versiones de la PPA, una variacion del tipo de cambio genera una variacion proporcional
en los niveles de precios, expresado mediante la siguiente formula:

As = Ap - Ap* 1.4

Donde A representa la variacion de s, p* y p con el tipo de cambio nominal y los niveles de precios
externo e internos. Considerando que los niveles de precios estan disponibles en forma de indices de precios,
la PPA absoluta no resulta ser una hipotesis funcional operativa. La teoria de la PPA no puede establecer un
tipo de cambio que equilibre el comercio de servicios y bienes. Dado que el nivel general de precios en cada
pais abarca ambos tipos de bienes, y que sus precios no se igualan mediante el comercio internacional, la
teoria de la PPA absoluta (Cassel, 1922) afirma que no permite determinar un tipo de cambio que equilibre

el comercio. Ademas, esta teoria supone la inexistencia de obstaculos comérciale como, como también la
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inexistencia de modificaciones estructurales y la comercializacion total de todos los bienes. Por tanto no es

una teoria adecuada para entender el tipo de cambio.
C. Paridad del Poder de Compra Relativa
En la mayoria de los estudios empiricos, (Cassel, 1922) ha utilizado el indice de precios como una

forma de evaluar la validez de la teoria de la Paridad del Poder de Compra (PPA). Esto implica un enfoque

implicito en la hipotesis de la PPA relativa, que se relaciona con el tipo de cambio real (Q):

Q=SP*—P

Donde; S es el tipo de cambio nominal, P* representa el nivel de prdecios en el exterior , Q
representa el tipo de cambio real y P representa el nivel de precios internos respectivamente. La version de
la Paridad del Poder de Compra (PPA) relativa resulta considerablemente mas practica. Esto debido a que
los niveles de precio de los paises estan directamente relacionados con el tipo de cambio, siempre y cuando
no haya cambios en los costos de transporte, restricciones al comercio, alteraciones en la proporcion entre
bienes comerciables y no comerciables, ni cambios estructurales en ninglin pais. Se puede observar en la
ecuacion (1.5) que la version de la PPA relativa implica que el comportamiento del tipo de cambio esta
influenciado por las diferencias en las tasas de inflacion relativas. Esto indica que no es la inflacion a nivel
mundial la responsable de las fluctuaciones del tipo de cambio, sino mas bien la disparidad en las tasas de
inflacion entre los paises.

Las causas de la variacion del tipo de cambio no es la variacion de la politica fiscal y monetaria ,
mas por el contrario la discrepancia existente entre ambas.

Sin embargo, dado que los bienes no comerciables se ajustan mas lentamente, la Paridad del Poder
de Compra (PPA) es mas precisa a largo plazo que a corto plazo, ya que en el corto plazo las perturbaciones
son principalmente de naturaleza monetaria. Por consiguiente, se sostiene que el tipo de cambio fluctiia en la
misma direccion y proporcion que los cambios en los precios locales (P) y/o en los precios externos (P*)

(Michaely, 1980). Sin embargo se ha observado que las predicciones realizadas sobre el tipo de cambio
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dentro de la teoria de la PPA son inconsistentes. Como se mencion6 previamente, la PPA no considera los
flujos de capital, los cambios tecnoldgicos, la demanda de produccidn, los factores de acumulacion ni la
estructura del mercado, (Cassel, 1922).

Por lo tanto, se han explorado otras teorias alternativas que ayudan a predecir el tipo de cambio,
poniendo mayor énfasis en aspectos financieros, dada la expansion y la globalizacion que ha experimentado

este sector.
D. Modelos Dinamicos del Tipo de Cambio

Para entender la volatilidad del tipo de cambio durante los afios setenta, emergen dos categorias de
modelos dinamicos. Los primeros, influenciados por Dornbusch (1976) y su teoria del overshooting, mientras

que los segundos consideran factores psicologicos y las expectativas racionales.
E. Modelo del Sobreajuste

En su articulo "Expectativas y Dinamica del Tipo de Cambio", ( Dornbusch R. , Expectations and
Exchange Rate Dynamics, 1976) presenta un modelo de overshooting para explicar la inestabilidad
cambiaria, argumentando que las velocidades de ajuste entre los mercados de bienes y el mercado monetario
son distintas. Propone que los precios en el mercado financiero se ajustan instantdneamente a cambios en la
oferta y la demanda monetaria, mientras que los precios en el mercado de bienes y servicios son rigidos en
el corto plazo y solo se ajustan a largo plazo. A largo plazo, la tendencia del tipo de cambio se rige por la
PPA, donde los diferenciales de inflacion entre paises determinan la evolucion del tipo de cambio. Sin
embargo, a corto plazo, los movimientos del tipo de cambio son dominados por variables monetarias.

La dinamica del modelo es la siguiente: en el corto plazo, un shock monetario conduce a una caida
en la tasa de interés nacional, lo que, combinado con la expectativa de una depreciacion de la moneda, resulta
en una depreciacion inmediata del tipo de cambio que excede su nuevo valor de largo plazo segliin la PPA.
Esto se traduce en una reaccion exagerada del tipo de cambio, donde el movimiento inicial es demasiado
fuerte y necesita ser corregido mas adelante. En un segundo periodo, tras la depreciacion inicial, los

intercambios de bienes y servicios reaccionan, mejorando la cuenta corriente y conduciendo a una
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apreciacion de la moneda, hasta que se restablece la PPA, ( Dornbusch R. , Expectations and Exchange Rate
Dynamics, 1976).
F. Modelo de Expectativas Racionales y Burbuja Especulativa

La premisa central de este modelo es que pueden existir discrepancias prolongadas entre el tipo de
cambio del mercado y su valor de equilibrio determinado por fundamentos economicos. Esta discrepancia se
conoce como una burbuja especulativa, ya que tiende a inflarse antes de colapsar abruptamente.

Las investigaciones sobre este tema han revelado que las burbujas especulativas pueden ser
consistentes con la hipotesis de eficiencia de mercado, especialmente con el concepto de expectativas
racionales. Esto ha generado tres resultados importantes en el funcionamiento y comportamiento de los
mercados:

A corto plazo, el mercado de divisas puede exhibir multiples puntos de equilibrio; la discrepancia
entre el tipo de cambio del mercado y su valor intrinseco puede aumentar; en consecuencia, el tipo de cambio
esta influenciado por su propia anticipacion de valor.

El proceso de formacion de la burbuja sigue esta secuencia: la mayoria de los participantes en el
mercado anticipan una apreciacion de la moneda sin considerar los factores fundamentales; esto conduce a
un exceso de demanda de la moneda, lo que provoca una apreciacion del tipo de cambio y su alejamiento del
valor econdémico subyacente. Sin embargo, dado que las expectativas se basan en célculos racionales, estas
tendencias se revierten eventualmente y la burbuja colapsa.

Ante las limitaciones evidentes de los modelos previos, algunos investigadores como Calvo y
Rodriguez (1977) han propuesto que los cambios en el tipo de cambio estan influenciados por variables
economicas reales, especialmente a largo plazo, en consonancia con las predicciones de la teoria economica,
mientras que en el corto plazo las variables monetarias son mas influyentes.

Otros estudios han dirigido su atencion hacia el analisis del mercado cambiario externo, basando
sus predicciones en la observacion de modelos graficos que representan las fluctuaciones del tipo de cambio

mas que en fundamentos econdémicos. Se ha propuesto un modelo del mercado de divisas en el cual los
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agentes financieros basan sus expectativas tanto en informacion proporcionada por los fundamentalistas (es
decir, economistas) como en la informacion suministrada por los no fundamentalistas (o grafistas).

Taylor y Allen (1992) sugieren que es probable que los no fundamentalistas tengan una influencia
significativa en los mercados de divisas. Su investigacion realizada en el mercado de divisas de Londres
reveld que una gran proporcion de operadores de divisas emplea un enfoque basado en el analisis grafico
para la toma de decisiones, especialmente en el corto plazo (es decir, de uno a siete dias). Sin embargo, a
largo plazo (un afio o mas), el 85 por ciento de los participantes indicaron que consideran mas importantes
las variables fundamentales. Los avances en este campo han demostrado que los fundamentalistas pueden
explicar los movimientos del tipo de cambio en el largo plazo, mientras que los analistas técnicos lo hacen

en el corto plazo.
G. Modelos de largo plazo

( Dornbusch & Fischer, 1978), Segun Los enfoques que intentan explicar el comportamiento del
tipo de cambio en el largo plazo difieren de los modelos anteriores, ya que en estos ultimos no son las
variables monetarias las més relevantes, sino las variables reales. Por lo tanto, se centran en el tipo de cambio
real en lugar del nominal en su analisis. Las teorias de largo plazo se fundamentan en las contribuciones de
Meade, Mundell, Fleming y Dornbusch, que introducen, por un lado, el analisis simultaneo del equilibrio
interno y externo considerando una economia abierta, y por otro lado la idea de incorporar un modelo
intertemporal para observar las diferentes velocidades de ajuste de los mercados.

El inicio de estos modelos parte del reconocimiento de que, tras las considerables fluctuaciones de
las monedas en 1973, los mecanismos del mercado no han logrado establecer los tipos de cambio en niveles
coherentes con el buen funcionamiento de la economia global. El objetivo principal es doble: en primer lugar,
entender los mecanismos que generan desviaciones persistentes de las paridades respecto a sus valores de
equilibrio a largo plazo, investigando los determinantes estructurales del cambio. En segundo lugar, como lo
propone la teoria de la zona objetivo, proponer reglas cambiarias que puedan ser aplicadas en las politicas

econodmicas, cuyo papel se considera crucial para controlar los desequilibrios del mercado. Entre los estudios
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mas destacados se encuentran los de Williamson (1994), quien, mediante su modelo, calcul6 el tipo de
cambio real fundamental (FEER).

El modelo de equilibrio parcial se fundamenta en las ecuaciones del comercio internacional y
postula que se puede calcular el tipo de cambio real de equilibrio al modelar la balanza comercial. Esto
requiere que la produccion esté en su nivel de pleno empleo, es decir, que esté en consonancia con el
equilibrio interno.

No obstante, ( Dornbusch & Fischer, 1978) afirman que la economia puede seguir acumulando o
des acumulando activos, lo que implica que se encuentra en un equilibrio de flujos y no de saldos, lo que
podria relacionarse con una cuenta corriente sostenible a mediano plazo. El modelo de equilibrio parcial
basado en las ecuaciones de comercio consta de dos elementos:

I. La cuenta corriente estructural se calcula considerando las elasticidades del comercio.

II. La cuenta corriente objetivo es aquella que no requiere estar en equilibrio, sino mantenerse en
un nivel sostenible a mediano plazo.

La cuenta corriente estructural se fundamenta en un modelo de flujos comerciales, lo que implica
que su calculo depende de las elasticidades de la demanda de importaciones y de los socios comerciales, asi
como del tipo de cambio real. En el caso de los paises industriales, este enfoque se apoya en la especificacion
convencional de la balanza en cuenta corriente segiin Mundell y Fleming.

CA=f(TCR,Y, Yf) + D

La formula mencionada se compone de diferentes elementos: la balanza en cuenta corriente (CA),
que se ve afectada por una funcion \( f() \) que contiene los determinantes de dicha balanza, y la deuda
internacional neta del pais (D). Se parte del supuesto de que la cuenta corriente esta influenciada por el tipo
de cambio real, la demanda interna y externa, asi como por el servicio de la deuda y las transferencias. El
enfoque teorico que subyace en la determinacion de precios y cantidades intercambiadas se basa en la teoria
de la demanda del consumidor y puede ser implementado utilizando un conjunto reducido de variables

explicativas. Este modelo se construye sobre la premisa de una economia pequefia, abierta al comercio
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internacional, donde todos los agentes son homogéneos y poseen expectativas perfectas. Ademas, se
considera que los agentes han heredado una cantidad significativa de deuda externa, y existe una movilidad
perfecta de capital. Es importante destacar que este modelo prescinde de variables monetarias, es decir, se
trata de un modelo basado en aspectos reales. ( Dornbusch & Fischer, 1978)

La nocion de la cuenta corriente objetivo surgié con Nigel Lawson hacia finales de los afios 80.
Lawson argumentaba a favor de los considerables déficits en cuenta corriente en naciones desarrolladas,
debido a los superavits en las cuentas del sector publico y a la preferencia del sector privado por la inversion
sobre el ahorro en ese momento. Estas condiciones permitian asociar el tipo de cambio real con una cuenta
corriente a mediano plazo que no necesariamente debia estar en equilibrio, lo cual se conoce como la cuenta
corriente objetivo.

La cuenta corriente objetivo esta condicionada por diversos factores. Estos incluyen las necesidades
de inversion determinadas por el ciclo de deuda, los cambios demograficos que afectan el comportamiento
del ahorro, asi como las evaluaciones de sostenibilidad y coherencia (segin Williamson en 1994).

Por otro lado, emplearon un conjunto mas amplio de consideraciones tedricas para calcular la cuenta
corriente objetivo. Ambos estudios abordaron la determinacion de la cuenta corriente objetivo desde la
perspectiva del ahorro e inversion. Este enfoque reconoce que la cuenta corriente de equilibrio puede
entenderse como la diferencia entre el ahorro agregado deseado y la inversion a nivel de pleno empleo.

Los niveles de ahorro e inversion a pleno empleo se calculan en funcién del déficit fiscal, la tasa de
dependencia y la solidez del sistema financiero para la estabilidad econémica. Por consiguiente, el Tipo de
Cambio Real de Equilibrio (FEER, por sus siglas en inglés) se determina como el tipo de cambio real que
iguala la cuenta corriente con la brecha entre el ahorro y la inversion, mientras que los demas determinantes
de la cuenta corriente se mantienen en su nivel de pleno empleo.

Este modelo posee dos caracteristicas principales: en primer lugar, esta relacionado con un enfoque
de mediano plazo que conecta el FEER con una cuenta corriente objetivo; en segundo lugar, los flujos

comerciales agregados estan influenciados por el tipo de cambio real a través de los efectos de
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competitividad. Esto implica que si los cambios en el tipo de cambio real tienen un impacto significativo en
los agregados comerciales, entonces el tipo de cambio real de equilibrio puede ser afectado por el equilibrio
de cualquier otra variable macroeconomica.

Para expandir sobre el primer punto, de acuerdo con Wren L. y Driver (1998), el equilibrio
alcanzado en el modelo de flujos comerciales difiere del que sugieren los modelos de equilibrio general
convencionales. En este contexto, las economias pueden continuar acumulando o des acumulando activos.

En otras palabras, la economia se encuentra en un equilibrio caracterizado por flujos mas que por
saldos. Los niveles agregados de riqueza en relacion al producto y su distribucion entre activos domésticos
y extranjeros pueden experimentar cambios. Estas premisas permiten vincular al Tipo de Cambio Real de
Equilibrio (FEER) con una cuenta corriente de mediano plazo que no necesariamente estd en equilibrio, la
cual se conoce como la cuenta corriente objetivo.

Por otro lado, alcanzar el equilibrio interno a mediano plazo es esencial para la aplicabilidad del
FEER. Esto se vuelve viable en la medida en que estos modelos presuponen que, en ausencia de choques de
corto plazo, el equilibrio interno se alcanza de forma automatica (eliminando el desempleo keynesiano).

Por consiguiente, al alcanzar la condicion de equilibrio en el mediano plazo, es posible que la
diferencia entre la produccion y la demanda interna se explica por el nivel de ahorro registrado en el sector
privado. puede ser distinto a su inversion, o debido a la presencia de desequilibrios fiscales, lo que podria
provocar cambios en los niveles de activos. Es importante destacar que, al tratarse de un equilibrio de
mediano plazo, el Tipo de Cambio Real de Equilibrio (FEER) podria estar sujeto a Por tanto alglin efecto de
histéresis. Por esta razon, este modelo solo seria valido si se asume que el equilibrio de mediano plazo es
independiente de la trayectoria dinamica de corto plazo que la economia tomo para alcanzar dicho equilibrio

de mediano plazo.
Como afecta el tipo de cambio a las exportaciones

Segun (Solution, 2023), los cambios en el tipo de cambio tienen un impacto significativo en la

capacidad exportadora de una nacidn. Para entender su operacion, es esencial considerar que, en la mayoria
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de los casos, el comprador internacional debe pagar por las mercancias en la moneda del exportador. En otras
palabras, debe adquirir la moneda extranjera a cambio de la moneda de su propio pais o mercado.

En contraste, segin Solution (2023), cuando la moneda del pais exportador se aprecia frente a la
moneda del pais importador, reduce el poder adquisitivo de este tltimo. Esto ocurre porque para obtener la
cantidad necesaria de la moneda extranjera y financiar la transaccion, el importador debera desembolsar una

cantidad mayor en la moneda de su propio pais.

2.2.5. Términos de Intercambio y la Exportacion

Teoria de la Balanza Comercial

El Teorema de ( Heckscher & Ohlin, 1933) constituye un fundamento esencial de la teoria del
comercio internacional, centrandose en los factores de produccion, como el trabajo y el capital. Esta teoria
postula que los paises tienden a exportar productos que requieren intensivamente los factores de produccion
que poseen en mayor abundancia relativa, mientras importan aquellos que requieren intensivamente los
factores que son relativamente escasos. Esto se conoce como el principio de ventaja comparativa basada en
los factores. La conexion con la Teoria de la Balanza Comercial y los Términos de Intercambio radica en que
el Teorema de ( Heckscher & Ohlin, 1933) puede influir en la variacion de los precios relativos de los bienes
(los términos de intercambio) y en el desarrollo de la balanza comercial de un pais. Por ejemplo, si un pais
es rico en mano de obra y exporta productos intensivos en mano de obra, podria experimentar una mejora en
los términos de intercambio y un excedente en su balanza comercial.

En sintesis, el Teorema de ( Heckscher & Ohlin, 1933) tiene consecuencias significativas para la
Teoria de la Balanza Comercial y los Términos de Intercambio al explicar como los paises eligen
especializarse en la produccion segln los recursos y factores de produccion disponibles. Aunque el Teorema
de Heckscher-Ohlin no se centra directamente en la balanza comercial y los términos de intercambio, sus
implicaciones pueden vincularse con estos conceptos. Aqui se detallan como estas implicaciones se

relacionan con la balanza comercial y los términos de intercambio:
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Especializacion en la Produccion: De acuerdo con el Teorema de ( Heckscher & Ohlin, 1933), un
pais tiende a enfocarse en la fabricacion de productos que requieren en mayor medida los recursos en los que
posee una abundancia relativa. Por ejemplo, si un pais cuenta con una mayor cantidad de mano de obra en
comparacion con el capital, es probable que se especialice en la produccion de bienes que demandan una
mayor cantidad de mano de obra.

Impacto en la Balanza Comercial: La concentracion en la fabricacion de productos puede modificar
la estructura de las exportaciones e importaciones de una nacion. Si un pais se dedica principalmente a la
produccion de bienes que tiene en abundancia, es probable que aumente sus exportaciones de esos bienes.
Esto puede incidir en la balanza comercial, dado que las exportaciones podrian exceder a las importaciones
en ciertas categorias de productos.

Términos de Intercambio: Los Términos de Intercambio indican la relacion entre los precios de los
bienes que un pais exporta y los que importa. Cuando un pais se especializa en la produccion de bienes que
requieren muchos recursos y los cuales tiene en abundancia, es probable que experimente una mejora en sus
Términos de Intercambio. Esto se debe a que los precios de sus exportaciones pueden ser mas altos en los
mercados internacionales en comparacion con los precios de sus importaciones. Esta mejora en los Términos
de Intercambio puede tener un impacto positivo en la balanza comercial del pais.

Impacto en la Balanza de Pagos: La balanza comercial, una parte crucial de la balanza de pagos de
un pais junto con la balanza de servicios, ingresos y transferencias corrientes, esta sujeta a la influencia del
Teorema de ( Heckscher & Ohlin, 1933). Este teorema, que se centra en la especializacion de la produccion
y el comercio internacional en funcion de las ventajas comparativas, puede incidir en la dindmica de estas
otras cuentas de la balanza de pagos al afectar el flujo de divisas. Aunque el Teorema de Heckscher-Ohlin
no trata directamente sobre la balanza comercial y los Términos de Intercambio, su enfoque en la
especializacion de la produccion basada en ventajas comparativas tiene implicaciones significativas para
estos conceptos. La especializacion en la produccion de bienes puede impactar tanto en las exportaciones

como en las importaciones, influyendo asi en la balanza comercial, asi como en los precios relativos de los
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bienes en el comercio internacional (Términos de Intercambio).

Teorema de la Igualacion del Costo Comparativo (Samuelson P. , 1948)

Los términos de intercambio y el Teorema de la Igualacién de Costos Comparativos guardan una
conexion en el ambito de la teoria del comercio internacional, ya que ambos se emplean para examinar los
beneficios y las ventajas obtenidas del intercambio comercial entre naciones. A continuacion se ofrece una
explicacion de como se relacionan entre si:

Términos de Intercambio: hacen referencia a la proporcion entre los precios de los bienes que un
pais vende al extranjero y los que compra del mismo. En otras palabras, representan la cantidad de bienes
que un pais puede adquirir en el extranjero a cambio de los bienes que exporta. Esta relacion puede ser

expresada como una comparacion entre los precios de exportacion y los precios de importacion.
Teorema de la Igualacion de Costos Comparativos:

(Samuelson P. , 1948) postula que los paises se concentraran en la fabricacion de productos en los
que posean una ventaja comparativa, es decir, aquellos que puedan producir a un costo de oportunidad menor
en comparacion con otros paises. Esta estrategia les permite utilizar sus recursos de forma mas eficiente y,
en consecuencia, aumentar tanto la produccion total como el bienestar econémico.

La conexidn entre estos dos conceptos radica en como el comercio internacional, basado en la teoria
de la ventaja comparativa, puede influir en los términos de intercambio:

Cuando dos paises con ventajas comparativas diferentes en la produccion de bienes especificos
comercian entre si, los precios relativos de esos bienes se ajustan en el mercado mundial. El pais que sea mas
eficiente en la produccion de un bien particular podra exportar mas de ese bien, lo que resultara en un aumento
de sus precios de exportacion y una disminucion de los precios de importacion del mismo bien. Por otro lado,
(Samuelson P. , 1948)a firma que el pais que sea menos eficiente en la produccion de ese bien vera una
reduccion en sus precios de exportacion y un aumento en los precios de importacion del mismo bien.

Durante este proceso de ajuste de precios, los paises pueden presenciar modificaciones en sus

términos de intercambio. Un pais que se especializa en la produccion de bienes en los que tiene una ventaja
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comparativa puede mejorar sus términos de intercambio, lo que implica que puede adquirir una mayor
cantidad de bienes importados a cambio de los bienes que exporta. Esto resulta en ventajas economicas para
dicho pais.

En resumen, la conexion entre los términos de intercambio y el Teorema de la Igualacion de Costos
Comparativos radica en como el comercio internacional, fundamentado en las ventajas comparativas, puede
influir en los precios relativos de los bienes y, en consecuencia, en los términos de intercambio. Esto puede

tener un impacto significativo en el bienestar econémico de los paises participantes en el comercio.
2.2.6. Tipo de Cambio y las Exportaciones

La teoria macroecondmica que engloba el tipo de cambio y las exportaciones se identifica como la
"Teoria de la Paridad del Poder Adquisitivo (PPA)- (Friedman, 1956) y el Tipo de Cambio Real". Esta teoria
se focaliza en la conexidon entre el tipo de cambio y los flujos de exportacion en una economia abierta:

El tipo de cambio real se refiere al valor de una moneda ajustado por las diferencias en los niveles
de precios entre dos paises. Representa cuanto de una moneda se necesita para comprar una canasta de bienes
y servicios en comparacion con otra moneda. El tipo de cambio real es importante porque refleja la
competitividad de un pais en los mercados internacionales y su capacidad para exportar bienes y servicios.

Exportaciones:

Las exportaciones hacen referencia a los bienes y servicios que un pais comercializa con otras
naciones. Constituyen un elemento crucial de la demanda total en una economia y pueden ejercer una

influencia considerable en el desarrollo econémico y la generacion de empleo.
2.2.7. La Teoria de la Paridad del Poder Adquisitivo (PPA)

(Friedman, 1956) propone que, a largo plazo, los tipos de cambio se modificaran para equiparar el
poder adquisitivo de las monedas en distintos paises. Esto implica que las alteraciones en los niveles de
precios relativos entre dos naciones influiran en el tipo de cambio real entre sus respectivas monedas. Si los

precios aumentan mas rapidamente en un pais que en otro, su moneda se devaluara en términos reales.
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Relacion entre Tipo de Cambio Real y Exportaciones:

La correlacion entre el tipo de cambio real y las exportaciones es inversa. Si la moneda de un pais
se devalua en términos reales (es decir, se vuelve mas econdmica en comparacién con las monedas
extranjeras debido a una inflacion interna mas elevada), sus bienes y servicios se tornan mas competitivos
en los mercados internacionales. Esto puede incrementar las exportaciones, ya que los productos resultan

mas atractivos para los compradores extranjeros.
2.2.8. El retorno del proteccionismo y sus efectos en el comercio internacional

En los ultimos meses, la administracion de Estados Unidos ha implementado una estrategia
comercial agresiva basada en la imposicion de aranceles generalizados y politicas “reciprocas” con el
objetivo de corregir lo que considera practicas comerciales desleales y reducir su déficit comercial. Por
ejemplo, en abril de 2025, Trump firmoé o6rdenes para establecer aranceles de base para todos los socios
comerciales y eliminar el tratamiento libre de gravamenes para envios de bajo valor desde China, aplicando
tarifas sustanciales a una amplia gama de importaciones con la intenciéon de proteger la produccion y el
empleo estadounidense. Estas medidas han transformado la politica comercial de Washington, priorizando
la reciprocidad y el “America First” como principios rectores, lo que modifica de manera significativa las

reglas tradicionales del comercio global (La Casa Blanca, 2025).

Este cambio hacia una politica comercial mas proteccionista y basada en tarifas ha tenido
repercusiones en las relaciones econdmicas internacionales y generado reacciones diversas entre paises
aliados y socios comerciales clave. Pese a esfuerzos por negociar acuerdos como la reduccion de aranceles
con China o la creacion de un marco de trato “reciproco, justo y equilibrado” con la Uniéon Europea, las
medidas han introducido incertidumbre en las cadenas globales de suministro y en mercados como América
Latina, que enfrentan desafios y oportunidades ante la reasignacion del comercio mundial. El uso de aranceles
como herramienta diplomatica ha reconfigurado alianzas comerciales y obliga a los paises a adaptarse a un

contexto donde las negociaciones bilaterales y las tensiones arancelarias son ahora determinantes para el
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comercio internacional, (La Casa Blanca, 2025).
2.2.9. Principales Productores de Quinua en el Mundo

En los tltimos afios segun (Ministerio de Comercio Exterior y Turismo, 2025), el comercio
internacional de quinua ha estado liderado principalmente por Perti y Bolivia, cuyos volumenes de
exportacion reflejan tanto la demanda global creciente como las variaciones en produccion. En el caso de
Pert, durante el afio 2023 las exportaciones alcanzaron aproximadamente US$ 98 millones, consolidandolo
como el primer exportador mundial con cerca del 45% de participacion global. Para el afio 2024, se evidencia
una recuperacion significativa, con valores que fluctian entre US$ 138.8 millones y cerca de US$ 180
millones, ademds de un volumen cercano a 55,500 a 65,000 toneladas exportadas, lo que representa un
crecimiento importante respecto al afio anterior . Finalmente segin (ADEX, 2025) , en 2025, las
exportaciones peruanas alcanzaron alrededor de US$ 135 a 142 millones entre enero y noviembre, mostrando
una tendencia de crecimiento sostenido impulsada por mejores precios internacionales .

Por su parte, segiin el (Ministerio de Comercio Exterior y Turismo, 2025), Bolivia mantiene el
segundo lugar en el mercado mundial, con una orientaciéon hacia productos de mayor valor agregado. En
2023, sus exportaciones alcanzaron aproximadamente US$ 57 millones, lo que representd cerca del 26% del
mercado global . En 2024, como se menciona en un articulo (Agencia de Noticias Fides, 2026), el pais
registré un incremento en sus envios, llegando a US$ 84.5 millones y un volumen de 29,807 toneladas,
evidenciando una recuperacion tras la caida de afios previos . Para el 2025, Bolivia continu6 esta tendencia
positiva, exportando alrededor de 32,647 toneladas por un valor cercano a US$ 93.4 millones, lo que implicd
un crecimiento aproximado del 10% en volumen y 11% en valor respecto al afio anterior . Estos datos
muestran que, aunque exporta menos volumen que Perl, mantiene precios mas altos en el mercado
internacional.

A nivel global, como reporta el (Ministerio de Comercio Exterior y Turismo, 2025), las
exportaciones de quinua han mostrado una expansion relevante en los ultimos tres afios, pasando de

aproximadamente US$ 217 millones en 2023 a mas de US$ 300 millones en 2024, lo que evidencia un
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crecimiento significativo del comercio internacional . Este incremento se explica por la creciente demanda
en mercados como Estados Unidos, Furopa y Canadd, donde la quinua es valorada por sus aportes
nutricionales. En sintesis, las cifras recientes confirman que Peru lidera en volumen exportado, mientras que
Bolivia destaca por la calidad y el precio de su producto, manteniendo ambos paises su posicion dominante

en el comercio mundial de este grano andino, como se muestra a continuacion:

Tabla 2
Cuadro comparativo del volumen de exportacion de quinua de Peru y Bolivia (2000-2024
Afio Perdi (TM) B(‘;'I'\)I")a
2000 1,800 1,439
2001 2,050 1,800
2002 2,300 2,200
2003 2,700 2,900
2004 3,100 3,910
2005 3,800 4,500
2006 4,500 5,600
2007 5,200 7,750
2008 6,400 9,094
2009 8,100 12,500
2010 10,500 16,000
2011 14,300 20,366
2012 18,900 28,633
2013 26,000 29,784
2014 36,500 29,784
2015 43,700 25,355
2016 44,200 29,702
2017 51,600 32,683
2018 52,400 33,607
2019 51,800 32,493
2020 49,900 37,747
2021 48,700 28,648
2022 45,600 22,679
2023 46,000 25,991
2024 55,500 27,000

Fuente: (PROMPERU, 2026) y (SIIP, 2026)- Sistema Integrado de Informacién Productiva
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Figura 2
Cuadro comparativo del volumen de exportacion de quinua de Peru y Bolivia (2000-2024)
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Fuente: (PROMPERU, 2026) y (SIIP, 2026)

La Tabla 2 y Figura 5 presentan la exportacion de quinua entre Pert y Bolivia entre los periodos
2000 al 2024. Entre los afios 2000 y 2014, Bolivia fue el principal exportador mundial de quinua, alcanzando
su pico historico cercano a 30 mil toneladas exportadas. Entre los afios 2015 y 2020, el volumen exportado
mostrd fluctuaciones debido a cambios en los precios internacionales y a la creciente competencia peruana.
En el afio 2020 Bolivia registr6 uno de sus mayores volumenes exportados con aproximadamente 37,747
toneladas. En los afios 2021 y 2022 las exportaciones disminuyeron considerablemente por la caida de precios
internacionales. En 2023 y 2024 se observo una recuperacion gradual del comercio exterior de quinua

boliviana.
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Tabla 3
Cuadro comparativo del arancel aplicado a la exportacion de quinua de Peru y Bolivia hacia

Estados Unidos (2000-2024)

Periodo Peru Bolivia Situacidon comparativa

Ambos paises exportaban bajo el régimen general NMF y
2000-2005 1.10% 1.10% | preferencias temporales.

Se mantuvieron condiciones arancelarias similares para ambos
2006-2008 1.10% 1.10% | exportadores.

Entrada en vigencia del TLC Peru—EE.UU.; Peru obtuvo ventaja
2009-2010 0% 1.10% | competitiva.
2011-2015 0% 1.10% | Peru consolidd acceso preferencial libre de aranceles.
2016-2020 0% 1.10% | Peru fortalecié su liderazgo exportador de quinua.
2021-2024 0% 1.10% | Perd mantuvo ventajas arancelarias frente a Bolivia.

Fuente: (PROMPERU, 2026) y (SIIP, 2026)

La tabla N° 3 presenta un cuadro comparativo del arancel aplicado a la exportacion de quinua de
Pert y Bolivia hacia Estados Unidos (2000-2024). Entre 2000 y 2008, tanto Perti como Bolivia exportaban
quinua hacia Estados Unidos bajo condiciones arancelarias similares, pagando aproximadamente 1.1% de
arancel bajo el régimen de Nacion Mas Favorecida (NMF). A partir de 2009, con la entrada en vigencia del
Tratado de Libre Comercio entre Perti y Estados Unidos, la quinua peruana comenzé a ingresar con arancel
cero, generando una importante ventaja competitiva frente a Bolivia. El acceso preferencial permitio a Pert
incrementar significativamente sus exportaciones y consolidarse como el principal exportador mundial de
quinua. Bolivia, al no contar con un TLC con Estados Unidos, continué exportando bajo el arancel NMF de

1.1%, lo que represent6 una menor competitividad relativa frente al producto peruano.
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2.2.10. Impacto de los Nuevos Cambios en el Comercio Internacional: Aranceles del

Gobierno de Estados Unidos y sus Efectos en la Agricultura Peruana

En 2025 y 2026, el gobierno del presidente de EEUU. Donald Trump ha impulsado una serie
de nuevas politicas comerciales con amplio impacto global, incluida la imposicion de aranceles que
afectan directamente el comercio agricola con paises como Peru. Estas medidas se enmarcan en una
estrategia de “reciprocidad” arancelaria con la que EE. UU. busca equilibrar lo que otros paises
cobran por productos estadounidenses, lo que ha generado cambios significativos en el comercio
internacional (La Republica, 2025).

Bajo esta politica, a partir del 5 de abril de 2025, EEUU. impuso un tributo aduanero base del 10 %
sobre las importaciones, incluidas las agricolas provenientes de Peru, aunque esta tasa es la mas baja entre
los paises afectados. Este gravamen se incorpora a una ldgica proteccionista mayor que también contempla
medidas especificas adicionales segun el pais y el producto, (La Republica, 2025).

Estas nuevas barreras arancelarias generan incertidumbre para el sector agroexportador peruano,
especialmente en productos como ardndanos, esparragos o uvas, que tradicionalmente tienen en el mercado
estadounidense uno de sus principales destinos. Aunque Pert ha mantenido un superavit comercial con EE.
UU.,, las exportaciones agricolas podrian sentir presion de precios y volumen ante el incremento de costos
por los aranceles.

Frente a este escenario, las autoridades peruanas han articulado estrategias de respuesta que incluyen
dialogo bilateral con organismos estadounidenses, coordinacién multisectorial interna y la bisqueda de
nuevos mercados para disminuir la dependencia en un solo destino comercial, ademas de proteger los

intereses de los productores nacionales, (La Republica, 2025).

Figura 3

Principales exportaciones agricolas de Peru hacia EE.UU.
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Fuente: (MEF, 2023), elaboracion propia

En resumen, los cambios en la politica comercial norteamericana con la imposiciéon de aranceles
reciprocos estan reconfigurando las dinamicas del comercio internacional, afectando particularmente al
sector agricola peruano al introducir nuevos costos y retos competitivos, lo que exige ajustes tanto del sector
publico como del privado en Pert para mantener su posicion en mercados internacionales, (La Republica,

2025).

Figura 4

Efecto del arancel estadounidense en costos de exportacion agricola

Fuente: (MEF, 2023), elaboracion propia
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Figura S Principales mercados de destino de la agroexportacion peruana

Fuente: (MEF, 2023), elaboracion propia

2.3.  Marco Conceptual

2.3.1. Apertura Comercial

La apertura comercial puede definirse como el proceso mediante el cual un pais reduce o elimina
las barreras al comercio exterior como aranceles, cuotas y restricciones no arancelarias con el fin de integrarse
a los mercados internacionales. Para Krugman et a/ (2018), la apertura comercial permite a los paises
especializarse de acuerdo con sus ventajas comparativas, incrementando la eficiencia productiva y el
bienestar econdmico a través de un mayor acceso a bienes, servicios y tecnologias provenientes del exterior.

Desde una perspectiva institucional, (Salvatore, 2013) sefiala que la apertura comercial implica la
liberalizacion progresiva del intercambio de bienes y servicios mediante politicas econdmicas orientadas a
fomentar la competencia internacional. Segun este autor, la reduccion de barreras comerciales contribuye al
crecimiento econdmico al estimular la productividad, atraer inversion extranjera y facilitar la transferencia

de conocimientos y tecnologia entre paises.
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Por su parte, (Balasa Samuelson, 2012) define la apertura comercial como el grado en que una
economia esta integrada al comercio mundial, medido por la intensidad de las exportaciones e importaciones
en relacion con el producto interno bruto. El autor sostiene que una mayor apertura comercial favorece la
modernizacion de la estructura productiva, mejora la asignacion de recursos y fortalece la competitividad de

las economias nacionales en el mercado global.

2.3.2. Tratado de libre comercio

Quiroz (2013), afirma lo siguiente: “El Tratado de Libre Comercio es un acuerdo comercial que
tiene caracter vinculante y busca eliminar obstaculos comerciales, ampliar su ingreso a servicios y productos,
generar un mercado atractivo para la inversion privada, proteger el derecho a la propiedad intelectual,
promover politicas de competencia y, al mismo tiempo, establecer condiciones para un comercio mas
equitativo” (p.20)

Segun el MINSETUR (2003), los acuerdos de cooperacion econdémica que puede ser suscrito entre
los paises miembros del acuerdo, con el propoésito primordial de establecer normativas y regulaciones
comunes para regular las relaciones comerciales. Por este motivo, se incluyen disposiciones claras sobre el
comercio de mercancias, mecanismos de defensa comercial, inversiones y proteccion de la propiedad
intelectual, con el fin de resolver disputas. En tratados de libre comercio mas recientes, también se estan
afladiendo disposiciones relacionadas con aspectos ambientales y laborales.

Alarco (2007), sefiala lo siguiente: “Los Tratados de Libre Comercio (TLC) representan
herramientas de politica comercial mas sofisticadas que los sistemas de preferencias arancelarias, aunque su
impacto es menor en comparacion con las uniones aduaneras y uniones econoémicas.” (p.25)

Por su lado, (Quiroz, 2013), menciona que un Tratado de Libre Comercio (TLC) es un acuerdo que
presenta condiciones mas claras para un comercio internacional suscrito entre dos a mas naciones, cuyo
objetivo principal es suprimir trabas al comercio y promover la inversion entre los paises involucrados,
promoviendo el ingreso de mercancias con cero arancel, dado que esto no es suficiente también permite

abolir medidas sanitarias y fitosanitarias, de esta manera da seguridad al ingreso de mercancias de un pais al
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otro.
Exportaciones en valor FOB

Cantidad en dolares proveniente de la exportacion de quinua hacia los Estados Unidos, por parte de

las empresas agroindustriales exportadoras del Pert, durante el lapso comprendido entre 2000 y 2020.
Politicas Comerciales de Estados Unidos con Pera

Las politicas comerciales son acciones que impactan en el intercambio comercial generado por el
libre mercado.

Medidas Arancelarias

Segun Krugman (2012) estas son politicas de tipo comercial, implementadas por los paises en
relacion con la importacion de productos, con el proposito de resguardar sus productos domésticos. Estas

politicas se dividen en tres categorias: arancel ad valoren, arancel mixto y arancel fijo.
Arancel ad valoren

El arancel ad valoren, MEF (2023) es un tipo de arancel en el que se cobra un porcentaje del valor
del bien transado, en ejemplo de ello es colocar un impuesto del 10% sobre el valor de venta que se realiza

en la venta de autos.
Arancel fijo

Segun el MEF (2023), este se calcula en funcion de una cantidad fija por cada unidad de productos
y/o servicios importados. En otras palabras, se abona una cantidad especifica de dinero por una determinada

cantidad de productos o bienes importados.
Arancel mixto

Segtin el MEF (2023), es una mezcla de arancel ad valoren y arancel fijo. Este tipo de arancel no se

aplica a las importaciones de uvas frescas de Peru.

2.3.3. Exportacion
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Como indica Vera & Ruiz (2012), segun la normativa del Impuesto General a las Ventas, la
definicion de "exportacion" se encuentra en la Ley General de Aduanas, especificamente en el articulo 54.
En dicho articulo se define la exportacion como el régimen aduanero aplicable a la mercancia en libre
circulacion que abandona el territorio aduanero para su uso o consumo definitivo en el extranjero. Por lo
tanto, en el articulo 10 se sefiala que el territorio aduanero, que abarca el espacio aéreo y maritimo, esta sujeto
al régimen aduanero. Asi, el territorio nacional se corresponde con el territorio aduanero. Por lo tanto, se
deduce que, como norma general en cuanto a la exportacion, se considera que toda mercancia que abandona
el territorio nacional esta destinada para su consumo o uso definitivo en el extranjero.

Por otro lado, segin ADEX (2023), Las exportaciones se refieren a los bienes y servicios producidos
en un pais y vendidos a compradores en otros paises. Estas transacciones, junto con las importaciones,
constituyen el comercio internacional. En lugar de limitarse a sus fronteras geograficas, los paises
generalmente buscan activamente mercados extranjeros en todo el mundo para comerciar, lo que resulta en
mayores ingresos y oportunidades comerciales. Su importancia en las economias modernas radica en
proporcionar a personas y empresas una gama mas amplia de mercados para sus productos. Una de sus
principales funciones es fomentar el comercio econdmico, facilitando las exportaciones e importaciones en
beneficio de todas las partes comerciales.

Los acuerdos de exportacion, segin ADEX (2023), generalmente estos acuerdos son altamente
tacticos, ya que los paises establecen convenios para asegurarse de no solo recibir los productos que necesitan
a través de la exportacion, sino también de distribuirlos para generar mayores ingresos nacionales mediante
las importaciones. Ademads, es importante considerar como los gobiernos pueden emplear las exportaciones

para influir en contextos politicos.

2.4. Hipotesis

2.4.1. Hipotesis General

El efecto del Tratado de Libre Comercio Peru-Estados Unidos impacté de manera positiva en las
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exportaciones de quinua peruana, periodo 2000-2024.
2.4.2. Hipotesis Especificas

H.ESP.1: Una variacion del tipo de cambio afecta de manera negativa en las exportaciones de
quinua peruana, periodo 2000-2024.
H.ESP.2: Las variables macroeconomicas tienen un efecto significativo en las exportaciones de

quinua peruana a los Estados Unidos, periodo 2000-2024.

2.5. Variables

2.5.1. Identificacion de variable

*Variable dependiente
Exportaciones de quinua peruana.
*Variables independientes

Tratado de libre Comercio, Pera-Estados Unidos
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2.5.2. Operacionalizacion de variables

VARIABLE Definicion conceptual Definicion Dimensiones Indicadores
operacional
Exportaciones Es el envio de Esta variable estara *Tipo de cambio - fin de *Moneda nacional (Soles) y moneda
mercaderia nacional o explicada mediante la periodo (S/ por US$) extranjera (dolar estadounidense)
de quinua nacionalizada para su uso  dimension valor total de  *Términos de intercambio *Indice de’ Precios de Exportacion
V.D. o consumo en el exterior. las exportaciones, de comercio exterior (indice (PX) e Indice de Precios de
peruana Juridicamente ello medida mediante una 2007 = 100) Importacion (PM)
significa una venta mas base de datos; términos *Producto Bruto Interno de *Valor monetario total de los bienes
alld de las fronteras de intercambio, tipo de los Estados Unido y servicios finales producidos de
politicas del pais. cabio, producto bruto (TRILLONES US$$) EEUU
(MINSETUR, 2013) interno de lo Estado *indice de Precios al *Costo de la canasta peruana en el
Unidos, el indice de Consumidor de Pert periodo X y el costo de la canasta en
precios al consumidor *Indice de Precios al un periodo base (afio base Dic-2021)
de Perti y el indice de Consumidor de Estados * Costo de lacanasta de EEUU. en el
precios al consumidor Unidos periodo X y el costo de la canasta en
de Estados Unidos. el periodo base (Unidades: Indice
1982-1984=100, ajustado
Estacionalmente)
Tratado de libre El Tratado de Libre Esta variable es de Variable dicotdmica o *No=0, sin tratado de libre comercio
Comercio entre Pert y naturaleza dicotdmica de dummy *Si= 1, con tratado de libre comercio
V.L Comercio, Estados Unidos es un siyno

Pert-Estados

Unidos

acuerdo internacional de
caracter bilateral
mediante el cual ambos
paises establecen reglas y
compromisos orientados

con el objetivo de
eliminar barreras
arancelarias y de

inversion. (MEF, 2023)
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CAPITULO III: METODOLOGIA

3.1. Tipo de investigacion

Segun, Hernandez (2014), el tipo de investigacion es aplicada, porque se enfoca en ampliar el

conocimiento ya existente contribuyendo al desarrollo de otras investigaciones .

3.2. Enfoque de la Investigacion

La presente investigacion es de enfoque cuantitativo, por que mide la variable exportacion de quinua
bajo sus distintos indicadores que estan planteamos en el presente trabajo de investigacion, Hernandez et al

(2014).

3.3. Nivel de Investigacion

El nivel de investigacion es explicativo, segin Herndndez et al (2014), ya que el objetivo del

presente estudio es determinar el efecto del Tratado de Libre Comercio Pert —Estados Unidos en las

exportaciones de quinua peruana, periodo 2000-2024 donde busca establecer una relacion causa-efecto, es
decir, si la firma del TLC provocoé o influy6 en el aumento, disminucidén o cambio en el comportamiento de
las exportaciones. Donde implica analizar datos antes y después del TLC (2000-2024), para ver si hubo una

diferencia significativa atribuible al acuerdo comercial.

3.4. Diseiio de la investigacion

Seglin, Hernandez et al (2014), este estudio adopta un enfoque no experimental, lo que significa
que recopila datos de una muestra especifica en varios momentos a lo largo del tiempo. En este caso, se
analizan datos recopilados entre los afios 2000 y 2024. Este método permite observar cambios o evoluciones
en diferentes variables a lo largo del tiempo y también puede ayudar a identificar posibles relaciones de causa

y efecto entre la variable dependiente (exportacion) y las variables independientes (Tratado de libre comercio
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y Factores macroecon6micos).

3.5. Unidad de Analisis

El total de empresas exportadoras de quinua a nivel nacional hacia Estados Unidos dentro de los

periodos del 2000 al 2024.

3.6. Poblacion y Muestra

3.6.1. Poblacion

El tamafio de la poblacion conformada por el total de exportaciones de quinua a nivel nacional en
el Peru, con destino a los Estados Unidos. Este enfoque contempla la totalidad de empresas exportadoras de
quinua que operan en el ambito nacional y comercializan dicho producto hacia el mercado estadounidense.
Los datos utilizados provienen de fuentes estadisticas oficiales, como ADEX, ADUANAS, MINCETUR y

MINAGRI.

3.6.2. Muestra

El tamafio de muestra estd conformado por datos macroecondomicos de muestras trimestrales de
exportacion de quinua a nivel nacional en el Peru, con destino a los Estados Unidos. Este enfoque contempla
la totalidad de empresas exportadoras de quinua que operan en el ambito nacional y comercializan dicho
producto hacia el mercado estadounidense. Los datos utilizados provienen de fuentes estadisticas oficiales,

como ADEX, ADUANAS, MINCETUR y MINAGRI.

3.7. Técnicas e Instrumentos de Recoleccion de Datos

Segiin Hernandez et al (2014), el instrumento de medicion utilizado en la presente investigacion es
de fuente secundaria, ya que tiene como base documentos escritos y estadisticos. La técnica empleada en la

presente tesis es la utilizacion de un modelo econométrico
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3.7. Procesamiento y Analisis de Datos

El procesamiento y analisis de datos son principalmente de naturaleza cuantitativa, se deduce el uso
de técnicas estadisticas para analizar datos numéricos y llegar a conclusiones sobre el efecto del TLC en las

exportaciones de quinua, Hernandez et al (2014).
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CAPITULO IV: RESULTADO

DIAGNOSTICO DE LA SITUACION CAUSANTE, DEL TLC EN LAS
EXPORTACIONES DE QUINUA PERUANA A LOS ESTADOS

UNIDOS EN EL PERIODOS DEL 2000-2024

4.1.  Evolucion de las exportaciones quinua peruana y el TLC Pera- Estados Unidos

En este apartado se analiza la evolucion de las exportaciones de quinua peruana hacia
los Estados Unidos durante el periodo 2000-2024, considerando la vigencia del Tratado de
Libre Comercio (TLC) Perti—Estados Unidos como un hito relevante en la dinamica comercial
bilateral. Para ello, se emplean series anuales de exportaciones FOB, construidas a partir de
informacion trimestral, lo que permite identificar cambios en la tendencia exportadora antes y
después de la entrada en vigor del acuerdo comercial en el afio 2009. El analisis descriptivo se
apoya en tablas y figuras que ilustran el comportamiento de las exportaciones a lo largo del
tiempo, con el objetivo de establecer una primera aproximacion al posible efecto del TLC sobre
el desempefio exportador de la quinua peruana, sirviendo como base para el posterior analisis
economeétrico.

A continuacion , se describirdn las unidades de medida y términos relevantes:

Valor FOB:

Segin la Superintendencia Nacional de Aduanas y de Administracion Tributaria
(SUNAT), el valor FOB (Free On Board o Libre a Bordo) es el valor de la mercancia colocada
a bordo del medio de transporte en el puerto de embarque del pais exportador. Incluye el precio
del producto y los gastos incurridos hasta el embarque, pero no comprende el flete ni el seguro

internacional, siendo la base utilizada para valorar las exportaciones.
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Valor CIF:

De acuerdo con la Superintendencia Nacional de Aduanas y de Administracion
Tributaria (SUNAT), el valor CIF (Cost, Insurance and Freight o Costo, Seguro y Flete)
corresponde al valor total de una mercancia importada e incluye el valor FOB, el flete
internacional y el seguro internacional. Este valor sirve como base para calcular los derechos

arancelarios y demas tributos de importacion.

Barreras arancelarias:

Las barreras arancelarias son impuestos o derechos de aduana aplicados a las mercancias
importadas con el objetivo de proteger la produccion nacional, regular el comercio exterior y
generar ingresos fiscales. Segin la Organizacion Mundial del Comercio, constituyen los

derechos de aduana que gravan las importaciones.

Barreras paraarancelarias:

Las barreras paraarancelarias son medidas distintas de los aranceles que regulan el
comercio internacional mediante requisitos técnicos, sanitarios, fitosanitarios, licencias, cuotas
o certificaciones. Segiin la Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comercio y Desarrollo,
estas medidas pueden restringir o condicionar el comercio sin aplicar impuestos a las

importaciones.
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4.1.1. Exportaciones de quinua

Tabla 4 Exportaciones de quinua y vigencia del TLC Peru—Estados Unidos, 2000—2024

Afo Exportaciones FOB (Millones US$) TLC Pert—EE. UU.
2000 1.889 0
2001 1.601 0
2002 2.551 0
2003 2.499 0
2004 2.213 0
2005 4.351 0
2006 7.422 0
2007 12.103 0
2008 31.788 0
2009 33.264 1
2010 84.723 1
2011 152.902 1
2012 212.578 1
2013 436.030 1
2014 997.950 1
2015 675.256 1
2016 353.031 1
2017 455.175 1
2018 448.762 1
2019 498.825 1
2020 448.030 1
2021 329.600 1
2022 464.200 1
2023 976.700 1
2024 1333.700 1

Nota: 0 = periodo previo al TLC (2000-2008) 1 = periodo posterior al TLC (2009-2024)

Figura 6 Evolucion de las exportaciones de quinua y vigencia del TLC Peru—Estados Unidos,
2000-2024
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Tal como se observa en la Tabla 4 y en la Figura 6, las exportaciones de quinua peruana
hacia los Estados Unidos durante el periodo 2000-2024 presentan una evoluciéon marcadamente
ascendente, con diferencias claras antes y después de la entrada en vigencia del Tratado de Libre
Comercio (TLC) en 2009. En la etapa previa al acuerdo (2000-2008), los valores exportados se
mantuvieron en niveles reducidos, pasando de apenas US$ 1.889 millones en el aiio 2000 a US$
31.788 millones en 2008, lo que evidencia un crecimiento moderado y una insercion limitada
del producto en el mercado estadounidense. Sin embargo, a partir de 2009 se aprecia un cambio
sustancial en la tendencia, ya que las exportaciones aumentan de US$ 33.264 millones en 2009
a US$ 997.950 millones en 2014, alcanzando su maximo histérico de US$ 1 333.700 millones
en 2024, como se aprecia con mayor claridad en la Figura 5. Asimismo, la Tabla 2 muestra que
este crecimiento exportador se da en un contexto de incremento sostenido del indice de Precios
al Consumidor del Perq, el cual pasa de 56.0 puntos en 2000 a 114.0 puntos en 2024, lo que
sugiere la coexistencia de presiones inflacionarias internas con una expansion significativa del

comercio exterior.
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Tabla 5 Exportaciones anuales de quinua peruana y términos de intercambio de Peri—

Estados Unidos, 2000-2024

Términos de intercambio

Aifio Exportaciones FOB (Millones de US$) (%)
2000 1.889 -1.35
2001 1.601 —0.94
2002 2.551 7.17
2003 2.499 1.54
2004 2213 13.27
2005 4.351 5.57
2006 7.422 28.56
2007 12.103 6.00
2008 31.788 —-13.43
2009 33.264 2.54
2010 84.723 20.83
2011 152.902 6.04
2012 212.578 -1.67
2013 436.030 -5.50
2014 997.950 —4.21
2015 675.256 —-3.58
2016 353.031 3.48
2017 455.175 7.31
2018 448.762 —2.66
2019 498.825 1.34
2020 448.030 11.06
2021 329.600 9.51
2022 464.200 —-10.55
2023 976.700 7.88
2024 1333.700 12.59

Nota. Las exportaciones corresponden a la suma anual de los valores trimestrales FOB
(millones de ddlares estadounidenses). Los términos de intercambio se expresan como la
variacion porcentual anual promedio, calculada a partir de datos trimestrales.

Figura 7 Exportaciones anuales de quinua peruana y términos de intercambio de Peri—

Estados Unidos, 2000-2024
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De acuerdo con la Tabla 5 y la Figura 7, la relacion entre las exportaciones anuales de
quinua peruana hacia los Estados Unidos y los términos de intercambio del Perti durante el
periodo 2000-2024 muestra un comportamiento dindmico y no lineal. En los primeros afios del
periodo de estudio, las exportaciones se mantuvieron en niveles reducidos, con valores
inferiores a US$ 5 millones entre 2000 y 2004, a pesar de registrarse variaciones positivas en
los términos de intercambio, como el 13,27 % en 2004, lo que sugiere que mejoras relativas en
los precios externos no se tradujeron inmediatamente en un mayor volumen exportado. No
obstante, a partir de 2006 se observa un incremento mas significativo de las exportaciones,
alcanzando USS$ 7,422 millones, coincidiendo con un notable aumento de los términos de
intercambio (28,56 %), lo que evidencia una mayor sensibilidad de las exportaciones ante

condiciones comerciales favorables. Sin embargo, la Figura 6 también muestra que esta relacion
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no es estrictamente proporcional, ya que en algunos afios de deterioro de los términos de
intercambio, como 2008 (—13.,43 %), 2013 (5,50 %) y 2014 (4,21 %), las exportaciones
continuaron creciendo de manera significativa, llegando incluso a US$ 997,950 millones en
2014. En el periodo posterior a la entrada en vigor del TLC (desde 2009), las exportaciones
exhiben una tendencia marcadamente ascendente, alcanzando su maximo historico de US$ 1
333,700 millones en 2024, aun cuando los términos de intercambio presentan fluctuaciones

tanto positivas como negativas, como —10,55 % en 2022 y 12,59 % en 2024.

Tabla 6

Exportaciones anuales de quinua peruana y tipo de cambio real del Peru, 2000-2024

Tipo de cambio real (promedio

Aiio Exportaciones FOB (Millones de US$)

anual)
2000 1.889 3.50
2001 1.601 3.49
2002 2.551 3.53
2003 2.499 3.47
2004 2213 3.39
2005 4.351 3.32
2006 7.422 3.27
2007 12.103 3.11
2008 31.788 2.96
2009 33.264 2.99
2010 84.723 2.82
2011 152.902 2.76
2012 212.578 2.62
2013 436.030 2.74
2014 997.950 2.87
2015 675.256 3.23
2016 353.031 3.34
2017 455.175 3.25
2018 448.762 3.29
2019 498.825 3.33
2020 448.030 3.55
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Afio Exportaciones FOB (Millones de US$) Tipo de cambio real (promedio

anual)
2021 329.600 3.93
2022 464.200 3.83
2023 976.700 3.72
2024 1333.700 3.76
Nota. El tipo de cambio real corresponde al promedio anual calculado a partir de datos
trimestrales.
Figura 8
Exportaciones anuales de quinua peruana y tipo de cambio real del Peru, 2000—2024
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Segun la Tabla 6 y la Figura 8, la evolucion de las exportaciones anuales de quinua
peruana hacia los Estados Unidos y el comportamiento del tipo de cambio real del Perti durante
el periodo 2000-2024 evidencian una relacion compleja y no estrictamente proporcional. En
los primeros afios del periodo de analisis, las exportaciones se mantuvieron en niveles bajos,
inferiores a US$ 5 millones entre 2000 y 2005, mientras el tipo de cambio real presento valores

relativamente altos, cercanos a 3,50, lo que indica que una mayor depreciacion real del sol no
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fue suficiente para impulsar de manera significativa el desempeiio exportador en esa etapa
inicial. A partir de 2006, se observa un crecimiento sostenido de las exportaciones, que alcanzan
US$ 12,103 millones en 2007 y se incrementan notablemente hasta US$ 31,788 millones en
2008, en un contexto de apreciacion real del tipo de cambio, que disminuy6 de 3,27 en 2006 a
2,96 en 2008. Posteriormente, durante el periodo 2010-2014, las exportaciones registran una
expansion acelerada, pasando de US$ 84,723 millones a US$ 997,950 millones, a pesar de que
el tipo de cambio real se mantuvo relativamente estable y en niveles bajos, entre 2,62 y 2,87, lo
que sugiere que factores distintos al tipo de cambio, como el acceso preferencial al mercado
estadounidense y el aumento de la demanda internacional, desempefiaron un rol determinante.
En los afios més recientes, especialmente entre 2020 y 2024, se observa una depreciacion del
tipo de cambio real, que alcanza un maximo de 3,93 en 2021, acompanada de fluctuaciones en
las exportaciones; sin embargo, estas retoman una senda creciente hasta alcanzar US$ 1 333,700
millones en 2024.

Para aproximar la elasticidad de la demanda de exportaciones de quinua respecto al tipo de
cambio, se puede usar el enfoque de elasticidad arco, comparando periodos representativos. Si tomamos
el tramo de mayor crecimiento (2010-2014), las exportaciones pasan de 84,723 a 997,950 millones de
USS, lo que implica un incremento aproximado de +1 077%, mientras que el tipo de cambio real pasa de
2,82 a 2,87, es decir, apenas +1,77%. Aplicando la formula de elasticidad ((%A exportaciones / %A tipo
de cambio)(, se obtiene un valor cercano a 608, lo que en términos estrictamente matematicos sugeriria
una elasticidad extremadamente alta. Sin embargo, este resultado es engafioso, porque el fuerte
crecimiento exportador no fue causado principalmente por el tipo de cambio, sino por factores
estructurales como el aumento de la demanda internacional, la apertura de mercados (especialmente

Estados Unidos) y el posicionamiento del producto como “superalimento”.

Al analizar el periodo completo 20002024, se confirma que la relacion entre exportaciones de
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quinua y tipo de cambio es débil e inestable, lo que indica una elasticidad baja o poco significativa en
términos econdmicos reales. Por ejemplo, entre 2000 y 2005 el tipo de cambio era alto (alrededor de
3,50), pero las exportaciones eran muy reducidas; mientras que entre 2006 y 2014, cuando el tipo de
cambio incluso se aprecio (bajo), las exportaciones crecieron de forma explosiva. Asimismo, en afios
recientes como 2021-2024, pese a una depreciacion del sol (tipo de cambio cercano a 3,7-3,9), las
exportaciones muestran fluctuaciones antes de crecer nuevamente. En consecuencia, se puede concluir
que la quinua presenta una demanda relativamente inelastica respecto al tipo de cambio, y que su
desempefio exportador depende mucho mas de factores como la demanda externa, certificaciones
organicas, acuerdos comerciales y tendencias de consumo internacional, mas que de variaciones

cambiarias.

Tabla 7
Exportaciones de quinua peruana y PBI de Estados Unidos, 2000-2024

Ao Exportaciones FOB (Millones de US$) PBI EE. UU. (Trillones USS)
2000 1.889 10.25
2001 1.601 10.58
2002 2.551 10.93
2003 2.499 11.46
2004 2.213 12.22
2005 4.351 13.04
2006 7.422 13.82
2007 12.103 14.36
2008 31.788 14.57
2009 33.264 14.77
2010 84.723 15.08
2011 152.902 15.60
2012 212.578 16.26
2013 436.030 16.88
2014 997.950 17.61
2015 675.256 18.30
2016 353.031 18.81
2017 455.175 19.59
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Aiio Exportaciones FOB (Millones de US$) PBI EE. UU. (Trillones USS)

2018 448.762 20.44
2019 498.825 21.28
2020 448.030 21.87
2021 329.600 23.73
2022 464.200 26.06
2023 976.700 27.81
2024 1333.700 29.30

Nota. El PBI de EE. UU. corresponde al promedio anual en términos reales.

Figura 9
Exportaciones de quinua peruana y PBI de Estados Unidos, 2000-2024
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De acuerdo con la Tabla 7 y la Figura 9, la evolucion de las exportaciones de quinua
peruana hacia los Estados Unidos durante el periodo 2000-2024 muestra una estrecha
asociacion con el crecimiento del Producto Bruto Interno (PBI) de dicho pais, lo que evidencia
la importancia de la demanda externa en el desempefio exportador peruano. En los primeros
afios del periodo analizado, cuando el PBI estadounidense se ubicaba entre US$ 10,25 y US$

13,04 billones (2000-2005), las exportaciones de quinua se mantuvieron en niveles reducidos,

inferiores a US$ 5 millones, reflejando una limitada penetracion del producto en el mercado
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norteamericano. Sin embargo, a partir de 2006, en un contexto de expansion econdmica
sostenida en Estados Unidos, con un PBI que ascendié de US$ 13,82 billones en 2006 a US$
17,61 billones en 2014, las exportaciones de quinua peruana registraron un crecimiento
acelerado, incrementandose de US$ 7,422 millones a US$ 997,950 millones, lo que sugiere un
efecto positivo del aumento del ingreso real estadounidense sobre la demanda de productos
alimentarios diferenciados. Durante el periodo 2015-2019, a pesar de que el PBI continu6
creciendo de US$ 18,30 a US$ 21,28 billones, las exportaciones mostraron fluctuaciones,
aunque se mantuvieron en niveles elevados, superiores a US$ 350 millones, lo que indica una
consolidacion del mercado. Posteriormente, entre 2020 y 2024, aun en un escenario de choques
externos y recuperacion econdémica, el PBI de Estados Unidos experiment6 un notable
incremento, alcanzando US$ 29,30 billones en 2024, acompafiado de un fuerte repunte de las
exportaciones de quinua peruana, que alcanzaron su maximo historico de US$ 1 333,700

millones.

Tabla 8
Exportaciones de quinua peruana a los Estados Unidos e Indice de Precios al Consumidor

del Peru, 2000-2024

Ao Exportaciones FOB (Millones de USS$) IPC Pert (promedio

anual)
2000 1.889 56.0
2001 1.601 56.9
2002 2.551 57.1
2003 2.499 58.5
2004 2.213 60.6
2005 4.351 61.5
2006 7.422 62.7
2007 12.103 64.5
2008 31.788 67.9
2009 33.264 69.4
2010 84.723 70.6
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Aifio Exportaciones FOB (Millones de USS) IPC Pert (promedio

anual)
2011 152.902 73.1
2012 212.578 75.8
2013 436.030 77.9
2014 997.950 80.4
2015 675.256 83.3
2016 353.031 86.3
2017 455.175 88.6
2018 448.762 89.8
2019 498.825 91.7
2020 448.030 93.3
2021 329.600 97.4
2022 464.200 105.4
2023 976.700 111.4
2024 1333.700 114.0

Nota. El Indice de Precios al Consumidor del Pera corresponde al promedio anual calculado a
partir de informacion trimestral.

Figura 10

Evolucién de las exportaciones de quinua peruana a los Estados Unidos y del Indice de

Precios al Consumidor del Peru, 2000-2024
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Con base en la Tabla 8 y la Figura 10, se observa la evolucion conjunta de las

exportaciones de quinua peruana hacia los Estados Unidos y el Indice de Precios al Consumidor
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(IPC) del Pert durante el periodo 2000-2024, lo que permite analizar el contexto inflacionario
interno en relacion con el desempefio exportador. En los primeros afios del periodo, cuando el
IPC peruano se ubicaba en niveles relativamente bajos y estables, pasando de 56,0 en 2000 a
61,5 en 2005, las exportaciones de quinua fueron reducidas, manteniéndose por debajo de US$
5 millones, lo que refleja una etapa inicial de limitada insercion internacional del producto.
Posteriormente, entre 2006 y 2014, el IPC mostrdé un crecimiento gradual de 62,7 a 80,4,
mientras que las exportaciones experimentaron un incremento acelerado, pasando de US$ 7,422
millones en 2006 a US$ 997,950 millones en 2014, lo que evidencia que el aumento del nivel
general de precios internos no constituyd una restriccion significativa para el crecimiento
exportador, probablemente debido a mejoras en productividad, precios internacionales
favorables y una mayor demanda externa. Durante el periodo 2015-2019, el IPC continu6 su
tendencia ascendente, alcanzando 91,7 en 2019, mientras que las exportaciones, aunque con
fluctuaciones, se mantuvieron en niveles elevados, superiores a US$ 350 millones, lo que
sugiere una capacidad de adaptacion del sector exportador frente a presiones inflacionarias
internas. Finalmente, entre 2020 y 2024, el IPC peruano registré un aumento mas pronunciado,
pasando de 93,3 a 114,0, acompafiado de un notable repunte de las exportaciones de quinua,

que alcanzaron su maximo historico de US$ 1 333,700 millones en 2024.

Tabla 9
Exportaciones de quinua peruana e Indice de Precios al Consumidor de Estados Unidos,

2000-2024

Exportaciones FOB (Millones de

Ao USS) IPC EE. UU. (promedio anual)
2000 1.889 173.9
2001 1.601 177.8
2002 2.551 179.7
2003 2.499 183.9
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Exportaciones FOB (Millones de

Aifio USS) IPC EE. UU. (promedio anual)
2004 2.213 188.9
2005 4.351 195.9
2006 7.422 201.6
2007 12.103 207.9
2008 31.788 2153
2009 33.264 214.5
2010 84.723 2183
2011 152.902 224.4
2012 212.578 229.4
2013 436.030 233.8
2014 997.950 236.2
2015 675.256 237.2
2016 353.031 240.5
2017 455.175 245.6
2018 448.762 251.9
2019 498.825 256.1
2020 448.030 259.8
2021 329.600 272.5
2022 464.200 292.7
2023 976.700 305.5
2024 1333.700 316.4

Nota. El Indice de Precios al Consumidor de Estados Unidos corresponde al promedio anual
obtenido a partir de datos trimestrales.

Figura 11

Exportaciones de quinua peruana e Indice de Precios al Consumidor de Estados Unidos,
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A partir de la Tabla 9 y la Figura 11, se analiza la relacion entre las exportaciones de
quinua peruana hacia los Estados Unidos y la evolucién del Indice de Precios al Consumidor
(IPC) de dicho pais durante el periodo 2000-2024, lo cual permite aproximarse al
comportamiento de la demanda externa en términos reales. En los primeros afios del periodo,
cuando el IPC estadounidense se incrementd gradualmente de 173,9 en 2000 a 195,9 en 2005,
las exportaciones de quinua se mantuvieron en niveles reducidos, inferiores a US$ 5 millones,
reflejando una fase incipiente de insercion del producto en el mercado estadounidense.
Posteriormente, entre 2006 y 2014, el IPC de Estados Unidos continu6 su tendencia ascendente,
pasando de 201,6 a 236,2, mientras que las exportaciones de quinua registraron un crecimiento
acelerado, aumentando de US$ 7,422 millones en 2006 a US$ 997,950 millones en 2014, lo que
sugiere que el incremento del nivel general de precios en la economia estadounidense estuvo
acompafiado de una mayor capacidad de consumo y demanda por productos diferenciados como
la quinua. Durante el periodo 2015-2019, el IPC estadounidense se incrementd de 237,2 a
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256,1, mientras que las exportaciones mostraron cierta volatilidad, aunque permanecieron en
niveles elevados, superiores a US$ 350 millones, lo que evidencia una relacion positiva de largo
plazo entre el poder adquisitivo del consumidor estadounidense y las exportaciones peruanas.
Finalmente, entre 2020 y 2024, el IPC de Estados Unidos presenté un aumento significativo,
pasando de 259,8 a 316,4, coincidiendo con un fuerte repunte de las exportaciones de quinua,

que alcanzaron su maximo historico de US$ 1 333,700 millones en 2024.

4.2. Efecto del TLC Peru- Estados Unidos en las exportaciones de quinua peruana

Tabla 10
Estadisticos descriptivos de las variables del modelo de exportaciones de quinua peruana

(2000-2024)

Variable Obs Media DeS\:iaci()n Minimo Maximo
estandar
expq (Exportaciones FOB) 25 318.686  366.326 1.601  1333.7
ti (Términos de intercambio) 25 4.101 9.166 -13.435 28.561
ter (Tipo de cambio Real) 25 3.282 0.356 2.621 3.934
pbi_usa (Producto Bruto Intemo 5517383 5349 10253 29300

EE.UU.)
ipc_pe (Indice de Precios al

Consumidor Perti) 25 78.140 17.458 55.978 113.925
ipc_usa (fndice de Precios al

Consumidor EE.UU.) 25 230.445 39.010 172.850 314.423
tlc (Tratado de Libre Comercio) 25 0.640 0.490 0 1

La Tabla 10 presenta los estadisticos descriptivos de las variables incluidas en el modelo
econométrico que evalua el efecto del Tratado de Libre Comercio (TLC) Pera—Estados Unidos
sobre las exportaciones de quinua peruana durante el periodo 2000-2024, permitiendo

caracterizar el comportamiento general de cada serie. Las exportaciones de quinua (expq)
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muestran una media anual de US$ 318,686 millones, con una alta dispersion reflejada en una
desviacion estandar de US$ 366,326 millones, lo que evidencia un crecimiento acelerado pero
acompafiado de marcada volatilidad, pasando de un valor minimo de US$ 1,601 millones a un
maximo de US$ 1 333,7 millones. Los términos de intercambio (ti) presentan una media de
4,101 %, con valores que oscilan entre —13,435 % y 28,561 %, indicando fluctuaciones
relevantes en la relacion de precios externos que pueden incidir en la competitividad
exportadora. El tipo de cambio real (tcr) registra una media de 3,282, con baja variabilidad
relativa, lo que sugiere estabilidad cambiaria en el largo plazo. Por su parte, el Producto Bruto
Interno de Estados Unidos (pbi_usa) alcanza una media de 17,383 trillones de dolares,
evidenciando una tendencia creciente en la capacidad econdémica del principal mercado de
destino. Asimismo, el IPC del Pera (ipc_pe) y el IPC de Estados Unidos (ipc_usa) presentan
medias de 78,140 y 230,445, respectivamente, reflejando procesos inflacionarios sostenidos en
ambas economias. Finalmente, la variable dicotdmica del TLC muestra una media de 0,640, lo
que indica que el 64 % del periodo analizado corresponde a afios posteriores a la entrada en
vigor del acuerdo comercial, confirmando su relevancia temporal dentro del modelo y
justificando su inclusion para evaluar su incidencia sobre el desempefio exportador de la quinua

peruana.

Tabla 11

Matriz de correlacion de las variables del modelo de exportaciones de quinua peruana

Variable expq ti ter pbi_usa ipc_pe ipc_usa tle
expq 1.0000 -0.0887 0.2292 0.8223* 0.8347* 0.8236* 0.6505*
ti -0.0887 1.0000 0.1535 -0.0059 -0.0521 -0.0396 -0.1019
ter 0.2292 0.1535 1.0000 0.4219* 0.3920 0.3352 -0.1186
pbi_usa 0.8223* -0.0059 0.4219* 1.0000 0.9936* 0.9946* 0.7203*
ipc_pe 0.8347* -0.0521 0.3920 0.9936* 1.0000 0.9908* 0.7698*
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Variable expq ti ter pbi_usa ipc_pe ipc_usa tle
ipc_usa 0.8236* -0.0396 0.3352 0.9946* 0.9908* 1.0000 0.7602*
tlc  0.6505* -0.1019 -0.1186  0.7203* 0.7698* 0.7602* 1.0000

La Tabla 11 muestra la matriz de correlacion entre las variables del modelo de
exportaciones de quinua peruana, permitiendo identificar relaciones lineales preliminares
relevantes para el andlisis econométrico. Se observa que las exportaciones de quinua (expq)
presentan una correlacion positiva y estadisticamente significativa con el Producto Bruto
Interno de Estados Unidos (pbi_usa = 0,8223), el Indice de Precios al Consumidor del Pert
(ipc_pe = 0,8347), el Indice de Precios al Consumidor de Estados Unidos (ipc_usa = 0,8236) y
la vigencia del Tratado de Libre Comercio (tlc = 0,6505), lo que sugiere que el crecimiento
econdmico del mercado estadounidense, el nivel general de precios en ambas economias y la
entrada en vigor del acuerdo comercial se asocian con mayores niveles de exportacion de quinua
peruana. En contraste, los términos de intercambio (ti) muestran una correlacion débil y
negativa con las exportaciones (—0,0887), indicando una relacioén poco significativa en términos
descriptivos. El tipo de cambio real (tcr) mantiene una correlacion positiva moderada con las
exportaciones (0,2292), lo que sugiere que una depreciacion real podria favorecer el desempefio
exportador, aunque sin una relacion fuerte. Asimismo, se identifican correlaciones muy
elevadas entre pbi usa, ipc_pe e ipc_usa (superiores a 0,99), lo que evidencia una alta
colinealidad entre estas variables macroecondmicas, aspecto que justifica la posterior

evaluacion formal del supuesto de multicolinealidad dentro del modelo econométrico.
4.2.1. Prueba de raiz unitaria

Tabla 12
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Prueba de raiz unitaria en niveles (Dickey—Fuller aumentado) de las variables del modelo

Variable Z(t) Dickey- Valor critico Valor critico Valor critico p-value
Fuller (1%) (5%) (10%) (MacKinnon)

expq -2.974 -4.380 -3.600 -3.240 0.1396

ti -4.615 -4.380 -3.600 -3.240 0.0010

ter -1.550 -4.380 -3.600 -3.240 0.8114

pbi_usa -0.402 -4.380 -3.600 -3.240 0.9868

ipc_pe -1.599 -4.380 -3.600 -3.240 0.7927

ipc_usa -1.296 -4.380 -3.600 -3.240 0.8890

La Tabla 12 presenta los resultados de la prueba de Dickey—Fuller aumentada (ADF)

aplicada a las variables del modelo en niveles, con el objetivo de evaluar la presencia de raiz

unitaria y determinar su grado de estacionariedad. Los resultados evidencian que, a un nivel de

significancia del 5%, inicamente la variable términos de intercambio (ti) es estacionaria en

niveles, ya que su estadistico ADF (—4,615) es menor que el valor critico al 5% (-3,600) y

presenta un p-value de 0,0010, lo que permite rechazar la hipétesis nula de raiz unitaria. En

contraste, las variables exportaciones de quinua (expq), tipo de cambio real (tcr), PBI de Estados

Unidos (pbi_usa), IPC del Peru (ipc_pe) e IPC de Estados Unidos (ipc_usa) no rechazan la

hipotesis nula, dado que sus estadisticos ADF son mayores (en valor absoluto) a los valores

criticos y presentan p-values superiores a 0,05.

Tabla 13

Prueba de raiz unitaria en niveles (Dickey—Fuller aumentado) de las variables del modelo

Variable Z(t) Dickey- Valor critico Valor critico Valor critico p-va.lue
Fuller (1%) (5%) (10%) (MacKinnon)

D.expq -3.770 -3.750 -3.000 -2.630 0.0032
D.ti -5.957 -3.750 -3.000 -2.630 0.0000
D.ter -2.744 -3.750 -3.000 -2.630 0.0667
D.pbi_usa -1.826 -3.750 -3.000 -2.630 0.3676
D.ipc_pe -3.404 -3.750 -3.000 -2.630 0.0108
D.ipc_usa -2.607 -3.750 -3.000 -2.630 0.0915
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La Tabla 13 muestra los resultados de la prueba Dickey—Fuller aumentada aplicada a las
variables del modelo en primeras diferencias, con el proposito de verificar si alcanzan
estacionariedad tras la diferenciacion. Los resultados indican que las variables D.expq, D.ti y
D.ipc_pe son estacionarias en primeras diferencias, ya que sus estadisticos ADF (-3,770; —
5,957 y —3,404, respectivamente) superan en valor absoluto a los valores criticos al 5% y
presentan p-values menores a 0,05, permitiendo rechazar la hipotesis nula de raiz unitaria. Por
su parte, las variables D.tcr, D.pbi_usa y D.ipc_usa no alcanzan estacionariedad al 5%, aunque
D.tcr y D.ipc_usa resultan significativas al 10%, lo que sugiere un comportamiento cercano a
la estacionariedad. En conjunto, estos resultados confirman que la mayoria de las series son
integradas de orden uno, I(1), condicion necesaria para la posterior aplicacion de pruebas de

cointegracion y el analisis de relaciones de largo plazo entre las variables del modelo.

4.2.2. Prueba de cointegracion

Dando uso a la prueba de cointegracion de Engle—Granger, aplicada a los residuos obtenidos de

la regresion en niveles del modelo de exportaciones de quinua peruana hacia los Estados Unidos
Donde se resume en la siguiente represion:

EXPQ=B0 + B1*TI + B2* TCR + B3*PBI_USA + B4* IPC_PE + BS*IPC_USA + B6*TLC+ + E
Tabla 14

Resultados del modelo de regresion en niveles para el andlisis de largo plazo

Variable Coef. t-valor p-valor
Iti 0.104 2.91%* 0.106
Lter -5.395 2.00* 0.002
Lpbi_usa 0.129 0.75 0.460
Lipc_pe 2.114 2.15%* 0.275
Lipc_esa 2.457 3.27%%* 0.518
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Variable Coef. t-valor p-valor
Constante 119.229 4.93 %% 0.421

La Tabla 14 presenta los resultados del modelo de regresion estimado en niveles, el cual
se emplea para analizar las relaciones de largo plazo entre las variables econdmicas
consideradas. Los resultados muestran que el Producto Bruto Interno (Lpbi_usa) tiene un efecto
positivo y estadisticamente no significativo sobre la variable dependiente, con un coeficiente
de 0.129 y un nivel de significancia del 1% (p = 0.275), lo que indica que el crecimiento
econoémico no ejerce una influencia relevante en el desempeiio del modelo. Asimismo, las
variables Iti, Lipc_pe y Lipc_esa presentan coeficientes positivos y no significativos al 5%y
10%, respectivamente, evidenciando su no contribucion al comportamiento de largo plazo. La
variable Ltcr muestra un impacto negativo y altamente significativo (p = 0.002), lo que sugiere

una influencia en el largo plazo.

Tabla 15

Prueba de cointegracion de Engle—Granger para las exportaciones de quinua peruana

Variable (residuo del
modelo)

Error de la regresion (i) -3.259 -3.000 0.0168 Estacionario

Nota:

La prueba ADF se aplico a los residuos obtenidos de la regresion en niveles del modelo de
exportaciones de quinua. El estadistico ADF es significativo al 5%, por lo que se rechaza la
hipotesis nula de presencia de raiz unitaria. En consecuencia, el término de error es
estacionario en niveles I(0), confirmdndose la existencia de cointegracion entre las variables
del modelo.

Estadistico ADF Valor critico 5% p-value  Decision

La Tabla 15 presenta los resultados de la prueba de cointegracion de Engle—Granger,
aplicada a los residuos obtenidos de la regresion en niveles del modelo de exportaciones de
quinua peruana hacia los Estados Unidos. El estadistico ADF calculado para el residuo del

modelo es —3,259, el cual es menor (en valor absoluto) que el valor critico al 5% (-3,000) y
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presenta un p-value de 0,0168, inferior al nivel de significancia convencional del 5%. En
consecuencia, se rechaza la hipétesis nula de presencia de raiz unitaria en los residuos, lo que
indica que el término de error es estacionario en niveles I(0). Este resultado confirma la
existencia de una relacion de cointegracion entre las variables del modelo, lo que implica que,
a pesar de que varias series son no estacionarias individualmente, existe una relacion de
equilibrio de largo plazo que vincula a las exportaciones de quinua peruana con el Tratado de
Libre Comercio, los términos de intercambio, el tipo de cambio real, el PBI de Estados Unidos

y los indices de precios.

4.2.3. Regresion del modelo de las exportaciones de quinua peruana a los

Estados Unidos

Tabla 16

Regresion del modelo de exportaciones de quinua peruana a los Estados Unidos (errores

robustos)
Variable explicativa Coeficiente Error estandar robusto t  p-value
Tratado de Libre Comercio

(TLC) -232.187 208.436 -1.11  0.280

Términos de intercambio -1.649 4.848 -0.34  0.738
Tipo de cambio real -563.549 318.691 -1.77  0.034*

PBI de Estados Unidos 163.603 222.852 0.73  0.472

IPC Peru 41.927 27.530 1.52  0.145

IPC Estados Unidos -29.210 23.825 -1.23  0.236

Constante 2934.751 3484.562 0.84 0411

Que corresponde al siguiente modelo:

Exgp=163.603(PBI_EEUU) -232.187(TLC) -1.649(TI)-29.210(IPC_EEUU)+ 41.927(IPC_PERU)

La Tabla 16 muestra los resultados del modelo de regresion estimado mediante Minimos
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Cuadrados Ordinarios con errores estandar robustos a la heterocedasticidad, donde la variable
dependiente son las exportaciones de quinua peruana a los Estados Unidos. Los resultados
indican que el Tratado de Libre Comercio (TLC) presenta un coeficiente negativo (-232,187),
aunque no estadisticamente significativo (p = 0,280), lo que sugiere que, controlando por las
demas variables macroecondmicas, su efecto directo no resulta concluyente en el periodo
analizado. De igual forma, los términos de intercambio muestran un coeficiente negativo (—
1,649) y no significativo (p = 0,738), indicando una relacion débil con las exportaciones de
quinua. En contraste, el tipo de cambio real presenta un coeficiente negativo (—563,549) y es
estadisticamente significativo al 10% (p = 0,034), lo que sugiere que una apreciacion del tipo
de cambio real tiende a reducir el valor exportado de quinua, afectando su competitividad
externa. Por su parte, el PBI de Estados Unidos muestra un coeficiente positivo (163,603),
aunque no significativo, lo que indica que el crecimiento econdmico estadounidense no explica
de manera directa las variaciones de corto plazo en las exportaciones de quinua. Finalmente,
los indices de precios al consumidor del Pert y de Estados Unidos tampoco resultan
estadisticamente significativos, lo que sugiere que las variaciones inflacionarias no tienen un
impacto inmediato sobre el desempeiio exportador de la quinua en el periodo considerado.

Tabla 17

Indicadores globales de ajuste y significancia del modelo econométrico

Indicador Valor
Observaciones 25

R? 0.7436

R? ajustado 0.6581

Prob > F 0.0000

Nota:
Errores estandar robustos a heterocedasticidad.
(*): significativo al 10%.
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La Tabla 17 presenta los principales indicadores de ajuste del modelo econométrico
estimado. El coeficiente de determinacion R? = 0,7436 indica que aproximadamente el 74,36%
de la variabilidad de las exportaciones de quinua peruana es explicada por el conjunto de
variables incluidas en el modelo. Asimismo, el R? ajustado = 0,6581 confirma un buen nivel de
ajuste, incluso tras penalizar por el numero de variables explicativas. El estadistico global del
modelo resulta altamente significativo, con un Prob > F = 0,0000, lo que permite rechazar la
hipotesis nula de que todos los coeficientes sean simultdneamente iguales a cero. Estos
resultados evidencian que, en conjunto, el modelo econométrico posee capacidad explicativa y
consistencia estadistica, respaldando su uso para analizar el efecto del TLC y de las variables

macroecondmicas sobre las exportaciones de quinua peruana hacia los Estados Unidos.

4.2.4. Evaluacion del supuesto del modelo Econométrico

La validez de los resultados obtenidos a partir del modelo econométrico estimado
depende del cumplimiento de una serie de supuestos clasicos del método de Minimos Cuadrados
Ordinarios (MCO). En esta seccion se evallian los principales supuestos del modelo de
exportaciones de quinua peruana a los Estados Unidos, especificamente la multicolinealidad, la
homocedasticidad, la normalidad del término de error y la autocorrelacion, utilizando pruebas

estadisticas aplicadas en el software Stata.

Multicolinealidad

Tabla 18

Factor de Inflacion de la Varianza (VIF) del modelo de exportaciones de quinua

Variable VIF
PBI EE. UU. 1240.65
IPC EE. UU. 681.32
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Variable VIF

IPC Peru 275.92
TLC 10.00
TCR 7.94

TI 1.93

La Tabla 18 presenta los resultados del Factor de Inflacion de la Varianza (VIF) para las
variables explicativas del modelo de exportaciones de quinua peruana. Se observa que las
variables PBI de Estados Unidos (VIF = 1240.65), IPC de Estados Unidos (VIF = 681.32) e
IPC del Peru (VIF = 275.92) presentan valores de VIF considerablemente superiores al umbral
convencional de 10, lo que evidencia la presencia de multicolinealidad severa entre estas
variables macroecondmicas. Este resultado es consistente con la alta correlacion observada
previamente entre dichas series, debido a que todas presentan una marcada tendencia creciente
en el tiempo. En contraste, las variables Tratado de Libre Comercio (VIF = 10.00), Tipo de
Cambio Real (VIF = 7.94) y Términos de Intercambio (VIF = 1.93) muestran niveles de
multicolinealidad moderados o bajos. Si bien la multicolinealidad no invalida el modelo ni
afecta la capacidad predictiva global, si puede inflar las varianzas de los estimadores
individuales, motivo por el cual los resultados deben interpretarse con cautela y

complementarse con pruebas robustas.

Homocedasticidad

Tabla 19

Evaluacion del supuesto de homocedasticidad del modelo econométrico

Sourse Chi 2 df Prob >chi2
Heterosedasticidad _expq 34.75 20 0.675
Heterosedasticidad 1t 12.48 20 0.552
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Sourse
Heterosedasticidad ltcr
Heterosedasticidad Ipbi_usa
Heterosedasticidad lipc pe
Heterosedasticidad lipc_usa

Chi 2
17.24
15.18
17.18
19.24

df
20
20
20
20

Prob >chi2
0.903
0.0233
0.741
0.786

La Tabla 19 resume la evaluacion del supuesto de homocedasticidad del modelo

econométrico. Dado que la estimacion principal se realizo utilizando errores estandar robustos,

la prueba de Breusch—Pagan no resulta aplicable de manera directa. Ante esta situacion, se opto

por el uso de errores estandar robustos a la heterocedasticidad (White) como método correctivo

principal, garantizando estimaciones consistentes de la varianza de los coeficientes, donde tiene

como hipoétesis nula la existencia de homocedasticidad en el modelo econométrico, tiendo como

resultado un valor menor a 0.05 para el caso de la regresion de la variable producto bruto interno

de los estados Unidos, por consiguiente, rechazo la hipdtesis nula pero las demés variables no

presentan heteroscedasticidad (p>0.05), donde se corrige mediante una regresion robusta del

modelo econométrico.

Normalidad del error

Tabla 20

Prueba de normalidad de los residuos (Shapiro—Wilk)

Estadistico w \% Z Prob>z
Error_expq 0.85107 1.802 1.254 0.10485
Error lti 0.91968 2.718 1.797 0.06258
Error_ltcr 0.87976 0.474 -1.590  0.94041
Error lusa 0.88164 1.826 1.283 0.09977
Error_lipc_pe 0.84125 0.627 -0.994  0.83980
Error lipc_usa 0.84548 1.591 0.989 0.16124

2
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La Tabla 20 presenta los resultados de la prueba de normalidad de Shapiro—Wilk
aplicada a los residuos del modelo econométrico. El estadistico W, con un p-value mayor al
nivel de significancia del 5%. En consecuencia, se acepta la hipdtesis nula de normalidad de los
residuos, lo que indica que el término de error sigue una distribucion normal.

Autocorrelacion

Tabla 21

Prueba de autocorrelacion del modelo econométrico

Variable Durvin- Watson d-statistic
Expq 2.126344
Lti 2.150887
Ltcr 1.935659
Lpbi_usa 1.851753
Lipc_pe 1.950737
Lipc_usa 1.896474

La Tabla 21 muestra los resultados de la evaluacion del supuesto de autocorrelacion
mediante el estadistico Durbin—Watson, cuyo valor es 0.95. Este resultado se encuentra

claramente con valores cercano a 2, lo que indica no hay autocorrelacion en el modelo.
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DISCUSION

1. Con base en la estimacion del modelo econométrico con errores robustos (Tabla 16), la
significancia global del modelo (Tabla 17) y la prueba de cointegracion de Engle—Granger (Tabla 15), se
concluye que el Tratado de Libre Comercio Peri—Estados Unidos no presenta un efecto directo
estadisticamente significativo sobre las exportaciones de quinua peruana en el periodo 2000-2024. Sin
embargo, la existencia de cointegracion confirma una relacion de equilibrio de largo plazo entre las
exportaciones y el conjunto de variables macroecondémicas consideradas, lo que indica que la dindmica
exportadora de la quinua responde a factores estructurales del comercio internacional, dentro de los cuales el
TLC actia como un marco institucional facilitador, mas no como un determinante independiente del
crecimiento exportador.

El analisis estadistico muestra que no hay evidencia suficiente para confirmar que el Tratado de
Libre Comercio Peri—Estados Unidos tenga un efecto positivo directo y significativo sobre las exportaciones
de quinua en el periodo 2000-2024, por lo que la hipdtesis se rechaza en términos econométricos. No
obstante, la cointegracion, seglin el enfoque de Robert F. Engle y Clive Granger, evidencia una relacion de
largo plazo con variables macroeconomicas, lo que sugiere que el tratado actia como un facilitador del
comercio mas que como un determinante directo. En consecuencia, el crecimiento exportador de la quinua
se explica principalmente por factores estructurales como la demanda internacional, la competitividad y las
condiciones del mercado externo, validando la hipotesis solo de manera indirecta y en el largo plazo.

2. Los resultados econométricos evidencian que los términos de intercambio no presentan una
incidencia estadisticamente significativa sobre las exportaciones de quinua peruana hacia Estados Unidos
durante el periodo 2000-2024, dado que el coeficiente estimado es negativo (B = —1,649) y no significativo
(p = 0,738). En consecuencia, se concluye que las variaciones en los precios relativos del comercio exterior
no explican de manera directa los cambios en el valor exportado de quinua, una vez controladas las demas

variables macroeconomicas incluidas en el modelo.

Al complementar este resultado con un analisis economico, se interpreta que, aunque tedéricamente
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los términos de intercambio deberian influir en el desempefio exportador al reflejar cambios en los precios
relativos del comercio exterior, en el caso de la quinua su impacto es limitado debido a la naturaleza del
producto y su insercion en nichos de mercado diferenciados. En este contexto, la dinamica exportadora
responde principalmente a factores estructurales como el crecimiento de la demanda internacional, las
preferencias por alimentos saludables, la calidad y certificacion del producto, asi como las condiciones de
acceso a mercados, lo que explica que, aun cuando el anélisis estadistico no valide la hipdtesis,
econdmicamente las exportaciones de quinua estén determinadas por variables mds vinculadas a la

competitividad y al posicionamiento internacional que a las fluctuaciones de los términos de intercambio.

3. El tipo de cambio real presenta un efecto negativo y estadisticamente significativo al 10% sobre
las exportaciones de quinua peruana (f =—-563,549; p = 0,094). Por tanto, se concluye que el tipo de cambio
real si incide en el comportamiento exportador de la quinua durante el periodo 2000-2024, siendo el tnico
indicador macroeconomico que muestra evidencia estadistica en la especificacion estimada. Este resultado
indica que variaciones cambiarias desfavorables, segun la medicion utilizada, afectan la competitividad
externa del producto.

El analisis econométrico evidencia que el tipo de cambio real tiene una incidencia estadisticamente
significativa sobre las exportaciones de quinua peruana hacia Estados Unidos en el periodo 2000-2024, con
un coeficiente negativo significativo al 10%, lo que permite aceptar la hipodtesis planteada en términos de
existencia de relacion, aunque con un efecto inverso al esperado tedricamente. Desde el punto de vista
econodmico, este resultado sugiere que una depreciacion del tipo de cambio real, segiin la medicion empleada,
no necesariamente mejora la competitividad de la quinua, posiblemente debido a caracteristicas propias del
producto como su orientacion a nichos de mercado, su demanda relativamente inelastica y su dependencia
de estdndares de calidad mas que de precios. Asimismo, el hecho de que sea el unico indicador
macroeconomico significativo refuerza la idea de que las variaciones cambiarias si influyen en el desempefio

exportador, pero en interaccion con otros factores estructurales como la demanda internacional, los costos
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logisticos y la diferenciacion del producto. En consecuencia, la hipotesis se valida parcialmente: se confirma
la incidencia del tipo de cambio real segin el analisis estadistico, pero el analisis econémico revela que su
efecto no responde al comportamiento tradicional esperado, sino a una dinamica mas compleja del mercado

de la quinua.

4. El Producto Bruto Interno de Estados Unidos presenta un coeficiente positivo, pero no
estadisticamente significativo (B = 163,603; p = 0,472). En consecuencia, se concluye que el crecimiento
econémico de Estados Unidos no explica de manera independiente las variaciones anuales de las
exportaciones de quinua peruana en el periodo 2000—2024, cuando se controla por el tipo de cambio real, los
términos de intercambio, los indices de precios y la vigencia del TLC. No obstante, este resultado debe
interpretarse con cautela debido a la alta multicolinealidad detectada entre el PBI y los indices de precios
(Tabla 16), lo que limita la precision del estimador individual.

El anélisis econométrico muestra que el Producto Bruto Interno de Estados Unidos presenta un
coeficiente positivo, pero no estadisticamente significativo, lo que conduce al rechazo de la hipotesis de que
su crecimiento tenga una incidencia directa sobre las exportaciones de quinua peruana en el periodo 2000—
2024. Sin embargo, al complementar este resultado con un analisis econdmico, se puede interpretar que,
aunque el crecimiento del Producto Bruto Interno de Estados Unidos suele estar asociado a un mayor nivel
de consumo e importaciones, en el caso de la quinua su demanda no depende exclusivamente del ciclo
economico general, sino de factores mas especificos como las preferencias por alimentos saludables, la
segmentacion del mercado y el posicionamiento del producto como bien diferenciado. Asimismo, la alta
multicolinealidad con variables como los indices de precios sugiere que el efecto del PBI podria estar
implicitamente capturado en otras variables del modelo, limitando su significancia individual. En
consecuencia, aunque la hipotesis plantea una relacion positiva tedrica, el analisis estadistico no la valida de
manera independiente, mientras que el analisis econdmico indica que su influencia es indirecta y esta

condicionada por otros determinantes estructurales del comercio de quinua.
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5. El Indice de Precios al Consumidor del Perti presenta un coeficiente positivo, pero no
significativo (B =41,927; p=0,145). En consecuencia, se concluye que la inflacion interna del Pera no tiene
una incidencia estadisticamente concluyente sobre las exportaciones de quinua peruana hacia Estados Unidos
durante el periodo analizado. Este resultado sugiere que el sector exportador logrd sostener su crecimiento
pese al aumento del nivel general de precios internos.

El analisis econométrico muestra que el Indice de Precios al Consumidor de Pert presenta un
coeficiente positivo, pero no estadisticamente significativo, lo que implica el rechazo de la hipdtesis que
planteaba una incidencia negativa sobre las exportaciones de quinua peruana hacia Estados Unidos en el
periodo 2000-2024. Desde el punto de vista econdmico, aunque la teoria sugiere que un aumento de la
inflacion interna deberia elevar los costos de produccion y reducir la competitividad externa, en este caso
dicho efecto no se materializa de manera significativa, lo que indica que la quinua opera en un mercado
internacional con caracteristicas particulares. En efecto, su demanda estd mas asociada a factores
estructurales como la preferencia por alimentos saludables, la diferenciacion del producto, las certificaciones
organicas y el acceso a nichos de alto valor, lo que reduce la sensibilidad frente a variaciones de precios
internos. Asimismo, el resultado positivo, aunque no significativo, sugiere que el crecimiento exportador ha
coexistido con un entorno inflacionario sin verse afectado de manera determinante. En consecuencia, la
hipdtesis no se valida empiricamente, y el analisis conjunto permite concluir que la inflacion interna no
constituye un factor decisivo en la dinamica exportadora de la quinua, cuya evolucion responde

principalmente a condiciones del mercado internacional y a su posicionamiento competitivo.

6. El indice de Precios al Consumidor de Estados Unidos muestra un coeficiente negativo, pero no
estadisticamente significativo (p =-29,210; p = 0,236). Por tanto, se concluye que la inflacién del mercado
estadounidense no explica de manera directa el comportamiento de las exportaciones de quinua peruana en

el periodo 2000-2024, una vez consideradas las demas variables del modelo. La elevada correlacion entre
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IPC y PBI (Tabla 9) refuerza la interpretacion de que su efecto individual se diluye dentro de la tendencia
macroecondmica general.

El analisis econométrico evidencia que el Indice de Precios al Consumidor de Estados Unidos
presenta un coeficiente negativo, pero no estadisticamente significativo, lo que conduce al rechazo de la
hipétesis que planteaba una incidencia negativa sobre las exportaciones de quinua peruana en el periodo
2000-2024. Desde una perspectiva econémica, aunque teéricamente un aumento de la inflacion en Estados
Unidos podria reducir el poder adquisitivo de los consumidores y, por ende, la demanda de productos
importados, en el caso de la quinua este efecto no se manifiesta de forma directa ni relevante. Esto se explica
porque la quinua esta posicionada en segmentos de mercado especificos, asociados a consumidores con
preferencias por alimentos saludables y de mayor valor agregado, cuya demanda tiende a ser menos sensible
a variaciones generales de precios. Ademas, la alta correlacion entre el IPC y el PBI sugiere que el efecto de
la inflacion se encuentra absorbido dentro de la dinamica macroecondémica general del pais, diluyendo su
impacto individual en el modelo. En consecuencia, aunque la hipdtesis tiene sustento teorico, el analisis
empirico indica que la inflacion estadounidense no es un determinante clave de las exportaciones de quinua,
las cuales responden principalmente a factores estructurales y de demanda especializada en el mercado

internacional.
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CONCLUSIONES
El comercio internacional constituye un factor determinante para el bienestar econdmico de un pais, ya que
influye directamente en la generacion de riqueza. No obstante, es importante reconocer que los tratados de
libre comercio (TLC), establecidos para facilitar el intercambio bilateral de bienes y servicios, no siempre
producen beneficios equitativos para las naciones participantes, pudiendo incluso afectar su crecimiento

econdmico y bienestar.

1.-Por otra parte, aunque los tratados de libre comercio tienen como finalidad promover beneficios para los
distintos sectores econdomicos de los paises que los suscriben, en la practica dichos efectos no siempre se
materializan. En este estudio, la variable correspondiente al TLC evidencid que este acuerdo no tuvo una
incidencia estadisticamente significativa con un P- valude del 0.280 sobre las exportaciones peruanas de
quinua a los Estados Unidos y un coeficiente de -232.187 es decir que la firma del TLC generd una variacion
de — 2.32% en las exportaciones de quinua peruana. El Pert destaca como un importante proveedor de
materias primas, lo que lo convierte en un socio comercial atractivo para economias industrializadas. Sin
embargo, el desarrollo economico del pais no debe sustentarse tinicamente en este tipo de productos, sino
que es necesario fortalecer la diversificacion productiva, ya que la sola existencia de un tratado de libre

comercio no garantiza el crecimiento de todos los sectores de la economia.

Durante la pandemia de COVID-19, las exportaciones peruanas de quinua hacia los Estados Unidos
evidenciaron una notable resiliencia econdémica frente a la contraccion del comercio internacional y las
restricciones logisticas globales. Mientras diversos sectores exportadores registraron caidas significativas
en sus ventas externas, la quinua mantuvo un comportamiento favorable debido al incremento de la demanda
estadounidense por alimentos saludables, nutritivos y de origen natural, tendencia que se intensifico durante
la crisis sanitaria. En este contexto, entre enero y septiembre de 2020 el Peru exportd aproximadamente 37

798 toneladas de quinua por un valor superior a US$ 94 millones, consolidando a los Estados Unidos como
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el principal mercado de destino de este producto. Desde una perspectiva econdmica, este desempefio estuvo
asociado a la vigencia del Tratado de Libre Comercio entre el Pert1 y los Estados Unidos, el cual garantizd
condiciones preferenciales de acceso al mercado, asi como a la capacidad de adaptacion de las empresas
exportadoras peruanas frente a las interrupciones en las cadenas de suministro internacionales. Asimismo,
la creciente preferencia de los consumidores estadounidenses por productos funcionales y con alto valor
nutricional fortaleci6 la competitividad de la quinua peruana, permitiendo que este grano andino mantuviera
una demanda relativamente estable y contribuyera a sostener los ingresos del sector agroexportador peruano

durante uno de los periodos de mayor incertidumbre economica mundial.

Los resultados obtenidos en la presente investigacion muestran un comportamiento favorable de las
exportaciones peruanas de quinua hacia los Estados Unidos durante el periodo de estudio. No obstante, el
sector continua enfrentando diversos desafios relacionados con las exigencias del mercado internacional,
las variaciones de los precios internacionales, el incremento de la competencia de otros paises productores,
el cumplimiento de estandares fitosanitarios y de calidad, asi como los efectos de factores climaticos que
inciden sobre la produccion agricola. A pesar de estas limitaciones, la quinua peruana ha logrado mantener
una posicion competitiva en el mercado estadounidense gracias a su reconocida calidad, su alto valor

nutricional y la creciente demanda de alimentos saludables.

2.- La variable tipo de cambio present6 una incidencia estadisticamente significativa sobre las exportaciones
peruanas de quinua hacia los Estados Unidos, al registrar un valor de significancia (p-value) de 0.034,
inferior al nivel de significancia del 5% (0.05), lo que permite aceptar que existe una relacion
estadisticamente significativa entre ambas variables. Asimismo, el coeficiente estimado de -563.549
evidencia una relacion inversa, indicando que un incremento en el tipo de cambio genera, en promedio, una
disminucion de -5.63% en las exportaciones peruanas de quinua hacia el mercado estadounidense,

manteniendo constantes las demés variables del modelo. Desde una perspectiva econdémica, este resultado
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sugiere que las fluctuaciones cambiarias afectan la competitividad del producto peruano en el mercado
internacional, ya que una mayor volatilidad del tipo de cambio incrementa la incertidumbre para
exportadores ¢ importadores, influye en la formacion de precios y modifica los costos de produccion y
comercializacion. Asimismo, las variaciones del tipo de cambio pueden reducir la capacidad de
planificacion de las empresas exportadoras y afectar el volumen de las operaciones comerciales,
especialmente en un mercado altamente competitivo como el de los Estados Unidos. En consecuencia, la
estabilidad cambiaria constituye un factor relevante para fortalecer la competitividad de las exportaciones
de quinua, favorecer la previsibilidad de las transacciones internacionales y contribuir al crecimiento
sostenido del sector agroexportador peruano.

3.- Las variables términos de intercambio, PBI de los Estados Unidos, IPC de Pert e IPC de los Estados
Unidos no presentaron una incidencia estadisticamente significativa sobre las exportaciones peruanas de
quinua hacia los Estados Unidos, al registrar un valor de significancia (p-value) de 0.0280, (p-value) de
0.738, (p-value) de 0.0472 , (p-value) de 0.0145 y (p-value) de 0.0236 respectivamente, superior al nivel
de significancia del 5% (0.05), lo que permite rechazar una relacion estadisticamente significativa entre las
variables y las exportaciones de quinua peruana. En consecuencia, no se encontré evidencia estadistica
suficiente para aceptar que dichas variables influyeron de manera individual en el comportamiento de las
exportaciones durante el periodo analizado.

Se concluye que para las exportaciones de quinua , la balanza comercial se inclina se inclina por el pais mas
industrializado (Estados Unidos) y su exportacion esta siendo explicada por factores macroecondmicos (tipo

de cambio) y coyunturales.
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RECOMENDACIONES

Dado que el TLC no presenta un efecto directo estadisticamente significativo sobre las
exportaciones de quinua, se recomienda que las politicas publicas no se enfoquen exclusivamente
en la existencia del acuerdo comercial, sino en el fortalecimiento de factores estructurales de
competitividad, como logistica, acceso a financiamiento, certificaciones sanitarias, valor agregado
y sostenibilidad productiva, que permitan aprovechar de manera efectiva el marco institucional del
TLC.

Considerando que los términos de intercambio no muestran incidencia significativa sobre
las exportaciones, se recomienda que los exportadores y entidades publicas no basen sus decisiones
estratégicas Unicamente en la evolucidon de precios internacionales, sino que complementen el
analisis con informacion de demanda, costos logisticos y posicionamiento comercial, a fin de
reducir la vulnerabilidad frente a fluctuaciones externas.

Dado que el tipo de cambio real es el unico indicador con evidencia estadistica de
incidencia, se recomienda que las autoridades econdmicas mantengan politicas de estabilidad
cambiaria, evitando apreciaciones reales excesivas. Asimismo, se sugiere capacitar a las empresas
exportadoras de quinua en el uso de instrumentos de cobertura cambiaria, con el fin de mitigar
riesgos y mejorar la planificacion financiera de sus operaciones.

Aunque el PBI de Estados Unidos no resulta significativo en el modelo, su coeficiente
positivo y el andlisis descriptivo indican que el mercado estadounidense sigue siendo
estructuralmente relevante. Por ello, se recomienda que las estrategias de promocion comercial se
alineen con el ciclo econdomico de Estados Unidos, priorizando acciones de posicionamiento en

periodos de expansion del ingreso y del consumo de alimentos saludables y funcionales.
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Dado que el IPC del Pert no presenta incidencia estadisticamente significativa, se
recomienda que las politicas de control de inflacién se complementen con mejoras de
productividad agricola, innovacion tecnolédgica y reduccion de costos logisticos, a fin de evitar que
incrementos de precios internos afecten la competitividad del sector exportador de quinua en el
largo plazo.

Considerando que el IPC de Estados Unidos no explica de manera directa las exportaciones
de quinua, se recomienda que los exportadores prioricen factores estructurales de acceso al
mercado, como calidad, certificaciones organicas, trazabilidad y diferenciacion del producto, en
lugar de basar sus decisiones Unicamente en la evolucion del nivel general de precios del pais

destino.
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ANEXO 01 Matriz de consistencia

ANEXOS

Metodologia
Problemas Objetivos Hipétesis Variables Dimensiones Indicadores
Tipo: de investigacién aplicada
Enfoque: cuantitativo
Problema general Objetivo general

(Cuil es el efecto del Tratado de Libre
Comercio Peri-Estados Unidos en las
exportaciones de quinua peruana,
periodo 2000-2024?

Determinar el efecto del Tratado de Libre
Comercio Peri -Estados Unidos en las
exportaciones de quinua peruana, periodo
2000-2024.

Hipétesis general

El efecto del Tratado de Libre Comercio Peri-Estados
Unidos tiene una incidencia positiva en las
exportaciones de quinua peruana, periodo 2000-2024.

Variable independiente
< Tratado de libre Comercio, Peru-
Estados Unidos

*No= 0, sin tratado de libre comercio
* 1, con tratado de libre comercio

Variable dicotémica (sin/con Tratado de libre
Comercio)

Problemas especificos

Objetivos especificos

Hipétesis especificas

P.ESP.1: ;Cual es la sensibilidad entre
las exportaciones de quinua peruana a
los Estados Unidos y el tipo de cambio,
periodo 2000-2024?

O.ESP.1: Cuantificar la sensibilidad entre
las exportaciones de quinua peruana a los
Estados Unidos y el tipo de cambio,
periodo 2000-2024.

H.ESP.1: Una variacion del tipo de cambio afecta de
manera negativa en las exportaciones de quinua
peruana, periodo 2000-2024.

P.ESP.2: ;Los factores
macroeconémicos pueden
contrarrestar los efectos positivos del
tratamiento arancelario del Tratado de
Libre Comercio con Estados Unidos en
las exportaciones peruanas de quinua,
periodo 2000-2024?

O.ES] Estimar los efectos de las
variables macroeconémicas y determinar
si se contrarrestan entre ellas las
exportaciones de quinua peruana a los
Estados Unidos, periodo 2000-2024.

H.ESP.2: Las variables macroeconémicas tienen un
efecto significativo en las exportaciones de quinua
peruana a los Estados Unidos, periodo 2000-2024.

Variable dependiente
< Exportaciones de quinua peruana a
los Estados Unidos

Términos de intercambio comercial del
Peri

indice de Precios de Exportacién (PX) e
Indice de Precios de Importaciéon (PM)

Tipo de cambio real

Moneda nacional (Soles) y moneda
extranjera (délar estadounidense)

Producto Bruto Interno de los Estados
Unido

Valor monetario total de los bienes y
servicios finales producides de EEUU.

indice de Precios al Consumidor de Peri

Costo de la canasta peruana en el periodo X
y el costo de la canasta en un periodo base
(aiio base Dic-2021)

indice de Precios al Consumidor de
Estados Unidos

Costo de la canasta de EEUU. en el periodo
X'y el costo de la canasta en el periodo base
(Unidades: Indice 1982-1984=100, ajustado
Extaci

Nivel/ alcance: explicativo, correlacional

Diseiio: no experimental-longitudinal

Poblacién: Datos sobre de fuente
exportaciones, de SUNAT.

Muestra: 100 observaciones trimestrales
sobre exportaciones de quinua a los
Estados Unidos periodo 2000-2024.
Técnicas e instrumento: fuentes
secundarias
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ANEXO 02 Base de datos

TIEMPO EXPORTACION_quinu Tipo de Terminos_de Tratado | Producto | indice de indice de

a peruana a los cambio _intercambio_variacio | de Libre | Bruto Precios al Precios al

Estados Real_PERU [n% Comerci | Interno de | Consumidor de | Consumidor

Unidos_FOB_VALOR o Peru- EEUU_en | peru de EEUU

EN MILLONES DE Sus Estados | TRILLONE

Unidos S

2000-T001 0.3601358 3.486 -0.84401835 0| 10.00 55.53 171
2000-T002 0.5679979 3.4895 0.06723962 0 10.25 55.12 172.2
2000-T003 0.201331 3.5085 0.28019327 0| 1032 56.15 173.6
2000-T004 0.7595593 3.525 -4.88168049 0| 10.44 56.17 174.6
2001-T001 0.1994516 3.524 -3.88779918 0 10.47 57.21 176.1
2001-T002 0.5999382 3.5125 -1.21020654 0| 10.60 56.96 177.7
2001-T003 0.1142955 3.483 -0.652208 0| 10.60 56.92 178.1
2001-T004 0.6872647 3.4435 4.00419791 0| 10.66 56.61 177.4
2002-T001 0.6261432 3.4455 6.1107727 0 10.78 56.59 178.5
2002-T002 0.2903197 3.51 9.15203099 0| 10.89 56.96 179.6
2002-T003 0.8673276 3.6435 6.94634826 0| 10098 57.3 180.8
2002-T004 0.7669566 3.514 6.46537347 0| 11.06 57.47 181.8
2003-T001 0.1798999 3.4735 0.5734634 0| 1117 58.52 183.9
2003-T002 0.52905 3.4705 -3.127793 0| 1131 58.19 183.1
2003-T003 1.113939 3.4825 2.7183777 0| 1157 58.44 185.1
2003-T004 0.6765813 3.4625 5.9931508 0| 11.77 58.89 185.5
2004-T001 0.3095069 3.46 18.3436968 0| 11.92 60.13 187.1
2004-7002 0.7228535 3.471 19.9020687 0| 1211 60.67 188.9
2004-T003 0.3469388 3.3415 9.30255792 0| 1231 60.79 189.8
2004-1004 0.8336741 3.2815 5.53165926 0| 1253 60.94 191.7
2005-T001 0.5879226 3.261 -0.22360026 0 12.77 61.26 193.1
2005-T002 1.7268558 3.253 2.54967845 0| 12.92 61.57 193.7
2005-T003 1.1794471 3.3435 7.93394317 0| 13.14 61.46 198.8
2005-T004 0.8570678 3.43 12.0223504 0| 1332 61.85 198.1
2006-T001 0.965296 3.357 18.4290844 0| 13.60 62.79 199.7
2006-T002 2.005687 3.2595 32.9944462 0| 13.75 62.69 201.8
2006-T003 1.8126395 3.2495 33.9866009 0| 13.87 62.69 202.8
2006-T004 2.6385443 3.1955 28.8337993 0| 14.04 62.56 203.1
2007-T001 1.243299 3.183 19.3866518 0| 14.22 62.94 205.288
2007-7002 1.7746487 3.168 10.0416505 0| 1438 63.66 207.234
2007-T003 3.0627666 3.086 1.88600118 0| 14.40 64.45 208.547
2007-T004 6.0224036 2.996 -3.33301785 0| 14.43 65.01 211.445
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2008-T001 2.2958075 2.7445 -3.39111937 0] 14.45 66.43 213.448
2008-T002 1.7617274 2.966 -11.9796473 0] 14.56 67.3 217.463
2008-T003 13.5244179 2.976 -14.8431773 0] 1461 68.46 218.877
2008-T004 14.2061949 3.1395 -23.5250231 0| 14.65 69.34 211.398
2009-T001 4.44406 3.1605 -20.1282099 1| 1471 69.61 212.495
2009-T002 5.5083004 3.01 -10.2932522 1| 14.72 69.36 214.79
2009-T003 10.6766073 2.884 4.80700106 1| 14.76 69.28 215.861
2009-T004 12.6353513 2.8895 33.7525134 1| 1487 69.51 217.347
2010-T001 9.6407179 2.839 30.544066 1| 14.90 70.13 217.353
2010-T002 19.5006375 2.826 23.0731453 1| 14.98 70.5 217.199
2010-T003 26.9160778 2.7875 15.613359 1| 15.14 70.92 218.275
2010-T004 28.6655927 2.8085 12.0806386 1| 1531 70.95 220.472
2011-T001 31.6072474 2.8035 11.8410808 1| 1535 72 223.046
2011-1002 36.3354744 2.749 7.93454886 1| 15.56 72.55 224.806
2011-T003 42.7920306 2.7725 8.54045826 1| 15.65 73.56 226.597
2011-T004 42.1672932 2.696 -4.15393673 1| 15.84 74.31 227.223
2012-T001 47.3009696 2.667 -2.05881551 1| 16.07 75.05 228.807
2012-1002 39.7846663 2.6705 -3.87928022 1| 16.21 75.45 228.524
2012-T003 68.2551802 2.5975 -4.63261313 1| 16.32 76.31 231.015
2012-T004 57.2374722 2.55 3.87596992 1| 16.42 76.28 231.221
2013-T001 39.1823754 2.589 -0.87764709 1| 16.65 76.99 232.282
2013-T002 71.8496942 2.7815 -4.77895894 1| 16.73 77.54 232.445
2013-T003 129.2346213 2.7815 -6.60667375 1| 16.95 78.47 233.544
2013-T004 195.7637882 2.795 -9.72588709 1| 17.19 78.46 234.719
2014-T1001 181.9345139 2.808 -10.0124379 1| 17.20 79.6 236.028
2014-1002 217.1446981 2.7955 -4.49688664 1| 17.52 80.22 237.231
2014-T003 337.0523791 2.89 -0.99238306 1| 17.80 80.62 237.477
2014-1004 261.8182513 2.985 -1.3529363 1| 17.91 80.99 236.252
2015-T001 135.8751149 3.0955 -2.41561183 1| 18.06 82 235.976
2015-T002 204.6439878 3.1765 -0.67923591 1| 18.28 83.06 237.657
2015-T003 185.7563038 3.2215 -6.64340295 1| 18.40 83.77 237.498
2015-T004 148.9807527 3.4105 -4.57492862 1| 18.44 84.56 237.761
2016-T001 65.6758752 3.3255 -1.69089238 1| 18.53 85.53 238.08
2016-T002 101.012145 3.289 -0.63446058 1| 18.71 85.84 240.222
2016-T003 106.9598483 3.4 7.06359468 1| 18.89 86.39 241.176
2016-T004 79.3826908 3.356 9.18654667 1| 19.09 87.29 242.637
2017-1001 85.2575098 3.2475 8.55482631 1| 19.28 88.93 243.892
2017-1002 116.5050353 3.253 5.31514237 1| 1944 88.18 244.163
2017-T1003 121.3793386 3.265 7.27476817 1| 19.69 88.94 246.435
2017-T004 132.0330952 3.2415 8.0803603 1| 19.9 88.48 247.805
2018-T001 87.179635 3.2265 4.9576457 1| 20.04 89.25 249.577
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2018-1002 109.5946516 3.2715 2.26205372 20.33 89.44 251.018
2018-T003 126.5835533 33 -6.5225995 20.58 90.07 252.182
2018-T004 125.4039679 3.374 -9.34950364 20.80 90.42 252.767
2019-T001 103.7514016 3.3185 -6.24624075 20.92 91.25 254.277
2019-T1002 118.9168972 3.2875 0.49204037 21.11 91.49 255.213
2019-T003 140.4086669 3.3835 6.16990304 21.40 91.74 256.43
2019-T004 135.7479868 3.314 4.92720049 21.70 92.14 258.63
2020-T001 90.7458609 3.4375 6.6929359 21.72 92.92 258.076
2020-T002 114.9428395 3.5375 4.74394188 21.75 92.96 257.042
2020-T003 113.8019042 3.597 14.185158 21.93 93.41 259.997
2020-T004 128.5390565 3.621 18.6255837 22.09 93.96 262.045
2021-T001 114.8019042 3.756 18.6021167 22.68 95.33 264.847
2021-T002 132.5390565 3.8575 16.9018243 23.43 95.98 270.71
2021-T003 109.5946516 4.134 2.91429113 23.98 98.3 273.942
2021-T004 126.5835533 3.9865 0.61681296 24.81 100 280.806
2022-T001 125.4039679 3.698 -6.36217275 25.25 101.84 287.467
2022-T1002 103.7514016 3.825 -12.1951336 25.86 104.44 295.072
2022-T003 118.9168972 3.981 -12.6784932 26.34 106.68 296.421
2022-T004 128.5390565 3.814 -8.96819239 26.77 108.46 298.808
2023-T001 176.8 3.7615 -0.8751355 27.22 110.39 301.643
2023-T002 225.5 3.6285 7.82067095 27.53 111.19 304.099
2023-T003 266.6 3.7935 13.8280536 28.07 112.06 307.374
2023-T004 307.8 3.709 10.7649512 28.42 111.97 308.735
2024-1001 263.8 3.7175 7.42255818 28.71 113.75 312.107
2024-1002 315.3 3.832 13.1257448 29.15 113.73 313.131
2024-1003 364.5 3.7085 14.9471411 29.51 114.05 314.851
2024-T004 390.1 3.764 14.8584201 29.83 114.17 317.603
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ANEXO 03 Tratado de Libre Comercio PERU-EE.UU.

A continuacion presento un resumen del Tratado de Libre Comercio (TLC) entre Pert y Estados
Unidos, constituye un acuerdo internacional orientado a fortalecer las relaciones comerciales, econoémicas y
de inversion entre ambas naciones. Su finalidad principal es facilitar el intercambio de bienes y servicios
mediante la reduccion progresiva de aranceles, la eliminacion de barreras comerciales y la creacion de reglas
claras para el comercio internacional. Este tratado busca generar un entorno estable y predecible que
incentive el crecimiento econémico, la competitividad empresarial y el desarrollo productivo. Asimismo, el
TLC permite que los productos peruanos accedan a uno de los mercados mas grandes y exigentes del mundo,
brindando mayores oportunidades para las empresas exportadoras y promoviendo la integracion del Pera en
la economia global.

El TLC fue firmado el 12 de abril de 2006 luego de un proceso de negociaciones entre ambos
gobiernos, y entrd oficialmente en vigencia el 1 de febrero de 2009. Antes de su implementacion, muchos
productos peruanos ingresaban al mercado estadounidense bajo preferencias temporales otorgadas por
programas especiales; sin embargo, el tratado permitio consolidar dichas ventajas de manera permanente.
Desde su entrada en vigencia, el acuerdo ha contribuido significativamente al incremento del comercio
bilateral y al fortalecimiento de las relaciones economicas entre ambos paises. Ademads, el TLC brindé mayor
seguridad juridica para inversionistas y exportadores, estableciendo normas claras sobre comercio, inversion,
propiedad intelectual y solucion de controversias.

Objetivos del TLC

Uno de los principales objetivos del TLC es aumentar el comercio entre Pertt y Estados Unidos
mediante la eliminaciéon o reduccién de aranceles y restricciones comerciales. Gracias a este acuerdo,
numerosos productos peruanos lograron ingresar al mercado estadounidense en condiciones mas
competitivas, favoreciendo el crecimiento de las exportaciones nacionales. Asimismo, el tratado permitio

diversificar la oferta exportable peruana, incorporando productos agroindustriales, textiles, pesqueros y
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manufactureros. El incremento del comercio bilateral también fortalecio las relaciones econdmicas entre
ambos paises y permitio ampliar las oportunidades de negocio para empresas peruanas y estadounidenses.

El tratado busca fomentar la inversion extranjera directa mediante el establecimiento de reglas
claras y mecanismos de proteccion para los inversionistas. Esto ha permitido atraer capitales extranjeros
hacia sectores estratégicos como mineria, energia, agricultura, infraestructura y servicios. La estabilidad
juridica ofrecida por el TLC reduce los riesgos para las empresas inversionistas, favoreciendo el desarrollo
de proyectos de largo plazo. Asimismo, la llegada de nuevas inversiones contribuye a la transferencia de
tecnologia, generacion de empleo y modernizacion de diversos sectores econdmicos del pais.

El incremento de las exportaciones y las inversiones derivadas del TLC ha contribuido al
crecimiento economico del Pert y a la creacion de miles de puestos de trabajo, especialmente en sectores
vinculados a la agroexportacion y manufactura. El acuerdo permitié dinamizar las actividades productivas,
incrementar la demanda laboral y mejorar los ingresos de numerosas familias peruanas. Ademas, el
crecimiento del comercio exterior favorecid la expansion de pequefias y medianas empresas que participan
en cadenas productivas orientadas a la exportacion. De esta manera, el TLC se convirtié en una herramienta
importante para impulsar el desarrollo econdmico y reducir los niveles de pobreza en determinadas regiones
del pais.

Acceso a Mercados

El TLC estableci6 la eliminacion progresiva de aranceles para una gran cantidad de productos
comercializados entre Pert y Estados Unidos. Esta medida permitié reducir costos de importacion y
exportacion, facilitando el acceso de productos peruanos al mercado estadounidense en mejores condiciones
de competitividad. La eliminacion de barreras arancelarias beneficid especialmente a los sectores
agroindustrial, textil y pesquero, cuyos productos lograron posicionarse con mayor facilidad en el exterior.
Asimismo, esta apertura comercial incentivo el incremento de la produccion nacional y promovi6 una mayor
participacion del Pera en el comercio internacional.

Productos beneficiados del Peru
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Entre los productos peruanos mas beneficiados por el TLC destacan la quinua, café, cacao,
esparragos, uvas, arandanos, paltas, mangos y confecciones textiles. Estos productos experimentaron un
importante crecimiento en sus exportaciones debido al acceso preferencial al mercado estadounidense. En
particular, la agroexportacion peruana se consolido como uno de los sectores mas dinamicos de la economia
nacional gracias a la creciente demanda internacional de alimentos saludables y de alta calidad. Ademas,
muchas empresas peruanas lograron cumplir estandares internacionales de produccioén, fortaleciendo su
presencia en mercados altamente competitivos.

Desgravacion arancelaria

La desgravacion arancelaria consistio en la reduccion gradual de impuestos aplicados a
determinados productos considerados sensibles para ambas economias. Este proceso permitid que los
sectores productivos nacionales tengan un periodo de adaptacion frente a la competencia extranjera. Algunos
productos agricolas y manufactureros mantuvieron mecanismos de proteccion temporal para evitar impactos
negativos inmediatos sobre los productores locales. La implementacion progresiva de la desgravacion

facilit6 una transicion ordenada hacia un mercado mas abierto y competitivo.
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Comercio Agricola

El sector agricola peruano fue uno de los principales beneficiados con la entrada en vigencia del
TLC, ya que obtuvo acceso preferencial a uno de los mercados de mayor consumo a nivel mundial. Esto
permitid incrementar significativamente las agroexportaciones y promover el desarrollo de regiones
agricolas del pais. La expansion de la produccion destinada a la exportacion impulsd inversiones en
tecnologia, sistemas de riego y mejora de infraestructura agricola. Ademas, el crecimiento del sector
agroexportador generd empleo formal y mayores oportunidades econdémicas para miles de productores y

trabajadores rurales.

Los principales productos agricolas exportados hacia Estados Unidos incluyen esparragos, uvas,
arandanos, café, cacao, mangos, quinua y paltas. Estos productos han logrado posicionarse en el mercado

estadounidense debido a su calidad y cumplimiento de estandares internacionales. La creciente demanda de
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alimentos organicos y saludables favorecio particularmente a productos andinos como la quinua, considerada
un alimento altamente nutritivo. Asimismo, la diversificacion de la oferta exportable permitié reducir la
dependencia de productos tradicionales y ampliar las oportunidades comerciales del Peru.

Medidas sanitarias y fitosanitarias

El TLC incorpora normas sanitarias y fitosanitarias destinadas a proteger la salud humana, animal
y vegetal en ambos paises. Estas medidas establecen requisitos técnicos que los productos exportados deben
cumplir para ingresar al mercado estadounidense. Si bien estas exigencias representan un desafio para
algunos productores, también contribuyen a mejorar la calidad, inocuidad y competitividad de los productos
peruanos. El cumplimiento de estandares internacionales fortalecio la reputacion del Perd como proveedor
confiable de productos agricolas en el mercado global.

Comercio de Servicios

Liberalizacion de servicios

El tratado permitio una mayor apertura en el comercio de servicios, facilitando la participacion de
empresas nacionales y extranjeras en sectores como telecomunicaciones, finanzas, transporte, turismo y
tecnologia. La liberalizacion promovié una mayor competencia, innovacion y modernizacion de servicios,
beneficiando tanto a consumidores como a empresas. Ademas, permitié que proveedores peruanos accedan
al mercado estadounidense con menores restricciones, ampliando sus oportunidades comerciales.

Igualdad de trato

El TLC establece principios de trato nacional y no discriminacion, garantizando que las empresas
de ambos paises reciban condiciones similares de competencia. Esto significa que las empresas extranjeras
no pueden ser tratadas de manera menos favorable que las nacionales. Estas disposiciones buscan generar
confianza para los inversionistas y asegurar un entorno comercial transparente y equitativo.

Inversiones

Proteccién al inversionista

El tratado incorpora mecanismos destinados a proteger las inversiones extranjeras frente a medidas
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arbitrarias, expropiaciones injustificadas o restricciones discriminatorias. Esta proteccion brinda mayor
seguridad a las empresas que desean invertir en ambos paises y favorece la ejecucion de proyectos de largo
plazo. Asimismo, los inversionistas cuentan con mecanismos internacionales para resolver controversias
relacionadas con sus inversiones.

Seguridad juridica

La seguridad juridica constituye uno de los pilares fundamentales del TLC, ya que proporciona
estabilidad normativa y reglas claras para el desarrollo de actividades econdmicas. Esto reduce la
incertidumbre para las empresas y fortalece la confianza de inversionistas nacionales y extranjeros. La
existencia de un marco legal predecible contribuye al crecimiento econémico y al fortalecimiento del clima

de negocios en el Peru.
Reglas de Origen y Procedimientos de Origen
Seccion A: Reglas de Origen

El Capitulo Cuatro del Acuerdo regula las Reglas de Origen y los Procedimientos de Origen,
estableciendo los criterios para determinar cuando una mercancia es considerada originaria y, por tanto,
puede acceder al trato arancelario preferencial. Una mercancia califica como originaria si es obtenida
integramente en el territorio de una o mas Partes, si es producida utilizando materiales no originarios que
cumplen con los cambios de clasificacion arancelaria o con un valor minimo de contenido regional, o si se
elabora exclusivamente con insumos originarios. Estas disposiciones buscan garantizar que los beneficios
del acuerdo se apliquen tnicamente a productos que reflejen una participacion productiva real de las Partes.

El capitulo también desarrolla de manera detallada el calculo del valor de contenido regional
(VCR), permitiendo distintos métodos segun el tipo de mercancia. Para la mayoria de productos, se puede
optar por el método de reduccion del valor o el de aumento del valor, ambos basados en el valor ajustado de
la mercancia. Sin embargo, para la industria automotriz se exige el uso exclusivo del método de costo neto,
con reglas especificas de promedio anual, trimestral o mensual. Asimismo, se establecen criterios claros para

la valoracion de materiales originarios y no originarios, asi como ajustes permitidos por costos de transporte,
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seguros, aranceles y desperdicios, asegurando uniformidad y transparencia en los calculos.

Finalmente, el (Ministerio de Comercio Exterior y Turismo, 2026) define las obligaciones de
importadores, exportadores y productores, asi como los mecanismos de verificacidon y control por parte de
las autoridades aduaneras. Las Partes pueden realizar verificaciones mediante solicitudes de informacion,
cuestionarios o visitas a instalaciones, y negar el trato preferencial en caso de incumplimiento o falsedad
reiterada. No obstante, se prevén garantias para los importadores que actiian de buena fe y la posibilidad de
solicitar reembolsos cuando no se haya pedido oportunamente el beneficio arancelario. En conjunto, estas
disposiciones buscan facilitar el comercio preferencial, fortalecer la seguridad juridica y prevenir el uso

indebido de los beneficios del acuerdo.
NOTAS GENERALES LISTA ARANCELARIA DE LA REPUBLICA DEL PERU

La Lista Arancelaria de la Republica del Pert se encuentra directamente vinculada al Arancel de
Aduanas del Pera (AAPERU), ya que sus posiciones arancelarias se expresan, en términos generales,
conforme a dicha normativa. Por ello, la interpretacion del alcance de los productos y subpartidas incluidas
en la Lista debe realizarse de acuerdo con las Notas Generales, de Seccion y de Capitulo del AAPERU. En
los casos en que las posiciones arancelarias coinciden exactamente con las del AAPERU, ambas conservan
el mismo significado juridico y técnico.

En cuanto a las tasas base del arancel, se establece una diferenciacion entre mercancias agricolas y
no agricolas. Para los productos no agricolas, las tasas base corresponden al arancel NMF vigente al 1 de
enero de 2004. En el caso de las mercancias agricolas, las tasas aplicables son las que se consignan
expresamente en la Lista Arancelaria. Asimismo, el documento introduce diversas categorias de
desgravacion desde la G hasta la P que determinan plazos y modalidades distintas para la eliminacion
progresiva de los aranceles, las cuales pueden variar desde dos hasta diecisiete afios, dependiendo del tipo
de mercancia y de la categoria asignada.

Adicionalmente, se contempla un tratamiento especial para las mercancias remanufacturadas
originarias, cuyos aranceles se mantienen inicialmente en la tasa base y luego se reducen de forma gradual
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hasta su eliminacion total en el décimo afio. Durante el periodo de transicion, se regula también el acceso a
contingentes arancelarios, estableciendo que solo las mercancias calificables aquellas que cumplen con las
reglas de origen pueden beneficiarse de la tasa preferencial dentro de la cuota. Las mercancias que no
cumplan estos requisitos quedan sujetas a la tasa aplicable fuera del contingente, reforzando asi el control y

la correcta aplicacion de las reglas de origen.
LISTA ARANCELARIA DE LOS ESTADOS UNIDOS

La Lista Arancelaria de los Estados Unidos se encuentra alineada con el Sistema Arancelario
Armonizado de los Estados Unidos (HTSUS), por lo que sus posiciones arancelarias y la interpretacion de
las subpartidas se rigen por las Notas Generales, de Seccion y de Capitulo de dicho sistema. En los casos en
que las clasificaciones de la Lista coinciden con las del HTSUS, ambas mantienen el mismo alcance y
significado normativo, garantizando coherencia en la aplicacion arancelaria.

Las tasas base del arancel aduanero incluidas en esta Lista corresponden a las tasas generales
establecidas en la Columna 1 del HTSUS, vigentes al 1 de enero de 2004. Asimismo, el documento incorpora
categorias adicionales de desgravacion Q, R y S que determinan distintos esquemas para la eliminacion de
aranceles. Estas categorias contemplan desde una reduccion gradual a largo plazo, que puede extenderse
hasta diecisiete afios, hasta la liberacion total e inmediata de aranceles desde la entrada en vigor del Acuerdo,
dependiendo del tipo de mercancia.

Durante el periodo de transicion, solo las mercancias que cumplan con las reglas de origen pueden
acceder a la tasa preferencial dentro de los contingentes establecidos, mientras que las demas quedan sujetas
a la tasa fuera de cuota. Ademas, las mercancias originarias que cumplan con los requisitos de importacion
directa desde el Pertu y con un contenido minimo del 35 % de valor producido o procesado en territorio
peruano quedan exentas de los aranceles contemplados en la partida 9901 del HTSUS, reforzando asi los

beneficios arancelarios para los productos que acrediten su origen.
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Capitulo Dos
Trato Nacional v Acceso de AMercancias al Mercado

Arficulo 2.1: Ambito de Aplicacion

1. Zalvo disposicion en confrario en este Acuerdo, este Caprtolo e aplica al
comearcio de mercancias de una Parta.

Secciom A- Trato Nacional
Articule 2.¥: Trato Maciomal

1. Cada Parts otorgara trato nacional 3 las mercancias de otra Parte, de conformidad
conal Articulo ITT del GATT de 1004, mcluidas sus notas intsrpretativas, v para ese fin el
Articulo ITT dal GATT de 1904 v 2us notas interpretativas ss incorporan a este Acuerdo v

z Eltatnaaa‘umlgadnpnrumpmtehqnelpmafnlmgmﬁca,cmrewtnam
gobiemo de nivel rerional, un trato no meno: favorable que ol trato mas favorabls que

ese gobiemo de nivel regional conceda 3 coslquisra de las mercancias sirmilares,
directarsents competidoras o sustituibles_ zsmim zea &l cazo, de 1a Parte de 1a cual forms

parte.
3. Loz parrafos 1 v I no se aplicaran a las medidas indicadas en el Anewo 2.2,

Seccion B: Eliminacion Arancelaria

Articule 2_3: Eliminacion Arancelaria

1. Salvo disposzicion en comfrario en este Amerdo, mingina Parte podra incrermsntar
ningun arancel aduansro existente, o adoptar ningim arancel adusnero mievo, sobre una

i Eﬂvummummmﬁmdu,cmmm
progresivaments sus arancsles aduanercs sobre las mercancias originarias, da
conformidad con su Lista del Anexo 2.3,

3. Para mavor centeza, el parrafo 2 no impedira a Pem otorgar un tratansnto
arancelario identico o mas favorable 3 una mercancia segum ko dispuesto en los
insmamentos jurkdicos de integracion andina, en la medida que las mercancas omnplan
con las reglas de orizen contenidss an 2305 instrumentos.

4, A =zolicitud de cualquier Parte, 1z Parts solicitants v una o mas de las Partes
realizaran consulta: para considerar la aceleracion de 1a eliminacion de aranceles
aduaneros establecids en zuz Listas del Amnexo 2 3. Laz Partes consultantes deberan
notificar a laz otraz Partes sobre las mercancias que seran objeto de consultas, v deberan
brindsr 3 kas otras Partes uns oportonidad de participar en dichas consaltas. Mo obstarte
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el Artioalo 20. lsm}{ﬂmam-:hmaﬂmm}.m acuerdo entre doz o mas Partas
para acelerar la eliminacion del mdﬂm&ud&mmmmﬂam&e

cualguier arancel aduaners o catesona definida en =us= Listas del Anexo 2.3 para tal
mercancia cuando zea aprobado por cada Parte imvolacrada, de conformidad con sus
procedimientos legales aplicables. Dentro de los 20 dias despues d= que dos o mas
Parte: concluyan un acuerdo bajo este parrafo, estas deberan notificar 3 1as demas Partes

5. Para mavor carieza, una Parte podra:

i3} inrrementar un arance] aduaners al nivel establacido en =o Lista del
Anexo 2.3, lnezo de una reduccion unilateral; o

(i) mantener o ammentar un arancel aduanero mnando zea swtorizado por el
Organo da Sohacion de Controversias de la OMEC.

Seccion C: Remimene: Expeciales
Articulo 2.4: Exencion de Aramceles Adwaneros

1. Minguma Parte podra adoptar una misva exencion de arsncelas aduaneros, o
arnpliar 1a aplicacion ds una exsncion de arancelss aduanero: exiztentes respacto de ko=
benaficiarios ﬂ::mnle.r., ummiﬂlaamevu:bmeﬁnﬂrm,,mmdulamﬂé
condicionada, explicita o implicitarmente, al camplimiento de un requisito de
desarmpetio.

ra Minguma Parte podra condicionar, exphcita o imphcitamente  la contimacion de

mﬂmnademaﬂaaﬂmmsmﬂtaﬂmlm.ﬂndemr&mﬂnd&

desampenio.

Articulo 2.5: Admizion Temporal de Mercancias

1. Cada Parte sutorizara la adrmision temporal libre de aranceles aduaneros para las

ziguientes mercancias, independienternente de sn origen:

i3} eqmp-npmfammmelmdmeqmpudemnt&lewsm,mgmmde

computacion ¥ el equipo de radiodifusion v cnematografia necezario
para <l gjercicio da 1a actividad de negocios, oficio o profiezion de uns

perzona gue califica para entrada temiporal de acuerdo con la legizlacion
die la Parmte importadora;

(b mercancias destinadas a exhibicion o demostracion;
i(c} mmestras comercales. pelicalas v grabacionss publicitariss; v
() mercancias admitidas para propositos deportivos.

' iCada Parte, previa solicihad de la perzons mierezada ¥ por motivos que =1
autoridad adusnera conziders validos, promrogzara el plazo para la admizion temporal mas
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3. ngmaPmtepndmcnnhauna:hmiummtEmpumlﬁhmdemels
adlmﬂernsaunamercamasmlmiamel];mafn 1. a condiciones distintas a gue la
mercancia:

{a) 2ea utilizada onicamenta por o bajo la supervizion parsonal da un nacional
o residents de ofra Parte en el ejarcicio de la actividad d= negocios,
comercial profesionsl o deportiva de eza perzonsa;

ik no 3ea objeto de vents o arendamisnto misniras pariEnSrcE SN o
itario;
() vaya aconipanads ds una fianza en un monto que Bo exceda los cargos
que o adeudarian en = caso por la enfrada o mportacion definitiva,
regmbolsables al momento de la zalida de 1a mercanca;

(dl) zea suzceptible de identificacion al exportarss;

(&} memmtﬂaahmlﬂd&hmrﬁauﬂaﬂmh;mafm(a}nm
un plazo que coresponda al proposito de 1a admizion temporal que la
Parte pusda sstablecer, o dentro de un afio, a menos que sea extendido;

if) zea edmitida en cantidades no mavares: a 1o razonable de acuardo con 2l
uso que =2 le pretends dar; v

(=) zea admisible de oire mvodo en el territorio de la Pane confonms 3 su
T

4, S5ino za ha camplido cualquisra de las condicionss mpuestas por una Parte an
viriud del parrafo 3, la Parte podra aplicar el arancsl aduanero v cuabyuier ofro cargo que
=8 adendaria normabmente por la mercancis mas: cualquisr oirg Cargo © sancion
establacido conforme a su legizlacion.

5. Cada Parie adoptara v mantendra procedimisntos gue faciliten el despacho
E:pﬂimdelasmzrcauuasadm.mdmcmf:meamﬂrnmln En la meadida de lo

posible, dichos procedimiantos dﬂp-:mdraﬂquemmiuﬂammacmeam
nacional o un residente de otra Parte que esta solicitando 1a amtrada tempaoral, la
mercancia debera ser despachada sinmltane aments con la entrada de ese nacional o
residants.

5. Cada Parte permitira gue una mercancia admitida termporalmente bajo asta
Articulo sea exportada por un puento adusnero distinto sl puerto por 2l que fiue admitida.

T. Ea:hPmte:hsp:m:i‘aqueHmtaﬂcrunﬂapmmarﬂmﬂmhhdem
mercancis admitida de confonmidad con exte Articulo, no sea responzable por la
imposibilidad de exportar la mercancia, al presentar prushas zatizfactorias a la Parts
importadora de que la mercancia ha sido destruida, dentro del plazo original fijado para
1z adnmizion temporal o cualguier prorroga licita

g Sajeto a loz Caprtulos Diez (Inverzian} v Once {Comercio Transfromterizo de
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Senvicios):

ia} cada Parte permitira que un vehicolo o comtensdor utilizado an transports
imtermacienal gue hava snirado en oo territorio provernients de oira Parta,
Sﬂgademmuprcuﬂqmarmaqmtmgamlmmmmﬂabhmn
1a partida proata v econamica de tal velnoculo o contenador;

(b ninsuns Parte podra exigir fianzs ni impondra ninguna sancion o cargo
zolaments en razon de gque el puarto de entrada del veluculo o comtenador
s diferamte al do salida;

(i) nmgmapﬂrtepudmmnﬂlmhhm&enmgmanhhamm
inchiida cualquisr fanza, gue hava aplicado a la entrada de un vehicolo o
contensdor a =u territorico, 2 gque su salida =& efectie por un pusrio en
particolar; ¥

() ninsuna Parte podra exizir gque =l valnoulo o el transportizta que traiga a
=1 tesritario un contensador desde ol temritorio de odra Parte, s=a el rvisrsn
veliculo o transportizta gue lo Ieve al termitorio de oira Parta.

o, Para efectos del parrafo 8, vehicuolo siznifica un camidn, un tractocamion, un
tractor, un remobgue ¢ una unidad de remolque, una keoomotora © Un VaSon 1 oo equipo

Articulo 2.6: Mercancas Reimportadas despue: de Reparacion o Alteracion

1. Minguma Parte podra aplicar un arancel aduanens a una mescancia,
independienternents de su origen, gue hava zido reingrezada a su territario, despues de
haber sido temporaliments exportada desde sa temritorio al territoric de oira Parts para ser
reparada o alterads =in Dmportar =i dichss reparaciones o alteraciones pudieron
afectuarse en el territorio de la Parte desde 1a caal la mercancla foe exportada para
reparacion o alteracion

2 Minguma Parte podra aplicar un arancel aduaners a una mescancis que,
independienterments de 21 orizen, sea admitida temporalrments desde <l territorio de otra
DParts, para zer reparada o alterada.

3. Para efactos de este Artcale, reparacion o alferacion no inchive una operacion
O Process gue:

{a) destnava las caractenisticas esenciales de una mercancia ¢ Cres una
mercanciia nueva o comercialmente diferente; o

ik tran=forme 1ma mercancia no terminads en una mercancia termyneda

Articule 2.7: Importacion Libre de Aranceles para AMuesiras Comerciales de
Valor Insignificante ¥ hateriales de Publicidad Innpresos

Cada Parte swicrizsra la importacion ibre de arsmcel aduanero a muoesiras
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corparciales de valor insismificamte v & materiales de publicidad fmpresos ingportados
dal territorio de oira Parte, independientemente de su origen, paro podra requerir qua:

ia} tales rmestras ze imponten =0lo para efectos de solicitar pedidos de
mercancias O Servicios provistos desde el territorio de otra Parte o da otro
p== gue no sea Parte; o

ik tales materiales de publicidad sean irmportados en paquetes que oo
coniengan cada 1mo, mas de un ejemplar impreso v goe ni kos rateriales ni
los paquetss formen parte de uns rermesy OEVDT

Seccion D: Medidas no Arancelarias
Articulo 2_8: Resiricciones a la Importacion v a la Exportacion

1. Sahvp disposicion en contrario en este Acnerdo, mineana Parte podra adoptar o
mantener alpuns prohibicion o restriccion a la importacion de oaalquisr mercancia de
oira Parte o a la exporiacion o venta para exportacion de cualquier mercancias destinada
al territorio da otra Parts, excapto 1o previsto en el Artrculo X del GATT de 1994 v =us
nodas interpretativas, v para tal efecto, el Articulo XTI del GATT de 1004 v sus notas
interpretativas o Incorporan en este Acuerdo v son parte infegrante dal rod s, mufaris

4 Laz Partes enttendan que los derechos v oblizsacdionss del GATT d= 1004
incorporados por &l pamrafo 1 probiben, en cualquier cromstancia en que esté prohibida
cualguisr otro tipo da restriccion, que una Parte adopie o mantensa:

ia} raquisitos de precios de exportacion e importacian, zalvo 1o permitido
para la ejecucion de las disposiciones v CcOmpromisos an materia da
derschos anfidumpins v compensstorios;

) concezion de licencias de mportacion condicionadas 3l cumplimiento de
un requisito de dezempefio, excepto lo dispuesto en la Lista de uma Parte
del Anewma X 30

{C} resiricciones volaomtarias a la expontescion incompatibles con el Articuolo
VI del GATT de 1904 implementadas bajo lo dizpuesto en ol Articulo 13
del Acuerdo SKC v el Articulo 8.1 del Acuerdo AA

3. Los parrafos 1 v 2 no e aplicaran 3 las medidas establecidas en al Anexo 2.2,
4. En =l caso gue una Parte adopte o mantensa una probibicion o restriccion a la
importacion o exportacion de una mercancia desde o hacia on pais no Parte, ningma
dispozicion de este Acuerdo se interpretara en el sentido de impedir a 1a Parte que:
{3} limiite o prohuba la importacion del territorio de otra Parte de asa
mercancia del parz gque no zea Parte, o
! Para manyor carteza, aste pamaio se aplica, imer alis, a las prokibdcionss o mestricciones 2 la issrortacion da

mecisclas ramammiacroradas
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(b)  reguiera como condicion para la exportacion de eza mercancia de la Parte
al territorio de otra Parte, gue ka mercancia no sea reexportada al pals no
Parte, directs o indirectarmants =in zer connumida en el territorio de 1a otra
Parte.

5. Encmqueumteaﬂ:qlenmﬂmgamapr:ﬂuhlnmnrﬂnmmala

importacion de una mercancia de un pais que no s=a Parte, las Partes conznltaran a
zolicitud de coalquiera de allaz, con al objete de evitar una imterferencia indebida o

distorzion en loz mecanizmos de precios, comercializacion o arreglos de distribucion en
oira Parte.

it ‘JmmmMepnﬂmrequatqu&,mcmdmdemmprmsnde

importacion o para la mmmamdemmmmmﬂemm
establerca o mantenga una relacion contraciual v ofro tpe de relacion con un
dismibwidor en s termitorio.

7. Mada en 2l parrafo § impedira a una Parte el raquerir 1a designacion de un agents

con &l proposito de facilitar las commicacionss entre las autoridades reguladoras de una
Parts v una persons de otra Parte.

8. Pars efactos del pamrafo 6:

diztribuwidor zignifica una persona de una Parte que &= responszsble por la disoibucicn
comercial, aFencia COnCesion o represantacion en el territorio de esa Parte, de
mercancia: de oira Parts;

Articnlo 2 9: Licencias de Importacion

1. Mingima Parte podra marntener o adoptar una medida que o3 incompatible con el
Acuerdo sobre Licencias de Importacion.

Z Lusgo de la entrada en vigor de este Acuerdo, cada Parie notificara, proatarmente
a las piras Partes coalquisr procedimdento de licencias de importacion existente v,
posterionments, notificara a las oiras Partes cualquiser mievo procediniento de licencias
dEll:l:p:l:ta-:mu\- maalquier modificacion a sus procedimientos de licencias de

importacion exdstentes demire de los &0 dias anteriores a su vigencia. Una notificacion
proporcionada bajo este Articulo debeara:

ia} inchair 1a informacion establecida en ol Articulo 5 del Acuerdo sobre
Licencias de Impoartacion; v

(bl  no prejuzzar zobre =i el procedimiento de licenciaz da importacion as
compatible con este Acuerdo.

3. Minguma Parts podra aplicar un procedimmients de licenciss ala importacion & una
mercancia de otra Parte zin haber proporcionado uns notificacion de conformidad con el
pérrafo 2.

Articulo 2.10: Carpgas ¥ Formalidades Adminiztrativas

1. Cada Parte garantizara de conformidad con el Artonlo VIIT1 dal GATT da 1904
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¥ Su= notas interpretatneas, que todas l1as tasas ¥ cargos de cualquier naturalers (distintos
de loz aranceles aduaneroz, los cargos equivalentes a3 un impuesio Mfemo u olros Carsos
intermos aplicados de conformidad con el Artrulo ITT.2 dal GATT de 1994, v lo=
derechos antidumping v compenzatorios) impuestos a la impartacion o exporntacion o en
relacion con las misrasz, ze hmiten al costo aprocdmado de los servicios prestados v no
reprezenten uma profeccion indirecta a las mercancias nacionales ni on impuesto a las
importaciones o exXportacionses para propositos fiscales.

4 MNinguna Parte exigira transacciones consulares, mcludos bos derechos v cargos
conexos, en relacion con la impontacion de cualquier mercancia de otra Parte.

3. Cada Parte pondra a disposicion v manfendra, a traves de Internet una hsta
acmalizada de la= tazss o cargos mmpusstos en relacion con ks importacion o exportacion.

4. Estados Unidos elirdnara a partir de 13 emirada en vigor de este Acoerdo, sutasa
por procezamients de mercanclas para las mercancias originarias de Peri

Articulo 2.11: Impuestos a la Exportacion

Salvo gue = disponea aleo distinto en este Amierdo, ninsima Parte podra adoptar
nmtmnmiam%mnmnﬂgmahwmm
mercancls 3 territorio de otra Parte, a menos que tal impuesto, gravamen © C3Ig0 523
tambian adoptado o mantenido sobre la mercanca coando este destinada al conomms
inferma.

Seccion E: Oiraz AMedidaz
Articnle 717 Productos Distintivos

1. Peri reconocera el Bourbon Whizkew v el Tenmessee Whiskev, que ez un
Eouwrbon Whiskev puro gque solaments esta suiorizado para ser producido en el Eztado de
TmmgmmMMm&EMLmﬂns Por consiguienta, Peri 1o
mhtmmmmmc:muBmM“MnTmmm a
menas que hava sido elsborado en Estados Unidos de conformidad con las layes v
regulacionss de Extados Unidos gus rigen 1a elaboracion del Bourbon Whiskew v del
Temmezzae Whiskey

2 Eztados Unidos reconocera el “Pizco Perl™ como producto distintive dal Pean.
Por conzipuiente, Estados TUnidos no permitira ka venta de ninsim products como “Pizco
Peri”, a menos que hava =ido elaborado en Peri, da conformddad con las leves v
regulaciones del Pern gue rigen para al Pisco.”

3. Para efactos de este Articulo, a zolicitad de una Parte, el Comite da Comercio de
Mercancia: considerara =i recomienda gue las Partes enmiendsn el Acuerdo para
deziznar una mercancia como un producto distintivo.

* Las bﬁfr@mmmmwnlm es &l produecto. obtenido: eckosivessenta par la
destilacide de mosbos feecos de “wvas pisgearas” receetemants farmentados, ubilicando métndos. gus
mzmtengan el primcipiss adicional de calidad, de acocdo a 1o esteiblecido em la morma flcnica paroamna.
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Seccion F: Disposiciones Institucionales

Articunlo 2 13- Comité de Comercio de Mercancias

1 Laz Partez establecen =l Commite de Comercio de hlsrcancias compuossio
por represantantss de cada Pante.

2 El Comite =s reunira a solicitud de una Parte o de la Comizion para conziderar
cualquisr mmateria comprendida bajo este Caprtolo, =1 Capitulo Cuatro (Regla: de Origen
v Procedimientos de Origen) o el Caprtulo Cinco (Administracion Aduanera v
Facilitacion del Comercio).

3. La= funciones del Comite inchiiran, fefer alia:

ial

i)

ek

id)

ie}

promover el comercio de mercancias enfre laz Partes, mchoyvendo a traves
de consultas =obre la aceleracion de la eliminacion arancelaria bajo este
Amerdo, ¥ oires anmios que Tean spropizdos;

abordar loz obstaculos al comercio de mercancias entre las Partes, an
ezpecial aquellos relacionados con la aplicacion de medidaz no
ﬂm}':aﬂsm,MMMEammﬁnpﬂa

proporcionar al Comite para el Fortalecimiento de Capacidades
Comerciales ssesoria v recomendsciones sobre necesidades de asistencia
temica en asumtos relativos a este Capitulo, el Capitulo Custro (Feglas
de Origen v Procedimmientos de Crigen) o el Capimlo Cinco
{Admimistracion Aduanera v Fadlitacion del Comercio);

revizar la conversion a la nomenclatura del Sistema Armonizado de 2007
¥ T0S posteriores revizionses pard asesurar gue las oblizaciones de cada
Parie bajpe este Acwerdo no sean alteradaz v realizsr consuliss para
resohiver caalquier conflicto antra:

iy el Sistemna Armonizado de 2007 o posteriores normsnclaturas v el
Anexo 2 3; ¥

(i} el Anewo I3 v laz nomenclatorss nacionales.
consltar v realizar los mEvores esfosrzos para resolver cuslquisr

d:.ﬁa‘muaqﬁepu!dasurg:rm la= Partez, sobre materias relascionsdss
con la clazificacion de mercancias bajo el Sistema Anmonizado.

Seccion G- Agriculiura

Articulo 2.14: Ambito de Aplicacién v Cobertura

Esta saccion se aplica a laz medidas adoptada: o mentenidas por una Darte
relacionadas 3l comercio de mercancias agricolas.
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Articulo 2.15: Administracion e Implementacion de Contingentes Arancelarios

1. Cada Parte debera implementar v adminiztrar los contingentes arancelarios para
laz mercancias asricolas descritas en el Apendice I de su Lista del Anexo 2.3 {enlo
zucezivo, “contingentes™), de conformidad con el Articulo XITT del GATT 1294,
inchmvendo sus notas interpretativas, v el Acuerdo sobre Licencias de Importacion.

2 Cada Parte dabera asegurar que:

(a} s procedimientos para admumistrar los confinsentss sean ransparantes,
exten dizponibles al pablico, sean oportunos, no discriminatorios,
atiendan a las condiciones del mercado v constituan el menor obstaculo

posible al comercio;

{(t)  =ajeto al subparrafo (), cualguier perzona de 1ma Parte que cumpla los
requisiios legales v admimistrativos de eza Parte debe zar alegible para
aplicar v ser conziderada para la asisnacion de una cantidad deniro de 1=
cwota, bapo los continzentes de 1a Parta;

{c} bajo sus confingantes. no 32 porEdta:
{1} azipnar porcion alguna de wna cantidsd dendro de la cuota aun

ETups productor;

(i} condicionar el acceso auna cantidad dentro de 1a owota a la compra
de produccion damestica; o

(1K) limidtar ol acceso de una cantidad dentro de la coota solo a
procesadores;

(d) solamente 13z mitoridades mubemamentals: adminisiren ms confingentes
v la= autoridades subemarmentales no delezuen la adminisiracion de sus
CONfImIentes 3 ETUpes productores 11 ofras organiTaciones ne
subsmarmentales. sabvp gue se pacte en forma distmta en este Acuerdo; v

(e} 135 a=zipnaciones de laz cantidades denfro de 1a coota bajo sus confingentes
= haran en canfidades de embargque comercialmente viables v, em la
maxima medida de lo posible, en laz cantidades que los importadores
soliciten.

3. Cada Parte =& esforzara por administrar sus contingentes de manera que penmita a
los importadores uiilizarlos infesramente.
4. Ninguna Parte podra condicionar la solicitud, o el uz0, de una asisnacion de una
cantidad dentro de la cucta bajo un contingsnte. 2 la reexportacion ds una mercanca
agncola.
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5. Minguna Parte podra considerar la avuda alimentaria 1 otro: evlos no
corercialbes para detenmingr =i wna cantidsd damtro de 13 coots bajo un contingente ha
zido Ilenada

& A solicitud de la Parte expartadora, la Parte importadora debera coneultar con 1a
Parte exportadora respecto a la administracion de ko contingentes de la Parte
importadara.

Articulo 2.16: Subsidios a la Exportacion Agricola

1. L=z Parte: companten 2l objetive de 1a alininacion pmiltilsteral de los subsidios a
la exportacion de mercancias agricolas v deberan trabajar n:lrgumma}tecl:-nmmam
acuerdo en ka OMC para eliminar dichos subsidios v evitar su reimtroduccon bajo
cuakyuier forrrs.

e E:munepumdeluchspuatuenﬂpmafnl nmglmﬂ[‘ﬂrtep-:ldraa:luﬁa:n
mantener cualguier subsidio a la exportacion sobre cualquier mercancia asricola
destinada al termitorio de oira Parte.

3. Cusndo 1ma Parte exportadora considere gue 1un paiz: no Parte dal Amerdo ezt
exportando una mercanca agricola al temritorio de otra Parte con el beneficio de subszidios
a la exportacion, la Parte importadora debera, ante una solicitad escrita de la Parte
exportadora, consultar con ks Parte exportadora con el fin de acordar medidas espacificas
qgoe k3 Parte importadora pudiers adoptar pars comfrarmestar e efecto de dichas
importaciones subsidiadss. Si ks Pante importadora adopta las medidss acordadas, 1a Parte
exportadora debera abstenerse de aplicar cuslquier subsidic a zus exportaciones da 1a
mercancia al territorio de ka Parte importadora.

Articulo 217 Empresas Comerciales del Estado Exportadoras

Las Partes deberan trabajar conjuntaments hacia un acuerdo en la OMC, respecto
da laz emypresas comercisles del Extado esgportadoras, qus:

1] alimine resiricciones 8l derecho de exgportar;

()] alirvine cuabyniar finsncismianto espacial otorzado directa o
mdirectamente 3 empresas comerciales del Estado que exporten, para
venta, uma parte sisnificativa del total de laz exportaciones de su paiz da
una mercancia agrcols; v

(<} azepure Meyor transparencia respecto a la operacion v mantenimiento da
las empresas comerciales del Extado exportadoras.

Articulo 2.13: Medidas de Sahvaguardia Agricola
1. "-Tnnbrtantelud:m:e:tuenelﬂ:ﬂmhi.—- wpmpmtaaphmmamadllhm
la forma de um arancsl de importacion adicional sobre una mercancis asricola originaria

imchaida en 1a Lista de dichs Parie al Arpexo 2.1 8, siempre que laz condicionss referidas en
los parrafios 2 al 8 se havan cumplido. La suma de cuslquiera de estos arancales de
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importacion adicionales v de cualquier otro derecho adusnero sobre dicha mercanca no
debera exceder el manor de:

ia) 2l nivel de arancel bazs consignado =n Lisia del Anewo 2.3

(L)) la taza arancelaria de nacion ma: fvarecids (BMF) aplicads en el dia
inrmedistarmeante anierior &l de enirads en vigor de esie Acpsrdo;

(c) la taza arancelaria aplicada WMIF vigenta; o

¢dy ol nivel de la taza descrita en el subparrafe 2{c} dal Apéndice T d= la Lists
de Perii dal Anexo 2.3, de ser aplicable.

2 Una Parte podra aplicar uns medida de zalvagnardia asmcola durante cualquoer
afio calendario (o, en el caso de una mercancia conzignada en las subpartidas listadas en el
zubparrafio 7(d) del Apendice I de la Lista de Peri del Anexo 2.3, durante cualquier afo
comercial) sobre una mercancia asyicola originaria 5lla|:m.t|:hd:iela5m:q:-u:t&-:|.|:-msﬂe
la mercancia durante dicho afio excade el nivel de activacion para dicha mercancia
definido en 1a Lista al Anexp Z.18.

3. El arancel adicional indicado en el parrafo 1 debera ser definido de acuerdo 2 la
Lista de cads Parte al Anexo 215,

4. Minguna Parte podra splicar uma medida de salvaguardia agricola v al mdsmo
temps aplicar o mantarner:
(E:1] una medida de zalvamiardia bajo el Capitulo Ocho {Defensa Comercial); o

(k) una medida bajo el Arboalo I3 del GATT 1994 v del Acusrdo sobre
Sahrammarndizs;

respacio de la misma mercancia.

5 Minguna Parte podra aplicar o mantener una medida de zaliasmardia agricola
zobre WA mercancia;

{a}) en la fachs o despues de 1a fecha en gque la mercancia este mujeta 2 1m
iratamiiento libre de arancslss bajo la Lista de 12 Pante dal Anexo 2.3 0

(L)) que aumente el nivel dal arance] dentro del contingsnte para 1ma
METCANCES SUjSta 3 un Contingente arancelario.

6. Una Parte debera implamentar una medida da zalvasuardia ssricola de manera
trarmzparents. Dentro de los 60 diaz siguientes a la aplicacion de la medida, 1a Parte que
aplique 1a medida debera notificar a ka Parte cuyva mercancia s objeto de la medida por
escrito, v debera ofrecerle mformacion relevante zobre la madida. A solicitud, ks Parte
gue aplica 1a medida debera desarrollar consnltas con la Pante curva mercancia e objeto
de 1a medida con respacto a la anlicacion de la medida
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71 Una Parte podra mantenar una medida de sahrapoardia agnicola solo hazta ol fin
del afio calendario o el afio comercial segim sea aplicable, en &l cual la Parte impone 1a
medida.

g Laz mercancias origmariss de cuslquier Parte no deberan estar sujetas 3 nimein
tipo de arancsl aplicado bajo una medida de sabhvasnardia agnicola aplicada bajo el
Aperdo sobre Azricaltora de la OMC o cuslquiera de las disposiciones sucesorias de la
mu=ma

o Para efectos de este Articulo v del Anexo 2. 18, medida de zalvapnardia agrcola
zigmifica una medida descrita en el parrafio 1.

Articulo 2 19: MMecanizmo de Compensacion del Aracar

1. En cuslquier ano, Extados Unidos podra, a zu eleccion, aplicar un mecanizmo que
resulte en la compen=acion para loz exportadorss de mercancias de azicar deuna Parta en
lnzar de acordar un tratamiento libre de arancelss para almuma o toda la cantidad de
mercancias de azncar libre de aranceles establecids para esa Parte an el Apendice I de la
Lista de Extados Unidos del Anexo 2.3, Tal compensacian debera ser aquivalente a las
rentas economica: estimadas que loz exportadoresz de una Parte habrisn obtenido por las
exportaciones a loz Extados Unidos de esas cantidadss de mercancias de azacar v sera
otargada dentro de loz 30 dias sipmentes a que los Estados Unidos ejerza asta opcion.
Eztados Unidos notificara a la Parte sl menos 00 dias antes de ajercer esta opcion v, a
solicrad, iniciara conzaltas con la Parte respecto a la aplicacion dal mecanizmio.

rl Para efectos de este Articulo, mercancia de arocar zignifica una mercanca de

laz subpartidas liztadas en el subparrafio 5(c) dal Apendice I de la Li=ta de Estados Unidos
deal Amewe 2.3

Articulo 2 20: Consultas sobre el Comercio de Polle

Las Partes consultaran v revizaran la implementacion v operacion del Acuwerdo, en
lo relacionado con el comercio de pollo, en ol noveno ano despues de ks facha de spirada
an vigar de este Acuerdo.
Articulo 2 71: Comite de Comercio Agricola
1. A mas tardar 130 dias despues de 1a entrada en vigor de este Acuerdo, las Partes
deberan establecer un Comite da Comercio Arncola compussto por reprazentantes de
cada Parte.

il El Comite debe constitair un foro para:

{a) monitorear v pramover ks cooperacion en la implermertacion v
adminiziracion de exta Seccion;

()] consultar erfre 1a= Partes zobre asuntos relacionados con esta Saccion, en
coordinacion con otros comitas, subcomites, srupos de trabajo u otros

drmanns rraados hain aste Amerdo- 1
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(<} dezarrollar caalquier trabajo adicional guoe ks Comizion pudiera asisnar.
3. El Comita debera reumirse al menos una vez cada ano, salvo gue este decida lo
contrario. Las reumiones del Comite deberan sar prezididas por oz representante: da la
Pante anfitriona de la revmicn.

4. Taodas las decisiones del Comits sa tomaran por CORSenss, 4 menes que ol Comita
amerde algo distinto.

Seccion H: Definiciomes
Articula 2 27- Definiciones
Para efectos de esta Capriulo:

Acoerdo A4 siemifica el Acuerde Felativo a ka Aplicacion del Articulo VI del Acoerdo
CGeneral sobre Aranceles Aduameros v Comercio de 1994 de ka ORI

Acoerdo ST sizmifica el Amuerdo sobre Sobiencones v hledidas Compensatorias de
la ODEC;

Acuerdo sobre Licencias de Importacion sigmifica al Acuerdo sobre Procedimientos
para sl Tramite de Licencias de Importacion da la ORIC;

consumido siznifica
1] connumide de hecha: o

L)) procezado o manufacturado de modo goe da lagar a un cambio sustancial
en el valor, forms o use da una mercancia ¢ a la produccion de otra
IMSTCANCEA;

libre de aranceles sisnifica lbre de arancal sdusnero;

Licencia de importacion ziznifica un procedimiento adnrinistrativo gus reguiers la
prezentacion de una solicitud u otros doommentos {gue no sean ko gque se requieren
penerabmente para los efectos del despacho aduanero) al organo admiinistrativo
pertiments como una condicion previa a la importacion en el territorio de la Parte
imporiadors;

mtulllalleplhhu:lld impresgs significan aquellas mercancias clazsificadas en al
Caprtulo 42 del Sistema Armonizado imcloyvendo folletos, impresos, hojas sueltas,
cﬂwmﬂmmsmhhmhmmm;mmﬂaﬁ
pr:m-:l-l:l:-nturlsucavc:ﬂmﬂes, uiilizados para promeoicer, publiciiar o aponcisr una
mercancla ¢ 2ervicio, con la intencicon de hacer publicidad deuna meercancia o servicio, v
qgue son diztrinndos =in cargo al=umo:;

mercancia: admitidas temporalmente para propositos deportives siznifican =l

equipo deportivo para uso en conpetencias. evantos o enfrenamientos deportivos en
territorico de la Parts & ka cual son adendtidas
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mercancias agricolas zigmifica agusllas mercancas referidas en =l Artsculo 2 del
Acuerdo de la OLIC sobre Asricolura;

mmesiras comerciales de valor insignificante sigmifican russiras ommarciales
valuada:, individualmente o en al conjunto enviado, en no mas de un dolar de Estados
TUnidoz o en el monto eguivalente an la monada de otra Parte, ¢ que eztén marcadas,
rotas, perforadss o tratadas de modo gue las descalifique para oo venta o para Cuabguoier
o gue B =23 &l de muesiras;

mercancias destinadas a exhibicion o demosiracion mclhiven =us componsntes,
aparatos sapdliares v acCesorio;

pehcula: v grabaciones publicitarias siznifica los medio: de copmmicacion vizusal o
muatariales de andio grabados, que consisten ezencialments de Imazenss vo zonido que
rmestran la naturaleza ¢ 2l fincionamients de mercancias o servicios ofrecidos en venta
o en alouiler por uns persons sstablecids o residente en sl territorio deuna Parte siernpra
que tales materiales seam adecuados para su exhibicion a clisntes potenciales, pero Bo
para = difizsion al publico en eneral;

requizito de desempeno siznifica un requizito de:

(=)
(e}

(=

(e}

(=)

exportar un determinado volumen o porcentaje de ISICanClas O SEIVICOE;

mustHnuir mercancias importadas Ccon meTcanclas o zervicios de la Parte
que otorza ks exencion de aranceles aduaneros o licencia de importacion;

que una perzona beneficiada con una exencion de arancales aduaneros o
una licencia de mportacion compre Oiras Mercanclas o 2ervicios en el
tesritorio de Ia Parte que otorza la exencion de arancales aduaneros o la
licencia de importacion, 1 otorgue una preferencia a kas mercancias

producidas domesticamente:;

QUIE N3 persona que se beneficie de uns exencion de arancelss aduansros
o licencia de importacion produzca mercancias o servicios en el territorio
de la Parte que otorza la exencion de aranceles aduaneros o la licencia da
importacion, con un determinado nivel o porcentaje de contenido
domsztico; o

relaciomar en coalgquisr fornma 2] vohamsn o valor de las importscionss
con 2l voluwmen o valor de las exportacionss o con el momte ds enirads da
divizas,

pere no inchrve el requisito de que una mercancia importada zea:

(£
(=}

(h}y

posisrionments exportada;

wiilizada como material en la produccion de ofira mercancia que
postEriormants e exportada;

zustituids por una mercancia identica o zimdlar wtilizada cotmo un matarial
an la proedowcdcn de oira mercancs que posteriormente es exportada; o,
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(I}  =ustibida por una mercancia identica o similar que posterionments ex
Smpartads;

subsidios a la exportacion tendra el zignificado asignado a dicho termino en el Articulo
1 (&) del Acuerdo de 1la OMC sobre Apricultura inchivendo cualquier modificacion de
dicho articula; v

transaccione: consulares sismifican los requisitos por los que las mercancla: de una
Parte destinada: a 1a exportacion al territorio de otra Parte se deban presentar primero a
la supervizion del consul de la Parte importadora en el territorio de la Parte exportadora
para los efectos de obtener facturas consulars: o vizas consulares para las fachra:
comerciales certificados de oripen. manifiestos. declaraciones de exportacion del
embarcador ¢ mzlquier ofro documento aduaners requerido para la impartacion o en
relacion con la mizma,
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Amnexo ¥ 2

Trato Nacional v Restricciones a la Importacion v Exportacion

Seccion A: Medida: de Pera
Los Arboubos 2.2 v 2.2 no se aplicaran a:

e lasme-dldmdalPaquEngEﬂlalmpummdempaTcﬂminumﬂn
velculos swomotores usados, motores, partes v repuestos usados de uso
antornsior; bisnes ueados, maquinaria ¥ equipo nsados goe wilicen foentes
radiosctvas; implementadas mediante 1a Lay BT 28514, al Decrsto
Lemizlatnm 243, el Deaeto de Lrgencia W7 0702000, el Deamrato Supremo
F 0O03-07-5A v ks Ley WP 27757 v coalquier reforma de exstas leyes o
decretos, en la medida en gue 1a modificacion no reduzca la conformidad da
la dispo=ician con el Acoerdo;® ¥

(b} las accionss autorizadas por el Oreano de Solucidn de Controversias de la
ONEC,

Seccion B: Medidas de loz Estades Unidos
Loz Articulos 2.2 v 2.8 no =s aplicaran a:

1] loz comiroles sobre las expontacionss de troncos de todas kas especies;

(=) (i) las medidas conforme a laz disposiciones extstentes de la
Mdewe bt Marine Act gff 1920, 46 App. U.5.C. §883; 1a Paszenger
Feszal Act, 46 App. US.C. §§ 280, 202 v 316; v 46 U5.C.
£12108, en tanto dicha: medidas eran legizlacion oblizatoria en el
moments de 1a adhesion de Estados Unidos al Acuerdo General
de Arancelss Aduamaros v Corpercio de 1947 {GATT 184970 v no
han zido modificsds: de manera qoe s redurcs o confiormidad
con la Parta IT del GATT 1947;

(if} lacmumuunnu[:unureummnndemdrzpuﬁidfm
dizconforme de cualquier lev a que 32 refiere la clausula (i) v

(iify lareformaauna disposicion disconforme de cualquier lev a que 52
refiare 1a clanrzola (1), en la medida que la modificacion no reduzca
Iz conformidad de la dispozicion con los Arbcoloz 22 v 2.8 v

(= las acciones autorizadas por el Organo de Sohicion de Controversias de la
OMIC.

? Los controles idestifrados so sste subparafo oo se aplicam 2 las marcanciss remessfacheadas.
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Anexo X3

Fliminacion Arancelaria

1. Salvo lo dizpuesto en forma distinta en ks Lista de una Parte en este Anexo, Laz
zigumentes categonas de dezgravacion aplicaran a la elirminacion de aranceles de cadauna
da las Partes de conformidad con el Arbonlo 2.3 .2-

e}

(k)

i)

{d)

e}

£}

los aranceles a laz mercancias originariss inchiidas en las fracciones
arancelarias an la catepona de dezgravacion A en la Lista de una Parts
deberan ser eliminados completaments v dichas mercancias deberan
quedar libres de aranceles en la fechs en gue este Aouerdo antre en vigor;

los aranceles a laz mercancias originariss inchiidas en las fracciones
arancelarias an la catepona de dezsravacion B en la Lizta de una Parte
deberan sar eliminados en cinco etapas anuales iguale:, comenzando en la
facha en gque este Acuerdo enire an vigor, v dichas mercamoiss dabaran
quedar libres de arsmcelss a partir del 1 de enero del ane cinco;

loz aramcslss a laz mercancias originariss inchidas en las fracciones
arancelarizs en la categona de desgravvacion C en la Lizta de una Parte
deberan ser alinminados en dier etapas snuales isnales, comenzsmdo en la
facha en gue este Acaerdo entre en vigencia, v dichas mercancias deberan
quedar lbres de aranceles a partir del 1 de enero del afio diez;

los aranceles a laz mercancias originariss inchiidas en las fracciones
arancelarias an la catepona de dezgravacion D en 1a Lista de una Parts
deberan ser alinminados en guince stapas amiales @mh;cnmmm:lnen
la fecha en que este Acerdo entre en vigor, v dichas mercancias deberan
quedar libres de aranceles a partir del 1 de enero del ano 15;

loz arsmcalss a laz mercancias originariss inchidss en las fracciones
arancelarias en la catepona de dezgran-acion E en la Lista de una Panta
deberan mentenerss en o taza hase enira ko afos wno al diez.
Comenrando el 1 de enero del ano 11, los aranceles deberan ser
eliminado: en zists etapas ameales ipnales, v dichas mercancias deberan
quedar librez de aranceles a partir del 1 de enero del ano 17; ¥

las mercancias originariss inchridas en las fracciones arsncslarias en la
catepona F de la Lista de una Parte deberan contimear recibiendo un
tratamiento libre de arsmcales.

Z L. taza baza del arancel] aduanero v ka catesoria para determinar la taza arancalaria
en cada etapa de desgravacion estan indicadas para la fraccion arancelaria en la Lista de

cada Pamte.

3. Las tasas en cada otapa seran radondeads: hacia abajo, al menos sl decimo pumto
porcentual mas cercano, o, 5i 12 taza arancelaria esta expresada en unidades monetariaz, al
menos al $.001 de la unidsd monetaria oficial d= ka Parte.
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4. Pm;rnﬁitnﬁdzmﬂnemvlaﬁstﬂﬂemﬁﬂm ano uno significa el afo en
que este Acuerdo entrs en vizar, de acuerdo al Artioalo 23.4 (Entrada en Visor).

5. Para propoeitos de este Anexo v 1a Lista de uma Parts al indciar & afio dos, cada
reduccion arancelaria anusl z2 realizara el 1 de enero del sno correspondients (o, en el
caso de una mercancia inchiida en las subpartidas emmeradas en ol parrafo 7{d) &l
Apendice I de la Lista del Peri a este Anexo, en el primer dia del afio comercial
relevants.)



Anevo 7 18

Medidas de Salvagnardia Asricola

MNotas Gemnerales

1. Para cada mercancia emmierada en la Lista de 1a Parte a este Anewo, en al gue el
nivel de activacion de la salvaguardia asmicola ests establecido en dicha Lista corms un
porcentaje dal contingente arancelario (“contingente™) aplicabls, el nivel de activacion en
cuakquier afio debera ser determinado roltiphicande 1a cantidad dentro de cuota para

dicha mercanca en el ano corespondiente, como e5ta estipulado en el Apendice I de la
Lista de ka Parte del Anexo 2.3, por el porcentsje aplicable.

bl Para propozitos de este Anexo, carne de bovinoe tipe prime v choice zo entendera
como grados de came de boving tipo prime v choics tal como se define en la Dhtted
States Storadard: for Gradss of Carcasz Beef , proomilzada de conformidad con la
Agricwiural Adwrketing Aot de 1946 ¢7 UEC g5 1421-1627), v suz emmiendas.
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Lizta de Fern

Mercanciar Cublertar ¥ Noveles de dciioac i

1. Pmeﬁa:madehapmaﬁmlvidelﬂrmﬂullﬂ,lasmde&mﬂua
Unidos a la= gue pueden aplicarse medidas da salvagnardia agnicola v el nivel de
activacion para cada una de estas mercancias. extan indicados a contimaacion:

Nivel de

Mdercamcia Clazificacion Arancelaria Activaciem
Camne de res de QZ013000B, 02022000E, 02023000E 150%¢ de
| calidad estandar contingente
Coartos traseros de | 020713004, 020714004, 180232004 130% de
pollo (=m Confinzente
deshuszar)
Arroz 10061000, 10062000, 10063000, 10054000 | 130% de
g
Leche en Polo 04021010, 04021000, 04022011, 04022119, | 130%: de
4022100, (4022199 04022011, 04022010, | confingente
O40Z200) (4022000 04020010, 04020000,
C4020210, 04020000
Dlanmtequilla v 040351000, 04052000, 04050020, 04050000 | 130%% de
productos lacteos contingente
para untar
Chueso 4061000, 04052000, 04063000, 04084000, | 130%: de
400010, (4060020, 04060030, 04082000 | confinzente

Armmcelesr ddbciovwles a Lo Tvypariacidn

2z Para el proposito del parrafo 3 del Artcolo 2.18, los aranceles adicionales a laz
- - - -
ia) Para came de bovimo, exchrvendo 1a de calidad peime v choice (came de
bovino de calidad estandar™), tal como 52 enmmera an esta Lista:

i1} de los afios uno al custro, menor o igeal al 100 por cento de 1a
diferencia entre &l hrmite provisto en el Articulo 2.18.1 viatasa
arancelaria aplicable provista en al parrafo I del Apendice I de la
lizsta del Pera del Anexo 2.3; v

(if} de los anos cinco 2l 11, menor o igeal al 50 por ciento de 1a
diferencis entre el lmite provisto en el Articulo 2.18.1 viatasa
arancelaria aplicable provista en el parrafo 2 del ApendicaIdela
lizta del Pern del Anexo 2.3

ik Para kos cuartos frazeros de pollo, tal cored 22 emumera en esta Lista:
(i} de los anos uno al diez, menor o igeal al 100 por cento de 1a
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<)

)

=}

ALy

diferencia entre al Hrmite provisto en el Artculo 2. 181 v 1a tass
arancelaria aplicable provista en el parrafo T del Apendice ] de la
lizta del Pem del Anexo 2 3. v

en los afioz 11 al 16, menor o izoal al 50 por ciento de 1a diferencia
enire =l hmite provisto en el Arboabe 2.18.1 v 1a tasa arancelaria
aplicable provista en el parrafo 2 del Apéndics T da la lista del
Peora del Anexo 2.3,

Para arroz, tal como se enumera en sota Tistas

eV

(i}

de los afios une al seis, menor o igual 2l 100 por ciento de ka
diferencia entre el hmite provisto en el Arbculo 2.18.1 v 1a tasa
arancelaria aplicabls provista en el parrafo I del Apendice I de la
lizsta del Pem del Anexo 2.3 v

de los anos siete al 146, teual o mencr o izual al 50 por clento de la
diferencia entre al Hrwite provisto en el Articulo 2.18.1 v 13 tass
arancelaria aplicabls provista en 2l parrafo I del Apendice I de la
lista del Pern del Anexo I.3.

Para leche an polvo v quesa, a3l como 3e ernmers en asta Listas

LEY

iz}

de los afios uno al 12, menor o igoal al 100 por ciento de 1a
diferencia entre al hmite provisto en el Artculo 2.18.1 v 1a ta=a
arancelaria aplicable provista en el pamrafio 2 del Apendice I de la
lizta d=l Pera al Anexo 2.3, v

de los afioz 13 al 16, mener o izual 2l 50 por clento de 1a diferencia
entre el hmite provisto en el Arboaks 2181 v 1a tasa arancelaris
aplicable provista en el pamrafo 2 del Apéndice I de la lista del
Peari 2l Anexo 2.3,

Para mantequilla v productos lacteos para untar, tal como se anumera en
oot Lista:

e

ALy

de los afios uno al tre=, menor © iznal al 100 por cemto de la
diferencia entre al Hrmite provisto en el Artculo 2. 181 v 1a tass
arancelaria aplicabls provista en el parmrafo 2 del Apendice T ds la
lizta del Pem del Anexo 2 3. v

de los afios custro al 14, menor o igual al 50 por ciento de ka
diferencia entre =l hrmite provisto en el Artculo 2.18.1 v 1a ta=a

arancelaria aplicable provista en el parrafo I del Apendice I de la
lista del Peri del Anexo 2.3,

Lizta de Estados Unidos
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1. Para efacio: de kos parrafos 1 v 2 del Arbcolo 2,18, las mercancias de Peng a las
qnepmdmaphcmaemaixhsde salvapuandia Egt'.l.l:ﬂh.‘l. el nivel de activacion para cada

uns de estas mercancias, estan indicados a continuacion:

MMercancia

Clasificacion A Jari

Nivel de Activacion

Lacha
Condensads

v Evaparads

04022170, 02020190, 04020035 (020055

130% de contingente

Cresg

04061008,
04061048,
04061038,
04062048,
04062071,
04062057,
04063038,
04063067,
04063083,
04062012,
04062042,
04062074,

04061018,
04061058,
4062028,
04062053,
4062075,
4062001,
4063048,
04063071,
04063087,
4062018,
4060048,
04062078,

4061028,
04061068,
04062033,
04062063,
04062075,
04063018,
04063053,
04063075,
04063001,
04062032,
04062054,
04062054,

04061038,
04061078,
04062030,
04062067,
04062083,
04063028,
04063063,
04063070,
04064070,
04068037,
04062068,
O4D6003E,

04062007 G2065004, 4060027, 1S010055

13024 de continzente

Armceles Adicionales a la Impovtacidn

Z

Para efectos del parrafo 3 del Artcolo 2,18, ol arancsl adicional a la importacion,

para lache condenzads v svaporada, v queso segim 28 emamers an exta Lista sera:

(3} delos anos une al 12, menor o 1zaal al 100 por clento de la diferencia entre

(&)

el lirnits provisto en =] Aroculo 2.18.1 v la tasa arancelaria aplicable
provista en ks Lista de Estados Unidos del Anexp 2.3; v

de los afios 13 3l 18, menor o iznal al 50 por cento de 1a diferencia antrs ]

lemite provisto en el Arbcnlo 2.18.1 v la tasa arancelara aplicable provista
en la Lista de Estadios Unbdos del Anexo 2.3,




United States - Peru Trade Promotion Agreement
CERTIFICATE OF ORIGIN
(Instructions on reverse, according to US-Peru TPA
Implementation instructions)

Acuerdo de Promocion Comercial Peru - Estados
Unidos
CERTIFICADO DE ORIGEN
(Instrucciones al reverso, segtin instrucciones
para la implementacién del APC Peri- EE.UU)

1. Importer’s legal name, address, telephone and e-mail:
Razén social, direccion, teléfono y correo electronico del
importador

2. Exporter’s legal name, address, telephone and e-
mail:

Razoén social, direccion, teléfono y correo electronico
del exportador:

3. Producer’s legal name, address, telephone and e-mail:
Razén social, direccion, teléfono y correo electronico del
productor:

4. Blanket Period: / Periodo que cubre:
From: /Desde:

To: / Hasta:

5. Description of good: / Descripcion de la Mercancia:

6. Tariff Classification: / Clasificacion Arancelaria:

7. Preference Criterion: / Criterio preferencial:

8. Invoice Number: / Nimero de la Factura

9. Country of Origin: / Pais de Origen

I certify that:

The Information on this document is true and accurate and I
assume the responsibility for proving such representations. I
understand that I am liable for any false statements or material
omissions made on or in connection with this document;

I agree to maintain, and present upon request, documentation
necessary to support this certification, and to inform, in writing,
all persons to whom the Certificate was given of any changes that
could affect the accuracy or validity of this certification;

The goods originated in the territory of one or more of the Parties,
and comply with the origin requirements specified for those
goods in the United States-Peru Trade Promotion Agreement.
There has been no further production or any other operation
outside the territories of the parties, other than unloading,
reloading, or any other operations necessary to preserve the good,
and goods have remained under customs control;

This certification consists of pages, including all
attachments.

Yo certifico que:

La informacion contenida en este documento es
verdadera y exacta y me hago responsable de comprobar
lo aqui declarado. Estoy consciente que soy responsable
por cualquier declaracion falsa u omision hecha en o con
relacion al presente documento;

Me comprometo a conservar y presentar, en caso de ser
requerido, los documentos necesarios que respalden el
contenido de la presente certificacion, asi como a
notificar por escrito a todas las personas a quienes
entregue el presente certificado, de cualquier cambio que
pudiera afectar la exactitud o validez del mismo;

Las mercancias son originarias del territorio de una o
ambas Partes y cumplen con todos los requisitos de
origen que les son aplicables conforme al Acuerdo de
Promocion Comercial Peru-Estados Unidos. No ha
habido otro procesamiento ulterior o ninguna otra
operacion fuera de los territorios de las Partes, con
excepcion de la descarga, recarga o cualquier otra
operacién necesaria para mantener la mercancia en
buenas condiciones, y las mercancias han permanecido
bajo control aduanero;

Esta certificacion se compone de
incluyendo todos sus anexos.

hojas,

Authorized Signature: / Firma autorizada:

Enterprise: / Empresa:
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Name: / Nombre:

Title: / Cargo:

Date: / Fecha:

Telephone: / Teléfono:

Fax: / Fax:

11. Remarks: / Observaciones:
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INSTRUCCIONES PARA COMPLETAR EL CERTIFICADO DE ORIGEN, SEGUN EL MEMORANDUM DE
INSTRUCCIONES PARA LA IMPLEMENTACION DEL ACUERDO DE PROMOCION COMERCIAL PERU -

ESTADOS UNIDOS ESTABLECIDO POR LA US CUSTOMS AND BORDER PROTECTION

Para los fines de obtener trato arancelario preferencial, este documento debera ser llenado de manera legible y completa por el
importador, exportador o productor de la mercancia. El importador sera responsable de presentar el certificado de origen para
solicitar tratamiento preferencial para una mercancia importada al territorio.

Campo 1:
Campo 2:

Campo 3:

Campo 4:

Campo 5:

Campo 6:

Campo 7:

Campo 8:
Campo 9:

Campo 10:

Campo 11:

Indique la razén social completa, la direccion (incluyendo el pais), el nimero de teléfono y correo electronico del importador.

Indique la razén social completa, la direccion (incluyendo el pais), el nimero de teléfono y correo electronico del exportador (si
es diferente al productor).

Indique la razdn social completa, la direccion (incluyendo el pais), el nimero de teléfono y correo electronico del productor (si
es conocido).

Si el certificado ampara varios embarques de mercancias idénticas descritas en el Campo 5, proporcione el periodo que cubre el
certificado (maximo 12 meses). "DESDE" es la fecha desde la cual el Certificado sera aplicable respecto de la mercancia
amparada por el Certificado. "HASTA" es la fecha en que expira el periodo que cubre el certificado. La importacion de la
mercancia para la cual se solicita trato arancelario preferencial en base a este Certificado, debe efectuarse entre estas fechas.

Proporcione una descripcion completa de la mercancia. La descripcion debera ser lo suficientemente detallada para relacionarla
con la descripcion de la mercancia contenida en la factura y en la nomenclatura del Sistema Armonizado (SA).

Para la mercancia descrita en el Campo 5, identifique la clasificacion arancelaria a seis o mas digitos, como esté especificado
para cada mercancia en las reglas de origen.

Para la mercancia descrita en el Campo 5, indique el criterio de origen aplicable. Las reglas de origen se encuentran en el
Capitulo Tres (textiles y confecciones) y Capitulo Cuatro del Acuerdo, asi como en el Anexo 3-A (Reglas de Origen
Especificas para mercancias textiles y del vestido) y el Anexo 4.1 (Reglas de Origen Especificas) del Acuerdo. Con el fin de
acogerse al trato arancelario preferencial, cada mercancia debe cumplir con alguno de siguientes criterios de origen:

Criterio de origen Articulo del APC
La mercancia se obtiene en su totalidad o es producida enteramente en el territorio de una o de ambas 4.1(a)
partes;

La mercancia es producida enteramente en el territorio de una o de ambas Partes; y 4.1(b)

(1) cada uno de los materiales no originarios utilizados en la produccion de la mercancia sea objeto del
correspondiente cambio de clasificacion arancelaria especificado en el Anexo 4.1 6 el Anexo 3-A del
Acuerdo; o

(i) la mercancia cumple con el correspondiente requisito de valor de contenido regional u otro requisito
especificado en el Anexo 4.1 o en el Anexo 3-A, y la mercancia satisfaga todos los demas requisitos
aplicables del Capitulo 4 del Acuerdo.

La mercancia es producida enteramente en el territorio de una o de ambas Partes exclusivamente a partir 4.1(c)
de materiales originarios.

Si el certificado ampara s6lo un embarque, incluir el nimero de la factura.
Identifique el nombre del pais de origen ("PE" para las mercancias originarias del Perti exportadas a los Estados Unidos)

Este campo debe ser completado, firmado y fechado por el emisor del certificado de origen (importador, exportador o
productor). La fecha debe ser aquélla en que el Certificado haya sido completado y firmado.

Este campo s6lo debera ser utilizado cuando exista alguna observacion en relacion con este certificado, entre otros, cuando la
mercancia descrita en el Campo 5 haya sido objeto de una resolucion anticipada o una resolucion sobre clasificacion o valor de
los materiales, indique la autoridad emisora, nimero de referencia y la fecha de emision.
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